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dentificando
Problemas

Parece uma constante irremovivel dos nossos dias a Palavra
PROBLEMA. E que a transformag¢ao do regime industrial, mo-
ttvada por fatores diversos, a maioria decorrente da prépria
evolugao da técnica e da mentalidade do consumidor, produz
questoes dificeits de serem solucionadas de imediato. E a demora
de uma solugdo, na quase totalidade das vézes, se deve a dérbita
governamental, submetida a uma burocracta que fica longe do
progresso da indistria.

Pois temos procurado, com senso, refletir nas paginas déste
Boletim um retrato da situagao correspondente ao setor do
couro. Prosseguindo nésse desiderato, agora estamos publicando
maténa que bem identifica os problemas cuja manifestagao
desassocega a classe curtidora e implica uma série de esforgos
para escaparmos de colapso iminente. O aspecto do cambio é
um ponto nésse quadro de preocupagoes; o mercado compelido a
instabilidade, outro; e de permeio a tudo, uma nesga de espe-
ran¢a em que o proximo Govérno do Pais venha aliviar as
tensoes com atos objetivos, com base nessa realidade escura —
abrindo rumos novos e compativeis com a necessidade de a nossa
industria colocar-se em plano elevado, projetar-se e certificar-se
de que a sua capacidade mereceu, afinal, amparo e estimulo
para ajudar a Nagao no afa de fortalecer as suas reservas eco-
némico-financeiras.

Pedimos, assim, a ateng¢ao dos curtidores para os comen-
tarios ¢ os informes que compoem éste numero do nosso orgao.
E que, também, fagam exame do que anunciam as emprésas
que nos distinguem, oferecendo-lhes produtos especiaic para o
desenvolvimento das suas indistrias,
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. Paridades dos Precos de
E Couros Crus Salgados
[

" nos Mercados Interno
e kxterno

Externo Indice Em Dolar

Buenos Alres st S 1009 33 cents
por quilo

Chicago: .04 s e e 85% 28 cents

Frig. S. Paulo & i s o 25 cents

Interno

Frig: S. Paulod, iie s 100

Frig. R G idosouliaiEasarm 110%

Charqueadas R. G. do Sul .. 112-115%

Bahiai e ol S 5%

Rieeife i mi i bt b s 85 %

Por ésse quadro se verifica a enorme distorcao dos precos
dos couros crus salgados, no Brasil, confrontando-se os mercados
externos e internos.
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Reunido dia 11

UMA INICIATIVA:

Sede Propria para o C.I. C. B.

Debates na Entidade dos Curtidores. Propa-

ganda e Situacao do Mercado de Curtidos

No dia 11 ultimo, diretores do
C. I. C. B.,, em reunido mensal na
sede da entidade, tomaram véarias
deliberacoes visando a ampliar o pro-
grama administrativo. Na parte da
manhd, o Sr. Mario Rubens Costa,
que viera de Campinas (SP), na vés-
pera, acompanhado de outros direto-
res, realizaram contatos e, a tarde,
se dedicaram a apreciaciao da ordem
do dia, que compreendeu: 1.°) Cons-
trucdo da sede prépria e propaganda
em revista especializada; 2.°) Su-
fragio do nome do ex-presidente
Paulo Zimmermann, como presiden-
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te emérito; 3.°) propaganda e cober-
tura nas revistas do ramo; 4.°) Con-
gratulacoes (Curtume Sta. Helena
e Banco Comércio e Indastria de Mi-
nas Gerais S. A.); 5.”) Biblioteca;
6.°) Propaganda do couro curtido;
7.°) Inqueérito econdomico e estatisti-
co; 8.?) Analise do mercado de couro
curtido.

Publicidade

Depois de se apreciarem preli-
minares de um programa a ser em-
preendido visando a construcao da
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sede propria, e que tomara contor-
nos mais nitidos quando se verificar
niumero maior de diretores, passou-
se a apreciar as vantagens de uma
publicidade institucional do couro
curtido em revista que atinja direta-
mente o fabricante de calcados. As-
sim é que se decidiu autorizar uma
verba de 240 mil cruzeiros, por ano,
a “Solado”, 6rgao editado em Sao
Paulo e que, a titulo de colaboracao
sem qualquer onus para o Centro,
vem de ha muito contribuindo para
a projecao da entidade e das suas
pPromocoes.

Presidente Emérito

Como ja ficou convencionado, o
ex-presidente do C. I. C. B., Sr. Pau-
lo Zimmermann, foi indicado para
Presidente Emérito, sob as normas
dos Estatutos. Fundador prinecipal
da entidade, a qual deu do melhor
dos seus esforcos, vem sendo figura
de acatamento pela autoridade que
encarna soObre a politica economica
dos curtumes e pela abnegada coope-
racao 2o pleitos que envolvem o Cen-
tro.

Tao logo, pois, se constatem dois
tercos de presenca de diretores, con-
forme os Estatutos, serda homologa-
do o titulo aguele elemento que tanto
contribuiu para que a classe viesse
a se congregar numa entidade capaz
de representa-la perante os poderes
do Govérno.
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Congratulacoes

Novamente a propaganda e co-
bertura nas revistas do ramo foi
alvo de apreciacoes. Sem que se exi-
oisse definicdo especial, passou-se ao
item referente a publicidade que o
Banco Comércio e Indstria de Minas
Gerais S. A. iniciou em revistas e
jornais de grande circulacio, focali-
zando clientes de vulto. Como entre
éstes incluisse, com justica, 0 nosso
associado Curtume Santa Helena,
do confrade Paulo Rotsen de Melo,
a Diretoria do C. I. C. B. decidiu en
viar congratulacoes ndo £6 ao Ban-
co, por sua louvavel iniciativa, con-
sentanea com os moldes do espirito
da moderna promocao, como a0 as-
sociado e diretor Paulo Rotsen de
Melo, distinguido pela sua atuagao
condmica através daquele estabele-
cimento de crédito.

Biblioteca ¢ Propaganda

Prosseguiram os diretores a dis-
cutir providéncias para a conereti-
zacao da Biblioteca do C. I. C. B.,
visando a satisfazer as consultas de
cunho téenico que se lhe facam. Tam-
bém foram apreciadas generalidades
da propaganda do couro curtido,
como ponto de partida para promo-
coes futuras. |

Inguérito Economico

Ainda figura como preocupa-
cao marcante do C. I. C. B. a forma-
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cao do acervo referente a situagao y
real dos curtumes brasileiros. Por
isso se examinou, na reuniao de 11,
o namero dos questionarios prepara-
dos pela entidade e preenchidos pe-
los associados. Considerando-se 0s
atrasos dos nossos meios de comuni-
cacoes, pode-se afirmar que € satis-
fatéorio o volume ja recebido. Pro-
curando, portanto, apressar a coin-
plementacio dos nossos recursos, re-
solveu-se reiterar apélo aos curtido-
res que ainda ndo tenham devolvido
os respectivos questionarios para que
o facam, de forma a nao se constitui-
rem excecio nessa arrancada para

configurar o poder da classe.
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JA ESTAO NOVAMENTE
DISPONIVEIS AS:

FACAS PARA DIVIDIR COU-
ROS de 577, 727, 84” e 106" (ou-
tras medidas, obséquio consul-
tar-nos), alemas, legitimas. de
primeirissima qualidade, da re-
nomada e mundialmente famosa

marca “EBER” (Javali).
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Como sempre, a analise do mer- [

cado do couro curtido permaneceu na H g
pauta da reunido de Diretoria do %I "
C. I. C. B. O presidente Mario Ru- I{ FACAM SUAS %
bens Costa féz um relato minucioso [ ) 1
da situacao do couro de suino, repor- H CONSULTAS |
tando-se & reunido de Roca Sales e L E ENCOMENDAS A:
cujos resultados s@o publicados reste ﬁ
nimero de O CURTUME. i 4
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Avancando nas suas considera-
coes a respeito do interesse economi-
co-financeiro dos curtidores, acen-
tuou que os prazos de vendas e en-
tregas estdo sendo prolongados, ¢
isso repercute ruinosamente na es-
trutura das emprésas. E num pe-
riodo de profunda inflacao, como 0
em que vivemos, constitui-se na niais
séria ameaca a sobrevivéncia das fa-
bricas, desde que os custos da maté-
ria-prima afetam sensivelmente oS
custos de producao.

Apbs consideracoes a respeito,
concluiu por aconselhar aos curtido-
res uma reducdo de prazos de 60
dias para vendas e entregas. NN =

e ol e
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Adverténcia dos Fatos

Insequranca Cambial

Ainda em nosso numero de
agosto ultimo lancamos uma adver-
téncla sobre as conseqiiéncias da ins-
tabllidade do délar no mercado de
cambio livre. Invocamos, até, a ma-
nifesta preocupacio de o Govérno,
através do Banco do Brasil, estar
aplicando as forcas disponiveis para
deter a cotacdo da moeda americana
sem que nada autorizasse uma con-
fianca no prosseguimento dessa po-
litica. E isso, como é légico, deixava
muito a desejar e ampla margem de
retencao de negocios submetidos a
taxa livre.

Os dias subseqiientes as cota-
coes trouxeram razoes para conser-
varmos aqueles cuidados. O délar os-
cilou, como sempre para mais. As
raras quedas de cotacdo foram pe-
quenas. Mas a instabilidade ficou
conservada.

O panorama cambial é tao fla-
grante que a previsao formulada em

6

O CURTUME ganha, agora, inde-
pendentemente de qualquer ingerén-
cia, amparo de observadores eco-
nomico-financeiros. O “Correio da
Manha”, por exemplo, vem de di-
vulgar um tépico lembrando que “de
janeiro a outubro do corresnte ano a
cotacao meédia mensal do doélar no
mercado de taxa livre evoluiu de
Cr$§ 188,43 para Cr$ 190,78. Um
aumento de pouco menos de 2% em
dez meses”. E acrescentou que “a
primeira vista, ésse comportamento
do mercado parece refletir uma si-
tuacdao de relativo desafogo para o
nosso setor cambial. Tal, entretan-
to, nao acontece. A estabilidade das
cotacoes do dolar no mercado livre é
fruto apenas de uma politica artifi-
cial de sustentacao”.

Examina, entao, o observador
do jornal, que “se estabilizando as co-
tacoes do dolar no livre enquanto os
custos internos de producido aumen-
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tam vertiginosamente, criam-se con-
dicoes limitativas da expansio na
receita cambial do pais, uma vez que
cérca de 25% da receita de exporta-
cao decorre das vendas, ao exterior,
de mercadorias subordinadas 5o re-
gime da taxa livre “(entre estas, con-
vém ressaltar, acha-se o couro cur-
tido).

A situacdo, por conseguinte, é
sombria. Ddlar retido com sacrifi-
cio, sem recursos suficientes para
uma estabilizacdo normal ou natu-
ral, acarreta uma série de conse-
quencias desastrosas para o campo
dos negocios. Eis, enfim, o diagnos-
tico do matutino citado: “Na medi-
da em que os custos internos sobem,
enquanto se mantém constantes a
cotacao do délar, pioram as condi-
coes de competicao daquelas merca-
dorias no mercado internacional.
Piorando as condicoes de competi-
¢ao, diminui a capacidade de expor-
tacao e, conseqlientemente, a da re-
ceita de divisas do pais”. E conclui
por perguntar “quem garante que
num futuro proximo nao dara (o
délar) um salto assustador?”.

Por sua vez, o “Boletim Cam-
bial”, apoiado pela autoridade de
uma equipe que o elabora, informa:
“Na opinido das mais abalizadas fi-
guras dos circulos financeiros do
pais devera ocorrer, dentro em bre-
ve, um 1nusitado aumento na cota-
¢ao do dolar. As razdes mais impor-
tantes sao: elevacao do nivel de sa-
lario-minimo em todo o pais, aumen-
to dos fretes, encarecimento dos
equipamentos agricolas e indus-
triais, elevacao dos precos dos vei-
culos de um modo geral, aumento do
meio circulante, e retencio das ex-
portacoes, face a condicio de “gra-
voso” da maioria dos produtos que
nao puderem ser exportados as ta-
xas tauais”.

QO esboco da inseguranca cam-
bial continua, portanto, sem modi-
ficacoes. E facamos votos para que,
N0S Poucos meses (que nos separam
de um novo Govérno, nio ocorram
profundos abalos na estrutura das
nossas empresas, determinados pela
“libertacdo” do dolar livre, préso
que se acha por linhas cuja rigidez é
duvidosissima.

lueda da Arecadacao do Impdsto de Consumo Sibre o Calcads

A revista “Solado”, em seu nii-
mero de outubro ualtimo, publica co-
mentario de autoria do Sr. Herminio
Narduzzo, relacionado com o Impdsto
de Consumo incidente sébre os calca-
dos. O comentarista, que na atualidade
€ o Presidente do Sindicato das Indus-
trias de Calcados do Estado de Sao
Paulo, e, por conseguinte, represen-
tante dos interésses dos fabricantes de
calcados, sugere introduzirem-se mo-
dificagées no sistema de cobranca do
referido tributo, que merecem ser ana-
lisadas.

Reportando-se ao retérno do siste-

O CURTUME

ma de selagem direta, abolido pela {l-
tima reforma da Legislacao do impésto
de Consumo, entende que 0 mesmo de-
volveria aos industriais uma série de
problemas que ja estavam solucio-
nados.

Ndao pretendemos entrar no méri-
to da questao sobre a conveniéncia da
selagem direta ou indireta, em se tra-
tando de assunto que foge 2 aprecia-
cao da industria de curtumes, fornece-
dora de matéria-prima. O que nao dei-
Xa margem a duvidas é que a selagem
direta se constitui num sistema ar-
caico que permitiu, inclusive, ampla
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margem para sonegacao do tributo. A
modificacao no sistema de selagem
atendeu, depois de muita luta, aos in-
terésses dos fabricantes e varejistas de
calcados, mas parece que a arrecada-
cao, proveniente do Imposto de Con-
sumo sobre o calcado apresenta indices
de constante baixa.

Isto tem levado os técnicos do
Fisco, notadamente a Diretoria de Ren-
das Internas do Ministério da Fazenda,
a pensar seriamente na modificacao do
sistema de cobranca. Se a arrecadacao
caiu é porque esta havendo sonegacao
e alguém esta se beneficiando, ou os fa-
bricantes, ou os varejistas, ou, talvez,
as duas categorias conjuntamente.

Estamos cientes de que, realmen-
te, a Fazenda Nacional pretende modi-
ficar o sistema de recolhimento, face &
queda da receita. Seria o caso de per-
guntar-se, ja que a adocao do criterio
da arrecadacao por verba interessou
tanto ao fabricante e varejista, por que
razao se permitiu a queda da receita
do tributo? E evidente que existe sone-
gacao e isto significa um problema
muito sério para as fabricas e os vare-
jistas que recolhem o impo6sto. Criam-
se condicoes de desigualdade, ampia-
mente vantajosas, entre o fabricante
que fiscaliza o recolhimento e o que
permite a sonegacao. .

Pensamos que modificar-se o sis-
tema atual, como pretende o Sr. Pre-
sidente do Sindicato das Industrias de
Calcados de S. Paulo, transferindo o
o Onus para os curtumes, seria impra-
ticavel, do ponto de vista tributario,
pois cairia ainda mais a receita prove-
niente do Impodsto de Consumo, além
de ferir frontalmente o principio de
que Imposto de Consumo deve ser
pago pelo consumidor e incidir sobre
produto manufaturado e nao sobre ma-
téria-prima, em que se conceitua o
couro curtido.

8

A queda da arrecadacao, no caso
da erronea transferéncia do tributo aos
curtumes, seria proveniente nao da so-
negacao que os curtumes pudessem
exercer, mas sim porque a incidéncia
do imposto sObre o valor do couro cur-
tido representa, sobre o preco de um
sapato entregue ao consumidor, apenas
25%, se tanto. A adocao de tal sistema
de cobranca, incidindo na matéria-pri-
ma, elevaria o atual tributo de 12%
para uns 48-60%, desde que se preten-
da preservar a receita fiscal.

Que curtume estaria em condi-
coes, no Brasil, de vender a prazo de
60-90-120 dias, como ocorre normal-
mente, tendo que recolher, sobre o va-
lor da fatura, um imposto de 50%?
Parece-nos pouco viavel que o canto
da sereia possa influenciar os técnicos
do Ministério da Fazenda. De qualquer
forma, sem pretendermos estabelecer
debates com os nossos clientes — os
fabricantes de calcados — afigura-se-
nos um absurdo transferir-se para a
matéria-prima a incidéncia do Imposte
de Consumo.

A ultima modificacao, introduzida
pelo Congresso Nacional, permitiu-nos
observar quao interessados estavam os
varejistas na mudnaca do sistema di-
reto para o indireto. Exerceu-se sobre
determinados deputados, conhecedores
da Legislacao Fiscal e membros de co-
missoes técnicas na Camara, autentica
pressao. A quem viria interessar, ago-
ra, a modificacao proposta? Ao Fisco,
aos fabricantes, aos varejistas ou aos
curtumes? De nossa parte nunca sone-
gamos, nem pretendemos fazé-lo, mas
nao permitiremos que se estabelecam
distorsoes e novos conceitos sobre o
Imposto de Consumo. O couro curtido
sempre foi matéria-prima e como tal
até antes da ultima reforma da Legis-
lacao do Imposto de Consumo perma-
necia isento.
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N. B.

"Empastam-se menos com o calor produzide
pelo atrito... rendem 5 vézes mais !"

“Aumentamos grandemente a nossa pro-
dugdo diaria...”

g £ & CORTUME CARIOCA

“Sua grande durabilidade aumenta a pro- “Uniformidade de corte... elimina os “ris-
dugdo em setenta por cento...” cos" e n3o corta a vaqueta...”

Testes reais, nas industrias de calcados nacionais, provaram que as Lixas Resinite 217

rendem cinco vézes mais do que as lixas comuns... nio se “rasgam”, quando em
contacto com os pregos dos calcados — “empastam-se” menos com o calor produzido

pelo atrito — e sdo lavéveis, na sua superficie abrasiva, podendo ser usadas varias
vézes, reduzindo os gastos com abrasivos em 60 por cento !

Nos grandes curtumes, as Lixas “Production Papel” 3M tém recebido a preferéncia. ..
porque proporcionam um acabamento sem irregularidades na superficie dos couros.

Economia de tempo e Aumento de produgio! Acabamento uniforme! O que asLixas 3Mfazem por
mao-de-obra! 4 Lixa Resi- As Lixas 3M sdo mais resis- - Fabricadas pelo processo' ‘ele- muitas indistrias, podem fa-
nite 33 dura, em média, 5 tentes, ndo se ‘‘rasgam’’ em trostatico” e com um adesiyvo : zer também pela sual! um
Vezes mais que a lixa comum, contacto com o0s pregos... du- de alfa gualidade, o abrasivo grupo de téenicos esta 3 sua dis-
1550 quer dizer qiie se econo- ram-até o fim, evitando as das Lixas 3M é homogéneo e posiclio, sem compromisso.
miza tempo de producio e frequentes paralisagoes das nao se solta... proporeiona Escreva-nos solicitando a presen-
MEG-de-obra na troca de I lixadeiras, proporcionando lixamentos uniformes, sem ca de um deles, para ajuda-lo a
#as —at€ cincg yézes por dia| aumento de producio a cus- “riscos™ ou “ondas’. O acaba- resolver seus problemas de me-
tos mais baixos! mento fejte- com as Lixas 3M ihor lixamento e perfeito acaba-
€ impecavel ! : mento de calcados e couros.

MINNESOTA MANUFATUREIRA E MERCANTIL LTDA.

Fabrica e Matriz: Parada 3M — Via Anhanguera — km 110 — Cx. Postal 123 — Tel. 3-670 — CAMPINAS — Est. de Sio Paulo
Filials:
SAO PAULO : Av. Paulista, 2073 — Conj. 29 (Edificio Conjunto Nacional) — Cx. Pastal 22060 — Tel 80.2137
RIO DE JANEIRO : Ay, Gomes Freire, 559 — SobrelojJa — Caixa Postal 4903 — Telelone 32.9874
PORTO ALEGRE: Rus Voluntérios da Pétria, 2.725 — Caixa Postal 727 - Telelone 2-4096



Precos para Importagéo
de Produtos Quimicos

EXTRATOS TANANTES

Doélares

Convénio
Quebracho Soluvel a frio FOB — Buenos Aires .. Arg $170 p/tonelada
Quebracho Idem, CIF — Rio, Santos............ Arg $195 2
Quebracho Soluvel a quente, FOB — Buenos Aires  Arg $155 2
Quebracho Idem, CIF — Rio, Santos............ Arg $180 “
Castanheiro (s6lido) (CIE — "RI0SE A i et e, US $184 2
Castanheiro (atomizado)- CIE — Rig: e an s Us $214.80° 7

Nortan (atomizado) CIF Santos, Rie ... eftc. D. Kr. 1.600 =
BICROMATO DE SODIO

CIF. —— RIO, Santos! & i s Jap $289 p/tonelada
CIF — Rio, Santos, Inglés, Alemao . .......... Pol $300 4
CIF — RIO, Santos i e S ACP $315 4
CIE — USA . .. o i s S N R US $315 &
Bicromato de sédio nacional (Bayer) ........ Cr$ 75,00 quilo FOB — RIO
Cromosal B .o . o ol o e e S CrS 56,00 quilo FOB — RIO
Danichrom 25/267, Eob Copenlias et D. Kr. 1.400 (US$200)
CIT' — Santos, Rio . oottt D. Kr. 1.680 (US$240)
OUTROS PRODUTOS
Sulfito de sbdio anidrol s = e I e e Acli$125 —CIE p/tonelada
Dioxido de titanio 1taliane’ P e e &, $445 — CIF
Idem, idem, alemao .. . il MR $445 — CIF 4
Wargotan' atomizados s s ... Sw. Kr. 390—CIF <
Wanin 1S, o ansd, At SOt N Sw. Kr. 600 — (US$115 #
PRECOS NACIONAIS
Extrato de Acacia em po6, 68/69% ... .. Cr$ 30,00 p/k /P. Alegre
Extrato de Acacia sélido, 63/64% .. .. Cr$ 238,00
Extrato de Quebracho ... S oais A Cr$ 30,00 ” p/P. Murtinho
Acido férmico 90% . .. e P Cr$ 58,00 ” p/Rie Clare
Sulfato ‘de S6dio. L st o R 5 Cr$ 15,00 > p/S. Paulo =
Hipossulfito ‘det SOO105 it unt Sl S . Ce$ 19,00 7 p/S Eaulg
Sulfureto de Sédio (Fundido) ......... Cr$ 28,50 ” p/Rio
WArgotan ... st b s e e g Cr$ 65,00 7 p/S.s Baula
Lanichrom 25/26% atomizado: /..y o Cr$ 35,00 ” p/S. Paulo
INOTEATL . oovos s aibiis e sntia s L B Cr$ 78,00 ” p/S. Paulo

10 0 CURTUMI



; Q\h NEC

(X
?(-' MIMOSA ‘97

so*.| SUPERTAN|s0°.

Fabrica: MONTENEGRO - EST. DO RIO GRANDE DO SUL

Depésitos: NOVO HAMBURGO - S. PAULO - JUIZ DE FORA - RECIFE

EXTRATO DE
ACAcIn NEGRA

REPRESENTANTES :

IRMAOS SINGER REPRESENTACOES LTDA.
Rua Conselheiro Crispiniano, 404 - 6. andar
Caixa Postal 4372 - Sao Paule

CAMPANI & CIA.
Rua Gomes Portinho, 86 - Caixa Postal 30 - Novo Hamburgoe

FELLOWS, MAIA & CIA. LTDA.
Av. Cruz Cabugg, 343 - Caixa Postal 1226 - Recife

F. C. MEDEIROS & ClA.
Av. Estados Unidos, Edificio Wildberg, 4.0 andar
Caixa Postal 639 - Salvader

PARA COMERCIAL LTDA.

Travessa 7 de Setembro, 157 - Belém

J. S. MARTINS
Rua General Osério, 601 - Caixa Postal 250 - Pelotas

RIO NEGRO - COM. E REPR. LTDA.
Rua Xavier de Toledo, 44 - 8.° andar

REPRESENTANTES :

VVA. H. E. KUNZ & CIA.

ORDI - Org. de Rep., Distrib. e Import. Ltda
Caixa Postal 5447 - Rio de Janeiro-Caixa Postal 6833 - Sao Paulo

Rua Sinimba, 1380 - Caixa Postal 217 - Caxias do Sul



Grave a Situacdo dos
Curtidores de Couro

de Porco

Objetiva

Reuniao em Roca Sales. Emitida

Adverténcia aos Fornecedores, Atraves da

Imprensa

Em importante reuniao realizada
em Roca Sales, no Rio Grande do Sul,
foi examinada com a maior objetivi-
dade a crise por que atravessam O0S
curtidores de couro de porco. A situa-
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cao se tornou de tal modo cadtica que
a classe resolveu tentar, de modo deci-
sivo, obter uma cooperacao razoavel
dos fornecedores, a fim de que, levan-
do-se em conta a interdependéncia de
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uns e outros, alivie-se o futuro som-
brio ja desenhado.

Presenca

O Centro das Industrias de Curtu-
mes do Brasil féz-se presente em Roca
Sales, por intermedio de varios direto-
res tendo 2 frente o Sr. Mario Rubens
Costa, presidente, bem como do secre-
tario executivo, Sr.. Mauricio Dejanir
Hernandorena. Dentre outros, partici-
param dos debates, com destacada
atuacao, os Srs. José Bonifacio da Sii-
veira, presidente do Sindicato de Novec
Hamburgo, e Nestor Guilherme Bier,

do Sindicato de Sao Leopoldo, além de
curtidores de couros de porco de Alto
Taquari, grande zona produtora. .

Alto Custo

O principal fator da crise se loca-
liza no alto custo do couro suino nas
fontes produtoras, com repercussao de-
sastrosa no parque industrial, uma vez
que éste veio de experimentar, direta-

Aviso aos Frigorificos

O CENTRO DAS INDUSTRIAS
DE CURTUMES DO BRASIL, cumpre

o indeclinavel dever de levar ao conhe-
cimento dos produtores de couros stui-

O CURTUME

mente, a reacao do mercado, oferecen-
do-lhe um impacto inédito.

Rumo: reconquista de mercado

No curso dos estudos dO'prOblerna,
{icou definida a area perdida no mer-
cado externo e interno, agravada pelo
avanc¢o de produtos artificiais'no cam-
po aplicacional do couro suino.

Observou-se, ainda, que os fabri-
cantes de banha nao terao, em tempo
condicoes de
compensar as dificuldades atuais sem

economico favoravel,

que, juntamente com os curtidores,
adotem um rumo de interésse comum.
Eis por que os presentes & reuniao de
Roca Sales, por intermédio do C. I.
C. B., concordaram em emitir uma cir-
custanciada nota através da imprensa
de Porto Alegre, expondo o problema
e indicando a melhor solucao. O texto
dessa nota, estampada por duas vézes
no “Correio do Povo”, 6rgao de reco-
nhecida probidade, vai reproduzido a
seguir. Por éle os curtidores em geral
perceberao os angulos da questao e a
justeza das deliberacoes " em . Roca

Sales.

Produtores de Banha

nos a grave crise que atravessam as in-
dustrias de curtumes dessa matéria-
prima, estabelecidas nos Estados de
Parana, Sta. Catarina e Rio Grande do

(2]
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Sul, cuja origem emana do elevado
preco que atingiu o couro cru nas fon-

tes produtoras.

As industrias de curtumes estabe-
lecidas nésses Estados, constituindo-se
em beneficiadores, quase exclusiva-
mente, de couro suino e representadas
por mais de 25 fabricas, encontram, no
momento, sérias dificuldades em colo-
car o produto industrializado no mesx-
cado interno e externo, em virtude de
seu elevado custo industrial, agravado,
ainda, pela concorréncia de varios si-
milares utilizados na fabricacao do cal-
cado e demais artefatos de couro, os
sensivelmente, o

quais reduziram,

campo aplicacional do couro suino.

A reconquista do mercado norte-
americano, que absorvia grande parte
do couro de suino curtido e cujas ex-
portacoes situavam-se ao redor de 4
milhoes de pés por ano, deve ser ten-
tada, a fim de estabelecer-se o equili-
brio economico e financeiro no regime
de producao déste importante setor in-
dustrial. Para que isto se verifique, e
os proprios produtores de couros crus
— cooperativas, matadouros e frigori-
ficos de suinos — tenham assegurada
a fonte de escoamento para ésse sub-
produto, é necessario e imprescindivel
reduzir-se o preco do couro cru a uma
base média de Cr$ 50,00 (cinquenta
cruzeiros) o quilo.

Levando ao conhecimento dos for-
necedores desta matéria-prima a si-
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tuacao anomala em que operam os cur-
tumes, presentemente, queremos tao
somente evitar que, por imposicao de
um processo lento de estrangulamento
e depauperacao economica, sofram os
curtumes e seus proprios fornecedores,

em futuro proximo, conseqiiéncia mais

‘danosa a economia dos produtores e do

proprio Pais.

Existe absoluta interdependéncia
economica entre o produtor e o curti-
qual reiteramos nossa adverténcia no
fabricantes de banha que encontram no
curtume a unica fonte de escoamento
para éste subproduto. Sabe-se que os
fabricantes de banha nao poderao mo-
dificar, ao menos em curto prazo, o sis-
tema de aproveitamento do couro cru
em bases economicas sem a cooperacao
da industria de curtumes, razao pela
qual reiteramos nossa adverténcia, no
sentido de ser encontrada uma solucao
gue permita 2 industria curtidora re-
conguistar o mercado externo e grande
area do interno, e isso so sera pessivel

com a reducao do preco as bases acima

previstas.

Mario Rubens Costa, Presidente
— José Bonifacio da Silveira, Vice-
Presidente — Mauricio Dejanir Her-

nandorena, Secretario-Executivo.
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Como o Brasil, a Argentina Luta
Para Exportar Curtidos

Os curtidores da Argen-
tlna também estao voltado:
para  uma luta ardua: a d¢
worir brechas no dique das
exigéencias oficiais para obter
facilidades 2 exportacao dos
seus prodrtos.

Fala-se muito em formar,
em nossos paises, uma solida
mentalidade exportadora. Re
petem-se chavoes como fér
mulas de salvacao economi-
ca. Todavia, os obstaculos
deixam de ser removidos e 0s
problemas se acumulam, com
0s naturais gravames deter-
minados pelo desenvolvimer
to mais livre de outros seto-
res industriais.

Pois os Curtumes da Aasr-
gentina, segundo o Boletim
da Cimara Gremial de Cur-
tidores, reclamam providén-
cias do Govérno para que se
lhes conceda abertura na
pauta de exportacoes. Argu-
mentam com a qualidade dos
seus couros e com o alvo a
vista: a Alemanha, onde o
crescimento de ramos de
maior produtividade, como a
metalurgia, tira dos curtumes
boa parte da mao-de-obra,
por pagar-lhe melhores sala-
rios, deixando claros no mer-

O CURTUME

cado cousumidor de artigos
de couro.

O paralelo da luta argen-
tina com a brasileira esta.
pois, nitido. O interésse na
exportacao de curtidos é evi-
dente. H4, em suma, a ten-
déncia definida para saltar da
condicao nada agradavel de
fonte de matéria-prima, con-
dicao quase que apenas de-
vida aos favores da Natureza,
para o justo lugar de pais in-
dustrializador.

E para merecer o triunfo
da causa, os curtidores ar-
gentinos, como nos, nao se
descuidam daquilo que é vi-
tal: o aprimoramento dos
seus produtos, mediante do-
tacao de equipamentos mo-
dernos, de modo a assegurar
producao mais barata e
maior.

Sao pontos identificados 1a
como aqui. E aqui como 14,
esperam-se atencoes dos Go-
vérnos, quando éstes chega-
rem a considerar que as fa-
cilidades para exportarmos
curtidos interessam mais a
sorte das divisas nacionais do
que, simplesmente, aos nego-
cios de uma classe.

-‘-—-‘.I——‘-—-‘
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Temos observado, ultimamente, que alguns
curtumes estao efetuando vendas para entregas
a longo prazo. Diversos negécios foram efetua-
dos por grandes curtumes, cujo prazo de en-
trega vai até 6 meses, ou seja, até maio do
ano vindouro. Causa-nos apreensao, na atual
conjuntura, esta modalidade de forcar merca-
dos por diversas razoes.

Em primeiro lugar, operacoes dessa natu-
reza, realizadas por curtumes de grande expres-
sao, criam panico entre as medias e pequenas
emprésas que se véem forcadas a adocao de tais
normas, quando nao dispoem de suficiente ca-
pacidade financeira para tal. Em segundo, tudo
indica que a expressao inflacionaria ha-de con-
tinuar a exercer constante tendéncia de altera-
cao nos custos de producao das empreésas por um
periodo de tempo bastante prolongado.

Mesmo que a industria disponha de esto-
que no momento da venda para entrega a pos-
teriori, especialmente nos casos de negécios efe-
tuados a 6 meses de prazo, nao se justifica a
adocao de tal critério, pois seguramente o cur-
tume, quando entregar seus produtos, com os
recursos obtidos, nao conseguira repor o esto-
que vendido. Este fenomeno da impossibilidade
da reposicao de estoque caracteriza o processo
de descapitalizacao a que sao submetidos quase
todos os setores da producao auando em regime
de crescente inflagao monetaria. Por outro lado.
0 ‘r.:luna psicologico que exercem no mercado
tals’nengécios ¢ de repercussao altamente desfa-
voravel, pois a inflacao nivela as dificuldades

de toc}os — curtumes, fabricantes de calcados e
coureiros, '

Se algumas emprésas curtidoras adotaran

Inconveniéncias da
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nirega a Longo Prazo

DUGURTUNE

NOVos criterios na questao relativa aos prazos de
entrega, estarao demonstrando i sua cliﬂntelﬁ
uma situacao que na realidade nao existe- qual
seja a de excessos de recursos financeiros.

| Twemos,lha poucos dias, um flagrante bas-
tante expressivo de como é nocivo ao curtume
a venda a longo prazo com preco fixo, quando se
efe!;uolu a concorrencia para fornecimento ao
Exercito nacional. Tdédas as emprésas concor-
rentes sabiam de antemao que nao tinham base
segura para formular seus precos de venda, uma
vez que os elementos componentes do seu custo
— matéria-prima, couro, taninos, mao de obra
e outros — alteram-se gradativamente. .
Nossa missao nao € a de ditar normas para
o comportamento comercial da industria de cur-
tumes, mas esta observacao, relativa aos prazos
de entrega, é oportuna e justa; ja se comecou a
sentir seus efeitos maléficos junto aos pequenos
e médios curtumes que nao dispoem de elemen-
tos para concorrerem em tais bases de negocios.

H4 a ressaltar, ainda, o aspecto da quebra
de tradicio nas normas de negocios, pois, ou-
trora, nao temos ciéncia de curtumes que efe-

{uassem vendas para entrega a 180 dias. Esses
prazos dao aos nossos clientes uma sensacgao de
que doravante os curtumes poderao ser ban-
queiros dos fabricantes de calcados e dos cou-
reiros, pois se propoem depositar couro curtido,
ou matéria prima correspondente, em seus de-
positos, sem a obrigatoriedade do pagamento

imediato.

Se estamos empenhados em reduzir 0s pra-
20s de venda, a uma média de 60 dias da data.
como justificar perante nossos clientes a con-
cessio de 180 dias de prazo de entrega’




Espélho da Imprensa

Calcado -

Problema

em Busca de Solucao

ENEAS A. FONTES
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A expansao industrial brasileira,
por forca da orientacao governamen-
tal e de outros motivos que nao cabe
aqui analisar, tem seguido uma dire-
cao exclusivamente vertical.

A maior ou a melhor justificativa
para ésse fato é a necessidade da cria-
cao de industrias de base, de uma in-
fra-estrutura sobre a qual viria a re-
pousar a verdadeira expansao, dado
que a velocidade do desenvolvimento
iImpoOe critérios drasticos de priori-
dade.

Por conseguinte, ésse critério nao
esta em funcao de um verdadeiro e na-
tural desenvolvimento e sim, segundo
diz o govérno, a servico das necessida-
des mais prementes do pais.

Se por um lado é justo e admissi-
vel ésse critério, por outro é condena-
vel, porque nédo conduz a um desenvol-
vimento harmonioso, equanime e equi-
librado do conjunto, dai advindo perié-
dicas crises em determinados setores,
com sensivel agravamento do proble-
ma social.

Uma esquematizacao do desenvol-
vimento, que, sem desprezar as neces-
sidades de base, levasse na devida con-
ta as industrias auxiliares, sobretudo
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as que mais de perto interessam ao
bem estar do individuo, seria, a nosso
vér, o ideal.

Teriamos, entao, um desenvolvi-
mento em sentido horizontal, cujos
primeiros beneficios seriam o fortale-
cimento de todos os ramos da produ-
cao com consequente afrouxamento da
tensao social.

E um érro, e a realidade noé-io
mostra, supor-se que todo o desenvol-
vimento de uma nacao estda na depen-
déncia exclusiva de uma infra-estrutu-
ra. Pelo contrario, a infra-estrutura nao
Pelo contrario, a infra-estrutura nao
tera razao de existir se os demais ra-
mos acessorios estiverem em crise ou
inexistirem.

Obsecados, como estamos, pela mi-
ragem das gigastescas industrias, va-
mos deixando morrer a mingua, pelo
depauperamento, os ramos industriais
que sao o sustentaculo da prosperidade
da nacao e do bem estar do seu povo.

A permanéncia da crise, agravada
de ano para ano, vai destruindo lenta
e inexoravelmente a média e a peque-
na emprésa e, entre elas, grandes e tra-
dicionais organizacoes, com sensivel
agravamento do ja dramatico proble-
ma social.

Na industria do calcado, que € a
que no momento nos interessa comen-
tar, uma série enorme de fatores con-
tribuem para manté-la em permanente
estado de crise, confusdo e sobressalto.

Nao padece duvida o fato de que
o custo de vida provocou e provoca
ainda uma acentuada reducao no con-
sumo de calcado. Essa reducao é maior
nas camadas menos favorecidas, cujos
componentes sao obrigados a empre-
gar quase tudo quanto ganham nos
gastos de alimentacao e transporte.

Ora, nessas camadas € que esta o
grosso publico consumidor, dai advindo
a retracao do consumo que tao seria-
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mente vem afetando as fabricas produ-
toras.

Este fenoémeno, porém, é passa-
geiro, comum as épocas ou periodos de
transicao brusca como o que se verifi-
ca no momento, em nosso pais, porque
a verdade € que, mesmo em épocas de
relativa normalidade , o consumo de
calcado sempre esteve abaixo da ver-
dadeira capacidade do mercado inter-
no. Para isso contribuem, além do
custo de vida, diversos fatores, confor-
me veremos adiante.

Diga-se, de passagem, que o Bra-
sil produz, de fato, um dos melhores
calcados do mundo e, ainda assim, ja-
mais houve qualquer iniciativa do go-
vérno no sentido de estabelecer a ex-
portacao, principiando por fazer uma
propaganda do nosso artigo no exterior
ou abrandando as pavorosas leis de ex-
portacdo e a nao menos pavorosa bu-
rocracia e que constituem o maior en-
trave, quando nio desestimulo a quai-
quer industrial, mesmo os mais idea-
listas.

Nao existe da parte do poder pu-
blico um interésse adequado por éste
importante ramo que tao de perto diz
da saude d opovo, apesar de dois ter-
cos, aproximadamente, da populacao
brasileira andar de pés descalcos.

Dependendo do couro e da sola,
suas matérias primas principais, asfi-
xiada pelo alto custo da maquinaria,
dos “royalties”, das pec¢as nao raras vé-
zes importadas e valendo o seu péso
em ouro, vive a industria do calcado
em permanente apreensao, incapacita-
da até mesmo de fixar precos de ven-
da, dado que os aumentos no custo des-
sas matérias primas sao permanentes,
sucessivos e imprevisiveis.

Sendo o couro e a sola produtos
escassos no mundo, € claro que os mer-
cados consumidores se voltam para os
paises em condicoes de produzi-los em
maior escala, tais como os paises sul-
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americanos, notadamente o Brasil, a
Argentina e o Uruguai. Ora, a procura
do couro e da sola tende a forcar a ex-
portacao e e insofismavel que os fabri-
cantes brasileiros ou compram pela pa-
ridade internacional ou cruzam os bra-
cos por falta de matéria prima.

Em ultima analise, € o povo quem
paga a exportacao do couro, tal como
aconteceu em 1959, ano recorde no en-
carecimento do sapato, motivado pela
liberacao do produto para exportacio.
Agora mesmo acaba de reproduzir-se a
mesma insensatez governamental: li-
bera-se a exportacao e coloca-se os pre-
cos oficialmente sob a paridade inter-
nacional.

Luta a industria do calcado com a
insuficiéncia de financiamento, eis que
os bancos oficiais sao os primeiros a da-
rem o mau exemplo, recebendo via de
regra, com ma vontade, os fabricantes
que assim se vém forgcados a lancar
mao dos agiotas, a cuja exploracao vi-
vem escravizados.

E nao falta quem acuse os indus-
triais de ambiciosos, - escorchadores,
etc., mas falta, sim, quem se disponha
~a conhecer o verdadeiro e permanente
‘drama em que vivem por pura teimo-
sia e isso até que nao sejam forcados a
fechar as portas dos seus estabeleci-
mentos.

Nao é uma industria nas maos de
grupos econdomicos poderosos, de mag-
natas com influénnias politicas. Ao
contrario, tem que lutar contra éles,
contra a falta de conhecimento do povo
sobre o que representa em dificuldades
e estoicismo, a manutencdo de uma in-
dustria de calcado.

Como se isto nao bastasse, temos
ainda a considerar os impostos pagos
pelos fabricantes e pelos consumidores,
bastando para tanto citar o imposto de
consumo que € de 129 (doze por cen-
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lo) sbbre um produto de cuja falta se
ressentem, aproximadamente, dois tér-
¢os da populacao nacional.

Mas nao fica af o drama das inds-
trias de calgado. H4, também, a falta
de fiscalizacao, a falta de repressao
as fabricas clandestinas que produzem
grandes e pequenas quantidades de
calcados e que sao vendidos a préco in-
ferior ao das fabricas legalmente cons-
tituidas.

Em qualquer sala, em qualquer
vao de porta ou quintal se pode mon-
tar um pequeno fabrico de calcado:
pode-se vender livremente aos consu-
m:dores, sem o péso de imposto, de
responsabilidades trabalhistas, de en-
cargos sociais com institutos e entida-
des outras de amparo ou orientacao
profissional. Dai decorre uma compe-
ticao desleal que pouco a pouco leva a
destruicao as fabricas legalmente cons-
tituidas, muitas delas antigas e tradi-
cionais. '

Nao tardardo a chegar os indus-
triais do calcado 2 conclusiao de que.
néste pais, fabricar calcados é coisa
de doidos porque é entrar ou permane-
cer numa industria em liquidacao, uma
industria com os dias contados.

Impoem-se, por conseguinte, me-
didas saneadoras, atitudes mais decisi-
vas e agressivas por parte dos indus-
triais para forcar o govérno a olhar
com o devido cuidado e com mais inte-
résse para ésse magno problema que
tanto afeta a economia do pais, a es-.
tabilidade da producdo e a satde do
povo. . |

para encontrar-se a solucdao que obje-
tive o reerguimento e, em suma, a sal-
vacao da industria do calcado..

(De “Calcados e Couros”, outub
1960).
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AINDUSTRIA DO COURO
- NA TCHECOSLOVAQUIA

Qual a situacao da industria
do couro na Tchecoslovaquia? Eis
um assunto que interessa de perto
aos curtidores brasileiros, tal a vin-
culacdo do mercado da matéria-pri-
ma. Reproduzimos, entao, a seguir,
um artigo do Sr. Frantisck Pro-
chozka, extraido de “Informacioneg
Economicas y Tecnicas de la Indus-
tria del Extracto de Quebracho”, de
Buenos Aires, dando-nos perfeita-
mente o quadro da industria do cou-
ro naquele pais europeu.

A industria do couro na Tche-
coslovaquia tem uma tradicdo que
remonta a muitos anos. Foi funda-
da muito antes da Primeira Guer-
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ra Mundial e nessa época colocava
os seus produtos nos paises do anti-
oo Império Austro-Hungaro. Um
dos centros mais antigos dessa in-

21



dustria se achava na Boémia Orien-
tal. Entretanto, a induastria alean-
cou um desenvolvimento considera-
vel no periodo compreendido entre
as duas guerras mundiais, principal-
mente pela expansao da emprésa ca-
pitalista de Bata.

Durante a segunda guerra as
fabricas de artigos de couro foram

Exportacio (em pares de calcado)
Exportacao (em pares) de calcado)

O desenvolvimento extensivo
dessa industria é tanto mais notavel
se se levar em conta que a transicao
entre a producao manual e a indus-
trializacao moderna teve lugar num
periodo assaz curto. Especialmente
ap6s a II Guerra Mundial se verifi-
cou uma rapida industrializacido da
manufatura de couro e isso nao ape-
nas com respeito a fabricacao de
calcado como também de pecas de
vestuario, luvas, peles e a elabora-
cao técnica de couros curtidos. A
concentracao da producio em gran-
des unidades, a especializacio dos
sistemas de producio e a combina-
cao adequada da producido basica
com a producao secundaria na in-
dastria do couro na Tchecoslovaquia
permitiu uma elevacio consideravel
da produtividade e uma baixa nos

custos de producdo. Grandes empre-
sas transformaram as matérias-pri-
mas em produtos semi-elaborados e
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parcialmente destruidas pelos bom-
bardeios e tiveram de ser reconstrui-
das apo6s 1945,

O ramo de maior importancia
da industria do couro tehecoslovaco é
a do calcado, que tem fornecido as
cseguintes cifras a estima da indus-
tria do couro, no que tange & ques-
tao do seu desenvolvimento:

1937 1948 1958

55.028.000 64.379.000 80.214.000
20.519.000 19.573.000 28.061.000

usaram éstes para a fabricacao ime-
diata de artigos de couro. A experi-
éncia tem demonstrado que tal orga-
nizacao de planos industriais no se-
tor do couro é a mais conveniente e
economica.

As fabricas de couro na Tche-
coslovaquia acham-se equipadas com
maguinas modernas, usando-se a
tecnologia de producao mais pro-
oressiva. Na primeira etapa do es-
tabelecimento da induastria, a conti-
nuacdo da II Guerra Mundial infle-
tiu-se sobretudo na producio basica.
Perto das fabricas de calcados, arti-
gos de couro e peleterias se construi-
ram curtumes modernos. Tal iniecia-
tiva supera, pelas suas dimensoes
econdmicas, tdodas as organizacoes
de producio até agora conhecidas.
Nos planos de producdo se estabele-
ceu, assim mesmo, o sistema de fo-
lhas diarias de producdo visando ao
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controle continuo desde a matéria-
prima até ao produto acabado.

A 1industria tchecoslovaca do
couro- melhora continuamente a tec-
nologia de producdo e a qualidade
dos seus produtos. O Instituto de In-
vestigacoes da Industria do Couro
persegue novas tendéncias em maté-
ria de técnica e tecnologia. Introdu-
ziram-se muitos produtos de acaba-
mento que melhoraram o aspecto su-
perficial dos couros curtidos, espe-
cialmente da matéria-prima danifi-
cada. Relacionado a ésse progresso
e a expansao da industria no futuro,
constroem-se novos e grandes curtu-
mes modernos.

O Instituto de Investigacoes da
Induastrias do Couro desenha, a par
disso, novos tipos de maquinas para
o tratamento continuo do couro e
estuda a automatizacdo de grupos
completos de operacoes tais como 0S
processos nas secoes de remolho, se-
cagem, etc. Na manufatura do cal-
cado insiste-se, especialmente, no de-
senho de equipamentos de operacoes
multiplices e a organizacao de outra
tecnologia na elaboracao do calcado.

A aplicacao de novas técnicas e
tecnologia encontra grande aceita-
cao pelos grupos de trabalhadores,
que anualmente submetem centenas
de sugestoes de melhoria que possam
efetuar-se sem maiores inversoes.
Tais sugestoes visam a perfeita uti-
lizacdo das maquinarias e o horario
de trabalho. Familiarizam-se os tra-
balhadores com os problemas mais
prementes, que apresenta o melhora-
mento da produc2o mediante planos
tematicos. A iniciativa em tela se féez
habitual na indastria nacionalizada
como uma des formas de participa-
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cao os trabalhaores no controle da
industria.

O aumento da capacidade de
producao da industria do couro de-
pende em parte da importacao de
couros crus. A India foi no passado
um dos principais fornecedores de
couros brutos a Tchecoslovaquia. En-
tretanto, em razao da organizacao
da sua propria induastria do couro, a
importacao dali ficou limitada.

A semelhanca de outros paises,
a Tchecoslovaquia também procura
novos materials para as crescentes
necessidades da sua induastria do
couro; especialmente resinas, fibras
sintéticas, couro artificial e borra-
cha sintética. Estes materiais, de
modo cada vez mais firme, cobrem
a falta de couros naturais, sobretu-
do no que diz respeito a artigos de
couro, couro técnico e couro para a
confeccao de luvas.

A producdo, consumo Interno,
assim como a exportacao de artigos
de couros, mostra-nos uma tendéencia
continuamente ascendente. Os arti-
o0s de couro techecoslovacos sao mui-
to procurados pelos consumidores do
exterior devido a sua excelente qua-
lidade e a elegancia do seu aspecto.

Nos proximos anos a industria
do couro tchecoslovaco tera que cum-
prir imensas tarefas. Em 1965, por
exemplo, a fabricacao de calcado al-
cancaria um total de 101 milhGes de
pares e o consumo atingiria 4.4 pa-
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Informe

Extratos de

Castanheiro

de Qualidade Especial

Além dos seus conhecidos Extra-
tos de Castanheiro naturais e adoca-
dos, a LEDOGA S. p. A., de Milao,
apresenta agora dois novos tipos de ex-
tratos atomizados de qualidade espe-
cial, dos quais um natural, denominado
“W. P.”, e outro adocado, denominado
“DULCOTAN EXTRA”.

Trata-se de extratos obtidos por
métodos e tratamentos completamen-
tes novos, em virtude dos quais, além
de ser melhoradas as caracteristicas de
solidez, resisténcia 2 agua e rendimen-
to em péso conferidas ao couro pelos
Extratos de Castanheiro de producao
normal, é também assegurada a rapi-
dez de penetracao, ja agora desejada
pelos curtidores que visam a abrevia-
cao dos tempos de curtimento e a re-
ducao das perdas de substancia tanan-
te, como fatores indispensaveis para a
diminuicao dos custos de producao.
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Sao os seguintes os novos extratos
em apréco:

1) — Natural: ESPECIAL “W. P.”,
atomizado, DD, minimo 779%
M. F., cuja analise tipica de labo-
latorio pelo Método do Filtro a se-
guir transcrevemos:

Tariinos -2 =5 e S e . 79,4
Nao taninos solliveis . e .t 14,1
THSOIIVeISh il i . 0,2
AGUT Lty el L RS 6,3
Pontos ‘vermelhos: s 3% .o oo 2,1
Pontos: amarelos: .2t S v 9,5
Razao Taninos/nao-Taninos ... 9,63
pH a-50% Bk fa cels ebin R, 3

merecendo ser salientado o valor da
razao Taninos/nao-Taninos.

Além de fixar-se irreversivelmen-
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te as fibras da pele e de proporcionar
um bom couro solido, de 6timo rendi-
mento, resistente ao desgaste e imper-
meavel a agua, o extrato “W. P.” dis-
tingue-se pela cor extraordinariamente
clara, como nao se encontra em outros
extratos de castanheiro.

Sua velocidade de penetracao é
superior até a dos proprios extratos ca-
téquicos fortemente sulfitados (Mimo-
sa e Quebracho).

O extrato “W. P.” é utilizavel
também a temperaturas nao aconse-
lhaveis para um extrato de castanheiro
de qualidade normal, podendo ser usa-
do com téda tranquilidade nos métodos
de curtimento e de recurtimento em
tanque quente (‘‘hot-pit”’), com resul-
tados excelentes em cor, solidez do
couro e rendimento.

Nao é necessaria qualquer prepa-
racao prévia, devendo ser usado tal
como se encontra nos sacos fornecidos
pela LEDOGA.

2) — Adocado: DULCOTAN EXTRA,
atomizado, DD, minimo 779,
M. F.:

Também para éste produto indi-
camos, a seguir, os valores caracteris-
ticos obtidos pelo Método do Filtro:

BANRMOS IS s 78,5
Nao-taninos soluveis 14,9
IRSBINRETST . e s 0,1
JEUCEET g T 6,5
Pontos! vermelhos ........... 2.4
OO NaAMATelOs: e . oo o o 9,4
Razio taninos/nao-taninos .... 5,26
BRSOV e 4 —

Este extrato de Castanheiro ado-
cado é empregado com vantagem tan-
‘o no curtimento de sola para artigos

0 CURTIIME,

flexiveis, como no curtimento de todos
os couros técnicos e daquéles para ma-
las e marroquinaria, que exigem flor
extremamente fina, cor delicada e so-
lida a luz, plenitude e toque macio. .

E, ademais, particularmente indi-
cado no recurtimento ao vegetal de pe-
les e couros curtidos ao cromo.

Sua rapidez de penetracao € a
mesma do extrato de Castanheiro
“W. P.” acima descrito, com o qual, no
caso de curtimento de sola, pode ser
misturado, em proporcao variavel con-
forme o grau de flexibilidade que se
deseja no couro acabado.

A solubilidade de ambos éstes ex-
tratos é mais facil e mais rapida que a
de qualquer outro extrato de Casta-
nheiro até agora produzido.

Em tanque muito quente, € acon-
selhavel empregar somente o tipo
“W. P.”. (“hot-pit’").

N.. R. — Temos insistido em di-
vulgar informes sObre a natureza de
produtos aplicaveis na industria de
curtumes apenas com o objetivo de
prestar aos nossos associados subsidios
para a determinacao de suas preferen-
cias. Assim é que, hoje, reproduzimos
um trabalho sobre o extrato de casta-
nheiro, fator do aprimoramento dos
curtidos e que julgamos oportuno, uma
vez que, agora, nos achamos lutando
por obter meios para a exportacéo dos
artigos preparados. nos curtimentos
brasileiros. Cumpre observar que, por
enquanto, poucos sao os estabeleci-
mentos, entre nés, que aplicam o0 ex-
trato de castanheiro. Sem manifestar
interésse por marcas, simplesmente,
repetimos, procuramos servir aos cur-
todores matéria informativa de cunho
técnico.
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&« VENDA

Damos prosseguimento hoje a
esta secao, procurando melhor servir
aos interesses dos associados do C. I.
C. B. Como acentuamos, a Diretoria
deliberou franquear as paginas de
O CURTUME aquéles que tém ma-
quinas para venda o uque as desejem
adquirir de colegas, bem como fazer
contrato de elementos para as suas in-

dustrias.

Vende-se

Maquina de lustrar de madeira em

perfeito estado, propria para Curtu-
me de peles. Dirigir-se ao Curiume
Montes Claros, S. A. — Caixa Pos-

tal, 34 — Montes Claros — Minas
Gerais.
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Vende-se

Maquina de estirar mtgnon Enk_j
capacidade de 120 meios diarios em
6timo estado de conservacdo. Diri-
gir-se ao Curtume Montes Claros,
S. A. , Caixa Postal, 34 — Montes
Claros —' Minas Gerais: » =& «
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E COMPRA D

PARA CURTUM

Vende-se

cilindro para solas, tcheco, marca
“Kovo”, ainda sem uso. Preco e
condicoes, tratar com Podboi
S. A., Industria e Comeércio (Rua
Washington Luis, 382/6) — Sao
Paulo, Capital.

Técnico

Necessita-se de um, para traba-
lhar em vaquetas, verniz, etc.,
com muita pratica. Ordenado base
Cr$ 20.000,00, podendo-se elevar
em relacao a capacidade. Passa-
gens pagas. Informacoes para
Adolfo Quirino, Emprésa de Cur-
tume do Piaui, Praca Lima Re-
belo, 1068 — Paraiba, Estado do
Piaui.

O CURTUME

= MAQUINAS
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Compra-se

méquina para dividir couros, ja
usada, largura 2. Condicoes e
maiores detalhes, informar a
Tychanowicz & Cia., Curtume e
Sapataria Labor — Malet, Estado
do Parana.

Compra-se

maquina de descarnar, tamanho
médio ou pequeno, que sirva para
carneiras, estado de regular a
detalhadas
para Inticher & Cia. — Guarani
das Missoes, Estado do Rio Gran-
de do Sul,

bom, Informacoes

2
~1



A Publicidade e seus

Efeitos no Consumidor

A promocao publicitaria, para o uso do
forro de couro curtido nos calcados, teve inicio
a 15 do corrente, atraves da Televisao Tupi,
desta Capital, e da TV-Itacolomi, de B. Hori-
zcnte, em co-patrocinio com o programa ‘‘Pa-
rada Feminina”, realizado as 3.2 feiras, no ho-
rario de 15 as 16 horas. Tivemos oportunidade
de assistir ao programa para averiguar o efeito
que a mensagem publicitaria é capaz de produ-
zir aos telespectadores.

Em se tratando de um programa destinado
as mulheres, a apresentacao da propaganda do
forro, por intermédio de modélos ao vivo, sur-
tira efeitos positivos. Normalmente, a dona de
casa € quem aconselha ao esposo e aos filhos a
compra de artigos do vestuario, pois toda mu-
lher se considera atualizada com os rigores da
moda. O técnico especializado em publicidade
teve o cuidado de preparar as mensagens leva-
das ao video de forma que, exaltando as quali-
dades dos calcados forrados, revelassem ao con-
sumidor outras vantagens que, aparentemente,
nao sao observadas pelo usuario.

Em nosso pais seguramente 65% dos sapa-
tos fabricados se destinam ao uso da classe fe-
minina, o que revela que, apesar do indice bai-
xissimo do consumo de calcados “per capita’,
os homens andam ainda mais descalcos que as
mulheres. A publicidade pela televisao, em
programas femininos, tem audiéncia garantida,
pols enquanto os homens, nos grandes centros
urbanos, ocupam-se de seus afazeres nas fabri-
cas e nos escritorios, a esposa e as filhas e de-
mais dependentes do sexo feminino permane-
cem no lar, notadamente na parte da tarde.

E indiscutivel a vantagem da publicidade
na promocao de negocios. Todos os produtos
de largo consumo popular dinamizam suas ven-

as por intermédio désse 6timo veiculo de di-
vulgacao moderno que ¢é a televisdo. Nos Es-
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tados Unidos da America do Norte, pais que
poderemos tomar como padrao para analise do
valor da mensagem publicitaria, muitos fabri-
cantes, antes de lancarem seus produtos no
mercado, destinam somas fabulosas a publici-
dade, na preparacao psicologica do consumidor.
Alim disso, investigacoes de motivacao veém
isendo feitas permanentemente por emprésas
especializadas. E muito importante a moti-
vacao na publicidade, pois o consumo de quai-
aquer produto origina-se de uma razao especial
do consumidor. No caso do cigarro, por exem-
plo, chegou-se a conclusao de que o homem
fuma porque julga que o uso do cigarro ihe
transmite maior expressao de masculinidade.
Como conseqgliéncia, observa-se que todos os
anuncios de cigarro exaltam essa falsa virtude
que o fumante instintivamente proclama.

Precisamos descobrir no sapato forrado a
motivacao que leva o consumidor ao seu uso.
Tendo em vista que a miaoria dos calcados,
produzidos e consumidos, no pais, destinam-se
ao sexo feminino, talvez seja conveniente pes-
quisarmos ésse aspecto junto 2 mulher. As pre-
feréncias do consumidor feminino €, geralmente,
muito dificil de ser perscrutada, além da vai-
dade no que se concerne ao aspecto exterior,
que é ditado pela moda, muitas sutilezas in-
fluem nas compras efetuadas pela mulher.

Indiscutivelmente, a industria de curtu-
mes e de calcados necessita de uma vasta pro-
mocao publicitaria para as manufaturas de
couro, Unica solucao capaz de levar-nos a re-
conquistar o mercado para os produtos de cou-
ro. A publicidade tem sido uma arma poderosa
a servico dos sucedaneos do couro, notadamen-
te os produtos plasticos e sintéticos, e a razao
désse efeito junto ao consumidor é que as em-
présas produtoras de plasticos, tdédas subsidia-
rias de organizacao internacionais, trazem do
exterior para o mercado brasileiro uma nocao
muito acentuada do valor da publicidade.

A industria de curtume deve e necessita
perder medo de gastar dinheiro com a publici-
dade. Seria muito conveniente que cada curtu-
me adotasse, na sua conta de despesas anual,

Conclui na pagina 32)
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Rublo, Moeda Dura

Dando seqliéncia as modificacoes
e adaptacoes que, desde algum tempo,
vem introduzindo em seu sistema mo-
netario, a Uniao Soviética vem de es-
tabelecer relacao ouro para o rublo,

fazendo-o em térmos tais que sua

uma verba especifica para as campanhas pro-

mocionais.

Estamos observando exemplos altamente
beneficos, dentro da propria induastria curti-
dora, do valor da promocao publicitaria. Agora
mesino, surgiram novos produtos para confec-
cao de sapatos e bolsas no mercado e, como con-
sequiéncia de uma divulgacao bem elaborada
das vantagens désse tipo de couro, grande mas- .
sa consumidora esta adquirindo os calcados e
as bolsas produzidos com ésse produto. Quere-
mos referirnos ao “Caribu” e “Boucari”, lanca-
dos por tradicional emprésa curtidora. Parece-
nos que a despesa efetuada com essa promocio
com vantagem,
pela grande venda désse tipo de vaqueta.

O primeiro passo para promocao, em con-
do couro curtido esta sendo levado a
efeito, atualmente, pelo C. I. C. B., por inicia-
tiva dos produtores de forro para calcados, do
Estado do R. G. do Sul. Nao devemos permitir
que um movimento como ésse deixe de apre-
sentar saldos positivos em todos os setores da
producao e do consumo de couro curtido pois
somente o forro necessita de publicidade, mas

esta perfeitamente coberta,

junto,

também o calcado em geral.

32

Omer Mont’Alegre

moeda passa a ser mais dura que o do-
lar. A modificacao processada estara
em vigor a partir de 1.° de janeiro
vindouro e, embora anunciada ofici-
almente, nao determinou qualquer

reacao nos meios financeiros interna-
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cionais. Vale situar que a Uniao So-
vietica nao faz parte do Fundo Mone-
tario Internacional, nao havendo por
conseguinte a obrigacao de declarar a
paridade da moeda; que a relacao ofi-
cial interna é de 4 rublos por délar
mas que, para turistas esta relacao

vai até 10 rublos por doélar.

A modificacao anunciada nao tem
qualquer reflexo na economia interna
do pais: ela se dirige no sentido do
comércio internacional. Os soviéticos
chegaram a um ponto em que preci-
sam dar o maximo de énfase a suas
trocas internacionais fora da Cortina
e, para 1sso, precisam de um instru-
mento de medida para o valor da
moeda. Com o novo rublo poderao fa-
zer convenios, acordos, negocios, sem
ser preciso recorrer ao dolar ou ao es-
terlino, pois os saldos devidos ou cre-
ditados serao liquidados em metal

correspondente.

O que ha de estranhavel, no caso,
¢ a ignorancia do mundo sObre as ra-
zoes que conduziram as autoridades
soviéticas a estabelecer a relacao ouro
em bases superiores as do doélar. Nao
se conhece qual a reserva ouro, nao se
tem idéia do volume de comeércio. Sa-

be-se apenas que ha ouro bastante, e
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se chega a esta conclusao porque, pe-
riodicamente, curo soviético é lancado

no mercado, em Londres ou Paris.

Nada indica que a nova medida
seja um capitulo na guerra fria ou que
com ela se pretenda criar uma situa-
cao dificil para o doélar. O que deve
haver, mesmo, ¢ a necessidade de dis-

por de meios que facilitem o comeércio.

Ii, com isso, talvez tenhamos,
dentro de algum tempo, a cotacao do
rublo nos quadros das casas de cam-
bio, interessando aos raros viajantes
que se disponham a chegar até la. O
“endurecimento” do rublo havia sido
previsto no coméco do ano. Ele sera o
ponto de partida para novas mano-

bras no campo econdomico.

Consequeéncias da politica de defesa
do dolar

Criou-se nos Estados Unidos uma
nova idéia — forca — a defesa do do-
lar. O “deficit” no balanco de paga-
mentos da grande nacao talvez atinja,
éste ano, o montante de trés bilhoes
de délares, contra cérca de quatro bi-
lhoes em 1959. Falando ha duas sema-
nas na Geédrgia, o presidente EKi-

senhower revelou seu propodsito de

adotar medidas drasticas para reduzir

—
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dsse saldo negativo, sendo inicialmien-

te proposto o corte de um bilhao em

gastos publicos principalmente os eie-
o A% n

tuados com a manutencao de forcas

militantes no exterior.

Com ésse objetivo, foram despa-
chados para Bonn o Sr. Robert An-
derson, Secretario do Tesouro, e Dou-
glas Dillon. Subsecretario de Kstado.
Ha,

Ocidental 180 mil soldados norte-ame-

presentemente, na Alemanha

ricanos, para cuja manutencao Wash-
ington reclamava a cooperacao de
Bonn. Além disso, a missao Anderson-
Dillon tentou convencer Adenauer de
imperiosidade de serem, os pagamen-
tos das compras militares alemaes acs
Estados Unidos, feitos & vista. A mis-
sao visitou ainda Londres e Paris.
Nas trés capitais, porém, nao teve
exito. Entretanto, a Alemanha com-
prometeu-se a participar mais ativa-
mente (talvez com um bilhao de do-

lares) no combate ao subdesenvolvi-

mento.

Um influente semanario dos Es-
tados Unidos dizia, ha dias que ésse
pais nao mais iria “bombear dinheiro
para o resto do mundo; mas, ao con-
trario, cortar as saidas de ouro dos

Estados Unidos”. Reflete a publicacao
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o grande temor que lavra na grande
nacao: um Médo maitsculo da queda
do valor do doélar. Ha presentemente
cérca de duzentos mil funcionarios
norte-americanos no exterior cujos

servicos sao considerados dispen-

saveis.

A partir de janeiro de 1961, serao
éles recambiados para o pais 2 razao
de quinze mil por més. Como provi-
déncia complementar, cuida Wash-
ington de incentivar por todas as for-
mas o turismo para os Estados Unides.

A analise de todos ésses fatos e
circunsténcias nos mostram que da-
qui para o futuro ainda mais penosas
serao as negociacoes financeiras de
paises como o Brasil em Washington.
Dificeis ja eram ésses entendimentos:
mais dificeis ainda o serao. Como con-
ciliar ésses propositos com as fre-
Sr. John

Kennedy de apoio total & “Operacao

quentes declaracoes do

Pan-Americana”?

E a pergunta que deve estar fa-

zendo a si mesmo o Sr. Janio Quadros.

(Do “Boletim Cambial™)
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Os mais recentes dados oficiais calcados, como se verifica pelo se-

confirmam a tendéncia para o au- guinte quadro comparativo:

mento das exportacoes italianas de
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Exportacao nos altimos seis anos:

Ano

1955
1956
19957
1958
1959
1960 (1.° semestre)

Limitadamente ao periodo Ja-
neiro-Agosto dos ultimos trés anos, 0s

Janeiro-Agosto 1958
of 1959
¢ 1960

A essas cifras, que sao as das ex-
portacoes oficialmente registradas,
devem ser somadas aquelas incontro-
laveis, mas sem duavida bastante ele-
vadas, das exportacoes e invisiveis,
referentes aos calcados adquiridos
localmente pelos milhdes de turis-
tas que, todo ano, visitam a Italia.

O éxito alcancado pelo calcado
italiano deve-se, sobretudo, a habili-
dade dos fabricantes e a feliz vela
criadora dos modelistas. Cumpre res-
saltar, entretanto, que a quase totalida-
de dos calcados exportados tem socla
de couro italiano, em geral flexivel, e
nao de borracha ou de outros suceda-
neos do couro.

Para ter dotes de leveza, elegan-
cia e salubridade para o pé, qualquer
calcado, e particularmente o femini-
no, deve ser confeccionado com sola
de couro. Dificilmente alcancariam 0s
modelistas tamanho éxito com suas
criacbes se nao pudessem dispor do
material couro.

Nos ultimos anos afirmou-se, em
toda a parte, a moda do couro flexivel.
O couro flexivel para o calcado flexi-

O CURTUME

Pares Valor em Liras
1.704.206 4.716.200.000
3.266.727 9.423.700.000
6.440.042 17.928.000.000

[0R 67125203 26.724.000.000
17.853.481 41.083.000.000
1655121923 33.609.000.000

valores das exportacoes foram as se-
guintes:

7.680.398 18.566.000.000
12.328.636 28.011.000.000
20.206.826 44 .000.000.000

vel foi, pela primeira vez, produzido
pelos curtumes italianos para as fabri-
cas de calcados italianas, as quais o tor-
naram mundialmente conhecido atra-
vés da exportacao de seus calcados.

0O verdadeiro couro flexivel deve
ser elastico, e nao frouxo e mole; quan-
do, dobrado, deve saltar de volta a po-
sicao original. Para produzir esta va-
riedade de couro é indispensavel o uso
de tanino pirogalico, como o de casta-
nheiro, cuja acidez natural confere
elasticidade ao couro. Para obter uma
sola de boa qualidade é suficiente em-
pregar, no curtimento, tanino piroga-
lico em mistura com uma quantidade
um pouco maior de tanino pirocate-
tico, de custo normalmente inferior. O
courc para sola dos calcados italianos
é preparado com cérca de 90% de ta-
nino de castanheiro, natural e adoca-
do, ficilmente obtenivel por ser a Ita-
lia o maior produtor mundial déste
valioso tanante.

(Transcrito da revista “Esporta-
zione”’ de Outubro de 1960).
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U. 8. A. — Durante as ultimas 4 semanas o mercado de couros con-
tinuou estavel, até ligeiramente mais fraco. As matancas durante o ano
em curso sao cérca de 119 superiores as do ano passado e para 1961 é
previsto um outro aumento de cérca de 8% sébre o nivel déste ano.

Como ja mostramos em relatérios anteriores, as exportacoes dos
EE. UU. neste ano sao consideravelmente superiores as de 1959, com-
pensando assim no mercado mundial a diminuicao nas exportacoes da
Argentina. |

A producidao dos curtumes nos primeiros 8 meses de 1980 nio atin-

glu a altura do ano passado, como também a producdo de calcados com

412.174.000 pares foi inferior em 4,6% ao ano de 1959,
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Cotacoes dos couros de Chicago packers:

(Em US Cents por libra)
Atual T/M Setembro

Heavy native steers 13/131% 13,74
Heavy Texas steers 11 10,69
Butt Branded steers 11 10,86
Light native cows 16/18 16,88
Country hides (todos os pesos ) 10/101% 10,65
Calfskins até 9% lbs. 313 D22

ARGENTINA — Em conseqgiiéncia da queda de cérca de 6% nos preocs
dos couros frigorificos na 1.* semana de outubro, registrou-se a venda de
cérca de 50.000 couros. Em seguida, em virtude do desinterésse dos im-
portadores da Europa Ocidental e das idéias mais baixas dos compradc-
res dos paises da «Cortina de Ferro», alem dos 7.800 couros frigorificos
que foram vendidos no mercado interno, nao houve mais negdbcios. S0-
mente na semana de 20/10, quando as cotacOes para exportacao fracas-
saram ainda mais, a Tchecoslovaquia e Hungria tomaram cérca de
150 000 couros nas bases abaixo discriminadas. O interésse dos paises
da Europa Oriental continua, mas outros negocios sao dificeis pols nao

existem mais estoques e uma grande parte dos frigorificos ja esta sobre-

vendida.

Registramos que durante as Gltimas semanas as matancas na Ar-

oentina cresceram ligeiramente.

Cotacoes na Argentina
(Em US Cents por quilo FOB)

Frigorifico sound steers 33
Frigorifico reject ol
Frigorifico sound light steers 37V,
Krigorifico extremes 515}
Good takeoff steers 3034
Good takeoff light steers 39
Good takeoff extremes 16/18 ks. 375
CAP steers 3214
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Refletindo o mercado em Buenos Aires, também o8 precos na

bolsa de Liverpool durante as primeiras semanas de outubro foram ag
mais baixas dos ultimos tempos. No dia 21/10 os couros frigorificos
««first heavy ox» foram cotados com 1414d por libra e os frigorificos
«first cows» com 15d por libra.
URUGUAIL — Devido a falta de estoques e também pelo desinterésse por
parte dos compradores, nio houve negocios e os precos neste mercado
durante as tultimas semanas foram nominais em 36 cents por quilo e
35 cents por quilo para os couros de boi e vaca respectivamente.

Na 3.* semana de outubro a Suécia tomou 1.200 couros de vaca
a 34 cents por quilo, deixando o mercado num nivel de 34/35 cents por
quilo de couro de boi e 34 cents por quilo de couro de vaca.

Em Liverpool temos durante o més inteiro as cotacoes de 15d por
libra para os couros de boi, enquanto as vacas sdo cotadas 4d mais
baixo.

BRASIL — Depois do dia 21/9 os frigorificos, baseado-se no preco de
3534 cents por quilo FOB dos ultimos negoécios para exportacao no meés
de julho, aumentaram os precos para a industria nacional para Cr$ 60,00
por quilo FOB, e até o dia 18/10, quando o primeiro novo negocio para
exportacdo em 38 cents por quilo FOB foi confirmado e logo elevados
novamente os precos para o mercado interno para Cr$ 63,50, os curtu-
mes locais ja tinham fechado cérca de 23.000 couros ainda na base de
Cr$ 60,00. Nao se realizou ainda nenhum negécio na base de Cr$ 63,50.

Comparando os precos de Chicago e de Buenos Aires, os couros
de frigos de Sao Paulo nao deviam custar mais que 27.5 USA cents por
quilo FOB, preco que corresponde a cotacado dos referidos couros no mer-
cado de Liverpool. Os paises da «Cortina de Ferro» pagam entao para
os couros de Sao Paulo 38 cents, o que corresponde cérca de 38% mais
que o mercado internacional, e isto somente por sersm negdécios conpen-
sados.

Visto que os frigorificos, calculando os precos para o mercado
interno, tomam por base ésses precos da Tchecosiové,quia ou Polbnia e
nao por valor real do mercado internacional, a industria nacional é for-
cada a pagar precos injustificaveis e, caso os Orgaos governamentais nao
tomem as devidas providéncias, a industria de curtumes nacionais po-
dera sofrer graves prejuizos.

Peles — cabras segundo cotacoes de New York:

Indians
Amritsars. .. .. ... Group & US$ 11 75/12.00 per dozen C&K
(1200 lbs por 500 peles).
Africans
Nigerians. .. ..u. .. US$ 0.88/1.00
Brazilians
Pernambuco. . . ... US$ 0.92/0.95
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