


Fale com Bayer

Quer na nossa segao de couros quer no seu curtume, sempre teremos o prazer de dar conselhos sobre os

processos para a fabricagdao de couros brancos.
As nossas marcas de Tanigan supra LH, e Baykanol HLX permitem conseguir couros brancos resistentes a

luz, de flér fina, de toque cheio e de uma brancura excelente.

FABRICANTES:
BAYER DO BRASIL INDUSTRIAS QUIMICAS S/A
= ® A RIO DE JANEIRO — CAIXA POSTAL 1500 — ZC-O0O
a n . g a n BAEER Agentes de vendas: Alianca Comercial de Anilinas S/A — Rio
R de Janeiro: Caixa Postal 650. Sao Paulo: Caixa Postal 959.
Porto Alegre: Caixa Postal 1656, Recife: Caixa Postal 942.
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Afirmacao
de uma Classe

L cis-nos chegados a um ponto em que ndo ¢ mais pos-
sivel agir isoladamente. Em todos os Continentes se formam
grupos, blocos, juntam-se classes — e tudo para afirmar o inte-
resse de defender mercados e influir em outros.

Foi em boa hora que se propos o surgimento da ALALC.
E foi igualmente em momento oportuno que apareceu a ALAIC.
No principio — fase ainda em que vivemos — os problemas
sdo averiguados, submetidos a uma triagem, para serem postos
a mesa e resolvidos de acordo com os direitos ¢ interésses de
cada pais-membro. Dai, naturalmente, a remanescéncia de
algumas distor¢oes, a manifestacio de certas disparidades, jd
que ¢ impraticdvel um abrupto nivelamento de situacées de
pais para pais. Alids, se houve um fato de importincia cco-
nomica, digno de despertar a consciéncia politica dos gover-
nos, foi o que a ALALC veio de revelar: o desequilibrio pro-
fundo entre as nacées latino-americanas. Sabia-se déle. Mas
nao assim de tamanha gravidade, quando referidas nacoes se
viram intimadas a unir-se para sobrevivéncia de mercado co-
mercial e, em decorréncia, de resguardar as suas reservas de
producao industrial.

Agora, ¢ ir para diante. Quanto aos curtidores, a Associa-
¢do Latino-Americana da Indistria de Curtume — ALAIC —
se acha em movimento, merecedora com razio de todo apoio,
mesmo porque, face a pertindcia dos problemas, tem de res-
ponder pelo seu fortalecimento interno e lutar com denodo
no dmbito externo, isto é, na harmonizacdo dos interésses da
classe continental, suportando as duas frentes a um s¢ tempo.

O CICB, por sua vez, continua decidido q dinamizar a so-
lugdo dos casos que afligem os curtidores nacionais. A sua par-
te estda sendo feita ¢ espera-se que, com a colaboracio dos as-
sociados — colaboracio que vem sendo melhorada exemplar-
mente por alguns, conforme temos divulgado —, em breve po-

deremos atuar em ambiente mais propicio e de condigies es-
taveis. o
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Reorganizado Grupo
Executive Para o Couro

O Presidente da Republica assinou decreto reor-
ganizando diversos Grupos Executivos, dentre os quais
o das Industrias de Tecidos, Couros e seus Artefatos
(GEITEC), que passa a absorver a responsabilidade
do Grupo Executivo da Industria de Calcados (GE-
CAL), ficando, assim, com atribuicoes mais amplas.

Além do GEITEC foram reorganizados o Grupo
Iixecutivo das Industrias Mecanicas (GEIMEC), que
absorve os Grupos Executivos da Industria Automo-
bilistica (GEIA), da Indtstria de Maquinas Agricolas
¢ Rodoviarias (GEIMAR) e da Industria de Mecanica
Pesada (GEIMAP); Grupo Executivo da Indtstria Me-
talirgica (GEIMET); Grupo Executivo da Industria
Quimica (GEIQUIM), que absorve os Grupos Exe-
cutivos da Industria Farmacéutica (GEIFAR) e da
Industria de Fertilizantes (GEIFERC); Grupo Exe-
cutivo da Industria Cinematogratfica; Grupo Executivo
da Industria de Material Elétrico e de Telecomunica-
coes (GEITEL); o Grupo Executivo da Industria de
Produtos Alimentares (GEIPAL ).

Como se sabe, junto ao CEPAL o Centro das In-
dustrias de Curtumes do Brasil vinha mantendo cons-
tante atuacao, representado pelo seu vice-presidente
I'ernando Camilo Monteiro. A entidade continuara a
prestar a sua colaboracao no estudo dos problemas
afetos ao couro e contribuir para o encontro de solucoes.

O CURTUME



v Quais os Servicos
Mais Necessarios

+ Consulta e Par-
ficipacao FEfetiva

¥ Sugestoes Podem
Dinamizar Enfidade

O CURTUME

Associados Indicam
Rumos Para o CICH

O Centro das Industrias de Cur-
tumes do Brasil formulou um ape-
lo para os associados, no sentido de
contribuirem com opinioes para a
continuidade ou a formacao de ser-
vicos regulares para o interésse co-
mum.

O apélo foi transmitido em cir-
cular, jzi remetida por via p()stal.
O associado que, porventura, dei-
xar de receber o expediente, pode-
ra tomar-lhe conhecimento e cola-
borar, no caso, pela reproducao
que a seguir fazemos.

“Prezado Colega: Estamos pro-
curando Imprimir ao nosso Centro
das Indtstrias de Curtumes do
Brasil maior dinamismo. de manei-
ra a adapta-lo sempre ao ritmo da
vida atual e sobretudo capacita-lo
a enfrentar a multiplicacao dos
problemas que atingem direta ou
indiretamente a classe curtidora.

Assim, pedirtamos ao Colega a
fineza de assinalar no questionario
abaixo os itens que julgar conve-
nientes para que alcancemos aqueé-
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le proposito. Conhecendo o valor
da sua opiniao, gostariamos que nos
indicasse - outras questoes que, a
seu ver, poderiam concorrer para
uma agao pratica e rapida do nosso
CICB, levando-se em conta os re-
cursos de que dispomos.
Agradecendo-lhe de antemao
uma resposta imediata, enviamos-

0kl LR

Quais os servigcos que julga con-
veniente o CICB desenvolver ?

I — Campanha de melhoria de
COUros crus.

2 — Campanha de propaganda
do couro curtido.

3 — Assisténcia aos associados,
mediante informes banca-
rios sobre consumidores.

4 — Assisténcia juridico-fiscal.
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— Assisténcia técenica por meio

de traducoes e trabalhos de
reconhecidas autoridades a
serem publicadas em O

CURTUME.

lhe com prazer o nosso abraco de
companheiro de lutas e a confianca
em que possamos, cada vez mais,
fortalecer o conceito da nossa clas-
se com a cooperacio de homens
como o Colega. Cordialmente,
(as.) Fernando Camilo Monteiro,
vice-presidente, Juan Enrique Ari-
eta, 1.° tesoureiro”.

| ON AR IO

6 — Encaminhamento de pro-
cessos para importacao de
maquinas e equipamentos,
com os favores da Lei.
Obs.: — Dos servicos aci-
ma, alguns ja vém sendo
feitos com relativo éxito e
regularidade. Mas julga-
mos integra-los numa lis-
ta comum, de maneira a
obter uma confirmacao
sobre a sua continuidade.

— Caso deseje desenvolver
as respostas aos itens em
tela, ou apresentar outras
sugestoes e solucoes, pe-
dimos fazé-lo em papel
a parte.

| M P ORT AN € i

Trata-se, como se percebe, de
um estorco da Diretoria para obter
maior participacao dos proprios as-
sociados na elevacao de sua enti-
dade. Nos dias que correm, os
problemas se atropelam e todas as
classes vém-se congregando e so-
mando recursos para defender a
sua area. A industria curtidora pre-
cisa, urgentemente, de consolidar
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a uniao iniciada a fim de remover
velhos e novos obstaculos, visando
a seguranca de um caminho dig-
no da sua expressao e do seu di-
reito de progredir. Dai a conve-
niéncia de os proprios associados
apressarem as respostas e propor
solucdes, autenticando uma cam-
panha cuja necessidade de ha
muito se fazia sentir.

O CURTUME



ALALC Assegura Apoio

Para Completa Integracao

Outros Contatos

A presidéncia da ALAIC féz, tam-
bém, comunicagoes a respeito dos pla-
nos da entidade a todos os orgaos de
Govérno, autoridades e representacoes
diplomaticas dos paises da sua Area,
tendo recebido respostas de agradeci-
mento. A Embaixada da Republica Ar-
gentina, no Rio de Janeiro, salientou es-

CURTUME

Em oficio firmado pelo Sr.
Alberto Sola, seu secretdrio exe-
cutivo, a Associacao Latino-Ame-
ricana de Livre Comércio —
ALALC — agradeceu a Associa-
¢do Latino-Americana da Indiis-
tria de Curtume — ALAIC a co-
municacao dos resultados da II11
Convencao da entidade, em Sdo
Paulo, e assegurou: “Desejo ma-
nifestar-lhe que nos sera muito
grato em colaborar com vocés na
tarefa de orientar os trabalhos
dessa Associagdo até a integracao
geral, trabalho a que esta dedi-
cado o Comité Executivo Perma-
nente da ALALC”.

tar disposta para colaborar na tarefa de
integracao economica dos paises da
"_AXLJ_ALC.
Mexico Deseja Desgravame

A Camara Nacional de la Indus-
tria de Curtiduria, do México. transmi-

tiu a ALAIC, para conhecimento dos
demais paises-membros, o empenho que

-
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vem desenvolvendo junto ao seu Govér-
no a fim de lograr desgravame para im-
portar tanantes de acacia negra, uma
vez que, até agora, somente tem sido
feitas aquisicoes da Africa do Sul. O
México demonstra, assim, trazer para o
ambito da ALAIC as referidas opera-
coes, concorrendo para maior integracao
de mercado.

Peru Ja Tem Representantes

Por sua vez, a Sociedad Nacional de
Industrias, de Lima, Peru, informou que
para a proxima reuniao do Comité Exe-
cutivo da ALAIC, naquela Capital, de-
legou sua representacao o presidente do
Comité do Curtidores, na Sociedade, e
mais dois ou trés membros da Mesa
Executiva.

“Slogan™ ¢ Fato

Vale observar que a maioria da
entidades representativas da classe cur-
tidora, nos diversos paises latino-ame-
ricanos, ja estao aph’cando Nnos seus im-
pressos o “slogan” O COURO E INSU-
PERAVEL, ou equivalente. Trata-se de
uma promog¢ao que nao exige maiores
despesas e vem consistindo num pri-
meiro passo de difusao da verdade que
omissa, permitiu campo livre a propa-
ganda de artigos artificiais.
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0 novo Vice-Presidente da ALAIC

Besssss %

O novo vice-presidente da Associacao
Latino-Americana da Industria de Curtumes
— ALAIC, que assumiu o cargo em marco
ultimo, € HERNAN INGLESIAS BENOIT, ad-
vogado, especializado em assuntos econd-
micos e comerciais Nasceu na cidade de
Cdali, Colémbia, a 17 de outubro de 1917.
Casado com: Dna. Ana Lucia Iragorri, tem
filhos Maria del Pilar, Alvaro e Maria Eugé-
nia Féz estudos secunddrios no Gindsio
Mcderno de Bogotd, de 1929 a 1934, ano éste
em que obteve o titulo de bacharel, e de
1934 o 1945 em Allentown Prep. School,
Penna, Estados Unidos. Féz estudos de Di-
reito na Universidade Nacional, de 1935 a
1940, recebendo diploma em 18 de abril de
1942. Foi funciondrio ptiblico, como assessor
juridico do Departamento de Irrigacéo e
Drenagem do Ministério de Economia No-
cional (1941-45) e Diretor do Departamento
de Comércio e Industriac do mesmo Ministé-
rio (1945-48). Professor de Economia, Finan-
;as e Direito em varias Faculdades do seu
pais, é ainda cutor de diversas obras, den-
tre as quais "Regime legal de Aguas na
Colombia”, além de ter representado o
seu Pals em diversas conferéncias de natu-
reza economica.

A partir de 1949 passou a exercer in-
dependentemente a sua profissGo de advo-
gado e, desde 1953, integra a industria de
curtume, como representante de duas enti-
dades nacionais, a Federacién Nacional de
Curtidores e Corporacién Nacional del Cue-
ro, das quais é presidente.

O CURTUME



QUALIDADE MENTO DO COURO

COURO BRANCO

| e IRGATAN F pé
NS | M

IRGATAN LV po

PRODUTOS AUXILIARES PA
lNDUSTRIA DE COURO

RECURTICAO E PASTING:

IRGATAN AGI
IRGATAN AS

Rio de Janeiro:
Av. Alm. Barroso, 91
Caixa Postal 1329

B Telefone: 32-8126

Sao Paulo: N
Av.Brigadeiro Luiz Anténio, 917 -
Caixa Postal 2544 Ny
Telefone: 37-2116 Q

: o, P RIRREh Porto Alegre:
COURO ' CRISPADO:. ' . . Av. Parang, 2578
Caixa Postal 431
Telefone: 2-2268

Belo Horizonte :
Rua Tupinambés, 19
Caixa Postal 1198
Telefone: 2-7770
Recife :

Rua Alvares Cabral, 100
Caixa Postal 420
Telefone: 9677

'/ IRGATAN LY pé.

e mois Representagdes nas principais pragas do pais

GE.GV Do BRAS..— S-A- PRODUTOS QuUIiMICOoS



LIVRE

GOVERNO

Volta, felizmente, o Govérno a
retomar a linha de economia po-
litica adequada ao regime demo-
cratico e ao sistema capitalisia
pelos quais o Brasil sempre pau-
tou a sua vida de Nacao livre.

N32o se compreendia, com efeito,
como um Pais que dispoe de la-
voura, indasiria e comeércio em
evolucao determinada pela inicia-
tiva particular, viesse a suporiar
instilacoes socializantes, apenas
por interésses politicos. O resulia-
do era o que se estava experimen-
tando: UMA PROGRESSAO DA
REGRESSA O, as estatisticas
acusando declinio da tendéncia
expansionista da industria; a in-
seguranca dos negocios; greves

8
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desatadas e por qualquer motivo
— menos o motivo que as justifi-
carial E com a fraqueza forcada
e o desestimulo das verdadeiras
fontes de producao que se mani-
festavam, tinhamos ainda o flage-
lo da inflacao galopante.

Parece que o novo Goveéerno
distinguiu com exatidao o sinto-
ma do mal, sintoma que embora
fuja do comentario facil dos atri-
tos politicos. é o fator de todas as
decisoes a serem tomadas no cam-
po restaurador da economia: o
apréco a livre empreésa.

No Brasil, os curtumes exempli-
ficam muito bem o que seja livre
emprésa. Constiluem-se numa
prova da produtividade privada,
do espirito de evolucgao pratica —
evolucao que paralelamente vai
concedendo ao Poder Publico a
sua parte. na obiencao de maior
margem economica.

O Presidente Castelo Branco,
bem como os seus Ministros de
pastas economico-financeiras, tém
passado, nos ultimos dias, a insis-
tir numa politica de amparo e es-
timulo a livre emprésa — pois as
aventuras estatizantes, sobretudo
num Pais onde vige o sistema ca-
pitalista, e capitalismo com ni
tida humanizacao —, consistiam
num itumulio e em clara provoca-
cao de todos os setores.

Agora, e é bom saber disto, ja
os curtidores poderao recorrer aos
Podéres Publicos levando o pleito
dos seus direitos conjuniamenie
com a cerieza de nao defrontar-se
com uma figura de concorrente, e
soncorrente desigual, com toda
forca e todo recurso para elimi-
nar... precisamenie quem o0 sus-
tenta com impostos e producao
equilibrada e mais barata, isto e.
o particular.

O CURTUME



ECONOMIA

&

FINANCAS

Ministro Quer Arancada - Exportaco

O Ministro do Planejamento e Co-
ordenacao Econémica, Sr. Roberto Cam-
pos, declarou que sao elos da mesma
cadeia a inflacao, a estagnaciao econo-
mica e as tensoes sociais. Dai — adian-
tou — a atitude do Govérno Federal em
assentar sua acao administrativa funda-
mentada no trinémio estabilidade-desen-
volvimento-reformas.

Argumentando, o Ministro lembrou
que "o ritmo atual da inflacao passou de
cerca de 40% em 1941 para 50% em 1962
e mais de 80% em 1963. Em térmos de
padrao de vida média, o Pais estagnou
em 1962 e retrocedeu em 1963, tendo o
agravamento da inflacdao atingido um
ritmo de 30% no primeiro quadrimestre
déste ano, e, na auséncia de um progra-
ma anti-inflaciondrio, caminhivamos
para um ritmo previsivel de mais de
120%, em fins de 1964”.

Frisou ainda o Sr. Roberto Campos
que “para caracterizar melhor as causas
do declinio da atividade econdmica ha
que mencionar, ainda, a retracio dos in-
vestimentos nacionais, a virtual cessacao
dos investimentos estrangeiros, a inquie-
tacao da agricultura ante as atividades
da SUPRA e a sucessio de greves poli-
ticas”.

C CURTUME

Repetindo apélo feito aos indus-
triais de Sao Paulo, o Ministro concitou
as classes produtoras a se prepararem
para uma arrancada na exportacio de
artigos nacionais, estando a sua pasta
decidida a amparar o esforco para a ra-
pida reativacao da economia brasileira.
dentro de um plano baseado nas seguin-
tes areas de acao: formulacio de uma
politica de revisao agragria objetiva,
que diminua as tensoes sociais Nno cam-
PO, sem (lesencorajar 0s Investimentos
na agricultura; aumento da eficiéncia
dos investimentos governamentais, me-
diante melhor coordenacio dos gastos e
concentracao dos projetos de rapida exe-
cucao; elevacao da taxa de poupanca,
mediante uma reforma fiscal que esti-
mule a poupanca empresarial e das pes-
soas fisicas e facilite, ainda. o autofinarn.
clamento em setores especificos (energia
elétrica, casa popular); criacio de um
clima de confianca na acao do Govérno
por parte dos investidores nacionais e es-
trangeiros e reativacao do auxilio inter-
nacional de longo prazo, através de em-
préstimos da Alianca Para o Progresso,
do Banco Interamericano e do Banco
Internacional, bem como dos OOVernos
europeus.
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Couros e Pel

Pela sua importancia ¢ pelo seu
carater oficial, reproduzimos hoje um
quadro estatistico da producao de cou-
ros e peles, segundo a espécie animal, no
periodo de 1960 a 1962, no Brasil.

Sao os dados mais recentes, confir-
mados pelo IBGE, e que poderao ins-

es de 60 a 62

truir muitos estudos da situacao das fon-
tes de matéria-prima a indistria curti-
dora nacional.

O quadro em foco apresenta-nos o
panorama quamtitativo (& também, O va-
lor da producao nos recentes tres anos.

COUROS E PELES E PRODUTOS SIMILARES - 1960/62

1. - PRODUGAO DE COUROS E PELES, SEGUNDO A ESPECIE ANIMAL

PRODUCAO
Quantidade (t) Valor(Cr$l 000)
1960 1961 1962 1960 | 3Gkl | 1962
} oo Ut R oL ST =
" De Bovino 170.228 170.566 | 168.545 | 5.653.402 | 8.836.170 12,.533.473
NaraAS iels s 7ed S LS b 4 65.962 69 .904 68.642 | 1.574.068 2.981.873 4.119.098
SBO0 17er0ei 576 Shlbfereio s s RS 2ia Aol 20.374 19.009 19.211 655.664 926,638 1.490.152
R s Oy s 0 83.892 81.653 80.692 | 3.423.670 4.927.659 6.924.223
De Sufno 5.833 6.786 6.798 371,613 529.375 673.326
VETR ) ae oio 4 0 o iblale ists 510 sibse 201 247 427 10,949 16.197 35.547
Sech udng sewe LA, On 6 6 3 61 241 196
SHLERIADS s orets/sisls lv3 s siaateisiols g 5.569 6.415 6.078 356.601 503.748 609.909
Frigorificado «.c....c.eessse 57 118 290 4.002 9.189 27.674
=3P E L BIS <
De Ovino 1.861 2.149 2.404 205.972 331.648 566,989
Verde ...... PUSRSREA R A TN L 533 630 832 40.511 62.417 130.331
SECA L s ald s 5 : 17 1.194 1.340 1.428 155.737 247.503 414.292
SRYEAAR s s v bePle i i ts 134 179 144 9.724 21.728 22.366
De Caprino 1.369 1.429 1.460 161.930 229.936 320.803
Verae. Jiesesidets std aileieiasers o 552 620 630 42.422 56.686 82.336
BO08 ssesisie sisiat § GG v e Bl Al 731 761 778 115.077 169.187 232.438
SALERNR, oveia s o1be b lads erale's Blelols 86 48 52 4.431 4.063 6.029
De Ronato 47 68 69 1.740 4.657 7.665
Vierda. .t ol S h R ) 2 2 17 33 126
T R S e Ny (3 Fe T o g 0 - 1 ] ! - 282
BAlgRan s it i e . 45 66 66 1.714 4,624 7.257
Comestivel de suino 282 373 442 8.475 15.855 26.725
Verde, ks 5008 s a e B (el e (e 0 L 2 2 58 ,
SALEANR .05 06 a5 57as o138 S10/a s miBroTpIS 260 361 414 7.616 15.206 25.095 |
Frigorificada......ooeeseens 22 13 27 824 601 1.572
DL IANE QB o6 s’ o8 io/ells ala olisllorieln's e 0s s 0 1 - 33 46 -
De Coelho 1k 2 1 62 126 151
NBTOB 4 b4 ses siets di0lelaleieLs Sield e 0 1 1 42 95 114
B OR 55 55 e ol sp s P feialshe s B IEIE S 1 1 0 20 25 27
SalgadB.ssseess e ale Tsiry 1y oy SHNETETe - 0 0 = 6 10
Fonte- Servigo de Eastat{stica da Produgao.
10 O CURTUME
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¥ Glucose Industrial da ao couro a textura e a flexibilidade desejaveis, proporcionando lucros que

pesam na balanca. Utilize Glucose Industrial no seu curtume, tanto no curtimento como no
| acabamento e obtenha um produto com flor lisa, suave, de tato fino e brilho especial.
1 O couro conserva toda a sua elasticidade e tenacidade sem ter a “substancia pele'" atacada.
Glucose Industrial € um derivado de milho, fabricado e garantido por Refinagées de Milho, Brazil,

~ /GLUCOSE’, GLUCOSE' /GLUCOSE
~ | L ACME.. . ARGO. . ' BUFFALO

/———__—_----—-—-—-——--—--—-n

/ Remeta éste cupom para )

/ REFINACOES DE MILHO, BRAZIL |
' DIVISAO DE PRODUTOS INDUSTRIAIS I
Rua Formosa, 367 — 8. — Cx. P. 8151 — Tel. 34-7131 — Sdo Paulo
I Solicito maiores esclarecimentos sobre GLUCOSE INDUSTRIAL . I
I Mome i 32.AAA I
Romo de Negécio .

l Ruo s I

' Cldode it il Esiado _ LN
- R A e e S . s . M . A S S S e B G G G G G G SR G B RS -|



Ministro da
Fazenda Falg
dhre

Especulacdo
nflaciondria

O Ministro Otavio Gouvéia de
Bulhoes, da Fazenda, focalizou as-
sim a questao dos eventuais aumen-
tos do Imposto de Consumo:

“Quando o Govérno aumenta
o Imposto de Consumo de deter-
minadas mercadorias € de pressu-
por-se, de acordo com a propria ti-
nalidade do tributo, que essas mer-
cadorias subam de preco. Se, en-
tretanto, o Govérno deixar de exi-
gir o imposto e financiar o excesso
de despesas, por meio de emissao
de papel-moeda, obviamente so-
bem os precos de todas as merca-
dorias. A diferenca, pois, esta no
seguinte: quando se exige o impos-
to elevam-se os precos das merca-
dorias selecionadas, ou sejam, aque-
las que sao consideradas de menor
essencialidade ao consumo; quando
se deixa de exigir o imp(")sto e se
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cobre a despesa com emissio de
papel-moeda, sobem o0s precos de
todas as mercadorias. Elevam-se
aquelas que sao de consumo su-
pertluo e igualmente as que sao
essenciais a grande massa dos con-
sumidores”.

Sobre a instabilidade de pre-
cos, julgou o Ministro da Fazenda,
na oportunidade em que féz as de-
claracbes acima, em conferéncia
pronunciada no dia 27 de abril, no
Conselho Superior das Classes Pro-
dutoras:

“Os empresarios estao livres,
ajuntou, e sao mesmo estimulados
a alcancar lucros. em funcao de
sua eficiéncia produtiva, porque
tais lucros contribuem para o au-
mento da renda social. Lucros, po-
rem, decorrentes de manobras na
fixacao arbitraria de precos sao in-
toleraveis na presente conjuntura’.

Disse que varios anos de infla-
¢ao criaram a mistica de que a ga-
rantia da venda dos produtos esta
na elevacao dos precos. “Os pro-
dutores se habituaram a induzir o
consumidor a comprar com a amea-
ca de sucessivas altas de precos.
Compra-se hoje o que se precisa e,
também, o que nao se precisa, por-
que amanha, os precos serao mais
altos. Esse clima de especulacao
inflacionaria deve cessar. Os con-
sumidores nao devem aguardar a
reducdo de precos. Eles nao devem
especular para a baixa, contribuin-
do désse modo, para provocar uma
retracao nas atividades comerciais.
Mas, também, ndo devem ser pres-
sionados a comprar mais mediante
a ameaca da elevacdo persistente
dos precos.

Sem duavida, estamos em face
de uma mudanca de mentalidade.
Todas modificacoes acarretam al-
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guns desajustamentos. Sem  duvi-
da, o habito de elevar os precos a
qualquer pretexto requer uma re-
educacao empresarial. Muito, po-
rém, podem contribuir as classes
produtoras, atraves de suas asso-
ciacoes nesse movimento de mu-
danca de mentalidade em um es-
forco de cooperacao ao combate a
inflacao.

Com o apoio dos produtores e
dos consumidores, o programa de
preservacao do valor do cruzeiro
podera ser coroado de éxito, em
pouco tempo, sem maiores sacrifi-
cios a nao ser o estritamente ne-
cessario para garantias e acelerar
o desenvolvimento economico do
Pais”.

Apenas Notas de um Cruzeiro
Nao Foram Emitidas...

A Caixa de Amortizacao
deu a conhecer, pelo “Diario
Oficial’, um quadro ilustra-
tivo das emissoes ocorridas
até fevereiro e marco ultimo.
No primeiro computo, isto é,
a 29 de fevereiro de 1964, o
meio circulante, de papel-
moeda, acusava um total de
2.987.151.115 1/2 cédulas,
HORvAlOn: de o) el

Cr$ 888.767.941 .449,00.

Como curiosidade, vale di-
zer que haviam, entao, .. ...
312.465.208 notas de um
cruzeiro e 52.794 .176 1/2 de
cinco mil, estas no valor de
Cr$ 263.970.882 .500,00.

Ja a 31 de marco, giravam
e et Y e TY iy .
mais 75 bilhoes, emitidos ain-
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da no ultimo mes da gestao
Goulart. Deésse jorro de di-
nheiro estimulante da infla-
¢ao, apenas as cedulas de um
cruzeiro se omitiram... indo as
de cinco mil para uma quan-
tidade de 66.489.353 1/2, no
v Ve (o o S T TR A T e
Cr$ 332.446.767.500,00. As
de mil cruzeiros nao experi-
mentaram, por sua vez, maior
volume do que as de cinco mil
— o0 que de si denuncia a vora-
gem inflacionaria, tao decan-
tada, criticada, lamentada,
condenada, quanto progressi-
va, corrosiva, desenfreada.

O novo Governo aponta-a,
por isso, como um dos pontos
fundamentais da sua acao sa-
neadora.




S Dez Mais em Calcados

"Hide and Leather Bulletin”, especializado, como bem diz o ti-
tulo, em assuntos de couros, em sua edicao de 19 de maio Gltimo
informa dos dez maiores produtores de calcados no principio desta dé-
cada de 60. Note-se que os calcados nao sao de borracha.

Eis a relagao (volume em pares) fornecida pelo aludido 6rgao:

179561 149 62

1" — Estados Unidass o e 599 .500.000 591.412.000
2 — Uniao Soviética ........ 310.715.000 401 .600.000
3 — Reino N Unid o M 161 .120.000 185.400.000
4 — Franca ...... e R L 96.500.000 172.032.000
5 — Alemnanhal s s 134 .500 . 000 156.059.000
6. 'L Indig s R S 43.710.000 105.000.000
R vl e sl 59.710.000 90.000.000
8= B e S e S et 71.110.000 69.500.000
01 Thpabit e 29.900. 000 62.000.000
10 = "Meéxica el atin T v mn o 42 .440.000 48 .000.000

TOTALL .. Lo s o e 2026 2Ok ot 2.533.199.000

Hong-Kong Quer Representar Curtume

Transmite-nos a Federacao
das Industrias do Estado de S.
Paulo o interésse da firma

contato com curtume do Bra-
sil, produtores de peles de be-
zerro, crocodilo, largarto e de
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Hung Wo Company, de Hong- carneiro. Qualquer propos-

Kong (27 Wing Lok Street,
First Floor), em entrar em

ta podera ser encaminhada
aquele enderéco.
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lantas Ird

mpdsto de Ren

Em declaracoes a imprensa, o Dire-
tor do Imposto de Renda, Sr. Osvaldo
Resende, adiantou que prevé uma arre-
cadacao do tributo, éste ano, de cérca de
330 bilhoes de cruzeiros, ultrapassando,
assim, em 90 bilhoes a de 1963, que foi
de 240 bilhoes.

Na ordem comparativa, a Diretoria
do Imposto de Renda informou que o
Estado de Sao Paulo devera continuar
liderando a estatistica da arrecadacao
no atual exercicio com Cr$ 149 .442 mi-
lhoes contra Cr$ 97.746 da Guanabara:
Cr$ 22.435 do- Rio Grande do Sul e
Cr$ 22.245 de Minas Gerais.

No exercicio passado o Estado de
Sao Paulo arrecadou Cr$ 113.442 mi-
lhoes contra Cr$ 67.278 da Guanabara,
Cr$ 16.762 do Rio Grande do Sul e
Cr$ 15.864 de Minas Gerais.

O Estado do Piaui foi o que menos
arrecadou em 1963 com o total de
Cr$ 188 milhoes sendo a sua previsao
para o exercicio de 64 estimada em . . . .
Cr$ 392 milhoes.

Segundo, ainda, a previsao da Dire-
toria do Impdsto de Renda, no presente
exercicio, as pessoas juridicas deverao
recolher a importancia de Cr$ 160 bi-
lhoes; as fisicas Cr$ 33 bilhoes e a arre-
cadacao na fonte atingird Cr$ 138 bi-
lhoes.
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Fichario

Continuamos hoje a publicacio da his-
toria de mais wum curtume, na série iniciada
no namero de Jan.-64. Solicitamos a colabora-
¢do de todos os associados do CICB, envian-
do-nos dados da sua emprésa, a fim de que
sejam aproveitados aqui e para o fichdrio em
organizacao pela entidade, visando a tornar
os curtidores conhecidos dos curtidores, unin-
do-os mais ainda por intermédio da infor-
magao fiel das suas lutas e das suas vitdrias.

Curtumes
lem

Historia

O CURTUME



Fundador e Curtume

Sequiram Caminho

do Exito: Sta. Helena

VIDA INTEIRARMENTE DEDICADA AO COURD

m

N a
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Ha um par de anos atras, o Curtu-
me Santa Helena S. A. festej()u com ra-
za0 o seu jubileu de prata. Comemorou
condignamente os vinte e cinco anos das
lutas que produziram o que €, agora,
uma das maiores emprésas trabalhado-
ras do couro, no Pafis.

Com 50 Contos

Foi em 1936. Nestor Soares de
Mello tornou realidade um seu sonho de
homem pratico.  Aplicou cinqiienta
contos de réis — e na época tal quantia
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nao representava muita coisa — na or-
ganizacao do seu curtume. Com os fi-
Ihos (Paulo, Jonas e Luis ), animado pela
esposa, D. Jovita, imprimiu forca na
concretizacao do plano.

A Familia caracterizou, assim. des-
de o principio, o espirito de tradicao na
firma. E deu a esta tdda energia e con-
fianca no futuro — o futuro que pode ser
contado desde ja, tuturo de éxito.

Da Gameleira a Jacui
O Curtume Santa Helena S. A. ini-
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ciou as suas atividades no bairro da Ga-
meleira, em Belo Horizonte, e ali fun-
cionou até 1953, quando foi transferido
para as novas instalacoes, adequadas,
proprias e exemplares, cobrindo 100 mil
metros quadrados na Rua Jacui, 4011, A
construcao do edificio — e disso tém or-
gulho em informar os Mello — obedeceu
a mais rigorosa técnica de arquitetura
industrial, a fim de se possibilitar um
arejamento completo das instalacées e
um nivel mais elevado de conforto para
os que ali trabalham.

Observagao na Europa

Contribuiu fortemente para essa
transformacao o animo e o arrojo de
Nestor Soares de Mello. Estudioso in-
cansavel, viajou para a Europa, em 1950,
e la visitou, observando e anotando, di-
versas industrias do género. Verificou
os metodos renovadores na Alemanha,
na Franca, na Inglaterra e na Italia-
Harmonizou tendéncias técnicas com as
possibilidades brasileiras. E voltou de-
cidido a robustecer a sua empresa, fazé-
la saltar no tempo e no espaco.

Efeméride Marcante

Sete anos apds, isto €, em 1961, a
passagem do seu 25.° aniversario de fun-
dacao, o Curtume Santa Helena, ja con-
vertido em Sociedade Anonima apds a
fase de firma individual e em seguida da
razao social de Nestor Soares de Mello
& Cia., atingia os trinta milhoes de cru-
zeiros de capital.

A efeméride foi marcante, pois
provou o curso vitorioso de duas vidas:
a do homem que criou a empreésa e a
emprésa que progrediu. E tudo num
tempo relativamente curto, para tanta
evolucao.
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Integragao Classista

O Sr. Nestor Soares de Mello con-
tinuou a testa do Curtume Santa Hele-
na, enquanto seus filhos, o Dr. Paulo
Rotsen de Mello e Jonas Rotsen de Mel-
lo, o representaram mais de perto numa
outra area: a da peleja unionista da clas-
se curtidora, em Ambito nacional, em-
preendida pelo Centro das Indvstrias de
Curtume do Brasil,

O Curtume Santa Helena S. A., as-
sim, se acha colocado dentro também
désse programa associativo, ao qual em-
prestou decisiva colaboracio, valoriza-
da pela experiéncia de Paulo Rotsen de
Mello no campo de Relacdes Piblicas e

continuada por Jonas, atual 1.° secret4-
rio da Entidade,

Volta a Historia

Mas voltemo-nos a histéria de San-
ta Helena. Embora, como vimos, ter
sido fundado em 1936, as suas raizes se
estendem ao coméco do século. Como?
Eis por que: em 1907, com apenas 18
anos de idade, Nestor Soares de Mello
recebia os primeiros ensinamentos sobre
a técnica de curtir couros. Foi em
Pium-i, sua cidadezinha natal, no inte-
rior de Minas, onde era pequeno si-
tiante. Freqiientando, entao, um mo-
desto curtume, nas redondezas, empol-
gou-se com a transformacao do couro
bruto em artigo de indispensavel con-
sumo pelo conforto humano. Passou a
aprender na pratica e na teoria, pois
buscava toda literatura possivel, inclu-
sive em alemao, que dava a um médico
seu amigo para traduzir. Provocou, as-
sim, modifica¢bes na depilagem, cau-
sando espanto aquéles que se estaciona-
ram em métodos arcaicos:

Por volta de 1910, mudou-se para
Araxa, onde encontrou atragao motivada

a O CURTUME



pelo bulicio comercial diferente. Cria-
dores mais abastados ai se achavam, tro-
peiros em demanda de Goias ai para-
vam. Pois em Araxa associou-se a Cali-
mério Custodio Guimaraes (ja falecido)
e fundaram, ambos, um curtume e uma
loja de var€jo para couros, loja que per-
maneceu até os nossos dias.

Nestor deixou Araxa e regressou a
Pium-i em 1920 e repetiu o feito: mon-
tou uma outra indtstria de curtumes e
também de calcados e selaria. Em
Pium-i demorou-se até 1932, quando de-
finitivamente se mudou para Belo Hori-
zonte. Logo formou sociedade e fundou
o Curtume Sao Geraldo, no Barro Préto,
sob a razao social Carrato & Soares.
Atuou irrequietamente, como sempre,
para, afinal, em 1936, desligar-se para
organizar o Curtume Santa Helena, cujo
primeiro registro, na Junta Comercial de
Minas Gerais, em 12 de maio de 1936,
se processou sob numero 7.308 — um
marco de Historia, uma Histdria cheia
de lances bastantes para comprovar o
valor de uma gente.

Couro, Sempre Couro

-

Vale a pena assinalar a importancia
do couro na vida de Nestor Soares de
Mello, importancia que envolveu toda a
Familia que o engrandece. Paralela-
mente ao Curtume Santa Helena, surgi-
ram industrias de calcados da mesma
fonte: Calcados Santa Helena-Dura-
vence S. A. e Sapataria Santa Helena,
bem como uma loja de varéjo denomi-
nada Couros e Ferragens Santa Helena
Ltda.

Ao focalizar, nestas linhas, o Curtu-
me Santa Helena S. A., sentimo-nos sa-
tisteitos em adiantar que, nos dias que
correm, se constata o mesmo espirito' de
progresso que o impulsionou, tornando-o
sempre reaparelhado para corresponder
aos mercados que se ampliam e os que
aparecem.

O CURTUME

Insista em
;Diuu[gar

e /’rouar .

0 COURO

INSUPERRVEL

19



ISSAPON-PURGASSIN

SYNTAN

- SINOIL

SINCOLOR

VERNIZIN

WT'IRMHUS s”“;ER s n |nnﬂsrn|n E COMERCIO

Ftua Conselheirn Crisplnian
Ernd, Ta!ﬂgr EMF"ORTSIN As

' f_‘)&p:ﬁsitasz i
HQVQ HAM&URGQ '




SIMPOSIO

DESENVOLVIMENTO

ALALC

O CURTUME

Ena. Francisco Griinwald

Vamos ler, a seguir, uma profun-
da apreciacdo feita pelo Enge-
nheiro Francisco Griimwald, ex-
Presidente da ALAIC, sobre as
condicoes para o desenvolvimen-
to da industria do couro, ndo
apenas sob o aspecto nacional,
como e sobretudo face ao Co-
méercio Latino-Americano. Essa
apreciagao foi feita no Simpaosio
do Couro, realizado em La Plata
(Buenos Aires), sob os auspicios
do CITEC, nos fins de abril dés-

te ano.



Ao ser convidado a participar, com
uma dissertacao sobre temas da especia-
lidade, nas jornadas do Simposio do

Couro, sob os auspicios do CITEC e que .

se realizam nesta cidade de La Plata,
procurei inteirar-me do amplo temario
tracado por suas autoridades para cobrir
as principais manitestacoes atinentes ao
couro, decidindo-me, afinal, a encarar
um trabalho que abrangesse uma anali-
se das condicoes basicas em que se de-
senvolve a nossa industria e a projecao
désses fatores até ao plano das futuras
realizacoes, com as quais se defrontara.

Seria de extensao talvez desmesu-
rada e tiraria a unidade e a clareza do
meu pensamento a exposicao ampla so-
bre as condicoes que se apresentam em
cada um dos paises de nosso Continen-
te. Tampouco seria factivel intentar um
enquadramento para as diferentes posi-
coes, num sO panorama comum. E mes-
mo que tentassemos agrupar ésses pai-
ses em duas categorias bem definidas,
isto ¢, por um lado 0s que possuem ex-
cedentes de matérias-primas ( couro cru)
— como sao a Argentina, o Brasil, o Uru-
guai e o Paraguai — e por outro aqueles
que apenas cobrem as suas necessidades
ou registram um déficit em tal aspecto
— como o Chile, o Peru, a Colombia, o
México e a Venezuela —, nao poderia-
mos deixar de assinalar particularidades
bem diferentes em cada um déles, num
ou noutro grupo.
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L oassim, entao, que ao situar mi-
nhas observagoes subseqiientes inspira-
das particularmente na situacio registra-
da na ordem nacional argentina, ter cer-
teza de que elas servirao, com razoavel
exatidao, para as indtstrias dos paises
do grupo com excedente de couro cru
e refletira apenas em parte a realidade.
no que aos demais paises concerne.

As condicoes basicas para o deen-
volvimento de qualquer indistria, num
dado pais, estao definidas essencialmen-
te por trés tatores:

= matén’as-p?'imas
— meios de producdao e distribuicao
— mercados de consumo

Ademais, influem diretamente sobre
as mesmas tanto as organizacoes patro-
nais como as dos trabalhadores, tendo,
assim, o Estado participacao ativa na
modulacao de todas essas condicoes.

Peco que se me permita, entao,
analisar desses fatores, em rapida se-
quéncia, os especificamente mais impor-
tantes para nossa industria. Para tal efei-
to, considero a curtidora face a ritmo
drastico de mudanca, consonante com a
vertiginosa transformacao do mundo em
que vivemos. Esta mudanca fundamen-
tal vem de verificar desde algum tempo
e esta representada pelo progressivo des-
locamento do couro, fato imputavel tan-
to aos habitos mudancistas de nossa po-
pulacao, como ao constante aperfeicoa-
mento de distintos substitutos, que res-
tringem assim cada vez mais a utilizacao
dos curtidos. Nao se trata, aqui, de
formular conjecturas sobre um desen-
lace final, que provavelmente nunca se
produzira. Pelo contrario, estimo que
nunca havera um couro totalmente vito-
rioso nem um substituto absolutamente
triunfante nesta contenda. Ha e havera,
sim, uma peleja denodada, com frentes
instaveis e supremacias temporarias.
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E essencial conceber wum quadro
dinamico de nossa situacao e desfazer-
mo-nos de nossas idiosincrasias, em ma-
téria profissional. Certamente, o que era
verdade ou bom, ontem, pode nio o ser,
hoje.

Falarei, entao, de nossa principal
matéria-prima: o couro cru. E um con-
ceito politico-economico muito difundi-
do — que ¢é indispensdvel superar — a
fase de ser exclusivamente provedores
de matérias-primas do mundo, que ha-
veria de tocar num programa de expor-
tacao de produtos acabados, em forma
progressiva e até um limite razoavel.
Nosso Govérno, como alias muitos ou-
tros, tomou no caso uma série de medi-
das de fomento em prol de tal conceito.
Essas medidas eram talvez eficazes até
anos atras, mas é mister examina-las no-
vamente para ver se o sao, hoje.

A primeira vista, tudo é logico e
perfeito. A exportacio do couro cru est4
submetida ao pagamento de diferentes
gravames; os piquelados, considerados
como uma etapa inicial da‘industrializa-
¢ao, sao impositivamente pouco casti-
gados, por assim dizer, e a exportacio
dos curtidos, finalmente, é generosa-
mente apoiada e fomentada com um
desgravame total, impositivo e tarifario.
Seria, pois, de esperar que a industria
pusesse seu proprio esforco a servico de
seu interésse particular e o da Nacio,
em geral, para que seja uma realidade
a conversao de nossas exportacoes de
matérias-primas em exportacoes de pro-
dutos acabados.

Na pratica, entretanto, os fatos se
apresentam de forma assaz diferente.
Nossa industria, de maneira pouco hu-
milhante, continua sendo uma espécie
de apéndice maligno do comércio expor-
tador de couros crus, porque lhe tira
volume e forca. Para ésse coméreio,
cada couro curtido no Pais é um couro
subtraido ao florescente comércio da
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exportacao dos crus, comércio onde ra-
ras vezes se conhece o problema dos ex-
cedentes.

Ha varios motivos para isso. Em
primeiro lugar, cabe mencionar que a
totalidade dos paises compradores de
NOSSOS COUros Crus possuem um regime
tarifario que facilita o ingresso déste ¢
castiga, pelo contrario, a entrada dos
curtidos, isto em maior medida do que
0s gravames que se aplicam em nosso
Pais a exportacao da referida matéria-
prima. Em outras palavras: seria mais
barato no exterior pagar o suplemento
que constituem nossos impostos a expor-
tacao, do que seus préprios gravames
para a importacao de curtidos, porquan-
to a entrada do couro cru é de seu lado
completamente livre. A situacao é, ain-
da, mais desfavoravel noutros paises,
com a proibicao lisa e pacifica de im-
portacao de curtidos, e eventualmente
esta € regida por um sistema de licen-
cas reguladoras que servem exclusiva-
mente para reduzir ou eliminar a impor-
tagao dos mesmos. Tudo o que ficou
dito se refere aos paises da chamada
economia livre.

Cria-se-nos, ademais, um grave pro-
blema pela predilecio dos paises socia-
listas — que chamaria de economia fe-
chada — em cobrir suas necessidades de
materias-primas adquirindo-as em nos-
sos paises latino-americanos. Nao acre-
dito que haja muitos paises no mundo
capazes de oferecer quantitativamente
couros crus tao bem tipificados como
ocorre na bacia do Prata, o que deve
significar vantagens apreci:ﬁveis para as
industrias de uma economia planificada.

Nao ha outro motivo l6gico para
explicar-se por que ésses paises estao
dispostos a pagar permanentemente por
10SSOS COUr0S Crus pre¢os superiores aos
dos niveis do mercado mundial. Com
essa intervencao forinea, nossos merca-
dos internos tomam a mitudo incremenn-
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tos desusados, levando a altos niveis os
precos respectivos, prejudicando a in-
dustria e o consumidor, que deve abo-
nar, assim, precos muito elevados. Tudo
resulta, em definitivo, na criacao de um
campo propicio para a propagacao dos
sucedaneos.

Ksse fato tem assim mesimo suas
derivacoes no campo de nossas exporta-
coes de curtidos, motivando nosso des-
locamento nas cotizacoes e dificultando-
nos ou impossibilitando-nos de intervir
competitivamente em mercados livres.
E assim que a negativa dos paises so-
cialistas — ou seja, de economia fechada
— de admitir nossos curtidos e simulta-
neamente de encarecer nossas matérias-
primas, propiciando por outro lado as
exportacoes de crus, tem-se constituido
numa das principais e mais transcenden-
tais travas do desenvolvimento do pro-
cesso de industrializacao da matéria-
-prima couro.

Vale dizer, entao, que a influencia
de nosso atual comércio exterior de cou-
T0S Crus e a repercussiao (ue essa moda-
lidade operativa apresenta para nosso
mercado interno fazem com que a indus-
tria nacional do couro se debata num
plano exclusivamente vegetativo e assis-
ta, inerte, ao processo de seu lento pau-
perismo. Este é um quadro de penoso
contraste com o florescente comeércio da
exportacao de couros crus, onde nao
mais de uma dezena de empresas, situa-
das em pcucas oficinas, comercializam
as duas tercas partes do volume de cou-
ros produzidos no Pais.

Cabe mencionar que essa situacao,
com algumas variantes, é parecida —
embora se bem nio tao acentuada como
aqui — no Uruguai, no Paraguai e no
Brasil, onde os niveis de preco e as tra-
vas discriminatérias impostas pelos pai-
ses habitualmente compradores dos crus
provocam sérias distorcoes de ordem in-
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terna e conspiram contra maior indus-
trializacao.

Talvez nao se trate, aqui, de um
problema particular. Cifras publicadas
pela CEPAL sobre nossos problemas de
comércio exterior e sua repercussan so-
bre -as diferentes economias nacionais
sul-americanas refletem um estado ver-
dadeiramente calamitoso, reconhecido
até pelos paises plenamente desenvolyi-
dos. Senao, por que se retnem, neste
momento, em Genebra, 1.500 delegados
de 22 paises, para debater s6bre os pro-
blemas do comércio mundial? . . .

Ao focalizar nosso problema bisico,
cuja importancia transcende a qualquer
outro, também quero indicar qual é, no
meu entender, sua solu¢do. Nao se pode
impor a ninguem a obrigacao de com-
prar produtos acabados em vez de ma-
téria-prima. Mas o que se pode fazer,
de logo, mediante decisdo governamen-
tal, € proceder a fixacdo de quotas ex-
portaveis para dita matéria-prima, e sin-
to-me eximido de enumerar todos os
paises extracontinentais que assim o
tem feito.

E necessario que a Argentina fixe,
com brevidade, quotas de exportacao
para seus excedentes de couros crus, o
que promovera paulatinamente a expor-
tacao de curtidos em interésse da eco-
nomia do proprio Pais, inclinado a mu-
dar a situacao de humilhante inferiori-
dade da indtstria curtidora nacional.
Devera, assim mesmo, gravar-se em
maior grau a exportacao dos couros pi-
quelados, ja que a promocao de dita ex-
portacao face aos crus se esta conver-
tendo numa porta de escape para o co-
mércio classico da exportagao de erus,
ja que o piquelado ndo implica, na pra-
tica, um grau significativo de elabora-
¢ao, sendo um mero processo de conser-
vacao.

Nao resta divida de que, proceden-
do-se assim, outras nacoes do Continen-
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tes seguirao logo o exemplo. Seria, en-
tao, a primeira medida de profundidade
para afiancar a industria curtidora em
nosso Continente.

A segunda condicao basica do de-
senvolvimento reside nos meios de pro-
ducao. Formam parte dos mesmos o
capital humano e o recurso material, cir-
culante ou fixo. E meu proposito, nesta
dissertagao, assinalar os pontos nevral-
gicos da industria do couro em funcao
da evolugao social e tecnologica, aspec-
tos que requerem pronta atencao. E as-
sim que, falando de meios de producao,
reveste-se de grande importancia a ma-
neira de possuir maquinaria moderna,
corretamente instalada. Nao pode ha-
ver progresso se se limita o livre aces-
so a maquinaria variada e sempre varia-
vel que produzem os estabelecimentos
especializados, disseminados por todo o
mundo.

E também cada vez mais necessa-
rio pensar na instalacao de cadeias de
maquinas, que cumpram diversas fun
coes com verdadeira automatizacio, o
que nao se obtera com maquinas isola-
das, que trabalhem fora daquela moda-
lidade, e ésse conjunto de maquinas de-
ve, assim mesmo, estar incorporado a
uma planta harmonica e cientificamen-

te desenhada.

Se € que se deseja fomentar a in-
dustria nacional de maquinaria para cur-
tidores, seria um passo sensato abrir para
estas maquinarias nossas fronteiras, no
ambito da ALALC. Assim, talvez, con-
seguissemos que casas de reputacao ex-
tracontinental fizessem um intento de
iniciar apenas a fabricacao de suas ma-
quinas na Argentina, ou talvez sob li-
cenga com nossas industrias, incipien-
tes. Talvez, ainda, assim chegissemos a
conciliar os interésses das indistrias me-
taltirgicas nacionais com os nossos pro-
prios interésses.

Mas as maquinas sao cada vez mais
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complexas e caras e ¢, também, cada
vez maior o risco de que as mesmas
caiam em obsoléncia antes do tempo
previsto. E assim que planos tao ambi-
ciosos requerem nao apenas ampla li-
berdade de importacao como também
ingentes partidas de fundos, que possi
bilitem sua consecucao, necessidade esta
que dificilmente a industria curtidora se
acha em condicoes de suportar. Ha que
se evitar, pois, que esta caia num circulo
vicioso de nao ganhar o suficiente como
para permitir-se a renovacao acelerada
de suas plantas, e nao poder ganhar o
suficiente por falta precisamente de ins-
talacoes ou plantas adequadas.

Nao resta duvida de que frente ao
avanco de um ramo tao importante como
o da petroquimica e face a colossais em-
porios industriais que produzem as ma-
térias basicas dos sucedaneos do couro,
como sejam poliamidas, poliesteres ou
polivinilhos, as médias ou pequenas in-
dustrias de curtumes apenas com ajuda
estatal poderao concretizar os seus obje-
tivos de modernizar seus equipamentos,
de maneira tal que seus tradicionais
produtos naturais possam continuar
competindo no mercado e nio sucum-
bam numa luta desigual.

Apreciei, na Venezuela, os magni-
ficos resultados de tal politica estatal e
conheco exemplos na Europa, onde o
ata de industrializar zonas fabrilmente
subdesenvolvidas — como o Norte da
Holanda, Sul da Irlanda etc. — levaram
suas autoridades a estabelecer legisla-
coes que poem a disposicdo de empre-
sarios 0s meios indispensaveis para ins-
talar, com éxito, empresas que por sua
natureza correspondem ao interésse do
Pais. E assim, entio, que aquéles in-
dustriais empreendedores, que se acham
dispostos a comprometer seu saber, tra-
balho e o que lhes resta de capital, te-
nham a seu alcance possibilidades de
encarar a instalacao de fabricas novas.
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completas, mediante a opcao de crédi-
tos em térmos favoraveis, 15 ou mais
anos de prazo, com taxas de interésse
baixissimas.

Em nosso caso, pelo contrario, os
creditos oficiais sao de morosa tramita-
¢ao, seus prazos limitados de 3 a 5 anos
apenas e com taxas relativamente altas,
tudo se bem que procurado ajudar a in-
dustria, mas na pratica deixando de
cumprir os propositos desejados. Tenho
que a situagao € igual nos demais paises
da ALALC.

Se nossos paises desejarem preser-
var suas industrias tipicas, num tonica
de vitalidade, economia eficiente e tec-
nologia permanentemente ao dia, nao
deve com certeza deixar livre, a sua sor-
te, o setor particular, exclusivamente.
Ao contrario, suas autoridades devem li-
berar a importacao de equipamentos —
dentro ou fora da ALALC — e fomentar
a modernizacao edilicia, com creditos
generosos e a longo prazo.

A terceira condicao de nosso bom
desenvolvimento é a atencao correta de
nossos mercados de consumo- A basn
de mnossas atividades esta constituida
pelo mercado interno. Entretanto, es-
tamos atentando constantemente contra
o mesmo pela infortuita dependeéncia
em que nos encontramos, por obra das
exportacoes do couro cru. Em nosso
mercado interno nunca se verifica o
efeito benéfico e nivelador da oferta e
da procura. Deveria ser uma coincidén-
cia que nossos precos baixassem porque
a procura tenha diminuido, como para
que ésse fato atui como estimulante so-
bre o consumo e restabeleca assim as
condi¢oes normais. |

A mitdo uma alta de nossos precos,
reflexo de compras no mercado de cou-
ros crus por parte de paises extraconti-
nentais, aumento alheio ndo apenas a
téenica de nossa economia interna, mas
também do mercado mundial, repito, al-

26

ta de nossos custos assim provocada
rematam situagoes ja de si desafortuna-
das, sendo assim que a formacao de nos-
sos precos nao guarda, geralmente, re-
lacao com a realidade econémica na
cional.

Estamos, portanto, textualmente a--
ruinando nosso mercado interno, abrin
do em toda largura as portas para o in-
gresso dos sucedaneos, comumente mais
baratos e de preco muito mais estavel.

Qual é a solucdo para ésse proble-
ma? E uma, apenas: a mesma pela
qual brigamos ao falar das matérias-
-primas, ou seja, regularizacao das ex-
portacoes das mesmas por meio de quo-
tas estudadas e prefixadas, para resta-
belecer na ordem nacional a lei da ofer-
ta e da procura.

O segundo mercado de que nao
nos devemos descuidar é o que nos ofe-
rece e oferecemos no Ambito da ALALC.
Progressivamente, contra todos os inte-
résses particulares, prevalecera o desejo
da uniao economica das Americas. Nao
se produzird, nem pode produzir-se, de
um dia para outro. Mas se fara, paula-
tinamente, 4 medida que as condicoes
imperantes em cada lado o permitam.
No6s temos muitos produtos que ofere-
cer em matéria de curtidos, e necessita-
mos de muitos outros como peles capri-
nas ou vacuns de baixo preco, tanto
cruas como curtidas.

Virios paises. como o Brasil, Peru,
México e Venezuela importam atual-
mente de terceiras 4reas os tipos de
curtidos que o Uruguai e a Argentina
poderiam fornecer-lhes perfeitamente.
Por outro lado, h4 falta notoria de curti-
dos de cabra na Argentina e no Uruguai,
para os quais o México e o Brasil pode-
riam ser fornecedores insuperaveis.

Nossa flamante organizacdo: ALAIC
— Associacao Latino-Americana da In-
distria de Curtumes — velara tambem,
entre suas multimas tarefas, pela unitica-
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¢do progressiva de nossos mercados cou-
ris. Nao tenho, a ésse respeito, que for-
mular qualquer recomendacao.

O terceiro mercado potencial para
a exportacao de nossos curtidos, assim
como os de outros paises de nosso He-
misterio, particularmente para o Uru-
guai, o Brasil, a Colombia e a Venezue-
la, ¢ o mercado de ultramar. Ja assi-
nalei anteriormente, no capitulo relati-
vo as matérias-primas, as travas que en-
frentam nossos curtidos no exterior e
repito, aqui, que as mesmas sao de ca-
rater lesivo naqueles casos onde a nega-
tiva € norma e lei, enquanto que os cou-
ros crus sao admitidos sem nenhuma
restricao.

A solu¢ao para ésse contrasenso
esta em nossas maos. Ao fixar as quo-
tas exportaveis de couros crus, havera
que se tomar em conta os antecedentes
de compras de curtidos efetuadas pelos
paises respectivos.

Ver-se-a, entao, claramente, até
que ponto podemos empurrar os verda-
deiros interésses nacionais nc comércio
exterior e nao entregar-nos impassivel-
mente as conseqiiéncias de legislacoes
de sistemas pseudoliberais ou confessa-
damente fechados a nossos produtos
manufaturados.

Resta-me falar de nossas organiza-
coes patronais e trabalhistas na ordem
continental-nacional, com fatores poten-
ciais ao servico do desenvolvimento de
nossa industria.

A organizacao patronal tem fisiono-
mia variavel em nosso Continente. No
periodo em que me coube exercer a
presidéncia de nossa federacio conti-
nental —a ALAIC — tive oportunidade
de apreciar a decidida vontade de nos-
sos colegas curtidores de agremiar-se
para melhor defesa e licida conducio
dos interésses comuns a todos éles, no
plano nacional — e agora continental —
justamente através da ALAIC. Vi, den-
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tro de organizagoes assim constituidas,
geralmente um bom grau de eficiéncia
e simultaneamente uma alarmante falta
de recursos financeiros. Nisto se estri-
ba, principalmente, minha grande preo-
cupacao sobre o que acontecera num
futuro mediato — sendo imediato — ja
que para um trabalho coletivo eficiente
Serao precisos cada vez maiores meios e
mais recursos.

Em seu proprio interésse, nossa in-
dustria deve promover uma legislacao
para que a entidade patronal seja obri-
gatoria, com contribuicoes fixadas a
base do montante das vendas de cada
uma.

Devemos reconhecer que estamos
face a tempos muito dificeis. Os diri-
gentes de nossas entidades patronais
terao que multiplicar seus esforcos
para resolver em funcao associada
aquéles problemas que se apresentam
no sucessivo e para cuja solucao a acao
individual de cada emprésa ji nao sera
suficiente. Carentes de adequado res-
paldo e sem fundos abundantes, tal
como acontece hoje-em-dia, a acao as-
sociativa, tal como a concebemos agora
— logo resultara insuficiente para cobrir
campanhas de propaganda, de promo-
cao, de investigacao de mercados e um
sem-numero de tarefas que hoje, talvez,
parecam supértluas, mas que amanha
serao indispensaveis para preservar a
prosperidade de nossa indtstria.

Seguindo o exemplo francés, deve-
riamos, com a ajuda do Estado, conse-
guir a implantacao de uma contribuicao
obrigatéria de todas as emprésas, regu-
lada a base das vendas das mesmas, que
embora nao se fixem em 04% como
ocorre na Franca, nao deveria tampou-
co ser inferior a 0,2%, segundo meus
calculos. |

Algumas palavras mais, agora so-
bre nossas relacoes com as organizacoes
trabalhistas: foi-me sempre estranho
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nao ver reunirem-se o setor patr()l'lal >
do trabalhador, quando nao fosse para a
discussao de convénios de trabalho ou
para a solucao de contlitos.

Nao ¢ meu desejo por em foco a
divisao das responsabilidades inerentes
ao nosso meio social, de acordo com o
qual o capital e a conducao é obrigacao,
e direito privado patronal, enquanto que
o setor trabalhista assume apenas um
direito a uma remuneracao equitativa e
em condicoes adequadas, como contri-
buicao a sua prestacao de servicos.

Nao posso, entretanto, passar por
alto o oferecimento que o setor traba-
lhista formula freqiientemente para
coadjuvar na discussao dos problemas
gerais, que afetam mnosso ramo e par-
ticipar a0 mesmo tempo da busca de
solucao. Ninguém duvide que — em ul-
tima instancia — nossos problemas e
nossos interésses sao comuns. O temor
e a desconfianca nao deveriam separar-
nos, para possibilitar uma colaborac¢ao
com amplitude suficiente:

Nio seremos noés quem decidire-
mos o futuro do mundo, mas sim esta
20 alcance de nossas maos influir no
destino de nossa industria. Dedicamos
nossa vida a estudar nossas materias-
primas, maquinas, procedimentos, pro-
blemas de capital, etc., tudo em interesse
de um produto melhor e mais barato.
Apenas ao elemento humano, que po-
voa nossos estabelecimentos, nao foi
prestada a atencao absoluta que merece
e sabemos, nao obstante, que o rendi-
mento humano é fragil e requer cons-
tante estimulo e maior cuidado que
nossas maquinas mais delicadas.

Nosso ramo nao deixa de ser, basi-
camente, um artesanato, onde a contri-
buicao pessoal do trabalhador é de im-
portancia capital. Sabemos como se so-
mam as pequenas eficiéncias ou defi-
ciéncias de nossos processos e quem nao
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conhece seus resultados magnificos ou
suas conseqiiéncias desastrosas.

Nao me estenderei mais sobre o as-
sunto e sintetizarei minha exposicao di-
zendo (ue nosso ramo, em particula-,
nao pode renunciar a uma cooperaga -
estreita com os setores operario e sindi-
cal. Correspondera a nés dar os passos
necessarios, em tempo e de forma d=-
vidos. Grandes serao as satisfacoes mo-
rais e grandes os beneficios materiais, a
bem de todos os que se agrupam ¢
torno de nossa industria.

Senhoras e Senhores: Desejei assi-
nalar os problemas no meu entender
bésicos da industria curtidora sul-ame-
ricana. Esses problemas formam o ci-
mento de nossa futura prosperidade.
No laborioso e incansavel ata de supe-
racao, tao caracteristico dos que buscam
sua existéncia em nosso diticil e apaixo-
nante ramo, é garantia de que se encon-
trara o caminho das corretas realizacoes
e acertadas solucoes, para o que acabo
de dizer.

Deseja Trabalhar
em Curtume no Brasil

Carlos Coelho de Maga-
lhaes (40 anos), residente na
Rua de Carvalhido, 242, Poi-
to, em Portugal, deseja trans-
ferir-se para o Brasil e aqui
trabalhar em curtume. Intoi-
ma ser técnico ha 16 anos, no
ramo, com pratica em todo o
género de curtidos, ao cromo
e ao vegetal, tendo estagiado
na Bayer, Leverkusen (Ale-
manha). Qualquer proposta
pode ser-lhe encaminhada
para aquéle enderéco.
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LEGISLAC]
FISCAL

Coordenacao de

Roberfo Souza Neves

0 Imposto de

eas e Consignaces

(Advento da Lei Federal de 24-2-64)

— Interessante consulta formulou
a0 Departamento da Renda Mercantil
do Estado da Guanabara, uma socieda-
de sediada em outro Estado, mas que
transfere mercadorias para aqueéle cita-
do Estado.
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Iom resumo, consulta :

Se sob a Lei 4.299 — de . ...
23-12-63, publicada no D. O.
de 10-1-64, o Imposto de Ven-
das e Consignagoes do produ-
to transterido pela sua matriz
para deposito e venda na Gua-
nabara, sera devido neste Es-
tado.

Resposta:  SIM.

Se a incidéncia recaird sobre
as vendas do produto transfe-
rido a partir de 24-2-64 (data
em que a mesma iniciara
a vigorar), considerando que
nos produtos transferidos até
aquela data, o imposto fora
recolhido no Estado de ori-
gem.

Resposta: O imposto recaira
sobre as vendas realizadas de
mercadorias transferidas de-
pois de 25-2-64 (ex-vi do Dec.
145 — Estadual).

Se a aliquota é de 5% sobre o
valor das mercadorias, mais as
despesas, excluidas as parce-
las do Imposto de Consumo e

o
|

adicional.
Resposta: A taxa é de 5%
calculado sobre o total da

operacao. Em se tratando de
tabricante, o DRM-GB se abs-
tém de promover a cobranca
sobre a parcela do Imposto de
Consumo.

Trata-se, como se vé, de interpreta-
¢do das primeiras implicacoes da nova
forma de recolhimento do Imposto de
Vendas e Consignacoes, por parte do
Govérno da Guanabara. que, por certo,
se harmonizara, similarmente. com a in-
terpretacao de caso analogo, que podera
ocorrer em relacao a outros Estados
( publicacao no D. O, - parte I, 26-5-64 ).
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Mecado de Couros Crus

U. 5. A. — O mercado continua se desenvolvendo com estabilidade

Nos precos. A procura também na ultima semana de maio era boa e os

“packers” nao encontraram dificuldades na venda de seus estoques

disponiveis, mesmo com o abate ainda continuando em nivel recorde. \
Conforme mostra a tabela abaixo, a matanca durante os primeiros 1

4 meses do ano em curso era superior em 10% em comparacao com o
ano passado.

1.9% 4 meses 1.% 4 meses
1963 1964 Diferenca
Nztanceiaad aras st el woMy 1 800 S S 8.591.900 9.450.600 + 10%
MataneaticalveS st S d e ANE o Wl o 2.318.000 2.266.300 — 2%

Cotagoes de couros de U. S. packers :
(Em US Cents por libra)

1 semana 1 més 1 ano
Atual atras atras atras
J35 Nl e steersin s Mot G TR St e i 10 10 10 10,511
BUttiiBr. | SLEETR Yl chdin i bt s e 8 S 8 8.5
iy Baxas iSteonR sl b sy 0 Paal 8 45 7.5 7,25 7 9.5
L1 ANAFIvE! I ooV 5 T St ERRas L l:?.,-')‘l 1.5 12,5/14,5 14/16,5 12/13,5
Conminiesit skl i i LT IRRaE At 50y 717.5 .5 T8 9.5
Caltsking Q.55 b8ttt Ao T el 40 40 40 32.5
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Damos a seguir uma tabela mostrando o movimento dos couros
procedentes dos dois maiores abastecedores do mercado mundial e os
respectivos paises de destino no primeiro trimestre do ano em curso
em comparagao com o mesmo periodo no ano passado

EXPORTACAO DE COUROS — PRIMEIROS TRES MESES (EM 1.000 couros)
L4191 67 ) e L S
De : U. S, | Arg.  Total U. S. Arg. Total

Para :

Hemisfério Ocidental .................. 359 72 431 266 360 302
Alemanhai@eidental |5 mon o le w2 262 233 495 65 313 378
Holamdatsslens iy« 5o adel Wiione L b ol 246 2922 468 207 339 546
Bispanhagb i CE D Bt LS S S 55 165 220 9 244 253
Feinomtnrdopi= st el L il obt Lo o 49 8 57 3 34 37
Taliane o s RO 1 sl R b e LT 254 627 881 1007 521 531
TR s R el e L U T A R 33 38 71 5 108 113
Outros Europa Ocidental ............... 84 90 174 10 123 133
Russia & Europa Oriental .............. 103 899 1,002 2620013152 1 474
JEDRGIR = o s e e s A 860 — 860 831 13 844
LTRAEY ok LSRN ST O e U T SN - 100 100 — — -
(LB o € RTSR S IR U, it i), Vol eI SF Yo 164 54 218 73 35 108

BT bl L e S Sl AR S L) 2,469 2,508 4977 1,741 2,918 4,659

ARGENTINA — As matancas continuam abaixo do normal. Os frigo-
rificos e exportadores conseguiram vender outra vez algumas quan-
tidades para os paises da cortina de ferro. Também os paises da Eu-
ropa Ocidental estao no mercado.

Quanto aos precos, continuam as divergéncias entre as idéias dos
compradores e dos vendedores, sendo que as cotacoes para os couros
da zona limpa, solicitadas pelos exportadores, ainda sio consideradas
muito altas.

Cotacoes na Argentina :
(Em US Cents por quilo FOB)

guvonicoretandard i movillios e . L1 e kst it e L 33
Havbnsolstand avdsvacasiy. Lol Chet iyl e S0 o n 36
Frigorifico standard vaquilhonas 14/16 ks. .............. ... ... .. 18
posteontieolmoyilthos i soki s ol calid e i as 31
BRI OLIGGO VA CARIN ookt el s b sty ool LAl o 32
wiposfrigorttico waquillionas 14/16 Ks, & i i iivoinis s enmimns ol 44
ey g AR R p S AR R R O STO N SRR ST SRR P 24
S R T A R e R A 32
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URUGUAL — A situacao neste mercado continua sem alteracao.

Cotacoes em Montevidéu :
(Em US Cents por quilo FOB)

Frigorifico novilhos 1.2

......................................... 30/31 N
FrigorIEICO VACAS 5B (0l U i) a s aisien o 5ot suanetrnits Els 0 Sete o, o 0 S BT SIS 30/31 N

EUROPA — No fim de maio, uma tendéncia mais fraca caracterizou o
mercado europeu. Nos principais leiloes, mesmo a precos mais baixos,
a mercadoria s6 em parte encontrou comprador.

BRASIL — No Brasil Central o mercado de couros se apresenta mais
fraco. Os compradores da cortina de ferro, ultimamente, se afastaram
do mercado de Sao Paulo, obrigando os frigorificos a reduzir as suas
pretensoes de acordo com o desenvolvimento do mercado doméstico
a fim de conseguir movimentar os seus estoques. As matancas con-
tinuam em ritmo acelerado e somente para o fim de julho ou principio
de agosto, quando chegara a época da entre-safra, uma redu¢do no
abate e conseqiientemente das ofertas de couro pode ser esperada.

No Estado do Rio Grande do Sul os precos para os couros das
charqueadas continuam apenas estaveis, na base de Cr$ 250,00 por
quilo de couro de novilho da zona fronteira. Também os frigoriticos
daquele Estado parecem dispostos a vender na mesma base ou, talvez,
até um pouco mais baixo.

Da Bahia até o extremo Norte os precos de couros crus se apre-
sentam apenas estaveis, ou fracos.

MERCADO DE "PEIES

As cotacoes do exterior para as nossas peles de cabra baixaram

em cérca de 4 cents por libra FOB.

Os precos no interior do Nordeste mostram uma tendéncia mais
estavel, em alguns casos h4 indicagoes de uma ligeira baixa.

Em peles de carneiro os pregos sao firmes; porém também nas
cotacoes déste artigo nota-se, ultimamente, mais estabilidade. A pro-
cura por parte dos exportadores continua, embora com mais disciplina
noOs Pregos.

Para o proximo futuro espera-se uma diminui¢ao na producao de
peles em conseqjiiéncia do rigoroso e chuvoso inverno no ano em curso.

Atualmente estao vigorando no interior do nordeste os seguintes

precos :

CABEAS G ios LASELID S g A CrS  850/1.000,00 por pele
CIRTIICITOB L« kw5 §inisiisris figs A0 e aRalae Cr$ 1.250/1.400,00 por pele.

O CURTUME




