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também depende do couro.
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EM FOCO : seguran¢a da sua bagagem
RIO DE JANEIRO, AGOSTO DE 1957
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COM BASE NA REALIDADE

O més de agbsto comportou uma inten-
sissima atividade do Centro das Industrias
de Curtumes do Brasil. E’ que, de um mo-
mento para outro, estéve iminente a adogao,
pela CACEX, de uma das medidas que mais
profundamente afetariam a normalidade
dos setores do couro menos, somente, os
exportadores que estavam conseguindo meio
de enviar para o exterior a matéria prima
indispensavel ao mercado interno.

Somando fércas de unidao a forca dos
argumentos, com documentagdo inequivoca,
o C.I.B.C., bem como representantes das
industrias de calcados e de outros ramos
industriais do couro, atuou decisivamente
junto as mais altas autoridades do Pais, ex-
pondo o descalabro que provocaria na eco-
nomia interna o favorecimento a um grupo
de exportadores. A ésse trabalho de escla-
recimento nio se pode deixar de enaltecer
a prestimosa colaboragdo do Sr. Antonio
Devisate, presidente da Federacdo e do Cen-
tro das Industrias do Estado de Sao Paulo.

Felizmente, o Ministro da Fazenda sou-
be, em boa hora, atender a realidade dos
fatos, ficando de adotar uma norma razoa-
vel, impedindo um desordenamento grave
nos negoécios do couro, no Brasil.

Das atividades do C.I.B.C. e das de-
mais classes, no caso, o CURTUME divulga,
neste nimero, um sucinto relato.



UNIAO E CLAREZA CONTRA
‘ VENDA SIMBOLICA

Reuniram-se no Centro das Indéstrias de Curtumes do Brasil
representantes de frigorificos e das indistrias do couro, para
debater o caso da exportacdo de matéria prima em prejuizo
ao mercado interno — Contato, também, com a COFAP

Os diretores do C.I.C.B. reuniram-se, sob a presidéncia do Sr. Paulo Zimmermann,
estudando a situacdo

Tao logo tomou conhecimento de que na
CACEX se preparava um ato permitindo a
exportacao de couros crus, mediante venda
simbélica e com graves conseqiiéncias para
0o mercado nacional, o Centro das Industrias
de Curtumes do Brasil se reuniu para tomar
posicao. E a 13 de agbsto, na CACEX, nio
SO compareceram os seus diretores, como os
Sindicatos da Industria de Calcados e de
Curtumes do Estado de Sio Paulo: a Indus-
tria de Calcados e de Curtumes do Estado
do Rio Grande do Sul, Minas Gerais, Bahia,
Pernambuco, Rio de Janeiro, Parani e, ain-
da, diretores dos quatro frigorificos de Sio
Paulo, representados pela Companhia Swift,
Frigorifico Armour, Frigorifico Wilson e Fri-
gorifico Anglo, dirctores das companhias ex-
portadoras, o presidente da Federacio Rural
do Estado do Rio Grande do Sul e o presi-
dente do Instituto Riograndense de Carnes.

Unido e forca
Percebeu-se, de imediato, que a venda
simbdlica, nos moldes em que estava deli-

neada, favoreceria apenas a um grupo, em
detrimento dos altos interésses da economia
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nacional. Pela representacio presente a reu-
niao acima referida se pode avaliar a impro-
priedade da exportacdo de matéria prima
essencial ao abastecimento dos curtumes bra-
sileiros, :

Acertaram-se, entdo, medidas que foram
levadas a debates na prépria CACEX. Sob
a presidéncia do Sr. Paulo Zimmermann, do
C.I.C.B., estiveram presentes os Srs. Nery
Neves de Oliveira Marques, vice-presidente
da Confederacdo Nacional da Indtstria: Pro-
fessor Jorge Kopittke, representante do Sin-
dicato da Industria de Curtimento de Cou-
ros e Peles de Novo Hamburgo; Sr. Clévis
Motta, presidente da Fcderaciao das Indus-
trias do Estado do Rio Grande do Norte: Co-
ronel Nestor Soares de Melo, representante
do Sindicato da Industria de Calcados e Ar-
tefatos de Couro do Estado de Minas G<rais;
e diversos associados.

Manobra
A questao da exportacio de couros por

venda simbdlica teve raizes na tentativa an-
terior de reclassificacao do couro cru da 2.2

(Conclui na pdg. 8)




A EXPORTACAO
COUROS CRUS
MAURICIO DEJANIR HERNANDORENA

Secretdrio Executivo de C.I.C.B.

D LK

Face aos resultados negativos, obtidos na
Ultima reuniao realizada na CACEX, con-
vocada pelo Sr. Inécio Tosta Filho para
um debate amplo entre exportadores, fri-
gorificos, curtumes e fabricantes de manu-
faturas de couro, outra alternativa nao ca-
beria aos dirigentes das entidades repre-
sentativas da industria de curtumes, calca-
dos e artefatos, sendo um apélo em grau
de recurso ao Sr. Ministro da Fazenda. A
providéncia foi tomada sem delongas, dian-
te da gravidade da situacdo, pdsto que a
simples noticia veiculada pela imprensa de
que a CACEX havia deliberado permitir a
exportacdo de 10 mil toneladas de couros
através do sistema de venda simbdlica al-
terou completamente os niveis de pregos
internos.

Tinhamos plena conviccdo de que isto
ocorreria, pois sabiamos com antecedéncia
gue os exportadores diante da possibilida-
de de obterem altos lucros, recebendo bo-
nificacdo correspondente a 4.7 categoria,
haviam ccambarcado todo o estoque da-
ponivel nas charqueadas e cooperativas de
carnes do Rio Grande do Sul e matadouros
particulares, principalmente de Minas Ge-
rais, Estado do Rio, Espirito Santo e Per-
nambuco. Levamos éste fato ao conheci-
mento da CACEX, na oportunidade da reu-
niao ali efetuada, e o sub-gerente de ex-
portacao discordou destas afirmativas sob
alegacao de que aquéle érgao teria efe-
tuado pesqyisas no mercado, constatando
a existéncia — do que nunca duvidamos —
de couros e que poderiam e deveriam ser
negociados para o exterior. Os estoques de
couros, em matadouros e frigorificos, nesta

época do ano, sempre existiram, em se con-
siderando que no Rio Grande do Sul, prin-
cipalmente, éste é o periodo da entre-safra.

Agora, sébre disponibilidades exporta-
veis € gue nao entendemos onde a pesqui-
sa da CACEX foi encontréa-las. Os elemen-
tos estatisticos disponiveis nos indicam cla-
ramente que a indGstria de curtumes absor-
ve de 80 a 85% de téda a producao bra-
sileira de couros salgados. Serd que éstes
couros, disponiveis no Rio Grande do Sul,
ndo se constituiom na reserva normal dos
curtumes daquela regido, até a nova safra
a iniciar-se em abril de 1958? Argumentos
como éste foram totalmente despresados e,
em outra partida, acenava-se com uma pos-
sivel deterioracdo dos couros nas salgadei-
ras, o que alids, diga-se de passagem, nun-
ca ocorreu, ao menos que fosse de nosso
conhecimento.

A ind0stria de calcados e artefatos, por
sua vez, premida pelo baixo indice de ven-
das, conseqiéncia de ameacas de tabela-
mento pela COFAP e também pelo alar-
mante desgaste do poder aquisitivo da
grande massa consumidora, alertava a im-
possibilidade de suportar qualquer impacto
no aumento dos couros curtidos. O proble-
ma, em relacdo aos industriais de calcados
e artefatos, se afigurava, na CACEX, de
fundo eminentemente demagégico, confor-
me palavras textuais do sub-gerente de
exportac@o pois, no entender desta, ro cus-
to de um par de sapatos o couro repre-
senta, se muito, 5 por cento do seu valor
total. A que artificios matematcos recor-
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reram os estudiosos do assunto ndo sabe-
mos, mas, para a industria de curtumes e
seus principais clientes — os fabricantes de
calcados — os cdlculos s@o coincidentes e
variam de 30 a 35% por par de sapato
fabricado.

Outro aspecto muito importante da ques-
tao, abordado pela industria, refere-se ao
fato de a cotacao ser oferecida pela Tche-
coslovaquia para os couros exportados, se
obitverem éste grande subsidio em cruzei-
ros. Do préprio adido comercial daquéle
pais, sabem hoje as autoridades monetd-
rias que as ofertas baixaram de 39 para
25 cents por quilo. Quem serd o respon-
savel por ésse prejuizo ao nosso orcamento
cambial? A experiéncia tem-nos demons-
trado, com uma regularidade cronolégica
impressionante, que téda vez que se au-
menta a bonificacdo em cruzeiros cai «
oferta do importador e, conseqiientemente,
avulta-se o produto no exterior. O couro
nacional é de inferior qualidade se com-
parado ao similar argentino, uruguaio ou
americano, de forma que, se a Tchecoslo-
vaquia compra o nosso similar é porque
deve ter interésse em manter e até mesmo

incrementar suas relacoes comerciais com o
Brasil. Vendemos a ésse Pais os nossos cou-
ros, a precos acima da paridade do mer-
cado internacional, tudo por uma questao
de conveniéncia politica ou comercial dé-
les, e com isto se vé obrigada a indéstria
de curtumes a pagar muito caro pelo ni-
velamento dos precos no mercado interno.

Nao pode resistir a um exame profundo,
quando menos nao seja ao de bom senso,
que se aumentaram as bonificacoes & ex-
portacao em prejuizo de receita cambial,
dos precos internos e do préprio consumi-
dor nacional. Com estas modalidades de
beneficio ndo se incrementa o comércio
exterior, quebra-se té6da a estrutura da eco-
nomia industrial e de consumo do couro,
mantendo-se um regime de precos artificia:s
para o produto, além de proporcionar-se
negécios altamente lucrativos a poucas fir-
mas exportadoras.

Portanto, é justo que se aguarde a so-
lucao final do Sr. Ministro da Fazenda,
sem perder de vista éstes aspectos tao im-
portantes para o interésse da economia
nacional.




EXPORTACAO

PARA O MERCADLGSDE COLIRCIS:

LSS AS

~~QOSA
NO PAIS

Intensa atuagao do C.I.C.B. para impedir a venda

simbélica e com bonificagao especial

correspondente a 4.9 categoria

O Centro das Industrias de Curtumes do
Brasil passou a desenvolver, junto as altas
autoridades do Pais, uma decisiva atuacio
procurando evitar a operacao preconizada
pela CACEX e que consiste na venda sim-
bélica de couros crus, sobre a alegacao de
presumiveis estoques desta matéria prima no
mercado. A atitude do C.I-C.B. se baseou
em docum¢ntacdo insofismavel quanto aos
efeitos desastrosos qgue tal medida podera
acarretar nos negocios de couro, no Brasil,
justamente numa época em que o proprio
Goveérno declara intencao d:- evitar qualquer
agravamento do custo da vida.

Também pela Imprensa

Além de memoriais remetidos ao Minis-
tro da Fazenda e ao diretor da CACEX, ex-
pondo razoes e oferecendo dados incontesta-
veis, o Centro das Indtstrias de Curtumes
do Bresil, juntamente com os Sindicatos das
Industrias de Calcados e de Curtumes do
Pais valeram-se da imprensa, para que o
publico acompanhasse a marcha do caso, de
modo a tirar conclusdes capazes de identifi-
car as origens de um possivel descalabro eco-
nomico.

Em nota estampada nos principais jor-
nais do Distrito Federal, fez-se sentir que a
concessao da venda simbolica, com bonifica-
cao cspecial correspondente a 4.2 categoria,
ao Invés da 2.2 categoria, como vinha sendo
efetuada normalmente, pretendia permitir a
exportaciao de nada menos de dez mil tone-
ladas de couro cru. Outra conseqiiéncia da
aludida venda simbélica — alertou-s: naque-
la nota a imprensa — foi a alta galopante
ocorrida entao on mercado de couros, até de
cinco cruz. iros por quilo.

Escassez

Ao Ministro da Fazenda o C.I.C.B. féz
‘ver que os exportadores, cientes por anteci-

pacao de que a CACEX estudava a possibi-
lidade de facilitar o escoamento dos couros
pesados em poder dos frigorificos e mata-
douros, adquiriram pequenas reservas nos
Estados € que normalmente sao consumidas
pelas industrias de curtumes, ocasionando a
ezcassez, com reflexo imediato nos precos.
Acresc.ntou o C.I.C-B. que em relacao aos
supostos estoques no Rio Grande do Sul,
apontados como excedentes pela CACEX e
dos quais grande parte se acha em poder de
exportadores que agiram especulativamentz,
cabia observar que se tratavam de reservas
necessarias aos curtumes naquela regifo, pois
as matancas de gado no referido Estado sao
feitas no periodo de safra, isto é, de abril
até julho.

@ GET ia tem ende-

réco telegrafico e
telefone

Os associados e interessados
em geral do Centro das Industrias
de Curtumes poderao, de agora,
em diante, comuynicar-se com a
entidade, pelo telégrafo, usando
um enderéco que acabamos de re-
gistrar: ‘“Curtidores”.

Por outro lado, quando no
Distrito Federal ou em cidades
que tenham servico telefonico pos-
sivel com o Rio, poderao valer-se
do telefone: 42-6374, que igual-
mente acaba de ser instalado na
sede do C.I1.C.B..




As Industrias de Curtumes na

[ Exposicdo Internacional

A importancia do certame e a

providéncia j@ tomada pela C.I.C.B.

O Centro das industrias de Curtumes
ja esta ultimando providéncias para re-
meter aos seus associados plantas da drea
que reservou na I Exposicao Internacio-
nal da Industria e Comércio do Rio de
Janeiro, a realizar-se mo fim déste ano,
no Campo de Sao Cristovdao, no Distrito
Federal.

Como registramos em mosso nmiumero
anterior, o C.I.C.B. escolheu uma drea
em excelente local, a fim de proporcionar
a classe que representa facilidades espe-
ciais na mostra dos seus produtos.

Importancia internacional

Os associados do C.I.B.C. que se

interessarem pela instalacao de “stands”

. dos seus produtos poderdo, assim, comu-

nicar-se com a entidade que concorrerd
com a cobertura de parte das -despesas.

Cumpre observar que a Exposicao
Internacional de Industria e Comércio
significa uma grande oportunidade nao
so para que os curtidores brasileiros, den-
tre outros, possam demonstrar o grau de
progresso ja atingido mo sew setor, como
de estabelecer contactos diretos com o0s
nUMerosos grupos mnacionais e estrangei-
r0S, Que comparecerao ao certame.

Apoio e areas

A I Exposicao Internacional de In-
dustria e Comércio, que contard com o
apoio do Goveérno Federal, estd atraindo
a atencao de varios Paises de reconhecida
posicao no mercado mundial. Sabe-se que
o Japao, a Tchecosloviquia e a Poldnia,
além de outros, ja fizeram reservas de
grandes dreas, para instalacdio dos seus
“stands”.

Jioi]

Precos de alguns produtos
qQuUIMICOS para curtume

Extrato de Quebracho solivel a quente
Extrato de Quebracho solavel a frio

Bicromato de Sédio
Acido Férmico 90%

..............

...............

-----------

US$ 223. — p/tonelada

....... US$ 237. — p/tonelada
.......... US$ 290. — p/tonelada
.......... US$ 252. — p/tonelada
.......... US$ 73. — p/tonelada
.......... US$ 126. — p/tonelada

ESTES PRECOS ENTENDEM-SE CIF SANTOS — RIO DE JANEIRO

=
|
|




NAO HA EXCEDENTES
PARA EXPORTACAO

O Presidente do
Sindicato das In-
dustrias de Curti-
mento de Couros e
Peles, de Nowvo
Hamburgo,demons-
trouw a mecessidade
de consumo de cou-
108 no proprio Es-
tado do Rio Gran-

de do Sul.

Sr. José Bonifdcio da Silva

Estava normal a situacao no Sul. Indus-
triais de curtumes aproveitavam a circuns-
tancia para cogitar de novos planos, de me-
lhoria da producao e de ampliacao dos ne-
gocios. Mas eis que, de repente, tudo se al-
terou, tudo experimentou um impacto. E os
industriais de curtumes tiveram de deslocar-
se para o Rio, a fim de defender as suas rei-
vindicacoes, de viva voz, juntando-a ao es-
forco das entidades da classe.

O que se modificou

O Sr. José Bonifacio Silveira, presiden-
te do Sindicato das Industrias de Curtimen-
tos de Couros e Peles, de Novo Hamburgo.
disse-nos:

— Os curtumes se abasteciam normal-

mente. Havia promessa de que o Govérno
nao permitiria exportacao de couros. As

compras pelos curtumes, se processavam com
regularidade. Mas, em julho, somos surpre-

endidos com o estudo da exportacao de su-
postos excedentes do Rio Grande do Sul.

Nada de excedentes

— Ora, tivemos de atuar junto as auto-
ridades competentes, para provar que nao

existem excedentes de couros — acrescentou

o Sr. José Bonifacio da Silveira. O suposto
excedente nao cobre as necessidades dos cur-
tumes, no Sul- Por isso, as nossas industrias
se sentiram na iminéncia de sofrer graves
transtornos, pois ficariam sem os melhores
couros, com reflexos graves do preco dos
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couros das matancas normais, como também

nos precos da nova safra.

Luta conjunta

O presidente do Sindicato das Industrias
de Curtimento de Couros e Peles, de Novo
Hamburgo, externou decisao de, face a situa-
cao criada, lutar decididamente contra a ex-
portacio de couros crus mediante venda sim-
bélica.

— Conosco — declarou mais — estao t6-
das as associacocs de classe do Rio Grande
do Sul, nao s6 patronais como de emprega-
dos. Percebe-se, por ésse simples pormenor,
a justeza da nossa atitude.

Um levantamento

A titulo de elucidacao, o Sr. José Boni-

facio Silveira lembrou que um lcvantamento
realizado entre 29 firmas curtidoras (entre

mais de 100) acusou uma utilizacao de 267.900
couros crus salgados até o inicio da proxi-
ma safra, que tera inicio em fevereiro de
1958. Levando-se em conta o numero de cur-

tumes no Rio Grande do Sul, calcula-se que
somente os demais curtumes exigirao mais

de 100.000 unidades. Assim, toda a producao
de couros, no Rio Grande do Sul, sera absor-
vida pelos proprios estabel:cimentos do Rio
Grande do Sul. Nao havera, portanto, exce-
dente exportavel.

nidao e clareza contra venda simbolica

(Conclusao da pdg. 2)

para a 42 categoria ,medida que encontrou
imediata oposicao do Centro das Industrias
de Curtumes do Brasil e de todos os érgaos
de classe da Industria, principalmente da
Confederacao Nacional da Industria, confor-
me pareceres do scu Departamento Econo-
mico, divulgados neste Boletim, em julho
altimo. !

Vendo frustrada a tentativa, os exporta-
dores recorreram a manobra de conseguir
que a CACEX lhes abrisse as portas para a
pretensao, com o ato da venda simbdlica e
sem base na realidade dos estoques de cou-
ros, em relacao as exigéncias para o abaste-
cimento do mercado interno.

Entendimentos com o Ministro da
Fazenda e a COFAP

Para deixar ressalvada a 1esponsabil da-
de dos curtidores, na eventualidade da exe-
cucao da aludida venda simbélica, os dire-
tores do C.I.C.B. e dos demais o6rgaos da
industria de couros mantiveram entendimen-
tos diretos com o Ministro da Fazenda e com
o Presidente da Comissao Federal de Abas-
tecimento e Precos (COFAP), uma vez que
fatalmente seriam afetados os precos nao sé
dos calcados como, de resto, de todos os ar-
tefatos de couros.

Outro flagrante da reunido, no C.I.C.B.




RECOMENDANDO A

Divulgamos a seguir um importante
“Leder-und

Haeutemarkt”, da Alemanha, sébre a vi-

trabalho, estampado em
géncia de uma Lei francésa para os arti-
gos de couro. Ao reproduzir as oportunas
observacoes da publicagdo germdnica, em
traducio do Dr. W. M. Burgheim, temos
em mira expor as emprésas que atuam
no mesmo setor industrial, no Brasil, o
exemplo do quanto péde um esférco con-

junto para resguardar o conceito da sua

|  producdo, mestes tempos em que inddis-
trias de produtos artificiais dao margem

a uma certa confusao wvisando a wmaior

A industria de couros da Franca venceu
mais uma batalha! Como se pode ler na re-
vista técnica parisiense “Le Cuir’, entrou
em vigor, faz pouco tempo, uma Lei de geral
alcance e que define rigorosamente todas as
denominacoes e nocoes da industria de cou-
ros, oferecendo protecao contra o uso inde-
vido pela industria de matérias plasticas e
artifici is.

Historiando e¢ssa medida do Govérno
Francés recapitulamos, suscintamente: Ja no
ano de 1936 conseguiu a Associacao dos In-
dustriais do Couro da Franca a promulgacao
de uma lei de protecao das denominacoes da
industria de couros. Nos anos apds guerra
chegou-se a conclusao de que a formulacao
de antes da gu:rra ja nao mais besta, por-
que a industria das matérias plasticas tinha
enveredado por novos caminhos, tinha apre-
sentado novos artigos e — o que era o mais
importante — tinha escolhido denominagoes
que cada vez mais assumiram carater equi-
voco, isto é, prcjudicial a induastria dos cou-
ros. (Para verificar tal verdade, nao é pre-
ciso olhar para além-fronteiras, pois na Ale-
manha, também, encontramos nas colecoes de
plasticos denominacoes como sejam: Boxin,
Boxette, Nappa, Ziege, Saffian e semelhan-
tes) .

A citada Lei francésa de 1936 foi publi-
cada em janeiro do corrente ano com o seu
texto revisto,-com a denominacao — geral-

IMITACAO...

vendagem, com prejuizos para todos, so-
bretudo para o préprio consumidor. Ve-
se, pelo escrito abaixo, que na Franca se
tomaram providéncias logicas, oficiais, pa-
ra definicao dos produtos, colocando ca-
da categoria num plano sem sombras de
divida para o piblico, de modo a que
cada qual valha pela prépria qualidade,
no fim a que se destina. Acreditamos,
portanto, que ao transcrever o referido
trabalho, estamos trazendo para o co-
nhecimento dos industriais brasileiros, no
setor do couro, wm bom subsidio para a
disciplina do lancamento dos seus pro-
dutos.

m nte aplicada na Franca — de que entrara
em vigor seis meses apos a sua pubklicacao.

Destarte, a referida Lei entrou definitiva-
mente em vigor no dia 18 de julho. Mas nao
é som:nte a Lei em si, esta vez indivisa-
mente atrelada a Lei contra atos ou inten-
coes fraudulentas, au> merece o nosso melhor
estudo, pois os maiores louvores cabem ao
decreto da regulamentacao colatcralmente
elaborado. Tais louvores se dirigem, antes
de tudo, ao ‘“CONSELHO NACIONAL DO
COURO” que tomou a iniciativa em todo
assunto e que soube conquistar, para a sua
iniciativa, a solidariedade da industria de
producdo de couro da Franca (e, evidente-
mente, ainda, a das industrias que utilizam
couro na sua producao fabril) .

Ao legislador francés bastara o fato de
ser o processo fabril do couro oriundo de
matéria prima orgéanica, substancialmente
mais dispendioso de que o dos produtos fa-
bricados com matériais anorganicos ou sinté-
ticos, para reconhecer e considerar conve-
nientemente a necessidade de protecao da
industria de couros.

Afim de exterminar o mal pela raiz, pu-
blicou-se, juntamente com a Lei, um decreto
de regulamentacio dirigido aos érgaos de fis-
calizacdo e que devera ser comparado as for-
mulacoes e instrugdes exatas de uma fiscali-
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rao com que clareza excepcional tudo ficou
determinado:

Inicialmente ficou proibido utilizar a ex-
pressao ‘‘couro artifical”’, “couro sintético”
ou “semelhante ao couro’. A expressao ‘“‘cur-
tido”’ s6 pode ser utilizada quando em cone-
x40 com o couro animal. Até os diferentes
tipos ou espécies de couros sao definidos.
Assim entende o legislador, por exemplo, que
“Boxcalf’’ s6 se pode referir, exclusivamen-
te, a pele de vitela mineralmente curtida, tin-
gida e acabada, enquanto que a denominacao
de “BOX”, mesmo quando alterada por pre-
fixos ou sufixos, como por exemplo “Neobox’’
ou “Boxin’’, fica proibida para qualquer ma-
terial que nao seja “boxcalf” ou “gadobox’.

Da mesma forma significa “Veaux” —
“couro de bezerro’”’, um couro de bezerro —
sempre com exclusao de qualquer outra es-
pécie animal, fabricada de modo diferente do
descrito acima para o “Box”’. (Futuramen-
te, pois, nao mais havera, em Franca, peles
de bezerros curtidos por processo vegetal ou
combinado, que possam ser denominadas de
“Box’’. Eis uma definicao em si justificada
e, de qualquer modo, preventiva de quais-
quer enganos, ou, com outras palavras, uma
diferenciacao rigorosa entre o cléssico ‘“box-
calf’” e os couros de bezerro modernos e
lisos) .

O couro wverniz é classificado como se-
gue: Couros de gado, cavalo e peles de be-
zerro, cabra e ovelha, curtidos vegetal, mi-
neral ou combinadamente e preparados sob
utilizac@o de oOleos de linhaca. Dessa deno-
minacao ficam excluidos todos os produtos
que nao sejam de couro, mesmo quando se
assemelham ao couro verniz pelo seu aspecto
e sua apresentacao. Tendo a vernizagem sido
feita em couro “split”’, deve-se designar o
artigo, expressamente, como couro ‘“split”
verniz, (A rigor, portanto, ndo podem ser
chamados couros-verniz, em Franca, os cou-
ros preparados por processo denominado
“verniz a frio”, isto é, Desmodur/Desmoden).

Nos couros aveludados, entretanto, exi-
ge-se a indicacao exata da espécie de couro
cru utilizado na fabricacao de couro, portan-
Yo: vitelo, cabra ou ovelha, respectivamente,
ao tratar-se de “split” (raspa aveludada).

Outrossim, é obrigatério indicar em cou-
ros, fabricados para artigos especiais, de cer-
tas espécies animais como sejam: antilope,
foca, crocodilo, javali, avestruz, lagartixa, etc.,
expressamente essas suas origens- Nas imi-
tacoes esclarece-se, iniludivelmente, pela adi-
géic? da palavra “tipo”, que se trata de uma
imitacao, mas mesmo assim se exig>, expres-
samente, a indicac®o do material bésico, por
exemplo :“Couro bezerro tipo crocodilo”, isto
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é: couro de bezerro com estampado de cro-
codilo; ou, entao: “Bovino tipo porco” o que
significa: “Couro de gado com estampado d=
grao de porco’’ etc.

Surpreendentemente nao se menciona no
decreto de regulamentacao o couro ‘“Che-
vreaux’’, embora a fabricagao dessa espécie
de couro na Franca tenha sido, até ha bem
pouco tempo, da melhor qualidade e tido
grande aceitacao para sapatos de senhora de
alta qualidade. Nos ultimos anos, na verda-
de, decresceu fortemente, em Franca, a pro-
ducao de couro ‘“Chevreaux’.

Mas nao somente espécies e tipos de cou-
ro tiveram a sua precisa definicao, como,
ainda, termos técnicos para determinadas
partes ou pecas do couro, como sejam: crou-
pon, mcios, barrigas, raspas, lados. Bastam
essas citacoes para provar que se criou uma
situacao clara. Além do aue ficou dito, pa-

rece-nos como especialmente digno de men-

cao que as denominacoes e fixacao de desig-
nacoes se estendem ,ainda, as industrias de
beneficiamento e isso tanto a industria de

calcados, quanto as de artigos de couro, de

Juvas e até de vestimentos.

Dos competcntes paragrafos do decreto
apraz-nos citar:

Como ‘‘sapatos de couro” s6 podem ser
comerciados os que possuam, pelo menos,
cano e sela de couro. Sapatos com sela de
outro material nao podem ser designados co-
mo sapatos de couro, mesmo quando o cano
é feito de couro. Mas, encontramos, ainda,
um superlativo, isto é: a denominacao de “‘sa-
pato inteiramente de couro’. Para ésses exi-
ge a Lei que nao somente o cano e a sola,
mas, também, a segunda sola (palmilha) e,
em dado caso, a vira sejam inteiramente de
couro verdadeiro. Nao ha porque perguntar
quem lucra com determinacoes tao exatas de
designacoes? S6 e exclusivamente o compra-
dor, pois exatamente na hora da venda ao
consumidor é que o vendedor deve precisar
com absoluta clareza quais os materiais uti-
lizados na feitura do sapato, si nao quiser
incorrer nas sancoes da Lei.

Entretanto, encontramos outros motivos
— bem entendido, motivos alegres — para
surpresas. A Lei obriga ao negociante em
sapatos (e naturalmente, também, ao fabri-
cante) que observe as normas bem definidas
e que distinguem entre sapatos feitos a mao,
sapatos costurados mecanica ou manualmen-
te, calcados fabricados totalmente segundo os
usos do oficio ou maguinalmente com ou sem
friso de costuras (viras).

Tratemos agora da industria de artigos
de couro:

Inicialmente, exige-se, de novo, a ver-




dadeira denominacao do material utilizado na
manufatura de bolsas, malctas, malas, etc.,
como seja: antilope, marroquin, pergaminho,
camaleao ,etc. Como nos outros casos, desce
a Lei aos detalhes da fabricagao, isto é: si
costurado a maquina, manualmente ou de
outro modo fabricado.

Por fim atingem as prescricoes legais,
ainda, as industrias de luvas. Novamente —
para surpreza geral — penetram nos deta-
lhes da maneira de fabricacao das luvas, pois
em determinados paragrafos, como por exem-
plo no § 4.°, dita-se, praticamente, ao fabri-
cante de luvas como deve cortar, como deve
tratar o material e até como deve costurar
as luvas. Resta esclarecer si tais determina-
coes resultam apenas do fato de ser a indus-
tria de luvas em Franca de muita importan-
cia, participando ,fortemente, das exporta-
coes. Em todo caso adquiriram forca de Lei
e a sua nao observancia podera causar as
sancoes previstas.

Também é muito interessante que os oOr-
gaos de fiscalizacao sao orientados no sentido
de usar certa condecendéncia enquanto a Lei
for nova e nao aplicar, de pronto, as sancoes,
mas indicar aos prevaricadores o caminho
acertado.

Outra determinacao de excecao podera
ser considerada sintomatica: As determina-
coes quanto as denominacoes, designacoes e
classificacoes nao valem para as mercadorias
de exportacao, de modo que, para dar um
exemplo drastico, a Franca podera exportar
para a Alemanha um artigo com a denomi-
nacao de ‘‘couro sintético” (Lefa), que no
pais de origem deveria ser oferecido como
scndo: papeldo com misturas de raspa de
couro.

Na Alemanha, até agora, esbocaram os
industriais uma resisténcia passiva, pela in-
troducdo da acio de propaganda do “COU-
RO VERDADEIRO”’ e que nao combate as
desvantagens das matérias sintéticas, mas
propaga as vantagens do couro natural ver-
dadeiro. As atividades do Conselho de pro-
paganda atrairam, naturalmente, as criticas,
mas ninguém, de boa fé, negara que conse-
guiu alertar, para nao dizer, criar, uma cons-
ciéncia de couros. Isso nao so esta sendo pro-
vado pelos visiveis sucessos nas feiras de ar-
tigos de couro, ou no preparo das vitrines
das boas lojas, mas, ainda, pelo fato de se
encontrar cada vez mais frequentemente a
conviccio de que ha entre couro verdadeiro
e seus substitutos sintéticos, além da dife-
renca qualitativa, também uma diferenciagao
de bom gosto e de padriao. Ndo nos cabe,

aqui, verificar si a defesa passiva da indus-
tria alema é mais eficiente, para o comércio,
o volume de transacoes e a preferéncia de
publico, do que a protecao legal atualmente
realizada na Franca. S6 marginalmente de-
sejamos mencionar que os chamados “artigos
de couro” feitos de matéria plastica e atual-
mente no mercado, sao adquiridos quase ex-
clusivamente pelo circulo de fregueses que,
anteriormente, jamais usara o couro e sim
sacolas, bolsas de pano, malas de papelao, ete.
Da mesma forma permaneceu, geralmente, a
tentativa no setor dos sapatos nos seus pri-
meiros ensaios. O emprégo restringe-se as
correias, frisos de costura e aplicacoes: de-
terminados tipos de chinelos e sapatos de
baixo preco e inferior qualidade tém encon-
trado certa aceitacao quando feitos em plas-
tico, mas também é verdade que os compra-
dores de tais artigos, novamente, sao pessoas
que, ou nunca usaram chinelos, anteriormen-
te, ou entao artigos feitos de pano ou la, mas
com toéda probabilidade nenhum artigo fino
de couro.

Outro aspecto apresenta a questao do
material para solas, pois a sola de material
sintético tem, frente as solas de couro, ga-
nho fortemente terreno, seja por considera-
coes de moda, seja pelas chamadas razoes
praticas, seja pelas presumiveis vantagens no
preco. Se recentemente, em conexao com a
construcdo mais leve dos sapatos para ho-
mens ,senhoras e adolescentes, a sola de cou-
ro atingiu, novamente, maior evidéncia, ainda
nao encontramos nisso uma garantia de que
a sola sintética, por exemplo mais proximo
da estacdo dos maus tempos, nao seja, de
novo, mais exigida.

Perguntarao por que nos ocupamos tao
detalhadamente dos assuntos internos da nos-
sa industria irma na Franca vizinha. A res-
posta nao dificil: Verificamos que a indus-
zacao alfandegaria. Os poucos exemplos que,
a seguir, citaremos textualmente, comprova-
tria de couros da Franca, dentro dos princi-
pios de mercado livre ali reinantes, conse-
guiu, em virtude de sua situacdo um tanto
ou quanto algemada ou alterada pelos acon-
tecimentos bélicos e de apoOs-guerra, con-
quistar direitos especiais por um esforgco co-
mum ,isto é, gracas a solidariedade geral.
Tais direitos especiais se apresentam:

19) no campo do fomento da exporta-
cio de seus produtos acabados;

90) como certos privilégios de aquisi-
cio, no que se refere a matéria prima na-
cional;

30) e, agora, pela protecao ante a in-
distria de sintéticos.

Temos, assim, uma prova insofismavel
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Dada a sua utilidade para os curti-
dores, reproduzimos a seguir a Circular
n.° 10, baixada sObre a incidéncia de

selos nos recibos:

“0O Diretor das Rendas Internas do
Tesouro Nacional, no uso de suas atri-
buicoes e tendo em vista constantes
duvidas surgidas, trazidas ao seu co-
nhecimento, declara aos chefes das re-
particoes subordinadas, aos agentes fis-
calizadores e as partes interessadas que,
segundo entendimento das autoridades
administrativas e como tem interpreta-
do também o egrégio 1.° Conselho de
Contribuintes:

a) que na incidéncia do sélo pro-
porcional previsto no artigo 49 da Ta-
bela anexa a vigente Consolidacao das
Leis do Imposto do Sélo (Decreto n.°
32.392, de 9 de marco de 1953), nao
devem ser considerados os lancamentos
a credito oriundos de pagamentos an-
tecipados de mercadorias, por nao se
confundirem com os empréstimos al-
cancados pelo citado dispositivo, con-
soante o ja determinado por esta Di-
retoria na Circular n.° 146, de 31 de
dezembro de 1945, consolidada pela de
n.° 62, de 21-6-1955;

; b) que os recibos relativos a tais
adiantamentos também nao estao al-

SELAGEM DE RECIBOS

Circular da Diretoria das Rendas Internas do Tesouro Nacional

cancados pela tributacao referida, des-
de que neles nao haja ‘“promessa ou
obrigacao de pagamento, de entrega ou
transmissao” das mercadorias, pois, se
contiverem uma dessas obrigacoes, ha-
vera a incidéncia prevista pelo artigo
83 da Tabela;

¢c) que os simples recibos declaran-
do: “por conta de mercadorias”, “por
conta de géneros”, “em conta de mer-
cadorias ou géneros”, ou equivalentes,
desde que nao tenham acrescidas as
expressoes “a entregar”, ‘“a fornecer”,
ou semelhantes, nao estao, igualmente,
alcancados pela tributacao prevista pe-
lo artigo 83 da Tabela, pois tais decla-
racoes nao equivalem a promessas de
entrega ou transmissao;

d) que, nos casos dos compradores
efetuarem adiantamentos nao alcanca-
dos pela incidéncia do artigo 49 da Ta-
bela, em virtude das condicoes previs-
tas pelas letras anteriores, e sobre éles
debitarem juros, em virtude da demora
na entrega das mercadorias, nos lanca-
mentos respectivos nao se verifica a
incidéncia prevista pela nota 1.2 ao
artigo 49 da Tabela. — (As.) Gerson
Augusto da Silva™.

Essa Circular, de 14 de janeiro de
1957, foi divulgada pelo “Diario Oficial”,
parte I, de 18 do mesmo mes.

de como a uniao entre os componentes de um
ramo de atividades — mesmo quando éste
ramo nao se deita em leitos de rosas — po-

dera calobarar, eficientemente, para garantir
a sua existéncia e melhorar a sua rentabi-
lidade, beneficiando as suas proprias possi-

bilidades de desenvolvimento. Para a uniio
dos curtidores francéses ja é significativo
que, por uma questao de principios, recusam,
por exemplo, na “Semana do Couro’’ os arti-
gos sinteticos, o que, infelizmente, nao se
observa na maioria das demais feiras de cou-
ros, artigos de couro e sapatos. Nao se sabe
até onde o industrial de couros Pinay, ain-
da ha 2 anos ministro-presidente, e atual-
mente Ministro do Exterior da Franca, influiu
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na feitura e prcmulgacao da Lei acima co-
mentada, mas aos que conhecem a situacao,
parece, com maior probabilidade, que cola-
borou, antes de tudo, como curtidor e nao
como politico.

Considerando a situacao atual da indus-
tria alema de couros, que justamente agora
enfrenta, novamente, obstaculos de conjun-
tura quase intrensponiveis, poder-sea com-
preender o quc significa a uniao, por mais
restrita que seja, para o bem-estar de todo
um ramo.

De todo modo parece-nos que essa Lel
francésa contra as imitacoes convida-nos a
todos a uma imitacao.



A INDUSTRIA DE
ATENDIDO AOS

CALCADOS TEM

SEUS COMPROMISSOS

Aspectos de uma crise e as razdes de uma importante classe —
O valor da uniao passa a manifestar-se — Palavras do

Sr. Jayme Abrunhosa, presidente do Sindicato da

IndUstria de Calcados, a O CURTUME

Para o Sr. Jayme Abrunhosa, president~
do Sindicato da Industria de Calcados do
Distrito Federal, um dos fctores que concor-
reram para deixar que se formassem a crise
por que atravessa a industria do couro em
geral fol o de os stus componentes terem Vvi-
vido dissociados, cada qual procurando re-
solver os seus problemes a seu modo.

— Felizmente — disse a O CURTUME —,
hoje os industriais de calcados, de curtumes
e outros que gravitavam em térno do couro
ja nos reunimos para discutir os problemas
comuns, num clima de lealdade e patriotis-
mo. Em conjunto, temos equacionado todos
os problemas pertinentes as nossas atividades
industriais e désses entendimentos estao co-
mecando a surgir os primeiros frutos.

O walor da wunido

Prosseguiu o Sr. Jayme Abrunhosa:

— As ameacas que tém surgido, de pou-
co tempo para ca, nao mais nos apanharam
de surpresa. Portanto, se unidos estivésse-
mos desde anos, muitas das dificuldades que
hoje preocupam os industriais do couro nao
teriam passado do €sb6¢o ou teriam se ma-
nifestado com menor intensidade.

A alta do produto manufaturado

Altordando outro aspecto, o presidente
do Sindicato da Industria de Calcados lem-
brou:

— Quando da reforma do impodsto de
consumo, depois de inumeras demarches com
os parlamentarcs e com o Ministro da Fa-
zenda, Sr. José Maria Alkmim, fez-nos S.
Excia. um apélo para que envidassemos to-
dos os esforcos no sentido de colaborar com
o Govérno para impcdir a alta do produto
manufaturado. Assumimos ésse compromisso
e o temos cumprido a duras penas. Presen-
temente sofremos serissimo impacto com a
pretensao de um grupo interessado na ex-
portacao do couro, ja que estava cob:irto
pela CACEX. Esta uniao da nossa classe, no
caso, obteve o melhor éxito, face a unanimi-
dade de pontos de vista dos que vivem da
industrializacao do couro, porque a expor-
tacdo que ja estava praticamente autorizada
e que acarretaria um substancial aumento
sobre o couro cru, com reflexos em tddas as
industrias oue utilizam o couro como maté-
ria prima basica, a exportacdo, diziamos, pas-
sou a ser impedida. Cientificamos as autori-
dades federais da inoportunidade e das gra-
ves conseqiiéncias de tal liberalidade, quc
nos impediria, for¢osamente, de continuar
mantendo os nossos precos. SO a noticia do
estudo daquela exportagao provocou um au-
mento de cérca de trinta por cento sobre os
COUros crus.

E acrcscentou:

— Nao somos contrarios a exportagao do
excedente, mas quando na realidade éle hou-
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ver. Favoravel somos a toda exportacao de
todos os artigos que tenham excedentes no
Pais, decsde, porém, que nao fiquem como
estoque mercadoria de gualidade inferior, co-
mo vem ocorrendo. E cito um exemplo: a
camurca, a pelica e o mestico — puramente
nacionais que nao diferem dos estrangeiros,
quando feitos com peleria de primeira qua-
lidade — nao existem para os industriais de
calcados. Isso é facil de se entender. ..

Custo do calcado

O prcco do calcado tem sido ponto sobre
o qual se concentraram intensas discussoes,
ultimamente. O caso se transferiu para a im-
prensa. Agora, o Sr. Jayme Abrunhosa o
abordou, para éste Boletim:

— H&a uma grande confusao na estima-
tiva de aumento do custo de couro, na indts-
tria de calcado. Os leigos ou os mal-inten-
cionados afirmam aue a percentagem do cou-
ro ,na confeccao de um par de sapatos, nao
vai além de dois a cinco por cento, quando,
na verdade, o que realmente entende do as-
sunto sabe que a referida porcentagem gira
em torno de quarenta por cento!

Ponderou, ainda:

— A industria de calcados tem um equi-
pamento que data de mais de vinte e cinco
anos de uso constante e com manutencao que
muito deixa a desejar. Isso tem contribuido
em alta parcela para o encarecimento do cus-
to da producao. A maioria das fabricas tem
doze operarios cada e menos de um milhao
de cruzeiros de capital, conforme dados do
proprio IBGE. E as grandes fabricas, que
sao totalmente mecanizadas, s6 nesta Capital,
nao vao além de vinte. Pouco mais de mistas
— metade maquinas, metade manual — e o
restante é de artezanato ,com numero su-
perior a oitocentos.

Reforma de aparelhamento

Robustecendo a sua opiniao, quanto ao
estado mecanico das fabricas de calcados,
argumentou o Sr. Jayme Abrunhosa:

-~ Um industrial sem maquinas, sem re-

cursos materiais para uma atividade desim-
pedida, ndo poderid produzir em condicoes
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econémicas favoraveis. E sentindo essa infe-
rioridade é que estamos em negociacoes
adiantadas com um grupo industrial euro-
peu, para o fornecimento de maquinas mo-
dernas a industria de calcados do Brasil.

E concluiu:
— Felizmente, para conseguirmos eésse

desiderato, temos contado com o patriotismo
e a boa vontade do Ministro da Fazenda.

INTERESSE
PELO APRIMORAMENTI
01 TIRAGEM DE COUROS

Demonstrando louvavel inte-
resse pelo aprimoramento da tira-
gem de couros em matadouros e
frigorificos, ponto capital na va-
lorizacao da matéria prima, a Co-
operativa Industrial de Carnes e
Derivados,.de Bagé, no Rio Gran-
de do Sul, dirigiu-se ao Centro das
Industrias de Curtumes do Brasil
sclicitando informacoes a respeito
da assisténcia de técnicos.

A Cooperativa Industrial de
Carnes e Derivados € uma das
mais conceituadas sociedades do
Sul do Pais e a sua consulta se
baseou na noticia estampada no
primeiro numero deéste ,Boletim
sobre a provideéncia do C.I.C.B.
contratando técnicos para atuar
junto a frigorificos e matadouros,
com o objetivo de evitar defeitos
nos couros, defeitos esses decor-
rentes de descuidos ou falta de
meétodo adequado na tiragem.

O C.I1.C.B. acolheu com sa-
tisfacao o proposito da Coopera-
tiva de Bagé e imediatamente tra-
tou de corresponder ao seu inte-
resse.




Desenvolvimento Econémico e
Renda Nacional «Per Capitas

Cotéjo entre os rendimentos brasileiros e

de outros paises — O con-

ceito do subdesenvolvimento econdmico das Nacoes Unidas — Venezuela

e Brasil — Perspectivas.

Um panorama da situacao enono-
mica dos principais paises do mundo
serve de base para a matéria que se vai
lér a sequir e que foi preparada pelo
Centro e Federacio das Indistrias do
Estado de S. Paulo. Trata-se de um
assunto de grande interésse para todos
aquéles que mao sé participam dos
nedscios que influem a modificacao
do aludido panorama como para os
simples estudiosos.

Apesar do extraordinario desen-
volvimento economico neste ultimo de-
cénio, estamos ainda aquém dos pai-
ses desenvolvidos, principalmente no
que tange a renda nacional “per capi-
ta”’. Uma das formas mais simples e
eficientes de classificar o desenvolvi-
mento enondmico de um povo €, sem
duvida, veriiicar a média da sua ren-
da nacional, “per cagita”. Alias, usan-

do ésse método, é que a Organizacao
das Nagbes Unidas classificou os pai-
ses do mundo em desenvolvidos, me-
dianamente desenvolvidos e subdesen-
volvidos.

Se atentarmos, portanto, para o
que dizem as estatisticas, nésse setor,
verificaremos que o Brasil se coloca
— indubitavelmente — no rol dos
paises subdesenvolvidos, embora com
grandes perspectivas de se integrar
— nos proximos anos — na lista dos
povos economicamente desenvolvidos.

RENDA NACIONAL “PER
CAPITA”

Segundo dados da Fundacao “Ge-
tulio Vargas” e do “Banque des Re-
glements Internacionaux” (Bale, Juin,
1957), foi a seguinte a renda nacional
“per capita’” de alguns paises, de 1949
até 1955, em doélares americanos.

PAISES 1949 1952 1953 1954 1955
Estados- URides. &5 . o o 1..453° 1.848 1.900 1.841 1.953 :
Canata he, Sel e S et g 1.276 1.292 1.234 1.322
Alemanha: . ., .. eins e onio — 467 494 536 601
g aterra T e I 773 708 756 812 854
| 2 O R TN A 482 693 712 759 821
YURLIA 4 o o B SG Rrr sianis. v A 235 278 308 326 290
ColebBIa. Sl oieivos os .10 n%0 — 140 171 192 —
BRASTEGT MSelines ey 112 130 140 160 180 (*)
India’. M5 2L, Bl o7 29 58 55 —

(*) Sujeito a retificacao

— e —— e = —
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Nao temos em mao dados e in-
formacoes sObre a renda “per capita”
da Uniao Soviética e da China Co-
munista, os dois maiores paises da
“cortina de ferro”, segundo especia
listas das Nacgoes Unidas, a renda na-
cional désses dois povos, ainda é rela-
tivamente baixa em comparacao aos
principais paises do Ocidente.

No caso especifico do Brasil, ve-
rifica-se um firme crescimento da ren-
da nacional “per capita”’, de ano para
ano.

CRESCIMENTO MEDIO

Dados recentemente divulgados

pelo “Latin American Bussiness Hih-
lights” (New York, september, 1956),
sobre o crescimento médio anual, de
renda nacional “per capita” e dos in-
vestimentos de capitais, confirmam
que embora ainda com um rendimen-
to baixo, estamos caminhando a pas-
sos largos para nos ombrearmos com
paises de rendimento elevado.

Senao, vejamos o que nos dizem
as estatisticas:

Foi o seguinte o crescimento mé-
dio, anual, de 1945 a 1955, em per-
centagem, da renda nacional “per ca-
pita” e dos investimentos nos seguin-
tes paises.

PAISES RENDA INVESTIMENTOS
ATgentifis 5 i Wi e g 1GREN. . | ARt o

TR R St S AR - o + 6,0
€ olombia < s umiitc oy -t 4 9SSl . TimEnie e + 6,8
Mexico,. .. S LENERIy & -y =t 20 A SERT2

| EaRamain’ o, - jet oo it =— ZTUNBENNNE. ) . TSRS =104

| Vemezuela : b Spevs... ool - 4 ORI +14,2
Cnalait-o AR 10 S a - 2l RS AR s R 53,1

Dos dados acima, revela notar
que a renda ‘“per capita’” de Cuba foi
calculada de 1946 a 1955, um ano a
menos, portanto, que as outras, sendo
que a percentagem dos investimentos,

ainda em Cuba, foi calculada de 1949
até 1955.

No que se refere ao Panama4, ésse
calculo — por inexisténcia de dados
mais recentes — foi feito sébre os
anos de 1945 a 1953.

Verificamos, assim que, com ex-
cessao da Colombia e da Venezuela,
nossa renda nacional “per capita e os
Investimentos em nosso pais vém man-
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tendo uma constante elevacio, um rit-
mo de crescimento firme e seguro.

E sabido que a economia vene-
zuelana — alicercada quase que es-
clusivamente no petréleo — e a co-
lombiana, baseada também exclusi-
vamente no café (tipos finos), se bem
que podera aparecer nas estatisticas
com niveis superiores aos nossos, nao

oferecem as mesmas perspectivas que
a economia brasileira.

Isso porque estamos seguindo sa-
biamente uma politica de intensiva
industrializacdo, abandonando assim a




pratica nao s6 da monocultura (Co-
lombia), como base do nosso desen-
volvimento econémico, mas também
da industria meramente extrativa de
matérias-primas (Venezuela). E evi-
dente, e todos os estudiosos o afir-
mam, que na diversificacao da produ-
cao de um pais,firmemente assentada,
na exportacao agricola e industrial em
todas as suas formas e setores, esta
a verdadeira base para o desenvolvi-
mento.

Por outro lado, as estatisticas
demonstram claramente que a pro-
porcao de capitais importados na for-

macao de capitais no Brasil, foi muito
menor que na Venezuela, por exem-
plo, que é o pais latino-americano que
maiores indices apresenta de investi-
mentos e renda “per capita”. Isso
quer dizer que, embora seja deseja-
vel a importacao de capitais, estamos
realizando o nosso desenvolvimento
com poupancas internas.

-

E o que nos diz o quadro abaixo,
elaborado pela CEPAL (Comissio
Econémica para a América Latina)
e pelo Banco Nacional de Desenvolvi-
mento Econoémico:

BRASIL |

| ANOS | /NVERSOES | IMPORTAGAO DE | PRODUGAO INTER- /o DAS IMPORTA-

(TOTAL) BENS DE CAPITAL | NA DESSES BENS | COES S/O TOTAL
1950 91,7 13,0 38,7 251
1951 29,9 224 DD 37,4
1952 65,6 20,5 45,1 31,3
1953 57,7 12,0 45,7 20,8
1954 99.0 16,0 43,0 24,1

—

Vemos, que de 1950 para ca, a
percentagem de capital importado, em
meédia, foi de 28 3%, contra, portanto,
71,7% de capitais internos, oriundos
das poupancas nacionais. Como se V€,
estamos, nésse particular, bem mais
ceguros e firmes que a Venezuela,
cuja esmagadora maioria dos capitais
investidos é de origem estrangeira, vol-
{ados exclusivamente para a explora-

cao dos seus ricos campos petroliferos.
Ora, a exploracao internacional do pe-
troleo, é movel e intensiva. Quando as
jazidas daquele pais se esgotarem ou
se tornarem anti-econoémicas ésses
grandes investimentos deixarao natu-
ralmente o mercado venezuelano a
procura de outras fontes, o que sem-
pre representa um risco ao seu ritmo
de desenvolvimento.

Tuboréo como artigo
Assim como no Brasil ja se ex-
ploram as peles de crocodilos e co-
bras para sapatos, bolsas, cintos, etc..,
o tubarao também esta passando a ser
objeto de aproveitamento por parte da

industria especilizada. Em certos pai-

de luxo, via industria

ses, uma dezena das duas centenas de
espécies de tubardes vem tendo couro
tratado em curtumes e entregues a
fabricas que os transformam em ar-
tigos de luxo. Os tubaroes sao caca-
dos no Golfo do México, nas Antilhas

e no Pacifico.
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COMO ANDAM
£ SEUS PES?...

: H;;\,r{

i S,

Andam com firmeza e desemboraco

desde que pisem em sola de couro.

*
Pés soltos e ventilados ddo ao

corpo melhor disposicdo, tornan-
do o caminhar um prazer. Mante-
nha-se o dia todo alegre e bem
disposto, usando sola de couro.

*

® Agaosalha sem sufocar.

® Mantém a temperatura normal dos pés.

® Torna o calcado mais distinto e
elegante

® Abranda os efeitos desagraddveis da
transpiragdo.

PISE EM SOLA DE COURO E GOZE SAUDE

18
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RESENHA 00 MERCADD DE COUROS

U.S.A. — A firmeza no mercado dos EE. UU. continuou
durante agdsto e alguns tipos de couros foram movimentados a
precos ligeiramente mais altos que no més passado. O preco de
“heavy native seeers” variou entre 131/2 até 14 hents., conforme
origem. A situacdo mais firme do mercado americano durante
a estacdo de verao se explica pelo fato de que durante esta
época os couros sempre tém uma qualidade de melhor “pélo de
verao’, enquanto na Argentina da-se o contrario e no inicio
de junho comeca a entrar “pélo de inverno”.

ARGENTINA — O mercado esteve calmo e as cotacoes da bolsa
de Liverpool foram para “heavy ox” na base de 171/2 d por
libra no inicio de agdsto e declinaram subseqiientemente para
15-3/8 no fim do més. Os negécios em geral foram ligeiramente
mais fracos que em julho e sé se notou uma procura maior para
couros pesados. Segundo informacoes recebidas, o Govérno ar-
gentino estd investigando alegados casos de embarques com de-
claragoes fraudulentas de alguns exportadores de Buenos Aires
e as autoridades pretendem fiscalizar mais rigorosamente as de-
claragoes de exportacao. Esta medida deve resultar numa certa

queda dos precos.

Notamos que as duas maiores fontes de couros do mercado
mundial, Argentina e EE. UU., exportaram no primeiro semestre
de 1957 quase 1/3 mais couro que no mesmo periodo do ano
passado. A Argentina exportou 5.959.000 e os EE. UU. expor-
taram 3.865.000 nos primeiros 6 meses de 1957, contra 4.450.000
e 2.923.000, respectivamente, em 1956.

O maior comprador, conforme as estatisticas, foi a Europa
Ocidental, seguida pelos paises da Cortina de Ferro. Porém, a
quota da Europa Oriental deve ser bastante mais alta em vista
dos reembarques via Rotterdam, que nao constam nas estatisticas.

URUGUAI — A situacao do mercado foi calma e a cotacao de
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Liverpool para Montevidéu “heavy ox”, foi no inicio do més a
161/2 e terminou com 16-1/8 no fim do meés.

RESENHA DO MERCADO DE COUROS

MERCADO BRASILEIRO — Sob pressao dos exportadores e
frigorificos, a CACEX baixou uma portaria permitindo a expor-
tacdo de 10.000 toneladas de couros salgados e somente o es-
féorco em conjunto da industria nacional conseguiu que a expor-
tacdo nao tenha sido liberada até agora. Nao obstante a portaria
nao ter sido ainda definitivamente redigida, notou-se uma reacao
forte e as ofertas de certos fornecedores de couros subiram entre
10 e 20%. Por enquanto a industria nacional nao se deixou
influir e até agora pode manter os precos nos mesmos niveis.
E esperado que o Govérno, tendo em vista as inumeras decla-
racoes, para nao agravar a inflacao e adotar tédas as medidas
para contribuir para a estabilizacdo dos precos, vai devidamente
estudar ésse assunto antes de tomar uma decisao final.

SAO PAULO — As matancas continuam entre 60 e 65.000 cabe-
cas. Em vista da incerteza do mercado os compradores nao foram
muito agressivos e a venda nao atingiu 2/3 da producao.

AMPLIA-SE O QUADRO DO C.I.C.B.

OS NOVOS SOCIOS, INSCRITOS EM AGOSTO

Entidade com poucos meses de agao, o uma forca para a defesa de interésses ou-

Centro das Industrias de Curtumes do Bra- trora sem maior consideracao.
sil se sente satisfeita com a confianga que Temos, hoje, a satisfacao de registrar
lhe deposita a classe. Realmente, a agluti- mais algumas inscricoes no quadro social do

nagao dos curtidores, no Centro, tem valido C.I.C.B., em agbdsto:

Alexandre Cunali S. A. Curtume Bagé

Industrial, Comercial e Agricola Brusius & Cia. Ltda-

Mococa — Sao Paulo Bagé — Rio Grande do Sul
Curtume Itapemirim Ltda. Perondi & Cia.

Cachoeiro do Itapemirim — E. Santo Ijui — Rio Grande do Sul

Irmdos DO?*nfe_ld : Industria e Comércio Pioneiro Ltda.
Uberaba — Minas Gerais Botucatu — Siao Paulo

Comércio e Indistria Schmitt S. A.
Jaragua do Sul — Santa Catarina
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Na ltalia se levou a efeito uma campanha de enver-

gadura para esclarecimento popular quanto as vanta-

gens dos produtos de couro.

O motivo acima foi um dos que |

causaram magnifica impressdo.

LITO-TIPO GUANABARA S/A — RUA MAIA LACERDA, 700 — RIO — TELS. 22-1025 — 42-6515



