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CORANTES DERMA
Bons efeitos de igualizacao e cober-

tura s6bre camurca e demais espé-
cies de couro.

Dermacarbon GTS conec.
Dermacarbon B conc.

Pretos intensos homogéneos para
camurca

MARCAS KATALIK

engraxantes cation-ativos

Katalix L
Efeitos penetrantes e amaciantes
Katalix W

Efeitos altamente amaciantes e pe-
netrantes
Katalix GS

Engraxante superficial com poder

amaciante, especialmente indicadoc
para Vaquetas nos Processos Past-
ing — Secothrem
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BOLETIM MENSAL INFORMATIVO

PROVIDENCIR INDISPENSAVEL

Insistimos em que os curtidores devem, sem hesita
cao, adotar uma providéncia indispensdvel a garantia dc
mercado para os produtos de couro. E essa providencic

[ i

é simples: influir nas fontes fornecedoras da matéria
prima para que esta ndo venha com defeitos por bernes
marcas de fogo ou quaisquer estragos. Urge fazer com
que maiores cuidados sejam tomados pelos criadore:
na protecao do gado, e tais cuidados acabardo sendo rea

lidade mediante uma campanha geral.

O Centro das Indiustrias de Curtumes do Brasil ten
efetuado um trabalho constante, messe sentido. E ten
encontrado, felizmente, boa cooperacdo de forcas atu
antes no setor de couros. Mas, nessa época em que (
couro sofre um atentado pelo abuso de “Couro sinte
tico”, que nao passa de artificio, € preciso um corre
tivo nos métodos da indiustria de couyos, exigindo-se
que a matéria-prima venha boa para que o produto aca
bado resulte num lucro légico e compensador, ao mes
mo tempo em que o consumidor ganhe evidentemente

um artigo de qualidade.

Por isso, hoje O CURTUME oferece aos curtidores

vdrios trabalhos referentes a prote¢cdo do couro. Inclut

mos até um estudo sobre o combate ao berne, bem comc
ponderadas opinides a respeito da campanha de propd
ganda das vantagens do couro. Esperamos, assim, cor

responder ao interésse geral.



ESCLARECIMENTOS SOBRE O COURO
PARA SOLAS NA INGLATERRA

Um cidaddo visitou varios curtumes
de solas, no Norte da Inglaterra. Ao
cabo da visita, formulou varias pergun-
tas, para as quais recebeu interessantes
respostas. O “Leather Trades Review”,
de 9 de abril déste ano, divulgou nao so
aquelas perguntas como as respectivas
respostas, valendo a pena reproduzi-las
aqui :

Pergunta n.° 1 — Por que a recessao
econdmica atingiu esta parte (couro
para solado) da industria de couros, se
outros setores da mesma usufruem de

uma prosperidade como nunca antes ?

— A resposta é bastante simples.
Como ja foi anotado aqui, ndo faz muito
tempo que a sola de couro tinha o cam-
po de calcado como monopolio exclusi-
vo. Depois apareceu no mercado mate-
rial sintético para solado. No principio
foi somente um pequeno aborrecimento,
mas ninguém se preocupava muito com
isto. Fabricantes do material sintético
para solas e os fabricantes de calcados
que comecaram a emprega-lo entraram
no campo com fanfarras de publicidade
e ninguém podde tomar isto por mal.
Este material foi mais barato e mais du-
ravel do que o couro. Dois pontos a fa-
“vor. Mas, que ao mesmo tempo lhe fal-
tava varias das qualidades especificas
do couro, isto naturalmente nao entrou
na publicidade. Também muito material
sintético foi produzido e tratado de tal

forma, para ter um aspecto, o mais pos-

sivel, semglhante ao couro. O publico,
sem pensar mais, comprava-o largamen-
te e assim comecou a recessao na fabri-
cacao de couro para solas e pouco mais
tarde ai estava uma superproducao de

couros para sola.

Pergunta n.° 2 — Deve a lei eco-
noémica inexoravel determinar o destino
da industria de couro para solas, forcan-
do ainda mais curtumes a fechar as

portas, até chegar-se ao equilibrio ?

— Isto, sim, é um verdadeiro que-
sito. Mas a unica “lei econdémica inexo-
ravel” que conhecemos é que um homem
que nao se dedica ao seu negécio com to-
dos os meios ao seu alcance, forcosamen-
te sofre as conseqiiéncias proporcional-
mente a sua negligéncia. Atualmente,
gostemos ou nao, vivemos num clima exi-
gente de publicidade, como nunca antes.
Negocios florescem ou desaparecem em
proporcao da publicidade inteligente que
lhes foi prestada. Isto é 100% verdade
com referéncia a industria de materiais
sintéticos para solado. Muito do seu pro-
gresso € devido a publicidade altamente
inteligente e bem dirigida. Couro para
solas, em contraste, ainda h4 pouco tem-
po, coxeava na retaguarda mneste vital
aspecto de incentivacao do seu préprio
negocio. Por demasiado tempo satisfez-
se com o lema do préprio cunho: “Nada
iguala o couro”. Mas quanto mais isto

€ verdade, tanto mais deve ser trazido ao
publico.



Devemos classificar 0S couros

Hd dias li um relatorio do chefe de com-
pras de um curtume sébre a situacao dos ne-
gécios de couros no R. G. do Sul. Por éste re-
latorio chegamos a conclusdo de que 0S Cur-
tumes daquele Estado — os quais jd absor-
vem a quase totalidade da producao local —,
ndo estdo classificando, convenientemente,
éstes couros no ato de compra ou de retirada
da salgadeira. Em alguns estabelecimentos
foram apostas objecoes as classificacoes que
o autor déste relatorio pretendeu fazer, che-
gando-se, mesmo, a desisténcia do negocio
pela discorddncia do vendedor com tal medi-
da depois da operacao ter sido, definitivamen-
te, ajustada.

O problema da classificacdo do couro é
um assunto muito importante e que deve
merecer dos curtidores toda a atencdo. A de-
sisténcia da classificacao tira o estimulo ao
produtor de couros pela apresentacdo de um
produto melhor. Se estamos empenhados,
premidos pela concorréncia dos suceddneos
do couro, em obter esta matéria prima em
melhores condicoes de apresentacao, natural-
mente ndo podemos dispensar a adocdo de
wma classificacdo rigorosa. Esta prdtica de
classificar couros m@o é inovacao que 0s Cur-
tumes venham introduzir no mercado do pro-
duto. Todos os nossos importadores de couro
cru do exterior adotam a classificagdo mOS
portos de embarque e esta cada vez tende a
tornar-se mais rigorosa em face das exigén-
cias e das proprias condicoes dos mercados
consumidores. |

Nos #ltimos anos, com o desinterésse de
tradicionais importadores de couro cru bra-
sileiro, como a Alemanha, a Itdlia, a Holanda
e outros, em virtude de melhores cotacoes que

Mauricio Dejanir Hernandorena

Secretario Executiveo do C.I1. C.B.)

obtinham mno couro argentino e norte-ameri-
cano, a classificac@o passou a ser desprezada
pelos exportadores desta matéria prima, por
diversas razoes. Limitado o mosso comércio
externo a praticamente um unico cliente, &
Tchecoslovdquia, deixou de ter o megocio de
couros para o exterior as mesmas exigéncias
e 0o mesmo escriupulo impostos pelos antigos
clientels europeus. As poucas firmas parti-
culares, que manipulavam a exportacdo e 0
comeércio de couros, ndo consideravam a clas-
sificacdo como fator decisivo para a valoriza-
cdo econémica do produto. Os grandes lucros
dessas emprésas eram determinados por fa-
tores diversos, mas nunca o da conceituacao
do produto pela sua qualidade.

Como a Tchecoslovdquia tivesse muitc
interésse em comprar couros do Brasil para
triangular operacoes de venda désse produtc
com a Rissia, ndo faziam questdo da classt
ficac@o porque o megocio, para éles, era muitc
bom de qualquer forma. Passou a adotar-se
o subfaturamento como fonte de lucro ilicito
manipulado ao bel prazer dos exportadores.

Havendo, naturalmente, acentuadas dife
rencas de cotacoes entre o dolar oficial o
governamental e a paridade da tara mo mer
cado livre, a tendéncia dos exportadores ere
de fraudar nas classificacoes, nos pesos e na:
declaracoes de vendas. Hoje, com a COncor
réncia agressiva dos produtos plasticos € ¢
conseqiiente aviltamento do preco do courc
cru nos grandes mercados da Europa, volta
se, novamente, a prdtica de melhor selegac
do produto. Como conseqiiéncia dessa formd
ilegal de comércio, N0 COUTO exportado dc
Brasil, a industria de curtumes nacional nNac
havia conseguido transferir aos Seus fornece
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dores de materia prima uma grande parte dos
encargos que lhe cabe decorrentes da concor-
réncia de produtos suced@neos, mais especifi-
camente os plasticos.

Com o confisco cambial exercido pelo go-
vérno brasileiro que estipula as diferentes
taxas de cambio para exportacdo, alravés do
mecanismo do aumento de bonificacoes, criou-
se para a industria de curtumes nacional uma
situacdo intolerdvel. Os produtores insistem
em fazer crer que o couro cru ainda represen-
ta de 7T a 8 % do valor total do boi.. Antes
de surgir o pldstico nos mercados consumido-
res podia-se estabelecer um cdlculo exato, pois
o seu consumo era praticamente obrigatorio.
O préprio Livestock Bureau do American
Meat Institute, em comentdrios do seu dire-
tor, Sr. Paulo Zillman, reconhece que 0 couro,
atualmente, representa apenas 3% do wvalor
do boi, posto no curral, e adianta que “isto
significa uma reducao do valor do couro de
75 % desde 1919 para cd”. Se o mercado bra-
sileiro de couros tivesse reagido em funcao da
concorréncia, como ocorreu na Ameérica do
Norte e nma Europa, estariamos adquirindo
couros a precos muito inferiores como decor-
réncia da sua depressdo mo campo aplica-
cional.

Alé agora os produtores ndao entenderam
que a desvalorizacdo do couro é um fato in-
conteste e deve diluir-se entre todos os seto-
res interessados, isto é, fazendeiros, frigorifi-
cos, cooperativas de carnes, marchantes e
curtumes. Isto serd comseguido quando as
nossas exportacoes forem efetuadas pelo mer-
cado de cambio livre, pois nivelaremos o va-
lor do produto, em concorréncia, com o simi-
lar de outros paises produtores. Além disso,
@ nossa moeda no regime de cambio livre, en-
contrard a sua paridade real néo tendo, por-
tanto, o Govérno possibilidade de manter, co-
mo tem feito até agora, através das bonifica-

¢oes, o préco no mercado interno em bases
absolutamente ficticias.

O aumento constante de bonificacoes a
exportagdo é um recurso altamente inflacio-
n?rz‘o, pois estipulando o valor para liquida-
¢ao das cambiais, obriga automaticamente os
curtumes a mivelarem seus precos tendo por
base essas pequenas operacgoes de venda para
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o exterior. Até hoje, nao foi devidamente con-
siderado pelas nossas autoridades o volume
do consumo interno de couros crus, que é da
ordem de 80% do total produzido no pais, e
as bonificacoes foram sendo aumentadas sem-
pre que, para tanto, os exportadores pleiteas-
sem tal medida.

A instrucao numero 157, baixada ultima-
mente pelo Conselho da Superintendéncia do
Moeda e do Crédito, decorrente de recomen-
dacoes emanadas do Fundo Monetdrio Inter-
nacional, é um passo avancado para o mer-
cado de cambio livre. Sequndo estamos infor-
mados, aquéle organismo internacional have-
ria proposto ao Brasil a eliminacdo total dc
confisco cambial, pois consideram seus técni:
cos que o sistema de taxas multiplas adotada
na exportacdo do Brasil é um estimulo @ con-
corréncia a oulros paises que precisam erpor:
tar suas matérias primas.

A industria de curtumes foi duramente
atingida com esta instrucdao 157, especialmen
le no setor de peles de cabra, cuja bonificacas
elevou-se de 54 a 92 cruzeiros por dolar. Com
isto teremos uma modificacdo sensivel nc
custo de producdo désse tipo de curtido, mas
esta subita elevacdo vai sem duvida ao en-
contro da paridade do cruzeiro no mercado
livre. Teremos indiscutivelmente que sofrer
modificacoes profundas em mnossa estrutura,
mas ao mesmo tempo com isto nos estamos
preparando para o nivelamento do custo da
producao nacional.

No regime de cambio livre o couro na-
cional s6 poderd obter melhores cotacoes nos
mercados externos se apresentar condicoes
idénticas ao da concorréncia de outros paises.
Entendemos por melhores condicoes uma clas-
sificagdo rigorosa nos diversos tipos, processos
de tiragem e salgamento.

Estas condicbes sGo as minimas exigidas
no mercado internacional da espécie e por isso
nao vemos como fugir a classificacd@o pelos
curtumes.

Estamos estudando a elaboracdo de um
esquema que se ajuste a tais normas e, por
éle, poderiamos padronizar o sistema de com-

pras de couro para a indiustria de curtume
do Pais.



Esta é a unica fabrica de DDT no Brasil. Produz DDT técnico 100% utilizando acool,
benzeno e cloro como matérias primas

A FONGRA REDUZ 0S GASTOS DE DIVISAS (OM
PRODUTOS QUIMICOS

Recentemente instalada em Suzano, Sao Paulo, fabrica varios
produtos bdsicos — Duzentos mil metros de drea e capital
de seiscentos milhoes

O Brasil se libertou da importacao
de numerosos produtos quimicos com 0
funcionamento da Fongra, Produtos
Quimicos S. A., instalada em Suzano,
no Estado de Sao Paulo.

A sociedade que se responsabilizou
pelo arrojado empreendimento se consti-
tuiu em 1953. Contou, de um lado, com
a Farbwerke Hoechst A. G., de Franc-
furt-Meno, Alemanha, de tradicional ex-
periéncia de mais gle um século, € de
outro com o consoércio norte-americano
W. R. Grace & Co..

AREA E INVESTIMENTO

As instalacoes da Fongra ocupam
duzentos mil metros quadrados, dos
quais doze mil cobertos, na Avenida Mar-
ginal, quilébmetro 461,5, & margem da
E. F. C. B.. O seu capital social é de
seiscentos milhoes de cruzeiros.

Em 1954 foram feitos os estudos,
planos e projetos do que seria o imen-
so parque fabril hoje tornado realidade.
Em 1955 foram ultimadas as encomen-
das dos equipamentos atualmente utili-
zados, os quais comecaram a chegar ao
pais em principios de 1956. E hoje a
Fongra ocupa dois edificios com a area
atil de 1.200 metros quadrados, onde
estdo a administracdo, o laboratorio, o
restaurante e a enfermaria; seis pavi-
lhoes industriais, onde se acham isolada-
mente as secoes de electrolise, fabrica de
solventes, fabrica de DDT, fabrica de al
coois graxos, casa de férca e a oficina de
manutencao. Ha outras construcoes co-
mo edficio para armazenagem de produ-
tos e materiais, instalacao de tratamen-
to da agua, edificios para as secoes de
pessoal, portaria, pbalanca € garagem,
além de contar com tanques, reservato-
rios e gasdmetros para armazenamento



Equipamento fabril de electrolise para a producao de soda caustica e cloro. O sal ¢ a
unica matéria prima para a fabricacao deéstes produtos

de matérias primas e produtos acaba-
dos. Dispoe ainda de um ramal ferro-
viario privativo, com mil metros de ex-
tensdo, ligado a linha-tronco Sao Paulo-
Rio de Janeiro, da Estrada de Ferro
Central do Brasil, bem como de um con-
junto de instalacoes contra incéndio.

A PRODUCAO

: A Fongra Produtos Quimicos S. A.
vem de representar uma importante in-
dustria para os curtidores brasileiros. A
sua producao compreende soda caustica,
DDT, cloro liquido, acido cloridrico, mo-
noclorobenzeno, paradiclorobenzeno, aci-
do aceético, acetato de butila, acetato de
etila, butanol ou 4alcool butilico, alcool
graxo, sulfonato de 6leo de babacu (Ge-
napo D) e asplit CN Solucao.

MATERIAS PRIMAS E PESSOAL

A referida industria consumira anu-
almente as seguintes matérias primas
nacionais: cloreto de sédio, alcool etili-
co, oleo de babacu, benzeno refinado e
outros materiais.

; A Fongra, atualmente, emprega
cerca de quatrocentos operarios, tem
sessenta funcionérios de escritério e vin-

te técnicos engenheiros quimicos espe-
cializados, |

ECONOMIA DE DIVISAS

Calculando que o seu faturamento
alcance a ordem de varias centenas de
milhGes de cruzeiros por ano, admite
assim uma contribuicao aos cofres pu-
blicos, de impostos, de setenta milhoes
de cruzeiros. A economia de divisas &
estimada em US$ 2.000.000,00.

O QUE DEIXAREMOS DE IMPORTAR

Dados colhidos em fontes ligadas a
Fongra indicam a seguinte relacdo e
quantidade de produtos que deixaremos
de importar, em decorréncia do funcio-
namento da Fongra:

Nome do Produto Quantidade AMédiaQ

Soda Céaustica T 66.000
DD i 1.528
Acido Cloridrico B
Monoclorobenzeno
Ortodiclorobenzeno 2 15373
Paradiclorobenzeno

Acetato de Butila ) 520
Acido Acético

Acetato de Etila 1 2.200
Butanol

Alcoois Graxos ' " 2.900
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PRAGA QUE CUSTA370 MILHOES DE CRUZEIROS

PREMENCIA DE UM COMBATE ORGANIZADO — COMO O
BERNE APARECE E COMO PODE DESAPARECER

O aumento alarmante do aparecimento
do berne nos ultimos anos vem de ser uma
preocupacdo séria para a industria de curtu-
mes porque se torna cada vez mais dificil en-
contrar couros limpos. Da mesma forma, 0s
proprios frigorificos tém constatado uma por-
centagem cada vez maior de couros inferiores.
Muitos matadouros e xarquedas estao conti-
nuamente em dificuldades para colocar seus
estoques de couros berneados e sdo obriga-

dos a vendé-los a precos nao compensadores

Calculamos que o prejuizo causado pelo
berne a economia nacional sdbmente no setor
dos couros € ao redor de 370 milhoes de cru-
zeiros anualmente. Esse prejuizo é tao gran-
de e tdo sério, que ninguém pode mais igno-

rar as consequéncias.

Os curtumes estdao com grande porcen-
tagem de couros de classificacdo baixa de-
vido ao berne e com ésses couros se gasta-

ram, na fabricacdo, a mesma quantidade de

Couro berneado depilado (tripa) procedente do Estado de Minas Gerails



Danos causados pelo berne num couro depilado (tripa)

ingredientes e a mesma mao de obra que se
gasta com um couro bom.

Torna-se cada vez mais dificil colocar
curtidos berneados no mercado. Ninguém

quer seu sapato solado com couro furado de
berne, nem a obra com marcas de berne. Se
queremos enfrentar a concorréncia de ma-
teriais plasticos, temos em primeiro lugar
que melhorar a nossa matéria prima. Temos
que procurar em conjunto com os matadou-

ros e frigorificos, esclarecer os criadores e -

invernistas sbbre os maus efeitos do berne,
e que existe hoje produtos para combaté-lo
efetivamente como o SAL ANTI-BERNE do
Dr. Nestor Giovine, cujo valor ja foi provado
em experiéncias oficiais e particulares, em
frigorificos e cuja aplicacdo é muito simples
e baratissima. i

Damos a seguir um trabalho completo so-
bre o berne e recomendamos aos nossos lei-
tores esclarecer os seus fornecedores de couros
a respeito, informando aos mesmos que po-
dem obter folhetos de propaganda junto ao
Centro das Industrias de Curtumes do Brasil.

i) Consideracées gerais sobre o Berne ou
Dermatobiose dos bovinos.

Poucos estudos achamos na literatura es-
pecializada sébre a moléstia que maiores pre-
juizos ocasiona a industria do leite, da carne
e de couros no Brasil e em quase todos os
paises Sul e Centro-americanos.

O BERPIE é a larva de uma mésca cujo
nome cientifico é “Dermatobia hominnis”.

Leiam éste interessante artigo escrito pelo
Dr. Pedro Costa Filho, publicado no “Correio
da Manha”.

O BERNE

O Berne € uma miriase produzida pela
larva da mosca “Dermatobia Hominnis”, vul-
garmente conhecida por “médsca berneira’”.

Essa mosca apresenta-se com as seguin-
tes caracteristicas: olhos amarelos, ventre
azul brilhante, térax fosco, vivendo princi-
palmente nos lugares sombrios.

Essa mosca tem a particularidade de nao
depositar diretamente os ovos nos animais,
a nao ser em casos raros. Procede do seguinte
mode: captura, em geral, um inseto (outra
mosca) e, na regido abdominal, coloca, du-
rante o v0o, os ovos, que vao continuar seu
desenvolvimento, chegando a forma de larvas.

Quando o inseto que as transporta pousa
sobre o animal, as larvas abandonam o 6vo
€ entram na pele, tomando entao a forma
caracteristica do berne. fiste, depois de desen-
volvido, cai ao solo, mergulhando cérca de
2-3 centimetros, para a formacao da jupa.
Desta nasce o inseto adulto, que ira conti-
nuar o ciclo.

Baseados em estudos experimentais, o
ciclo processa-se da seguinte maneira, ha-
vendo sido as experiéncias feitas em caes:

Da postura ao aparecimento da larva —
7 dias.



Periodo larval, anterior a penetracdo —
1-3 dias.

Periodo larval na pele do cao — 35-41
dias.

No solo — 64-67 dias.

No fim de 8-9 dias estara o inseto com-
pletamente desenvolvido.

Os animais atacados por esta parasitose
sao: bovinos, 100%; muares, 17%, suinos,

12,3%; equinos, 9,3%; jumentos, 5%; caes e
homens.

e R
s A,

Larva do berne espremida dum couro verde

Prejuizos: depreciacao dos couros e ema-
grecimento do gado.

Como ficou demonstrado, somente o pe-
riodo larvario da moésca berneira é que pre-
judica o gado, ou seja, os 40 a 50 dias que
a larva ou berne leva desde a penetracao ate
a queda do tecido subcutaneo dos bovinos.

Nao achamos referéncias nem sequer a
area geografica desta terrivel parasitose; pa-
rece-nos, entretanto, que abrange quase to-
dos os paises da América Central e do Sul

No Brasil, poucas areas escapam a esta
parzsitose, porém nenhuma incidéncia é no-
tada no sul do Estado do Rio Grande do Sul,
na regiao do Pantanal de Mato Grosso e nas
regioes semi-aridas do Nordeste.

O indice de incidéncia no Brasil varia
com as condicoes mesologicas e pluviométri-

cas, tendo-se notado um aumento crescents,
da area parasitada nos 1ultimos anos.

Farece-nos que 60 a 70% do rebanho bo-
vino nacional estd parasitado.

Considerando que ja ultrapassamos os
70.000.000 de cabecas e estamos em franco
aumento dos rebanhos bovinos, cremos opor-
tuno lembrar os prejuizos que esta parasitose
vem causando e continuarid a causar em es-

cala sempre crescente & economia nacional
nos seguintes setores:

a) Producao de Carne
b) Producdo de Leite

¢) Producao de Couros
a) Producdo de Carne

Infelizmente nao existem testes realiza-
dos pelos orgaos oficiais para confirmar da-
dos cbtidos por laboratérios particulares, mas
foi constatado e controlado por frigorificos
do Pais um aumento de vinte a trinta quilos
de carne, por cabeca, em novilhos isentos de
berne, comparados com os parasitados.

Considerando o grande numero de bovi-
nos abatidos anualmente no Pais, a perda
de vinte a trinta quilos de carne por cabeca
representa um volume extraordinirio de pre-
juizo anual para a economia nacional.

b) Producao de Leite

Geralmente todas as regides produtoras
de leite do Pais acham-se localizadas dentro
da area geografica do berne. O berne, um
unico berne, pode ocasionar numa vaca lei-
teira tamanho incomodo, pelas constantes
ferroadas no ponto em que se localiza, o su-
ficiente para nao deixa-la comer nem dor-
mir com a tranquilidade indispensavel ao ren-
dimento maximo de sua producao lactea.

Considerando que o numero de bernes que
ataca uma vaca é sempre superior a uma
dezena, é facil estabelecer o estado de nutri-
cao e de tranquilidade das vacas leiteiras em-
bernadas.

Um trabalho experimental publicado pe-
los Técnicos da Secretaria de Agricultura do
Estado de Sao Paulo, em 1954, ja estabelecia
de forma incontestivel que a vaca leiteira

embernada produz 20% menos de leite que
a vaca livre desta parasitose. Disto pode se
deduzir que estamos produzindo praticamen-
te 80% do leite que poderia ser produzido se

9
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Infeccoes cicatrizadas do berne num couro depilado (tripa)

nao houvesse a parasitose denominada berne
nas zonas leiteiras do Pais.

¢) Producdo de Couros

Calcula-se em 370 milhoes o prejuizo
causado anualmente pelo berne. Temos Es-
tados onde 70% do rebanho bovino é afeta-
do desta peste. Sdo poucos os lugares que
escapam a essa parasitose. Berne quer dizer
couro desvalorizado e os couros assim somos
obrigados a jogar as vézes para cola somen-
le devido calombos grandes que mesmo nao
passam mais na maquina de descarnar; cou-
108 que sem a presenca; do berne podiam dar
artigos de primeira qualidade e que sao des-
classificados para 4.2 qualidade e refugo, cuja
colocacao no mercado se torna cada vez mais
dificil. Grandes pedacos de couro as vézes
tém que ser cortados e jogados para cola de-
vido a placas grandes. O prejuizo causado
aos matadouros, frigorificos e xarqueadas

pela desvalorizagdo do couro berneado &
enorme,

No interésse dos fornecedores de couros,
no seu proprio interésse, unam-se na CAM-

PANHA CONTRA O BERNE.
METODOS DE COMBATE AO BERNE

Os Centros Cientificos Europeus e Nor-
te-americanos so6 recentemente se tém dedi-
cado ao estudo dessa parasitose, pelo fato de
nao constituir problema sério naquelas areas
geograficas.

O RBrasil, pais que paga o mais pesado
tributo a esta parasitose, pelo naimero eleva-
do de seu contingente bovino, bem como pela

localizacao em ambiente tropical e subtropi-
cal de seus campos de pastoreio, é que vem

se ocupando mais seriamente da solucao
déste problema sanitario e econdmico.

Entretanto, até coméco da presente dé-
cada, todos os meios terapéuticos eram ba-
seados na aplicacdao local de pomadas e un-
guentfos, preparados com os mais diversos
medicamentos repelentes e inseticidas. Sao
ainda indicadas diversas variedades de pin-
cas e até torquezes de madeira para extra-
¢ao dos bernes. :

Todos aqueles meios empregados exigem
a contencao individual do bovino afetado,
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processo que acarreta, além de trabalho, des-
pesas, perda de tempo e verdadeiro martirio
do gado.

O gado leiteiro submetido a éste proces-
so de tratamento diminui ainda mais a sua

escassa producao naqueles dias e o gado de
corte fica mais arisco, indéeil, de dificil ma-
nejo, além de perder péso pela agitacao e
nervosismo.

Os bezerros traumatizados com éste pro-
cesso apresentam freqiientemente focos puru-
lentos nos pontos onde os bernes sao extrai-
dos parcialmente.

Muitos bovinos mantidos sob os raios so-
lares morrem apoés o tratamento, pela absor-
cao pela pele lesada, do elemento inseticida,
geralmente nicotina.

Uma ou duas vézes por més sio apanha-
dos todos os bovinos infestados para esta te-
rapéutica individual, ocupando grande nu-
mero de empregados e gastando apreciavel
quantidade de medicamentos. Este método
de tratamento individual, pelo emprégo de
ponmadas e unguentos, so6 tem valor terapéuti-
co e nao profilatico, isto é, nao evita a pe-
netracao de outras larvas nos dias que se
seguem ao do tratamento.

Existe ainda a possibilidade da nao eli-
minacao de ftodas as larvas, pois sao atingidas
pela medicacao somente aquelas cujo orifi-
cio de respiracao foi devidamente atingido
pelo medicamento.

Devido a todos ésses fatores negativos
para o bom desenvolvimento dos rebanhos
bovinos, existem no Pais enormes areas de
pastoreio que preenchem todos os requisitos
de boas pastagens, mas que continuam ina-
proveitadas pelo fato de se acharem dentro
da area geografica do berne.

NOVO METODO DE COMBATE E
PREVENCAO DO BERNE

Foi em 1953 que o Ministério da Agricul-
tura registrou um produto para combate e
prevencao do berne, que se apresentava como
0 ideal para a solucao do problema. Entre-
tanto, como o sistema era inteiramente di-
ferente aos empregados na época, poucos
foram os que se animaram a usa-lo.

Agora, transcorridos cinco anos do lan-
camento do referido produto, com uma ex-
periéncia de campo que abrange todos os Es-
tados pastoris do Brasil € num total de mais
2 milhoes de cabecas tratadas com absoluto
éxito e nenhuma contra-indicacdo, cremos
poder considerar o método ideal de comba-
te aquela parasitose.

O produto denominado SAL ANTI-BERNE
constitui uma formula composta de insetici-
das sistémicos, anti-téxicos e elementos oli-
godindmicos tonificantes, Esta férmula, con-

dicionada em pacotes impermeaveis de 1.500
gramas, deve ser misturada a 30 quilos de
sal comum e administrado ao gado como se
fosse o sal comum.

Como pode se perceber, o0 METODO DE
COMBATE AO BERNE pelo SAL ANTI-BER-

NE nao poderia ser de mais facil aplicacao.
T'rata-se de um método coletivo que em nada
altera a rotina de trabalho da fazenda e nao
exige contencao individual.

Grande e justo é o entusiasmo reinante
entre os criadores que vém constatando a
eficiéncia do SAL ANTI-BERNE, pois reco-
nhecem nele notaveis vantagens econémicas

e de mao de obra, além da valorizacao das
terras para pastoreio.

Pelo nove METODO DE COMBATE AO
BERNE pode-se obter couros isentos de furos,
pois os bernes nao penetram no animal que
se acha sob a acido do SAL ANTI-BERNE.

O SAL ANTI-BERNE, embora seja um
prccesso inteiramente revolucionario pelo
fato de ser administrado por via digestiva,
tem fundamento nas mais recentes pesquisas
técnico-cientificas, no terreno dos inseticidas
sistémicos.

Desde 1947, o médico veterinario Dr.
NESTOR GIOVINE, ex-Diretor Técnico da
Escola Superior de Veterinaria do Estado de
Minas Gerais, vem realizando pesquisas no
sentido de obter um meio capaz de exter-
minar o berne.

Todos os inseticidas descobertos no perio-
do da guerra e nos ultimos tempos foram
experimentados por via subcutanea intramus-
cular, endovenosa e por via digestiva.

Os resultados obtidos pelo cientista in-
glés H. C. Gough, do Servigo Nacional de
Assessoria Agricola, que conseguiu evitar a
penetracao da larva de uma mosca altamen-
te prejudicial ao trigo na caule déste vege-
tal, pelo uso de inseticida sistémico associa-
do ao adubo, serviram de estimulo ao Dr.
Giovine.

Com a certeza do éxito dos inseticidas
sistémicos no meio vegetal, hoje em uso co-
mercial em todo o mundo agricola, o Dr. Gio_-
vine redobrou suas experiéncias, chegando a
dosagem exata e neutralizando a toxidez para
0Ss animais.

Como é de praxe, o Ministério da Agri-
cultura, pela Divisao de Defesa Sanitaria
Animal, antes de fornecer o Registro e auto-
rizar a venda, teve que realizar todas as pro-
vas de inocuidade e EFICIENCIA DO SAL
ANTI-BRERNE.,

E interessante frisar ainda que o Brasil,
com os trabalhos do Dr. Giovine, ficou na li-
deranca da aplicacdo dos Inseticidas Sistémi-
cos em parasitoses dos animais.
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A SITUACAO DA INDUSTRIA DE COUROS DA ALEMANHA

i

Extraimos do “Leder-und Haeutmarket”
de 16 de fevereiro de 1958, o excelente_ trabya-
lho que hoje transcrevemos, sobre a situacac
da industria de couros da Alemanha. Trata-
se de uma analise meticulosa, feita pelo pre-
sidente da Federacdao da Industria Alema de
Couros aos industriais daquele pais. Reco-
mendamos aos Srs. Curtidores que meditem
sobre o sentido désse estudo, que é, sem du-
vida, uma orientacao muito interessante para
o futuro das emprésas do ramo, no Brasil.

Naturalmente, no Brasil nunca poderia
a industria de curtume dispor de elementos
tao precisos, se pretendesse realizar um tra-
balho idéntico, pois os fenomenos determi.
nantes do aumento do custo da producao in
dustrial apresentam-se de forma diferente, a
comecar pela inflacao da nossa moeda.

VENDAS E LUCROS

Na Assembléia Geral da Federaciao da
Industria Alema de Couros teve o senhor Ri-
chard Freudenberg, como primeiro Presiden-
te da Federacao, oportunidade de fazer a co-
municacao alvissareira de que a industria de
couros, no ano de 1957, atingiu um aumento
de 12,3% no valor das vendas, tendo-se, tam-

bém em relacdo ao volume de producdo, obti- -

do uma média de 7,9 % de aumento. Entre-
tanto, declarou o mesmo, devese atribuir
apenas uma pequena parte do aumento do
valor de vendas a real e verdadeira alta dos
precos, pois no referido ano essa alta repre-
sentava apenas cérca de 2,5 até 2,7 % para
a totalidade de todas as espécies de couro.
Os valores percentuais restantes do aumento
do valor de vendas estavam representadas:
1.%) pela alta dos fatores principais de custas
(Enatéria prima, salarios e mao de obra, etec.),
cerca de 8 %; e 2.°) pela alta dos precos para
0 material auxiliar e de fabricacio, com cérca
de 1,6 até 1,8 % .

Demonstrou, em conexfo com tais fatos,
que o aumento de vendas se efetuara recor-
rendo-se aos estoques existentes de couro e
qué, em confronto com 1956, sofreram uma
reducao de cérca de 14% . Merecia observar,
entretanto, que o volume da reducao de esto-
ques nas diferentes categorias tinha sido bas-
tante varidvel, oscilando entre 19,9 % (cou-
ros do solado) e 6,9 % (couro superior). Nao
obstante o aumento no valor das vendas de
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ao todo 12,3 %, obteve a industria de couro,
no ano de 1957, entretanto, apenas uma mar-
gem de lucro muito modesta, representando,
em relacao ao volume das vendas, cérca de
1 até 3 %.

Quem quer que examine e observe obje-
tivamente tais dados chegara, fatalmente,
ao resultado de que tal margem de lucro,
medida antes de tudo pelos resultados de
quase todos os demais ramos da economia
nacional, € realmente de uma modéstia sem
par. Por isso mesmo se nos apresenta, ago
ra, a indagacao se o ano de 1958 sustentara,
pelo menos, tal posicdo de sucesso.

Na apreciacao do desenvolvimento futu-
ro sera de importancia decisiva saber-se se
a ascensao conjuntural no setor das merca-
dorias de consumo continuara sua marcha.

As influéncias, que atuarao sobre as futuras
tendéncias, s@o de naturezas tdo multiplas,
que sera extremamente dificil reconhecer
uma linha clara para o desenvolvimento do
volume de vendas no presente ano. Com mui-
to mais acérto se aplica isso a capacidade de
resultados. Nao sera, nessa altura, necessario
chamar a atencao sobre a retencao generali-
zada da ascensao conjuntural da economia
nacional, dando as razdes correspondentes.
Na imprensa diaria, hd cada vez maior pru-
déncia, nos prognésticos para 1958, pois, ao
que parece, verifica-se atualmente uma certa
saturacdo das necessidades do consumo. Mo-
vimento semelhante também se observa no
setor de sapatos. Embora apresente a atual
procura de calcados ainda um determinado
formato, concordam todos os comentarios de
mercados, que se ocupam désse fendmeno, no
sentido de que a industria de calcados en-
contra desde ja dificuldades de colocar os
seus produtos no comércio lojista e, portan-
to, entre os consumidores.

Nao é sinal vantajoso que os vazios, des
tarte surgidos na producdo e nas vendas,
precisam ser preenchidos pelo apressamento
das vendas de primavera. A industria de
couro ressente-se fortemente desta situacac
de desenvolvimento, que bem se pode definir
com a designacao de estagnacao, tao forte-
mente quanto a prépria induastria de calca-
dos, pois as encomendas chegam a ela, ja ha
varios meses, em volume bem mais reduzido.
Ha uma tendéncia de se atribuir éste endure-



cimento na situacao do mercado, exclusiva-
mente, aos efeitos das atuais condicoes clima-
téricas. Mas, pergunta-se, sera esta realmen-
te a causa, ou ha, também, um enfraqueci-
mento, mais ou menos pronunciado, das ne-
cessidades de consumo ? Praticamente, nao
sera possivel distinguir entre éstes fatores.
Mas as observacoes na pratica e as verifica-
coes estatisticas ensinam insofismavelmente
com que sensibilidade reagem tanto a pro-
ducao quanto o beneficiamento do couro as
influéncias de espécie fundamental e, ainda,
especificamente profissional.

A industria de couros depende, como se
sabe, mediata ou imediatamente, de uma
serie de outros fatores. Como mediatamente
dependente consideramos, por exemplo, o de-
senvolvimento da importacao de sapatos e
que, em virtude da elevacao dos atributos da
moda ao sapato, tomou um volume extraor-
dinariamente grande, com inclinacoes para
maiores importacoes, pois é 6bvio que, com o
aumento da importacao de produtos acaba-
dos, havera menor necessidade de se recorrer
ao couro alemao. De importancia maxima
serao, entretanto, as decisoes do Ministério
Federal da Economia em relacao as questoes
que atingem o nervo vital da industria do
couro, como sejam: a liberacao total da im-
portacao de couro mesmo face ao espaco do
dolar, e a futura protecdo antes da reducao
de tarifas no sefor de couros.

O senhor Freudenberg, no seu relatorio
da situacdo e atividade na mencionada as-
sembléia geral, mao deixou duvidas de que,
em especial, o primeiro dos problemas refe-
ridos apresentar-se-a a industria de couros
de modo que requerera esforcos inauditos
para combater com sucesso tais intencoes.

Se a industria de couro tiver que contar, ain-
da, com encargos adicionais resultantes de
aumentos de salarios e mao de obra, bem
como encargos sociais, e, nao obstante, pre-
tendesse sustentar os precos do couro, mes-
mo nos limites de sua propria elasticidade,
pela captacao de um ou outro aumento das
custas, sofreria a relacao de lucros da indus-
tria de couro, novamente, sérias perturba-
coes. Ja em 1957 havia um numero de fabri-
cas que de modo nenhum atingiam o acima
referido limite de Iucro de 1 até 3 % em 1957,
0 que era causado, principalmente, pela pres-
sao da competicao exercida pela importacao
de couro.,

Essas inseguras condicoes justificam,
ainda, um julgamento especial do comércio
externo do couro. Eis por que recapitulamos
algarismos, tornados publicos na assembléia
extraordinaria dos membros, relativos ao de-

senvolvimento repreensivo da importacao de
couros :

Negocios de couro (emmilhées Aumento
de marcos) 5/1956
1957 1956 %
Total 1.008.791 898.051 12,3
Sendo :
Interior 897.638 801.150 12,0
Exterior 111.153 96.901 14,7

Considerando entregas de couro, evider
temente efetuada depois de encomendas d
ano anterior, resulta o seguinte quadro :

Comeércio exterior de couros da Alem:
nha Ocidental (quantidades em tonelada.
valores em milhoes de marcos) :

1957 1956 Aument
s/1956 e
porcent
Vol. Valor Vol. Valor Vol. Val«
Import. de
couro . 8.590 113.886 6.193 108.502 30,3 32.¢
Export. de
counor .. 9.723"114.397 T.:899 98.224 1 23 15%N]G

De tais algarismos evidencia-se o dese
volvimento, entre si fortemente divergent
da importacao e exportacdo em relacao a
resultados quantitativos. Mas nao s6 a impo
tacdo de couro, considerada quantitativame:
te, ultrapassa fortemente a exportacao; tar
bém o valor obtido da exportacdo alema fic
abaixo da média do valor da importacao. E:
quanto na importacao por unidade-péso (ton
se nota uma ligeira melhora da meédia c
valor de importacao, teve o valor-médio da e
portacdo alemi que suportar uma diminu
cao consideravel. Isto esta expresso, de Ui
lado, no valor média de importacao de DN
16.457. por toneladas, para 1956, e
DM. 16.750 para 1957, e do outro lado r
baixa do valor médio do couro alemao de €
portacdo, de DM. 12.435,00 para .........
DM. 11.765,00 em 1957. Conseqﬁentemenj
estd confirmada a exatiddo da explanaca
semi-oficial de que, aparentemente, seguiral
muitas vézes sortimentos de qualidade inf
rior para o exterior.

-------

Quais as causas para a importagﬁoﬂ ai
mentada de couro para a Alemanha, nao
mais facilmente descobrir e comprovar. Na
ha, para os beneficiadores alemaes de coul
uma necessidade material para um alargg
mento tdo pronunciado da importac¢ao, Ppo
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quase todos 0s couros alemdaes sao, qualitati-
vamente, e sob o mesmo prisma, tambem
quanto aos seus precos, capazes de concorrer
no mercado internacional, tomando-se por
base principios objetivos de confronto. Ou-
trossim, verifica-se sempre de novo que, con-
trariamente considerado, os couros estrangei-
ros. mesmo os da Franca, Inglaterra, etc.,
nao sdo, de modo algum, mais baratos. E se,
niao obstante, os beneficiadores alemaes con-
cordam em pagar os precos estrangeiros mul
tas vézes mais elevados, aceitando qualidades
que por éles seriam recusadas €aso fé6ssem
oriundas da producdo alema, deve ser leva-
do a crédito das incoeréncias psicologicas do
mercado. Entretanto, ndo se pode deixar de
~onsiderar o fato de que, pela libertacdo —
10 contrario da conduta de outros paises im-
portantes — se concedeu uma ajuda a impor-
tacao de couro, sem que houvesse possibilida-
ie de avaliar, com alguma seguranca, o grau
jo seu efeito. Adicionem, entre outros, os es-
forcos, como existentes por exemplo do lado
franceés, isto é: de incrementar a exportacao
do couro de bezerro por meio de certas me-
didas futuras de beneficios, opondo-se, no en-
tanto, & exportacdo dos couros de bezerro.

O balanco do comércio exportador alemao
le couro naturalmente néao é influido menos
pelo volume da exportacao de couro. Em
inhas gerais sente-se em muitos paises, e
especialmente naqueles que representam pa-
pel importante na aceitacao de nossa produ-
240, uma diminuicdo do interésse por merca-
lorias de origem estrangeira. Por isso nao
nos surpreende que atualmente relatoérios de
camaras de comércio e industria e outras en-
lidades indicam uma diminuicdo da exporta-
;a0 em muitos ramos da producdo de inves-
[imentos, bem como de mercadorias de con-
sumo. Sem duvida, influi nisso a paralisacao
ou até reducdo da conjuntura em tais paises.
Parece que o consumo, muitas vézes, ultra-
passou ali o seu climax, seja por essas, seja
por outras razoes e, talvez, ainda, porque nos
palses de mateérias primas baixaram sensivel-
mente os precos para a matéria prima, enfra-
quecendo, conseqiientemente, o poder aquisi-
livo. Basta, nesta conexdo, indicar a situacio
nos Estados Unidos da América, onde o esfria-
mento do mercado e o decréscimo do ratio de
crescimento da producdo no quarto trimestre
de 1957 causaram, nao apenas moralmente,
mas também efetivamente, uma queda .

Nao pretendemos, com isso, de modo al-
gum, negar a exportacdo alema de couros
futuras possibilidades, mas haveri necessida-
de de esforcos fortemente aumentados para
n}’anter.a posicao face aos sinais de competi-
¢a0 mais reforcada no mercado mundial e as
tendéncias sempre existentes de dificultar a
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importa¢do. Eis por que resta, também, neste
ramo, aguardar se o ratio de crescimento da
exportacio de couro de 1958 atingird o mes-
mo volume do de 1957 e se, além disso, de
1950 em diante o mercado comum sera capaz
de criar novas possibilidades de exportacao.

Concluindo, resta dizer nas presentes con-
sideracoes gerais, que a economia alema de
couros, em sentido lato, enfrentarad proble-
mas extraordinariamente dificeis e que s6 po-
derao ser dominados se nao se puser a perder,
por meio de intromissdes no campo da politi-
ca econOmica, os sucessos de 1957, de modo
algum extraordinarios. Colaboraria eficiente-
mente na defesa contra medidas econdémicas
contraproducentes, se a producao e o benefi-
ciamento, muito mais do que até entao, se
entendessem quanto aos seus fins e encon-
trassem uma plataforma comum para ponto
de partida de sua politica profissional. Natu-
ralmente tornar-se-4 necessario cumprir, ain-
da, uma série de outros pressupostos decisi-
vos, como ja 0os enumeramos no nosso artigo:

“Otimismo contido”, no nimero 1-2-1958. Em
especial, nem as despesas nem aumentos ge-
rais de precos deveriam conduzir a um au-
mento do custo da vida, movimentando,
assim, a espiral de salarios-precos. Recorda-
mos, nesta altura, a declaracio do senhor
Freudenberg de que os aumentos de mao de
obra e de salarios, provaveis em virtude da
dentincia das tarifas salariais, tornariam,
também, provaveis, no decorrer do ano de
1958, aumentos dos precos de couros acaba-
dos, segundo o alcance das exigéncias sa-
lariais.

Se consideramos, nas presentes disserta-
coes, um pouco mais os aspectos negativos,
nao pretendemos com isso, de modo algum,
desmentir ou renegar o “otimismo contido”
na industria de couros. Ao contrario, pre-
tendemos chamar a atencao da industria de
couros sObre as conseqiiéncias a tirar, isto é,
promover com os maiores dispéndios de forca
a racionalizacdo de suas fabricas. Mais do
que nunca decidirdo a capacidade de produ-
cao e a melhor qualidade pelo menor preco
sébre as vendas e lucros e, portanto, sdbre a
sobrevivéncia. E como se deve tomar por
ponto essencial a racionalizacao, compreen
de-se, em face do insuficiente capital proprio
em confronto com o capital estranho, a im-
portancia de uma politica equilibrada a favor
da classe média e que vise, entre outros, o
fortalecimento da base financeira das empreé-
sas médias e pequenas na industria.



ANTIGO COMO O HOMEM O CURTIMENTO DE COUROS

Ao abengoar os quimicos do couro, S S. Pio XII féez
interessante retrospecto da historia do curtume

Representantes de dezesseis paises, que
participaram do V Congresso Internacional
de Quimicos do Couro, ao serem recebidos em
audiéncia pelo Papa Pio XII, em setembro do
ano passaao, ouviram de Sua Santidade a se-
guinte e expressiva alocugao:

“Com muito gosto, senhores, recebemos
os membros do V Congresso Internacional de
Quimicos do Couro. Ao escolher Roma como
local de reunidao, quisestes dar a vossos tra-
balhos um marco unico pela riqueza das re-
cordacoes historicas que sugere. As etapas
do progresso da cultura ocidental se tém gra-
vado no solo romano, onde ainda podem Ser
decifradas e nao faltam documentos que tes-
temunhem de modo particular a existencia e
amplitude da industria do couro na antigui-
dade classica. '

Agradar-vos-a - indubitavelmente evocar
também alguns fatos da sua historia mais
remota, ja que o curtimento de peles € pro-
vavelmente tao antigo como o homem mes-
mo. Portanto, podeis calcular com satisfa¢ao
a extensao do caminho percorrido desde as
remotas origens € o preco dos recentes des-
cobrimentos, que tém provocado essa ativi-
dade por novos rumos. |

Nao é dificil imaginar o partido que o0s
homens dos tempos pré-historicos podiam
tirar do uso das peles dos animais: as eX-
cavacoes paleontologicas tém poOsto a desco-
berto numerosos instrumentos de pedra dos
gue se serviam para raspa-las e perfura-las.
O azeite e as graxas féoram os ingredientes
empregados em primeiro lugar para torna-las
resistentes a umidade e o suficientemente
dutiles para responder as mais diversas ne-
cessidades. Os monumentos egipcios contém
a representacdao de curtidores entregues ao
seu trabalho e a “Iliada”, de Homero (c. XVII,
v. 389 e s.) descreve os esforcos dos escra-
vos, estirando o couro de um touro para que
nele penetre a graxa. O alimen e os taninos
vegetais eram utilizados também para obter
um couro que nao apodrecesse, sobretudo
entre os egipcios e os babilénios. Os roma-
nos voltaram aos antigos processos e 0s aper-
feicoaram; mas € de lamentar que as obras
dos autores que, como Plinio, se ocupam de
ciéncias naturais, se mostrem tao avaros em
informar sbbre o trabalho dos curtidores. O
fato se explica, sem duvida, pela escassa es-
tima de que entdo gozava ésse oficio, devido
as condicoes defeituosas de higiene em que
se trabalhava. Por outro lado, os testemunhos
literarios e as pacientes reconstituicoes dos

arqueologos explicam com bastante suficién-
cia os diversos partidos que os romanos sa-
biam tirar do couro. O exército, sobretudo,
tazia dele um uso abundante, tanto para as
armas defensivas — cascos, escudos e coura-
cas — como para a vestimenta dos soldados.

O problema principal com que teve de
lutar a industria do curtido até fins do sé-
culo passado consistiu na lentidao do proces-
so do curtimento, cuja duracao era de longos
meses. Um primeiro passo para a aplicacao
de processos mais rapidos se deu até 1730
mealante o emprégo de solucoes de extratos
tanicos, cuja fabricacao, por outro lado, nao
foi verdadeiramente industrial até 1870. Di-
versos sistemas para acelerar o tratamento
dos couros foram ensaiados sem grande éxito
em meio do século XIX, até o momento em
que og irmaos Durio puseram a ponto um
meétodo que permitia reduzir a um dia ou
dois as operacoes de curtimento propriamen-
te dito. Este resultado pareceu tao assom-
broso que ainda tiveram de passar varios anos
antes de que o novo invento lograra impor-
se sObre os antigos processos. A partir de
entao, a industria do couro, que se pratica-
va em fabricas de pequenas dimensoes, ia a
organizar-se em grande emprésa e durante a
primeira guerra mundial havia de encontrar
a ocasiao para aumentar grandemente a sua
producao. Pouco depois, a evolugao das con-
dicoes de economia e sobretudo a multipli-
cacao dos veiculos automoéveis e a difusao de
novos produtos obrigaram os curtidores a
adaptar-se as circunstancias; a buscar sem
trégua uma maior perfeicao técnica e, por
conseguinte, o melhoramento da qualidade
do produto.

Com ésse fim, era preciso ter dados mais
abundantes e mais precisos sobre as trans
formacoes fisicas e quimicas dos produtos de
curtido e as diversas fases do tratamento a
que se sujeitavam as peles. Apds a eépoca dos
progressos empiricos, comecava a das Inves-
tigacoes cientificas sistematicas e de elabo-
racao das teorias. Os progressos da quimi-
ca orginica se traduziram neste campo Nos
magistrais estudos do quimico inglés Procter,
que explorou com autoridade o vasto campo
da quimica do couro. J& havia sido dado o
impulso e em seguida surgiram grupos de in-
vestigadores e construiram-se laboratorios
especializados. Atualmente, apesar da impor-
tancia dos resultados obtidos, ainda falta
muito por fazer para concretizar as teorias
e determinar melhor os fatéres que intervie-
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um nas operacoes do curtimento vegetal ou
ineral. Mas nao resta duvida de que as in-
stigacoes, realizadas com paciéncia e de
aneira verdadeiramente rigorosa, consegui-
un esclarecer alguns dos problemas ainda
ndentes e levaram a um contréle cada vez
als exato e a uma eficacia cada vez maior
S grandes processos do curtimento mo-
>I'No.

Esperamos, de modo particular, que éste
ongresso, ao facilitar o intercambio de pon-
s de vista entre investigadores das diver-
\S nacoes, dara a conhecer mais amplamen-
> 0s resultados dos vossos trabalhos. Se a
nalidade principal que perseguis se coloca
a ordem dos valores humanos, entre os pro-
ressos cientificos e técnicos, que modifican-
0 pouco a pouco as condicoes de vida da
umanidade tendem a proporcionar-lhe uma
ida mais comoda e mais formosa, sabereis
arr}fbém, nao duvidemos, aceder a conside-
1¢a0 do ideal moral e religioso, o uinico que
onfere a ésse imenso esférco seu sentido
erdadeiro e determina seu ponto de chega-
a. As mais humilhantes entre as ativida-
€s humanas, o mesmo que as mais brilhan-
es, se julgam, em definitivo, pela importan-
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cia que se da a elevacao espiritual do indivi-
duo e da sociedade, isto é, que as qualidades
profissionais, por estimaveis que sejam, naoc
bastam. Esperam, como complemento neces-
sario, a nobreza de carater e a generosidade
do coracao. Por absorventes que sejam vossas
ocupacoes, ndo podem impedir-vos de tomar
parte nas dificuldades e nos sofrimentos dos
demais, e de trabalhar, na medida de vossas
possibilidades, pela instauracao de uma ordem
social melhor equilibrada, mais justa, mais
inflamada de caridade. Obedecereis, déste
modo, as aspiracoes que todo homem sente
em seu sér mais intimo e que o induzem a
acercar-se ainda mais de Deus, autor de todo
0 bem, para receber sua luz e sua forca. Que
os Santos Patronos dos artesaos do couro vos
concedam a sua protecao e vos ajudem a en-
contrar em vossa profissao as satisfacoes que
legitimamente podeis esperar de vossos es-
forcos.

Imploramos s6bre todos vosoutros, sobra
vOossos colaboradores, e sobre todos vossos en-
tes queridos, os mais abundantes favores di-
vinos e lhes concedemos de todo coracao, em
decorréncia désses dons, nossa Béncao Apos-
tdlica .”



Alteradas as Oategorias de Exportagao

A SUMOC baixou, no dia 10 de junho cor-
rente, importante Instrucao, de n. 157, que
altera sensivelmente as categorias de expor-
tacao, fixando novas bonificagoes para 0s pro-
dutos exportaveis. De acordo com as recomen-
dacoes do Fundo Monetario Internacional, su-
geridas ao Govérno Brasileiro, ultimamente,
a Instrucao 157 tem por finalidade principal
abolir as operacoes de compras e vendas sim-
bélicas, mecanismo utilizado pela Carteira de
Comércio Exterior do Banco do Brasil que per-
mitia o reajuste da taxa cambial a diversos
produtos de nossa exportacao.

As autoridades do Fundo Monetario In-
ternacional, recomendando ao Govérno Bra-
sileiro a adocao de maior liberdade cambial a
exportacdo, pretendem, como ficou evidencia-
do na ultima reunido daquele organismo, da
qual participou o diretor da CECEX, Sr. Ina-
cio Tosta Filho, que o Brasil elimine, gradati-
vamente, o confisco cambial. Segundo pode-
mos colhér, os técnicos do F. M. I. preconiza-
ram a total liberacdo do cambio, inclusive pa-
ra o café, diante das reclamacoes dos paises
concorrentes do Brasil, filiados aquéle orga-
nismo.

A nosso ver, a Instrucao 157 € um passo
bem adiantado para a liberacao gradativa do
cambio, realmente. De momento, ndo podera
o Govérno Brasileiro concordar com a libera-
cao total, tendo em vista que somente um pro-
duto — o café — é responsavel por quase 70 %
da nossa receita cambial. N&ao resta duvida
de que com a referida Instrucao marchamos
para o mercado de taxa livre nas nossas expor-
tacoes.

Muitas matérias primas sofrerao oscila-
cao de precos, para mais ou para menos, pois
o agrupamento, na quarta categoria, de todos
os produtos néo incluidos na citada Instrucao.
permite uma liquidacao dos contratos de cam-
bio & base de 92 cruzeiros por délar. A indus-
tria e o comércio sao reconhecidamente favo-
raveis a adocao do mercado leivre para expor-
tacdo e devem suportar, sem protestas, as 0s-
cilagoes que venham a ocorrer, mesmo porque
o reajuste dos custos dessas matérias primas
processar-se-a paulatinamente.

No que se refere ao interésse das indus-
trias de curtumes, o C. I. C. B. ja tomou toédas
as providéncias cabiveis n oseu setor, a fim de
oferecer-lnes uma, orientacao diante da con-
juntura atual.

Damos, a seguir, a integra da Instrucao
157 da SUMOC:

“A Superintendéncia da Moeda e do Cré-
dito, na forma da deliberacao do Conselho, em
sessao de hoje, resolve, em conformidade com
os arts. 3.2, alinea “t” e 6.° do Decreto-lei nu-
mero 7.293, de 3-2-45, e considerando a con-
veniéncia de serem simplificados os dispositi-
vos que ora regulam o pagamento de bonifi-
cacoes aos exportadores, nos térmos do artigo
9.°, da Lei n. 2.145, de 29-12-53, baixar as se-
guintes normas:

I — Serao atribuidas bonificacoes fixas,
por délar americano ou seu equivalente em ou-
tra moedas, aos produtos de exportacao classi-
ficados nas quatro categorias abaixo, bonifica-
coes essas aplicaveis a todas as areas moneta-
rias e obedecidas as bases adiante especifica-
das:

1.» categoria — para o café em grao Cr$
18,70; 2.« categoria — para o cacau em amen-
doas e produtos derivados Cr$ 24,70; 3.* cate-
goria — para o algodao-linters e residuos de
beneficiamento de téxteis em geral e de fiacao
e tecelagem, fumo em f6lha, smnts d mamona
ou ricino, minério de manganés, céra de car-
nauba, céra de ouricuri ou licuri, pinho ser-
rado em bruto (inclusive ripas e quadrinhos),
erva-mate cancheada ou mate beneficiado e
couros crus Cr$ 51,64; 4.* categoria — para to-
dos os demais produtos nédo incluidos nas trées
categorias precedentes Cr$ 73,64.

II — No licenciamento da exporfacao a
Carteira de Comércio Exterior observara sem-
pre os fatores que resguardem os interésses do
consumo interno dependendo, além disso, €
quando se tratar de manufaturas, da compro-
vacao, pelos interessados, de que a mao-de-
obra e a matéria-prima nacionais concorram
com pelo menos 70% (setenta por cento) na
integracdo do respectivo custo de producao.

IIT — A presente Instrucdo respeitara as
obrigacoes contratuais assumidas pela Cartei-
ra de Comércio Exterior até que os respectivos
contratos terminem a sua vigéncia .

IV — A liquidacao dos contratos de cam-
bio provenientes de mercadorias vendidas pela
Comissdo de Assuntos do Algoddo e outros
Produtos, anteriormente a vigéncia da presen-
te Instrucdo, sera processada de acordo com O
regime que vigorava na data do fechamento
das vendas pela citada Comissao. ;

V — A presente Instrucao entrara em vi-
gor na data de sua publicacao no “Diario Ofi-
cial”, aplicando-se as exportacoes cujos em-
barques se realizarem a partir da sua vigéncia.

IV — Ficam revogadas as Instrucoes que
colidirem com a presente, inclusive a de 3
147, de 24-6-1957".
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SEUS COUROS PODEM FAZE-LO PERDER A CAMISA

Faz poucos meses, um inteligente pro-
fessor de colégio inventou um método para
distribuir ovos frescos cobertos de pldstico.
Proclamam que isto protege o produto conira
muitos aborrecimentos.

Se ndo acabamos com o prejuizo de 200
milhoes de dolares, provocado anualmente
nos couros por bernes, arranhoes, sarnas e
marcas de fogo, podemos bem pensar como
prover o gado com um cobertor a fecho-
eclair.

O comércio de couros pode recuperar-se,
mas esta recuperacao depende primordial-
mente dum melhoramento do tratamento dos
couros, tanto pelo produtor como pelos fri-
gorificos.

Pode parecer que esta triste cancdo S6-
bre a posic@o do couro estd em desacoérdo
com o0s alegres anuncios que se podem ver
nestes dias. Leia alguns artigos e avisos re-
ferentes a macias capas de couro em mara-
vilhosas cores pastel. Ai parece légico supor
gque o couro féz a sua reentrada e dedica-se
de todo coracdo ao futuro do couro do boi.
Mas, chegando a tal conclusdo, vocé estd na
posicGo do homem que se meteuw em traje de
banho quando lhe aparecew a miragem da
praia no meio do deserto.

E um fato deplordvel que a indiustria fri-
gorifica perca um termo médio de 10 cents
em cada couro que vende. E esta situacdo
nao melhorard enquanto os produtores e fri-
gorificos ndo se unirem para corrigir os maus
iratos que recebem os couros de gado no cri-
ador, invernagem, transportes rodovidrio e
ferrovidrio e processamento nas salas de
mqtanca, evitando assim éstes enormes pre-
juizos anuais. Mas isto é uma histéria algo
comprida.

Realisticamente visto, podemos incrimi-
nar o industria de pldsticos pelos maus len-
cois nos quais estamos enwvolvidos. Se, po-
r7ém, e?_?_.tmrmos em coomneracdo, poderemos
amanhd agradecer tdo fervorosamente & in-
dustria de pldsticos como a acusamos hoje.
E_‘la forcou o couro para o mercado de qua-
lidade. Dgntrq dos préximos anos os produ-
toreq e [?'zgorzfzcos ou estandardizarfo ou
arruinarao éste mercado de qualidade.

Voltazzdo para os dias quando milhées de
cavalos foram atr.elados com arreios de couro
e cada charrete tinha assentos estofados com
coure, 0s couros bovinos vendiam-se q . ...
USS 17 e US$ 18 por 45 ks nos currais. Entdo
0 valor do couro significava um oitavo do
preco do boi no curral.

g Mas 08 automdéveis e os fabricantes de
plasticos acabaram com isto. Os automdéveis
destronaram os canalos alrelados. Depois os
_fabrz'cante.s de pldsticos meteram-se com os
fabricantes de calcados. No ano de 1925, so-
menteﬁ% de sanatos americanos tinham so-
lado sintético. Este ano. dos 590 milhdes de
pares de calcado produzidos, 55 a 609% terdo

eo}as e cabedais feitos de outros materiais, e
nao couro.

Paul Zillman

Diretor do Livestok Bureau, American
Meat Institute

Esta perda do mercado de arreios e cor-
reias e a renhida concorréncia de pldsticos
na industria de caleados empurraram o coOuro
na posicao de ‘Produto de Qualidade’. O mer-
cado para couros cheios de cicatrizes e talhos
praticamente desapareceu. Os couros devem
ser impecdveis quando entram no curtume,
pois so entdo podem ser convertidos em belos
e macios casacos, blusoes, sapatos e bolsas
atualmente de boa procura nas lojas ele-
gantes,

Mas, couros perfeitos sdo coisa rarissima
nestes dias e, especialmente, na industria de
gado bovino. Os bernes fazem buracos neles.
O arame farpado e o ferrdo ponteagudo do
carreiro arranham-nos. Sarna provoca ma-
lhas escuras e desagraddveis. Estacas com
espinhos e maus tratos no curral provocam
feias pustulas. E, finalmente, a maior de-
cepcdo de todos, as marcas de fogo conde-
nando de um quarto até térca parte dos cou-
ros para servir somente como material para
fertilizantes.

O couro de gado encontra ainda outros
perigos economicos durante a passagem pelo
frigorifico. Exige paciéncia e muita pericia
para tlirar a faca um couro de boi sem pro-
vocar talhos e buracos, porém a nova md-
quina de esfolar, com o vulgo de ‘Gorgeous
George’ (George o faustoso), poderd resolver
éste problema. Passado éste obstdculo, o cou-
ro tem que ser perfeitamente lavado, depois
estirado para ser submetido a um tratamen-
to prolongado com sal limpo. A salgagem e
empilhamento mal efetuados podem deterio-
rar montdo de couros dentro de poucos dias.

Sdo éstes os seis maiores “adversdrios”
da industria de couros, antes da curticdo
comecar. Chamo-os “adversdrios”, pois s@o
tdo eficientes quanto a indiustria de pldsticos,
para diminuir o potencial do mercado do
couro e ‘reduzir os precos, tanto do produtor
como do frigorifico:

1). Bernes

2). Sarna

3). Arranhdes por arame farpado e pregos
4). Marcas de fogo

9). Talhos provocados opelos esfoladores,
buracos e raspaduras.

6) . Deterioracdo no trapiche.

Somente exterminado éste sexteto pode-
rd o produtor e o frigorifico oferecer couros
de onalidade uniforme e boa, assegurando
melhores precos nos currais e curtumes. Mas
com a situacl@o atual reduzindo enormemen-
te a classificacdo e aumentando retalhos, o-
couro termo-médio representa somente trés
por cento do valor do boi posto no curral.



Isto signifwa uma reduc¢do do valor do couro
de 75 por cente desde 1919 para cd.

Este é o problema. Mas,
mais importante podemos fazer
ciond-lo ?

agora, o que
para solu-

Cinco simples providéncias podem ser to-
madas pelo produtor para fazer jus ao preco
de “couros de primeira” no curral:

1) . Comecar a venda do rebanho com couros
limpos. Muito gado aparece nos mata-
douros com 30 a 50 ks de esterco adeyrido
e diversas sujeiras grudadas no cabelo
da anca e do corpo. E dificilimo remo-
ver ésses materiais e, tanto nos frigori-
ficos como nos curtumes, os couros S@o
automaticamente avariados. Assim o pro-
dutor sofre, em conseqiiéncia do prego
inferior de vemnda. Ainda depois de depi-
lados, éstes couros mostram manchas e
marcas e nado podem ser transformados
em couro de qualidade.

2). Criar gzdo sem chifres e dechifrar. Chi-
fres ponteagudos perfuram os couros. Os
furos ndo podem ser tapados no curtume.
Por um lado é aumentado o custo de mao
de obra e por outro é reduzida a classi-
ficacao.

3). Proteger o gado contra ferimentos por
espinhos ponteagudos, pregos e arame
farpado. Escoriacoes por espinhos, per-
furacoes por pregos e arranhobes por ara-
me farpado provocam a reducdo da clas-
sificacdo dos couros. Um ou outro curtu-
me aceita couros arranhados e furados,
mas isto serve so para um mercado limi-
tadissimo. Porém a maioria dos cCOUros,
como o diamante, é vendido como Pro-
duto “impecdvel”. Para que o couro ar-
ranhado possa ser vendido a preco alto,
o publico teria que mudar o seu gosto.

4) . Resolver o problema de marcas de fogo.
Para o curtidor, isto é um mnojo iguald-
vel aos furos de berne. Outra vez se trata
de um hdbito do publico. O fregués quer
uma marca de fogo na sola do sanato
tanto quanto a quisesse no paleto a rigor.
Assim, essas marcas sdo recortadas mnos
curtumes. A unica aplicacdo para esta
quarta ou térca parte do couro € para
cola ou adubo. Assim, em média as mar-
cas reduzem o preco no curral. Muitas
autoridades roeram jda um 06sso duro com
éste problema. Querer impor o malaba-
rismo da marcacdo na raiz do rabo é as-
sunto gasto demais. Contra a marcacdo
por materiais quimicos falam argumen-
tos ponderdveis. Porém, com couro posto
no papel de “produto de qualidade”, 0s
defeitos de marcas resultaram num pro-
blema de enorme importdncia econdémica
e merece pesquisas coordenadas dos pro-
dutores e frigorificos em conjunto.

5) . Exterminar o berne. Os peritos estimam
que o berne prejudica os criadores anual-
mente em $ 100 milhées. Agora, porém,
est@o a venda inseticidas que parecem
capazes de acabar com o berne adulto e
também com as larvas. O emprégo déstes
remédios contra o berne naturalmente

nao é obrigatério. Mas os furos feios do
berne entalhados nos couros representam
o maior problema de matéria prima do
curtidor. Couros com bernes reduzem o0s
precos tanto para o produtor como para
0 [rigorifico.

Ainda tem outro campo onde o0s criado-
res e respectivas associacoes poderdo ter
acdo eficiente. E ew ndo vejo nenhuma razdo
pela qual éles ndo possam promover o COuro.
Os Conselhos de Carne fazem wum trabalho
espléndido recomendando o bife. Por que
ndo amparar o couro também ? Afinal de
contas o couro é o mais importante sub-pro-
duto da carcassa. Aplicacdo mais extensa de
couros de qualidade poderd levar a melhores
precos para o criador.

Numa cidade do Texas, por exemplo, um
fabricante de moveis confecciona cadeiras es-
tofadas em estilos riusticos e com gravuras
de marcas de fogo e cabecas bovinas. Porém
o material do estofamento, desenhado com
os respectivos simbolos de gado, é pldstico,
imitando couro fabricado, da mesma mate-
ria como as solas sintéticas. A meu ver, é
contra a ética aplicar desenhos de cabecas
de gado e marcas de fogo sobre pldastico para
vender moveis em “estilo ristico”. Tenho «
impress@o que seria igualmente razodvel per-
mitir a Elvis Presley que adole o nome de
Enrico Caruso, como permitir o emprégo de
desenhos de simbolos de gado no estofamen-
to pldstico de cadeiras. Isto me parece um
assunto instigante para os criadores.

Faz ainda algumas semanas, entrei num
botequim, pois as peles préto-brancas de be-
zerros cobrindo os assentos dos bancos fa-
ziam uma impressado bem alegre vistos da
rua. Vistos de perto, porém, ndo se tratava
de forma alguma de peles de bezerro, mas de
pldastico inteligentemente desenhado. Em se-
guida verifiquei que o sanduiche por mim
pedido estava umido e a carne insipida.

Sem querer, comparava éstes bancos de
decoracdo fraudulenta e o sanduiche dormi-
do com o confbérto e verdadeiro prazer de
uma refeicio no Negro Saldo Angus, do
Stockyard’s Inn, em Chicago, com sua tape-
caria de couro.

Assim, raciocinei, se é que falsa decora-
cdo e comida se acompanham, igualmente
uma bela decoracdo de couro e comida ex-
celente andam de mdos dadas no salao
Negro Angus.

Hoje em dia, com couros do esplendor
do Arco-Iris mais as qualidades historicas de
resisténcia e alto conférto, nao existe {azdo
alguma para decoracoes de burla e ma co-
zinha. :

Produtores também quiseram discutir
éste problema de promocao, enquanto toqa a
vocé raciocinar com referéncia @o0S Cinco
grandes problemas do couro. Sem ajuda dos
criadores, o couro na@o pode conquistar a pre-
feréncia do consumidor. Na fazenda e no
mercado seus couros podem provocar & “per-
da de sua camisa”. Limpe-o0s, portqnto, dos
defeitos e sujeiras, e éles 0 ajudardo a en-
cher sua carteira — carteira de couro, mna-
turalmente. . .
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RUMOS DA PROPAGANDA

INTERNACIONAL DO COURO

Nao pode o corpo humano ficar isolado da terra e por
isso todos devem usar cal¢cados de sola de couro —
Referéncias a uma campanha com base cientifica

Relatorios interessantissimos sobre
a propaganda do couro foram feitos na
Alemanha. O assunto foi levado ao co-
nhecimento de tdodas as classes, inclusi-
ve de estudantes. E bem merecido, pois
ditos relatorios esclarecem pontos capi-
tais que influem na saude do homem.

O “Leader-und Haeutemarket” di-
vulgou uma conferéncia valiosa, que
abordou os principais aspectos da pro-
paganda do couro, em diversos paises.
Dado o valor das palavras do conferen-
cista e do sentido dos relatoérios, tradu-
zimos a matéria da prestigiosa publica-
cao alema e, data vénia, trazemo-la ao
conhecimento dos curtidores e de todos
aqueles que estao relacionados com a in-
dastria do couro, a fim de que possam
aquilatar do verdadeiro rumo e da jus-
tificativa de uma campanha em defesa
dos nossos produtos, isto é, em defesa
dos proprios consumidores.

CONTEUDO DA CONFERENCIA

Estes relatorios — disse o conferen-
cista — tiveram grande aceitacao nos di-
VErSOS grupos escolares, onde foram di-
vialgados sob o titulo “O aluno e o tra-
tamento do couro”. Os trabalhos déste
Congresso conseguiram chamar a aten-
cdo das autoridades escolares para in-
fluir no esclarecimento tanto dos alunos
como dos pais para a necessidade de
comorar savatos de couro, de Dreco aces-
sivel e absolutamente higiénicos.

Especialmente na Franca e na Gra.
Bretanha, as autoridades, o Ministério
da Saude, o Ministério da Educacao e
outros deram completo apoio para a dis-
tribuicdo de folhetos esclarecedores, bem
COmo para a exibicdo de filmes e confe-
rencias sobre o assunto. Essa acao nos
pareceu excepcionalmente importante,
porque estamos convencidos de que no
setor humano é de nosso dever proteger
0s adultos das enfermidades e educar as
criancas permanentemente a observar os
conceitos higiénicos e, finalmente, como
dissemos, convencer os pais a comprar,

para seus filhos, sapatos de couro le-
gitimo,

PARA O PUBLICO EM GERAL

‘Todos os métodos usuais de propa
ganda foram utilizados e, de acordo com
os fundos disponiveis nos diversos pai-
ses, oS meios foram escolhidos e encami-
nhados para éste ou aquéle lado, devi-
damente articulados. Aqui o conferen-
cista relembra tudo o que foi feito em
relacao ao assunto, na imprensa diaria,
revistas ilustradas, distribuicdao de folhe-
tos, etiquetas com os dizeres “Couro Le-
gitimo”, em painéis publicos, pelos trens,
radio e televisao. No ano de 1956 foram
gastos, nos diversos paises, em propa-
ganda do couro, as seguintes somas:

Libras

A lemanha
Ocidental . 200.000 DM  42.500
Franca 36.000.000 FR 36.600

Gra-Bre-
tanha ... 81.000
Italia ... .¢ 30.000.000 Liras 19.200
Suiea - oo . 134.000 SFR 13.400
Holanda 8.500 FL 9.100
Steeia: .t 50.000 KR 3.500
Austria . 600.000 .. 8.600
Canada .. 40.000 $ 40.000
Dinamarca . 150.000 Dkr 7.700
Isto quer dizer, em conjunto, nesses

dez paises, 261.000 libras esterlinas.

Convenhamos que estas somas sao
bem pequenas, quando comparadas com
aquelas que se gastam com propaganda
de certos outros produtos, de limpeza,
por exemplo, ou mesmo de algumas in-
dastrias concorrentes. Seria interessan-
te chegar ao ponto de ter & disposicao,
em cada pais, maiores possibilidades
€ que os esforcos nao fossem apenas fei-
tos pela industria de couros, mas tam-
bém por toédas as interessadas na pros-
peridade da mesma .

Agradeco aquéles que fizeram sua
contribuicao. Ficariamos gratos se fosse



possivel aumentd-la, e aos outros apela-
mos para que compreendam a necessida-
de de nos ajudar.

RESULTADOS

Apesar da escassez de meios empre-
gados, as opinioes sao unanimes em con-
cordar que essa propaganda trouxe re-
sultados consideraveis. Em sapatos para
senhoras, especialmente “pumps” (sa-
patos fechados), que figuram em primei-
ro lugar, praticamente s6 se utilizou
couro. Em calcados para homens, o0s
sapatos de rigor sao confeccionados com
solas de couro. Sapatos para o trabalho
e esporte ainda sao fabricados em parte
com sola de borracha. A sola ‘“crépe”,
porém, praticamente desapareceu. Em
todo caso, aumentou aqui, também sen-
sivelmente, a parte de solas de couro no
mercado geral.

Em calcados para criancas ainda
nao foram obtidos bons resultados, po-
rém ja se pode notar que os sapatos de
qualidade sao fabricados com 80% de
solas de couro — os calcados de precos
baixos ainda trazem muito de borracha,
“crépe” e material sintético — quando
héa trés anos era mais ou menos o con-
trario.

O aumento do uso de solas de couro
apresenta-se da maneira seguinte:

— Na Alemanha, em 5% do primei-
ro semestre de 1955 ao primeiro semes-
tre de 1956; na Franca, em 7,5% do pri-
meiro semestre de 1955 ao primeiro se-
mestre de 1956 (e esta desde o primeiro
semestre de 1957 em ascensao); na In-
glaterra, em 1,5% do segundo semestre
de 1955 ao primeiro semestre de 1956.

Também nos couros para a parte
superior dos calcados nota-se um aumen-
to consideravel na fabricacao, devido a
boa marcha da industria e ao fato de
que para os couros de botinas apenas
uma pequena parte é feita de material
plastico. Porém, a melhor prova de que
a nossa propaganda obteve éxito consis-
te no comportamento dos nossos concor-
rentes. (Aqui o conferencista fala sobre
as experiéncias praticas na Itilia e sGbre
alguns “slogans” discutidos) .

“Peco desculpas, senhores e senho-
ras, por lhes ter feito tao demorado re-
lato sbbre a propaganda de couros —
acrescentou. Entretanto, como tomamos
a resolucao de reunir mnossos esforgos
pelo bem das nossas industrias, parece-
me imprescindivel prestar contas sébre
0o andamento da nossa propaganda, su

pondo que, sendo
nos pormenores,
mais.”

orientada com base
nos agradaria mauito

BASE CIENTIFICAMENTE SEGURA

O Professor Grassman acentuou a
necessidade de se dar também ao couro,
na propaganda, uma base cientiticamen-
te segura. De fato, isto é uma absoluta
necessidade, porque, em face da reacao
das nossas inaustrias concorrentes, é im-
prescindivel que os argumentos da nossa
propaganda sejam inabalaveis. Tais ar-
gumentos se baseiam no conférto, na
elegancia e na saude.

Em reuniao realizada em Londres,
em 27 de marco de 1957, foram pelos
diretores dos nossos Institutos de Pes-
quisa, como tampém pelos responsaveis
pela nossa propaganda, sublinhadas as
diversas qualidades — seguranca contra
perfuracao, maleabilidade, impermeabi-
lidade, uniformidade de superticie, bom
manejo. Algumas qualidades do couro
nao se prestam bem para fazer propa-
ganda, mas mesmo assim a tentacao foi
grande para usa-la.

Ao couro pertence a qualidade de
nao isolar a eletricidade, o que teria per-
mitido uma campanha sensacional, com
a qual poderiamos atingir em cheio a
consciéncia popular. Por exemplo: uma
pessoa carregada de eletricidade estati-
ca pode ser eletrocutada quando esta
completamente isolada do solo, porém
nada lhe acontecera se wusar sola de
couro.

PROVAR O QUE DIZEMOS

Estamos no momento ganhando a
batalha do couro, mas para vencé-la de-
finitivamente devemos estar sempre na
situacao de provar o que dizemos e nao
simplesmente explicar como isto acon-
tece.

Estamos convencidos de que 0s Se-
nhores pesquisadores e técnicos nos po-
dem fabricar couro perfeito. Procurem
conseguir que ésse couro bom seja bara-
to, para que certas pessoas nao caiam
na tentacao de diminuir a qualidade
para reduzir os precos. A venda de cou-
ros de ma qualidade, mesmo em peque-
nas quantidades, destr6i os resultados
da nossa propaganda.

Dém-nos elementos cientificos, que
concedam a nossos argumentos clareza,
firmeza e capacidade de convencer.
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A F.LES.P. APOIA A RECLASSIFICACAO DE EXTRATO
DE CASTANHEIRO PARA A CATEGORIA GERAL

A Federacao das Industrias do Es-
tado de Sao Paulo atendeu a uma soli-
citacao do Centro das Industrias de Cur-
tumes do Brasil para apoiar o pleito que
essa entidade vem levando adiante a fim
de que seja promovida a reclassificacao
do extrato de castanheiro da categoria
especial para a geral.

Tal comunicacao foi feita ao C. I.
C. B. por intermédio de atencioso oficio
do Sr. Anténio Devisate, presidente da
F.I.E.S.P., que desde o inicio do pleito
se colocou ao lado da industria de cur-
tumes do Pais, uma vez que conhece,
profundamente, os problemas afetos a
economia do couro, pois é, também, um
destacado industrial e varejista de cal-
cados.

- A R I
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Registramos com imensa satisfacao
o apbio da F.I.E.S.P., dado o critéric
altamente técnico e judicioso com que
sao analisados, no seu Departamento de
Economia Industrial, todos os pleites
suscitados pela industria brasileira. E
realmente motivo de orgulho para as
classes produtoras o trabalho desenvol-
vido por aquela respeitavel entidade,
sempre acompanhando as contingéncias
do momento, sendo mesmo a pioneira
nas reivindicacées da industria.

O Conselho de Politica Aduaneira
tera assim, certamente, um subsidio qua-
lificado para o estudo definitivo da re-
classificacao do extrato de castanheiro
para a categoria geral.

O Curtume de Arthur Lange, Filhos
& Cia. Ltda., de Pelotas, Rio Grande do
Sul, estd interessado na compra das se-
guintes maquinas:

il llF

1 maquina para dividir couros (gran-
de), 2,70 aproximadamente.

1 maquina de trinchar couros (gran-
de), 2,70 mts. aproximadamente.

1 cilindro para cilindrar solas.

:: 1 grupo gerador Diesel-Eletric de 60 a
100 KVA.

| O mesmo curtume estd oferecendo,
‘; para venda, as seguintes maquinas, em
[

Al el gl s
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MAQUINAS PARA CURTUME

estado de novas, de pouco uso, visto a pro-
ducdo nao ser suficiente para o estabele-

cimento:

1 maquina de descarnar para peles e
meios (largura util de 1,58 mts.)

1 maquina de estirar sola, elétrica, de
mesa.

1 maquina de estirar sola, elétrica, de
mesa.

Os interessados poderao dirigir-se di-
retamente aos Srs. Arthur Lange, Filhos
& Cia. Ltda., Caixa Postal 468, Pelotas,
Estado do Rio Grande do Sul.




RESENHA DO MERCADO DE COUROS

U.S.A. — O mercado dos “packers” nos EE.UU. aumentou 15 cent
no inicio da primeira quinzena de junho e estabilizou-se entre 1114 ¢
12 cents por libra para “heavy native steers”, permanecendo nesta base

até meiado de julho.

Segundo informacoes do Tanners Council, os EE.UU. exportaram
435.000 couros no meés de abril. A maior parte se destinou para a Po-
l6nia com 92.000 couros, seguido pelo Japao com ’7§.000, Canada com
58.000 e Alemanha Ocidental com 49.000. As exportacoes nos primeiros
quatro meses do ano de 1958 totalizaram 1.935.000 couros contra

2.031.000 no mesmo periodo do ano passado.

ARGENTINA — O mercado se manteve calmo durante todo o pe-
riodo em revista. Continuaram os rumores sobre uma revisao do sis-

tema de exportacao que contribuiu na tendéncia baixista do mercado
: . ;|

- A cotacdo da bolsa de Liverpool baixou de 151 para 15% por libra
no dia 24-6 e sO no inicio de julho notou-se uma ligeira recuperacao,

sendo o “heavy ox” cotado a 15-3/16 d.

URUGUAI — O mercado estéve paralisado com a producao baixa
€ a cotacao continua nominal na base de 35% cents por quilo para

“steers” e 36 cents para vacas.

BRASIL — O mercado brasileiro de couros salgados continuou
calmo durante o periodo em revista tanto no Norte como no Centro
e no Sul. Somente couros secos e séco-salgados, tradicionalmente um

artigo de exportacdo, mostraram uma tendéncia altista devido a pro-

cura mais intensa de casas exportadoras.

Em Sao Paulo foram vendidas apreciaveis quantidades de couros
durante o més de junho aos precos estabelecidos de Cr- 15,50 e 16,00
respectivamente e os estoques dos frigorificos sao pequenos. Com o
inicio da entresafra no més de agosto e a dificuldade de conseguir boi

de corte, as matancas vao reduzir-se, conforme acontece todos os anos.




Em 1758 surge uma das mais antigas emprésas quimicas do mundo,
na cidade de Basiléia (Suica), com o fim de comerciar produtos qui-
micos, corantes e drogas. Johann Rudolf Geigy foi o seu fundador.

Hoje em dia, passados duzentos anos, J. R. GEIGY S. A. celebra
seu segundo centendrio, e a esta comemoragdo se associam as
organizacdes GEIGY do mundo inteiro. Nesses dois séculos, a pe-
quena emprésa inicial transformou-se numa sociedade que atua em
muitos paises.

As atividades das sociedades GEIGY estendem-se, atualmente, cos
dominios dos corantes e taninos, dos produtos industriais e plastifi-
cantes, das especialidades farmacéuticas e dos produtos antipara-
sitarios, como o DDT. A marca GEIGY distingue os produtos
quimicos ‘organicos da mais alta qualidade,

J. R. GEIGY S. A. - Basiléia (Suica)

Representantes exclusivos no Brasil :

GEIGY DO BRASIL S. A. Produtos Quimicos
Matriz: Rio de Janeiro — Filiais: Sao Paulo e Pdrto Alegre




RASTTEX- POLITMER

INDUSTRIAS QUIMICAS §A

Rua Marconi, 124 - 4.0 and. Fabricas: Rua Baraldi, 390-414

Fone 37-7195 - Teleg.: SABRASITEX Rua Sdo Jorge, 230
C. Postal, 8108 - Sdo Paulo Sdo Caetano do Sul

Especialidades para cortumes
PURGAS e TANINOS SINTETICOS e OLEOS ESPECIAIS  RESINAS ACRILICAS
Polycos
TINTAS POLYCO @ TINTAS DE ACABAMENTO @ LUSTROS
Suspensoes de pigmentos A base de dgua e nitro-celulose, Aqualac,

em Resinas Sintéticas Lacas, Thinners. Polyco Top




