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ol defesa de cowo e
oy predulores de
extwatos lanantes

Mantendo o sew propésito de nio sé oferecer aos asso-
ciados do C.I.C.B. noticias sobre as atividades em prol da
classe, mas, também, de proporcionar-lhes o conhecimento
da matéria técnica, O CURTUME hoje reproduz um extenso
trabalho focalizando aspecto da industrializacao do quebracho
e da sua colocacdo no mercado externo da Argentina. Nesse
trabalho, de autoria de figura categorizada, percebe-se como
é vista a conveniéncia de uma propaganda intensiva em prol
do couro e o apoio que, como fator de consumo do seu pro-
duto, os industriais daquele tanante se propoem a dar-lhe.
Efetivamente, tal apcio ultimamente vem sendo concreti-
zado, como bem se pode ver pelas mnossas paginas. O
C.I.C.B. se dirigiu aos produtores de tanantes brasileiros e
estrangeiros, nossos fornecedores, encarecendo a vantagem
de tal apoio, uma vez que wma propaganda de cunho sério,
verdadeiro, resulta em favor comum. Duas firmas argenti-
nas jd se manifestaram, uma até expontaneamente, infor-
mando-nos do sew concurso para a campanha em defesa do
couro, passando mesmo da informacao ao fato. Continuamos,
entretanto, @ espera do pronunciamento dos produtores bra-
sileiros, dos que, diga-se de passagem, estdo mais perto e
mais de perto experimentardo os efeitos benéficos de wma

acido de interésse geral.
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0 COURD CURTIOO E 0 MERCADD LIVRE

Mauricio Dejanir Hernandorena

Sao altamente ponderdveis as razoes de
otimismo que se verificam na atualidade en-
tre diversos setores da producio industrial
do pats, decorrentes da liberacdao parcial do
cambio, determinada pela Instrucao 167, da
SUMOC.

Em principio, téda producao serd bene-
ficiada pela corajosa medida adotada pelo
Ministro Lucas Lopes, cujos reflexos terao
inevitdveis repercussoes, mnotadamente nos
precos internos. Diante da realidade palpd-
vel que se desenha para o futuro das expor-
tacoes de diversos produtos industrializados
do pais, cria-se um fator novo que nunca
havia sido observado: o custo da producdo.

O comeércio externo exige do produtor
a observacao rigorosa da inalterabilidade dos
precos e da qualidade. Estas sio condi¢oes
indispensdveis a qualquer pais que deseje
expandir e diversificar a exportacio das
suas manufaturas.

Quando se institui uma alteracio de
tanta repercussio ma economia nacional, re-
comendam-se prudéncia e critério firme nas
observacoes dela decorrentes. A mods, espe-
cialmente, cumpre ponderar muito sébre as
perspectivas que se abrem ao couro curtido
brasileiro no mercado internacional. A nossa
indiistria de curtumes jd tem tradicdo fir-
mada como exportadora de couro curtido,
em anos anteriores. A técnica e 0s MOVOS
processos para a preparacio dos mais va-
riados tipos de couros sofreram, nestes 1lti-
mos tempos, sensiveis aperfeicoamentos,
fator que mdo poderd deixar de ser obser-
vado com rigor por qualquer indistria de
couros, que pretenda reconquistar ou abrir
mercado externo.

A concorréncia pela qualidade tornou
muito sensivel e exigente o mercado inter-
nacional, exatamente porque os consumido-
res do mundo inteiro vém aprimorando gra-
dativamente os seus critérios de escolha para
o uso de artigos com caracteristicas defini-
das sobretudo quanto a durabilidade e qua-
lidade.,

O poder seletivo do consumidor mo-
derno estd subordinado diretamente ao grau
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da sua educacgdo, pois todos nés, hoje, quan-
do adquirimos um bem de consumo, orien~
tamos a nossa escolha visando obter o md-
ximo de rendimento pelo menor preco. E
indiscutivel o aumento do poder aquisitivo
dos povos aliados ao aprimoramento da
escolha.

Tédas as manufaturas de couros e peles
curtidas sofrem diretamente o impacto da
exigéncia do consumidor, especialmente
porque se trata de produtos que o homem
usa na sua indumentdria. O futuro da indiis-
tria de curtumes estd subordinado a confec-
cio de manufaturas que oferecam, sobretudo,
beleza, estética e qualidade.

Para observarmos a inalterabilidade dos
nossos custos de producdo de tal forma que
nos permita abrir novos mercados, a indis-
tria de curtumes teria que promover q eli-
minacdo de vdrios pontos de estrangulamen-
to que se verificam na sua infra-estrutura.
Vemos, por exemplo, no couro cru, mossa
matéria prima bdsica, deficiéncias que pre-
cisam ser corrigidas. Internamente, pagamos
por wm couro de inferior qualidade precos
maito mais altos gque os mossos concorrentes
pagam pelo couro argentino e morte-amert-
rano. Os curtumes europeus, trabalhando
com couros dessas procedéncias, além de
obterem essa matéria prima a preco Tigoro-
samente dentro das cotacoes do mercado
internacional, tiram um rendimento econo-
mico muito mais elevado do que a mossa
indaistria. Esses couros, por exemplo, apre-
sentam flor livre de defeitos tdo comuns no
similar nacional.

Um curtume de vaquetas obterd, cer-
tamente, na Europa, rendimento econéomaco
elevado barateando, comseqiientemente, o
custo da sua produciio, o que nao ocorre No
Brasil. Esse é o panorama das indistrias
que produzem couros curtidos, nao fugindo
a regra o couro de porco, a carneira, @ pelica
e a camurca das peles de cabras.

Também hd a considerar outro fator
determinante do encarecimento da produgio
de couro curtido mo Brasil, subordinado ao
nreco dos extratos tanantes nacionais e es-
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trangeiros. Qualquer concorrente no merca-
do internacional obterd, sempre, os taninos
vegetais a precos muito inferiores do que
pagamos em mosso Pats.

Ninguém poderd calcular custos de pro-
ducio sem levar em conta a incidéncia do
tanino mo curtimento. A importacdo de ex-
tratos tanantes teria que ser aumentada em
larga escala a fim de capacitarmos a curtir
couro com as misturas de extratos utiliza-
das em outros paises. Na Europa, por exem-
plo, nenhum curtidor serd capaz de produzir
solas sem adicionar wma porcentagem apre-
cidvel de extrato de castanheiro, que con-
fere, indiscutivelmente, ao couro curtido,
qualidades que mdo se observam mna nossa
sola. O regime de dgios estabelecido para a
importacio de tédas as matérias primas que
utilizamos na indistria de curtumes enca-
rece 0s nossos custos a medida que se alte-
ram as suas cotacoes nos leiloes de divisas.

Sdo alteracoes de custos muitas vézes
imprevisiveis, e que nao oferecem ao indus-
trial menhuma seguranca para negécios a
longo prazo, como sio todos os operados no
mercado internacional. Em seis meses ,tive-
mos aqui como conseqiiéncia da elevacao
do dgio do moeda-convénio com a Argentina
um aumento do preco do quebracho em
mais de 40%. De que forma mpoder-se-ia
exportar sola e calcular custo de producdo,
se o principal tanino empregado oscila dessa
maneira?

Vivemos, no Brasil, sem divida, sufo-
cados por uma espiral inflaciondria que ndo
108 permite nenhum cdleulo de custo. O
nosso mercado interno, por sua vez, ainda
oferece amplas perspectivas de colocacio
aos couros curtidos, pois é sabido que talvez
a metade dos nossos patricios nio usa cal-
cado. Nao somos pessimistas quanto ao fu-
turo que a longo prazo teriamos com movos
mercados externos para colocacio de couros
curtidos. Temos, isto sim, que zelar pela
reputacao da mossa indistria, exportando
produtos de indiscutivel qualidade. Nenhum
industrial poderia estabelecer condicgoes
competitivas se nao tiver preco e qualidade,
que sao os principais fatéres determinantes
da aceitagio de um produto mo mercado
internacional. Devemos exportar juntamen-
te com o nosso coure curtido critérios de
coméreio que conceituem o Brasil como um
pais que jd superow as suas deficiéncias de
ordem tecnolégica. Um produto exportado
para qualquer mercado estrangeiro repre-

senta, além da sua constituicio fisica, o
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esforco de wm povo que acompanha, pari-
passu, o desenvolvimento material e esp
ritual da hwmanidade. Na época em

vivemos, ndo se deve somente pensar em
ganhar dinheiro, pois um megécio mal ori-
entado no mercado externo poderd trazer
reflexos megativos a toda a indistria do
ramo. .
Téda a atividade hwmana deve ter a
sua rentabilidade assegurada, mas acima da
aspiracio lucrativa, prevalece a principio
de sempre resguardarmos o futuro para
colocagcao do mnosso trabalho, da maneira
mais util possivel. e
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Indice de depreciagéo das prin-
cipats moedas do mundo

\--'I
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O Brasil em terceiro lugar no indice de depreciagﬁbi:'

-

Reproduzimos, abaixo, a depreciacdo das prin-
cipajs moedas, no mundo, verificada no decénio
1947/57. No tocante a taxa anual de depreciacao,
o Brasil esta colocado em terceiro lugar, co_r_t_!".l
121%, somente superado pela Argentina e pelo
Chile, onde a inflacdo, também, campeia. Somos
largamente superados pela Africa do Sul, pela Ve-
nezuela, pelo México, Uruguai e Peru, sem falar
nas grandes nacoes da Europa e os Estados Unidos;

ssfku s§8? g2
S5 Yow &/ 2
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Sulca IR R e 89 12 365
Alemanha Ocidental .. 87 15 550
Venezuela s . thshb. 87 15 6,—
Estados Unidos . . . . 80 2,2 347
India . . el 79 2,3 413
Belgica . .7 i 77 2,6 469
Italia: | . St SRy e 74 3,0 6,81
Canadd: . 5\ N8 satilel 70 3,5 417
Dinamarea'. . . .....\ 69 3.6 5,77
Noruega . . . ........ 67 4,0 312
Africa do Sul . . . . 66 4,0 475 8
Paises Baixos . . . . 66 4,1 458
Suéciay. By 65 4,2 4,33
Reino Unido . . . .... 62 47 5,01
Nova Zeladndia . . . . 61 48 482
Franca . S N 56 6.2 5,92
Meéxico I TN 5y Sl 49 6.9 10,32
Uragaai il B i 47 T.3 5.61
Anstrgliag i Sl 40K 46 D 5.02
Finlandiat-, "¢ . T 39 8.9 8,—
Per g e e 37 9.5 7,69
BRASIL . o e 28 121 12—
Argenting s et muu Lo 4 16 16,5 3,28
Chile < ¢ ' Hesalme 5 25,5 12,58

(Fonte: First National City Bank of New
York) — Transcrito do “Correio da Manha”
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Deve continuar proibida a
exportacao de couros tipo Fronteira

— Curtidores assentam razdes no Rio Grande do Sul
— Defesa de umgsistema.

Convocada pelo Sr. José Bonifacio da
Silveira, presidente do Sindicato da Indus-
tria de Curtumes de Novo Hamburgo, no
Rio Grande do Sul, realizou-se no dia 9 do
corrente uma reuniao dos maiores curtido-
res daquele Estado, para apreciar o pleito
suscitado pelos exportadores de couros crus
e produtores que pretendem modificar o sis-
tema de classificacao de couros estabelecido
pela CACEX e pelo Servico de Economia,
do Ministério da Agricultura.

Como é do conhecimento geral, a CA-
CEX liberou para exportacio para o mer-
cado externo a quota de 150.000 couros crus
salgados daquele Estado, exclusivamente do
tipo Serra. Essa medida foi resultante de reu-
nioes conjuntas de industrias, produtores e
exportadores, realizadas na Federacdo das
Associacoes Rurais do Rio Grande do Sul,
sob a presidéncia do Sr. Poggi Figueiredo,
sub-gerente de exportacao da CACEX, que
viajou especialmente a Porto Alegre para
aquéle fim.

SISTEMA ADOTADO

A fim de estabelecer us tipos de cou-
ros Serra e Fronteira, o Servico de Econo-
mia Rural enviou o seu diretor geral ao Rio
Grande do Sul, posteriormente. Também em
reuniao com os industriais de curtumes e
com os produtores de couros e a CACEX,
chegou-se a conclusao de como aplicar-se
a classificacao.

Vale acrescentar que a Federacao das
Associacoes Rurais manifestou o seu ponto
de vista favoravel a classificacao dos tipos
pela procedéncia do gado, consubstanciada
na seguinte origem: couro de Fronteira, gado
de raca européia; couro da Serra, gados
erioulo, cruza-zebus e porcentagem de cru-
zas-européias.

Adotado ésse sistema de classificacgao,
com o0 mesmo, porém, ndo concordam os
exportadores, que se consideram prejudica-
dos pelo eritério.

O CURTUME

HOUVE MISTURA

Na primeira licenca de exportagao con-
cedida pela CACEX a uma tirma do Rio
Grande do Sul, licenca essa para couros tipo
Serra, constataram os fiscais do Servico de
Economia Rural que havia mistura nos tipos
prontos para embarque. Nessa partida, foram
eccontrados couros tipo Fronteira, de pri-
meira, e declarados na licenga de exportagao
como tipo Serra, os quais foram imediata-
n.ente separados do lote e proibidos de re-
messa,

Sabendo-se que o couro tipo Fronteira
€ muito superior ao Serra, o exportador pre-
tendia, naturalmente, burlando a fiscaliza-
cao, receber pelo mercado de taxa livre a
diferenca do preco de venda, constituindo-se
uma flagrante fraude de sub-faturamento
cambial. Mantendo rigorosa linha de obser-
vacao, quanto acs tipos exportaveis, de acor-
do com o licenciamento autorizado pela
CACEX (150.000 unidades ,tipo Serra), o
Servico de Economia Rural cumpre inte-
gralmente o que ficou acordado pelas partes
interessadas. Com tal atitude, criteriosa, nao
concordaram agora os exportadores, que,
recorrendo ao apoio da Federacao das Asso-
ciacoes Rurais, do Instituto de Carnes, da
Secretaria de Agricultura e das Cooperati-
vas de Las, pretendem derrubar o sistema
de classificacao estabelecido. E sabido que
o couro do tipo Fronteira substitue, hoje,
no Brasil, o cromo importado do exterior e
utilizado em grande escala na confeccao de
calcados de melhor qualidade, razao pela
qual ésse couro é disputado pelos curtumes
de melhor técnica de curtimento do Pais,
constituindo-se a sua producao, no Rio
Grande do Sul, pequeno lote em relacao ao
consumo.

RESULTADO DA REUNIAO

Alegam os exportadores, com a intengao
de derrubar o sistema de classificacao ado-
tado, que é necessario exportar o tipo Fron-
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feira, uma vez que ¢ o mais disputado no
mercado internacional. Em abono da defesa
de seus interésses, convenceram, ou tentam
convencer, os lideres da pecuaria gaucha, de
que os curtumes brasileiros nao estao em
condicoes de adquirirem téda a produgao do
tipo Fronteira.

A reuniao de Novo Hamburgo, convoca-
da pelo dinimico presidente do Sindicato de
Curtumes, resultou numa analise da ques-
tdo e troca de impressoes, constatando-se, a
luz de informes dos produtores e vendedo-
res de couros, que atualmente nao ha ne-
nhum couro Fronteira para ser vendido tan-
to aos curtumes como aus exportadores, Con-
clui-se dai que os exportadores. pretendendo
derrubar o sistema de classificacao, inspi-
raram-se em propositos meramente espe-
culativos, pois, se conseguirem eéxito, para
o proximo ano o couro da safra do Rio
Grande, especialmente do mesmo tipo Fron-
teira, scireria grande aumento nos precos,
dada a cotacao que hoje obteria no mer-
cado internacional, para entregas na refe-
rida época.

O mais estranhavel de tudo € que os
lideres da pecuaria depois de terem concor-
dado com aquéle sistema de classificagao,
para o qual também opinaram, estao apoi-
ando a pretensao dos exportadores, que, se
conseguida, desmoralizaria frontalmente os
orgaos do Govérno incumbidos da sua exe-
cucao.

A industria de curtumes do Rio Gran-
de, mais interessada nus couros dessa pro-
cedéncia, nao pode ficar alheia a um movi-
mento dessa natureza, pela soma de ameacas
de alteracdo dos precos na proxima safra e,
principalmente, porque nao deseja debates
estéreis com os seus fonecedores. O que os
curtumes do Rio Grande e o préprio Centro
das Industrias de Curtumes do Brasil, que
se féz presente na reuniao de Novo Ham-
burgo na pessoa do seu secretario executivo,
visam € um pouco mais de prudéncia e pon-

deracao no exame de um assunto de tal
importancia.

DECISAO

O exportador, muita vez, age malicio-
samente em defesa dos seus interésses,
fazendo crer aos lideres da producao que as
medidas preconizadas por éles mesmos sao
contrarias a pecuéaria. Decidiram os indus-
triais reunidos em Novo Hamburgo manter,
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perante o Govérno, o seu ponto de vista de
que devera continuar proibida a exportagao
de couros tipo Fronteira, mesmo porque nao
existem em estoques a venda e pelo fato
de que se trata de matéria prima inteira-
mente colocada no mercado interno, inclu-
sive a das futuras safras. O tipo Serra po-
derd ser exportado normalmente, observa-
das as disposicoes da CACEX no que se
refere a sustentacao dos precos no mercado
interno, sabendo-se que nao existe dispo-
nivel a quantidade de 150.000 couros, esti-
pulada para licenciamento.

Depois de diversas trocas de opinides
e impressoes, a industria de curtumes do
Rio Grande autorizou o secretario executi-
vo do C.I.C.B. a manifestar o ponto de
vista acima relatado as autoridades compe-
tentes. :

A reunido de Novo Hamburgo, pela 3
participacao de todos os curtumes convida- °
dos, veio positivar, mais uma vez, a identi-
dade de ponto de vista da classe e a intran-
sigente posicao do C.I.C.B. em defesa da
economia do couro. r

Outros assuntos, tais como propaganda
inserida em revistas especializadas, anélise
do mercado de extratos tanantes, e convé-
nios comerciais com a Argentina, foram
também longamente apreciados. Mereceram
ainda grande atencao as recentes Instrugoes
166 a 167, baixadas pela SUMOC, que pos-
sibilitam a exportacao de couros curtidos
para o mercado externo através da taxa do
mercado livre, bem como as suas reper-
cussoes, notadamente no setor dos precos
de matérias primas.

Wuina de descamar |

Compra-se uma
em bom estado

Escrever: informando pre¢o, con-
di¢Ges, caracteristicas e local
onde pode ser vista, para
Caixa Postal 4931
Rio de Janeiro
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Solugéo :

Reflorestamento com acdcia

INSTRUQ@ES PARA O PLANTIO E CULTURA
DESSA ARVORE PRODUTORA DE TANANTES

O C.I.C.B. por diversas vézes focalizou a
necessidade de os préprios curtumes inicia-
rem uma cultura proépria de acacia negra,
desde que disponham de terras adequadas,
a fim de vir a minorar a crise constante de
tanantes e aliviar a dependéncia de forne-
cimentos a precos tumultuados.

Hoje divulgamos instrucoes para a cul-
tura da importante arvore, esclarecendo aos
curtidores interessados que o C.I.C.B. lhes
fornecera, sem qualquer énus, sementes ne-
cessarias, bem como se ccloca a sua dispo-
sicap para quaisquer outras providéncias
para um bom éxito da iniciativa. E impres-
cindivel, também, que o industrial de cur-
tumes induza a todo proprietario de terra
para reflorestamento que o faca com acéa-
cia negra, tendo em vista o alto wvalor
economico que a arvore lhe oferece.

O empenho para a cultura da acacia ne-
gra — é justo que se assinale — representa
para a industria de curtumes a solucdo a
curto prazo de um dos seus mais graves
problemas.

INSTRUCOES PARA O PLANTIO DE
ACACIA NEGRA

Clima — A acacia negra da-se otima-
mente em climas temperados, suportando
geadas até 2° abaixo de Zero, como também
temperaturas mais elevadas. Suportam o frio
melhor as mudinhas até a idade de trés
meses, e as arvores de trés anos para cima.

Sulo — O ideal para a acéicia negra é
um solo franco, profundo, permeéavel, argi-
lo-silicoso, de encosta e relativamente en-
xuto., Cultivando-a em véarzeas umidas, é
indispenséavel drené-la, pois essa planta teme
a umidade persistente e demasiada, Como

O CURTUME

se trata de uma leguminosa que tem poder
de utilizacdo do azéto atmosférico, medra
também em solos pobres de matéria orga-
nica, como rocas velhas, terras esgotadas e
abandonadas, etc.

Formiga — Para evitar prejuizos totais,
NAO SE DEVE TENTAR CULTIVAR
PLANTA, sem primeiramente exterminar
as formigas. O combate a formiga deve con-
tinuar até a época do corte. Também o
cupim e diversas lagartas do chao ocasio-
nam falhas. Estd em estudo o combate ao
cupim e largatas por meio de misturas de
adubo com inseticidas. Quando tivermos
obtido resultados de nossos estudos e expe-
riéncias, informaremos a todos que nos so-
licitarem.

Tratamento da semente — Ferver agua
(proporcao de volume: 10 partes de agua
para uma parte de semente), retirar do fogo,
juntar a semente na agua fervendo, e dei-
xar esfriar 24 horas. Depois lavar a semente
2 ou 3 vézes em agua fria, e secar em cima
de sacos, na sombra. A semente assim tra-
tada pude-se conservar durante um ano. A
germinacdo ¢ muito melhor, quando se
guarda a semente pelo menos 4 a 6 sema-
nas depois déste tratamento.

Cria de mudas — A cria de mudas deve
ser feita em viveiros perto de agua, cu em
caixas, ndo na sombra, e em terra onde se
possa cortar torroes. Apés cortados os tor-
roes de mudas, éstes serao encostados, bem
juntos, devendo ser regados duas vézes por
dia, até aparecerem, ao redor dos torroes,
pequenas raizes brancas; isto demora 10 a
15 dias. Ao semear em canteiros, semeia-se
a semente com um pouco de adubo com-
posto, e cobre-se com 3 cm. de terra penei-
rada. A criacao de mudas leva 2 a 3 meses,
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conforme a época do ano. As mudas se
cortam com 10 cm. de altura. A sementeira
precisa ser regada duas vézes por dia, abun-

dantemente.

Plantio — A terra é lavrada, e se houver
muitos torrdes, deve ser também gradeada.
Nos tocos, logo ap6s o corte, e nao tendo
gramas ou inco, basta lavrar somente uns
sulcos e fazer a plantacdo dentro déles. Dis-
tancia recomendada entre as plantas: 2,00 x
2,00 m. até 2,50 x 2,50 m.; cu 3,00 x 1,33 m.
até 3,00 x 2,00 m. (estas ultimas medidas
<30 usadas onde se trabalha com trator).
Quanto melhor a qualidade do solo, tanto
maior deve ser a distdncia entre as arvores,
porque quanto mais espago houver mais
tarde para a arvore, tanto melhor sera a
casca. Recomenda-se plantar as mudas ou
a semente com menor distancia, desbastando
mais tarde diversas vézes. O corte, 7 a 10
anos depois do plantio é melhor, quando se
encontrarem somente 1.200 a 1.500 arvores
por hectare. Pode-se plantar a semente ou
mudas com torrao.

a) Plantio com semente — Em pequeno
buraco, poér 20 gr. de adubo compdsto,
e cobrir com terra (5 cm.), em cima
desta espalhar 10 a 15 graos de semen-
te, e cobrir com 3 a 5 cm. de terra. O
replante das {alhas é feito 2 a 4 sema-
nas apds, com mudas fortes. Pcr hecta-
re é necessario mais ou menocs um quilo
de semente.

b) Plantio com mudas — As mudas sao
plantadas com torrao. Pér em cada
cova até 25 gr. de adubo cCompodsto e

 cobrir com terra. Depois plantar a
muda, apertando bem a terra junto ao
torrao da muda. O plantio com mudas
é feito de preferéncia ap6és uma boa
chuva.

¢) Epoca de plantio — Pode-se plantar
desde marco até setembrec, quanto mais
cedo, melhor; em zonas frias, sujeitas a
geadas fortes, porém, de agosto em dian-
te. Contudo, se a plantacao a ser exe-
cutada far muito grande, deve-se plan-
tar mesmo na primeira época, arris-
cando o frio, por nao ser possivel efe-
tuar téda a plantacao nos meses de
agosto e setembro. Além disso, os pre-
juizos em sua maior parte, ficardao limi-
tados as zonas baixas e banhados, por
ser ali o frio mais intenso. Plantacoes

de outubro em diante somente pode-

rao ser feitas, quando se pode contar

com chuvas, principalmente para os re-

plantes.

Limpeza e desbaste — Quando as arv a'}
res alcancarem 20 a 30 cm. de altura, lim-
par com enxada de ing¢o ao redor de cada
pé. Essa capina deve ser repetida, se for ne-
cessario. Para cada cova deixar somente
duas mudas, as demais devem ser arranca-
das. Quando as plantas alcancarem 40 a 50
cm. de altura, encostelar com arado. A en-
costelacao pode ser repetida, se necessario,
tendo ao mesmo tempo o efeito de uma ca-
pina. Quando as arvores tiverem 1 m. de
altura, lavrar no meio das fileiras, apés uma
boa chuva, arrancar as mudas que ainda
tiverem a mais, deixando somente um pé
para cada cova. |

Plantacoes mistas — Nao se reccmen-
dam culturas intercaladas de melancias ou
mandioca em meio das fileiras; no maximo
pode-se plantar feijao, ou um pouco de mi-
lho no meio. Também nao é conveniente,
mesmo mais tarde, scltar animais nas plan-
tacoes de acacia. k-

Serrador — O “serrador” (Oncideres
Impluviata) é até agcra a unica praga, alem
da formiga, que prejudica seriamente as
plantacées de acécia, prejudicando o cres-
cimento e com isso o rendimento das arvo-
res, deformando as mesmas, e até provo-
cando a perda tctal do pé atacado. Como ¢
“serrador” desova nos galhos curtados por
ésse cascudo, e se desenvolve completamen-
te dentro dos mesmos, a forma mais sim-
ples e mais barata do combate a ésse insztd
consiste em juntar e queimar cs galhos ata-
cados. O combate ao “serradur” foi tornado
obrigatério pela Lei Estadual n.° 903, de 29
de maio de 1956, incorrendo em penalidades
quem nao observar as disposicoes da refe-
rida Lei, isto é, juntar e quszimar os galhos
até o fim do més de abril de cada ano.

Corte — O plantador nao precisa assus-
tar-se do mato falhado, porque os pés exis-
tentes em geral se desenvolvem melhor,
compensando com isso o rendimento. A
idade mais prdpria para o corte esta entre
7 a 10 anos, idade essa em que a arvore da o
melhor rendimento de casca e de lenha. E
completamente prejudicial antecipar o corte,
reduzindo com isso sensivelmente o rendi-
mento da producao e a qualidade da casca.



AN oetinger-Lepetit também colabora
com a campanha de couro no Brasil

OPORTUNA OFERTA DA CONHECIDA EMPRESA
ARGENTINA DE EXTRATOS TANANTITES

Atendendo a circular que o Centro das
Inistrias de Curtumes do Brasil dirigiu a
todas as emprésas produtoras de extratos
tanantes macionais e estrangeiras, fornece-
doras de curtumes brasileiros, referente a
Campanha de Defesa do Couro, a Noetinger-
Lepetit S.A., de Buenos Aires, apressou-se
em responder ao apélo, oferecendo-se para
contribuir também para aquéle movimento.

A consulta do C.I.C.B. se baseou ma
oferta expontdnea da Cia. Argentina de
Quebracho Marca Formosa S A , que jd
enviow a sua primeira contribuicdo finan-
ceira, conforme noticia divulgada em outro
local déste mesmo mimero. A atitude que
agora tomou também a Noetinger-Lepetit
S.A. — antecipando-se mesmo aos Proprios
produtores brasileiros — significa a perfeita
identidade de pontos de vista da indistria
de tanantes da Argentina em apoiar cam-
panhas tteis movidas por entidades repre-
sentativas dos seus mercados consumidores.
Entendem os industriais portenhos que a
reducio do campo aplicacional do couro
curtido mos paises tradicionalmente consu-
midores dos seus produtos criaria proble-
mas graves para a colocacdo dos extratos
de que sio formecedores.

Para se aquilatar do valor da contribui-
cio da Noetinger-Lepetit S.A., reproduzi-
mos abaixo a carta que enviou ac C.I1.C.B.,
em data de 23 de setembro wltimo:

“Muy senores nue¢siros:

Recibimos su atenta nota de fecha 5 del
corriente, com los ejemniares de las revis-
tas o Cruzeiro y Manchete, que presentan
la propaganda en favor del cuero que Uds.
han iniciado.

Em primer término, es nuestro deseo
expresarles muestras mds sinceras felicita-
ciones por la idea de organizar una cam-
paiia publicitaria como la que han enca-
rado y también por la forma en que la estdn

O CURTUME

llevando a cabo. La edicion de O Curtume
del mes de agosto ppdo., que hemos recibido
ror otra via, nos amplia alguncs detalles de
la misma.

Nuestra empresa, con un grupo de n-
dustriales del extracto de guebracho, quiso
promover el afo pasado una campaia and-
loga a la de Uds., en la Republica Argen-
tina. Se buscé el aporte de curtidores, expor-
tadores de cuero, fabricantes y vendedores
de calzado y marrcquineria, etc., de acuerdo
a un plan orgdnico bien estabelecido. Des-
graciadamente, poco pudo después materia-
lizarse, por diversas -circunstancias.

Sin embargo, el hecho de haber seguido
de cerca esas experiencias, mos permitié
apreciar las singulares ventajas que se hu-
bieran conseguido de haberse realizado y
al mismo tiempo, nos capacita para valorar
en toda su medida el esfurzo que Uds. efec-
tuan.

En aquel tiempo, varios industriales del
extracto de quebracho, decidimos que mien~
tras mos organizacemos en forma concreta,
aportariamos individualmente en los mer-
cados donde la propaganda en favor del
cuero se encontrase mejor estabelecida y
también donde la competencia estuviese mds
activa. Naturalmente, Brasil era uno de esos
mercados.

Si nuestra Sociedade hasta ahora mo
comunicé mi materializé su adhesion a la
C.1.C.B. fué psrque em ese periodo no ex-
portamos tonelaje alguno con ese destino.
Ahora, ante la gentil invitacion que Uds.
nos furmulan, les comunicamos que contri-
buiremos a ese fondo de propaganda com
u$s 0,70 por tonelada que embarguemos al
Brasil. La efectivizacion de tal medida serd
realizada por intermedio de nuestros distri-
buidores exlusivos, los Sres. Importadora
Zamboni S.A., con domicilio en Avda. Rio
Branco, 81, Rio de Janeiro.

Esperamos ademds, que emn un futuro
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Realidade a contribuicio da
industria argenting de quebracho‘

Enviado ao CICB, pela Cia. Argentina de Quebracho Marca Formosa S/A,
um cheque de US $ 658,67 para a campanha de defesa do couro no Brasil [

Cumprindo a sua valiosissima oferta
para contribuir para éxito da campanha, de
defesa do couro em mosso pais, iniciada pelo
Centro das Indistrias de Curtumes do Bra-
sil, a Cia. Argentina de Quebracho Marca
Formosa S.A. envoiu aquela entidade um
cheque mo wvalor de US$658,67. Tal quantia
corresponde a parcela de US$0,70 por to-
nelada de extrato de quebracho que aquela
emprésa exportow para o consumo no Bra-
sil, no periodo de noventa dias.

Vale a pena observar, a propésito, que
pelo volume de extrato de quebracho oriun-
do do pais amigo se depreende que, €omo
temos reiteradamente afirmado, a producao
de extratos tanantes vegetais no Brasil estd
insuficiente. Em 3 meses pois, tibemos de
importar, apenas da referida emprésa por-
tenha, quase um milhdo de quilos. E cum-
pre-nos lembrar, ainda, que nada menos de
mais cinco industrias de tanantes vegetais
argentinos sao exportadoras para os curtu-
mes brasileiros. Isto é a prova provada que
as estatisticas oficiais, sébre o volume da
importacio de extratos de quebracho es-

muy préximo, la industria del extracto de
quebracho en pleno, por intermedio de la
Camara Argentino-Paraguaya de Producto-
res de Extrato de Quebracho, pueda brin-
darles un apoyo algo mayor que el aporte
con que hoy se hace presente individual-
mente cada empresa. Existe, dentro de la
comun orientacion en que Uds. y mosotros
nos hemos encaminado, infinidad de mate-
rial e informacién de indudable wutilidad
para ambas industrias.

Sin otro motivo, saludamos a Uds. muy
atentamente.

Noetinger-Lepetit S.A.

Forestal, Industrial y Ganadera
(As.) Carlos B. Hardoy, diretor gerente”.
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trangeiro, ndo estio muito exatas, pois mos
estudos realizados por '6rgaos governamen-
tais, verificam os técnicos que a importacio
brasileira é muito menor.

A seguir, reproduzimos, na integra, a
carta da Cia. Argentina de Quebracho Mar-
ca Formosa S.A. ao C.I1.C.B, '

“Muy senores nuestros:

NUESTRA PARTICIPACION EN LA PRO-
PAGANDA EN FAVOR DE LA INDUS-
TRIA DEL CUERO EN EL BRASIL.

Segin lo convenido oportunamente con
Vds. por intermedio de nuestros Agentes ex-
clusivos para el Brasil, Senores Industrias
Quimicas do Brasil S.A., tenemos el agra-
do de remitir a Vds., adjunto a la presente,
el cheque N. 2280 a vuestra orden, por la
suma de US$658,67 a/c Bankers Trust
Company, New York.

Dicho importe corresponde a mnuestra
participacién para la propaganda en favor
del cuero en vuestro pais, de U§S 0,70 por
cada tonelada de extracto de quebracho de
nuestras marcas exportadas hacia vuestro
pais en el periodo compreendido entre el
1-7-58 al 30-9-58, o sea exactamente
940.950 kilos.

Rogamos a Vds. se sirvan acusarnos re=
cibo de dicho cheque a wvuestra mejor
conveniencia y, en tal espera, nos es grato
saludarlos muy atentamente”.

-------

—OD B S

deseja adquirir um cilindro para solas

A firma Podboi S.A. Industria e
Comeércio, associada do C.I.C.B., deseja
adquirir um cilindro para solas, novo
ou usado, de 30 ou 50 toneladas. Pro-
postas diretamente para Podboi S.A.
Indistria e Comércio, Rua Washington
Luis, Ns. 382/386. Sao Paulo, Capital.




ituacao atual e

perspectivas da

indUstria do extrato de quebracho

Valiosa contribuicio ao exame da economia do extrato de quebracho
foi feita pelo Dr. Brasilio Serrano, delegado da Cdmara Argentino-Paraguaia
de Produtores de Extrato de Quebracho, de Buenos Aires, junto ¢ Comissao
Nacional de Bosques. Demonstrando profundo conhecimento do assunto, o
Dr. Serrano trouxe a baila a questao, desde os primérdios da indistria espe-
cializada. O CURTUME traduz, a seguir, a versio taquigrdfica da aludida
exposicdo, considerando o seu grande interésse para os curtidores brasileiros.

A industria do extrato de quebracho e
antiga. Desde 0 ano de 1895 o nosso pais (Ar-
gentina) vem ocupando um lugar preponde-
rante no comércio de taninos.

Ja antes haviamos sido fornecedores de
matéria prima a estabelecimentos produtores
de extratos tanantes do estrangeiro. As cifras
de exportacao de toros de madeira de quebra-
cho com destino ao Velho Mundo foram, em
alguns anos ,verdadeiramente impressionante.
Por exemplo, em 1891, cérca de 1.300.000 tone-
ladas. As exportacoes de toros se mantiveram
em cifras significativamente importantes até
a0s anos da I Guerra Mundial; desde entao, a
média anual ia ser muito inferior, desapare-
cendo totalmente os embarques de madeira
com destino a fabricas de taninos, a partir
de 1942.

O extrato de quebracho que produzem a
Argentina e o Paraguai opera nos limites do
mercado mundial de taninos. Este mercado
mundial esta constituido por uma demanda
de cérca de 700.000 toneladas de produtos dis-
tintos. Trés déstes produtos, o quebracho, a
mimosa e o castanheiro, participam com 400
a 420.000 toneladas anuais e o saldo, ao redor
de 300.000 toneladas, é compreendido por uma
grande quantidade de produtos, a maior parte
dos quais nio chega ao mercado internacional,
sendo que constitui consumos locais nos paises
produtores. Trata-se, entre outros, do suma-
ore, miropalano, do volonéa, do divi-divi, do
carvalho, etc.

Os extratos tanantes, seu nome esta indi-
cando, estdo intimamente vinculados com a
industria curtidora, desenvolvida em todos 0s
paises do mundo e em constante evolucao, nao
obstante (e éste é um fato muito importante
em relacao ao extrato de quebracho) a forte
pressao, traduzida numa dura concorréncia que
sofre por parte de produtos elaborados pela
induastria de materiais sintéticos.

Devemos advertir desde ja que o extrato
de quebracho tem ademais uma colocacao es-
pecial, crescente nos ultimos anos, nas per-
furacoes de pocos petroliferos nos quais e
utilizado na preparacio dos chamados barros
de perfuracao. Tais barros visam a facilitar

O CURTUME

o trabalho dos equipamentos perfuradores e
o surgimento do petroleo, atuando como regu-
ladores da natureza do terreno e neste senti-
do o extrato de quebracho é um eficaz agente
na regulacao da viscosidade do solo.

Existem também outros usos tradicionais
do extrato de quebracho que exigem pequenas
quantidades, dado o seu carater anti-corro-
sivo, no tratamento de aguas e de materiais,
na ceramica, etc., e nos laboratoérios de dife-
rentes centros de investigacao se estudam ou-
tras possiveis aplicacoes do nosso produto.

Voltemos ao mercado internacional, que
é 0 ambito no qual se encontram radicados
os problemas principais do extrato de que-
bracho.

O tanante argentino-paraguaio € o que
tem uma maior capacidade de producao de
todos quantos atuam no mercado mundial,
além de maiores possibilidades de desenvolvi-
mento. A capacidade mecanica de elaboracao
de extrato de quebracho excede praticamente
em 100% os niveis atuais da demanda e as
imensas reservas de madeira que se encon-
tram em nosso pais e no territéorio do vizinho
Paraguai permitiriam abastecer por muitos
anos — algumas estimativas dao 150 anos —
a industria extrativa, produzindo em condi-
coes mais economicas do que as atuais.

Esta capacidade de producdo do extrato
de quebracho se evidenciou cada vez que as
exigéncias mundiais requereram maiores con-
sumos de extratos tanantes e, assim, recen-
temente. nos anos que se seguiram a II Guer-
ra Mundial e nos posteriores, nos quais se agi-
taram as dificuldades da Coréia e fol neces-
sario haver aprovisionamentos especiais para
a reconstrucao ou para a formacado de “stock-
piling”, foi o extrato de quebracho o produto
que se féz presente, suprindo as necessidades
da demanda mundial.

O extrato de castanheiro, que se produz
na Europa, principalmente na Franca e Tta-
lia, tem o limite das suas reservas madei-
reiras e aquéles que se impoem no desenvol-
vimento diversificado das proprias economias
nacionais. O extrato de castanheiro mostrou-
se com éxito ao alcancar as 100.000 toneladas
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roducido logo que parou a II Guerra Mun-
giealpe asqsuas gcol%cag(")es, de cérca de 85.000
tcneladas anuais nos diferentes mercados,
constituem um indice economico para a sua
atividade.

O extrato de mimosa se produz para O
mercado mundial na Unido Sul-Africana e
nos territorios britanicos do Continente Negro
de Kénia e Rodésia. Este extrato parte de
uma floresta cultivada. A Acacia Moll_lsmma
tem sido plantada em grandes extensoes de
terras pobres para atender a industria de cur-
tumes e para destinar a sua madeira a outras
aplicacoes produtoras, como, por exemplo,_a
formacao de galerias para as minas que sao
numerosas naqueles territorios., O extrato de
mimosa tem alcancado um vigoroso desenvol-
vimento nos ultimos anos que se seguiram a
II Guerra Mundial. Se antes déste conflito
havia alcancado 100.000 toneladas, para colo-
cacao anual, logo no apos-guerra passou a
140.000 toneladas por ano. Entende-se que
os produtores de mimosa desenvolveram pla-
nos para obter uma capacidade de producao
de 180.000 toneladas por ano.

Nao sao tao importantes as referéncias a
presenca dos outros tanantes no mercado
mundial. Aquéles que tém ccnsumo puramen-
te local, por exemplo em nossa Ameérica, a
mimosa brasileiro, estao protegidos por dis-
posicoes locais e aquéles outros que vac aos
centros curtidores mundiais sao adquiridos em
pequenas quantidades com o proposito de cor-
rigir ou completar, mediante formulas espe-
ciais, as caracteristicas dos tanantes principais.

Apos éste ligeiro esboco, examinemos a
situacao em particular do extrato de quebra-
cho.

Na Argentina funcionam quinze estabe-
lecimentos, situados nas Provincias de Chaco,
Formosa, Jujui, Santa Fé e Santiago del Es-
tero, que tém em conjunto uma capacidade
de producao de 320.295 toneladas por ano, que
ocupam 2.900 operarios fabris e 900 empre-
gados profissionais, técnicos e administrativos
e 0 pessoal que trabalha nas cbras e nos trans-
portes afetos a producao de toros de madeira
de quebracho vermelho é estimado em
16.000 pessoas.

No Paraguai ha estabelecimentos com
uma capacidade de producao de 85.000 tone-
ladas por ano.

A industria argentina do extrato de que-
bracho nao tem, naturalmente, a dimensao
eccnomica e financeira de outras industrias
nacionais que tém adquirido nos tltimos tem-
pos um desenvolvimento que honra ao pais,
mas a sua situacao regional lhe confere uma
Importancia relativa que supera, em muito, a
sua significacdo no conjunto nacional.

A industria extrativa é um fator de pro-
gresso social e econdmico de regides pouco
desenvolvidas e nas quais nio abundam as
atividades fabris. Considerada, por outra par-
te, desde o pcnto de vista da economia flo-
restal, tem também uma destacada impor-
tancia no esforco nacional para diversificar
as suas linhas de producao e de comércio. A
indastria consome, anualmente, cérca de
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600.000 toneladas de madeira, cujo valor é
de cérca de 150 milhGes de pesos. :

Ja temos sugerido a existéncia de uma
grande capacidade fabril na Argentina, fac
a uma demanda limitada e pouco elastica do
produto no mercado mundial. Atualmente,
entre exportacoes e consumos internos, pode-
se estimar, em numeros redondos, em 150.000
tcneladas anuais a colocacao do produto ar-
gentino e em relacao a esta cifra se tem redu-
zido, praticamente, a producao nos ultimos
anos. A capacidade real de producao tem fica-
do demonstrada em alguns anos, como em
1945, no qual se prcduziram cérca de 174.000
toneladas e, mais recentemente, em 1953, al-
cancou-se uma producao superior a 215.000
toneladas. .

A importante diferenca existente entre a
capacidade de producao e o nivel da deman-
da é o problema econpmico mais profunde
que deve enfrentar a industria, ja que as suas
possibilidades empresarias e mecanicas so-
mente podem utilizar-se numa porcentagem
que muito poucas vézes vai além de 50%.

Nao tém faltado esforcos destinados a cor-
rigir tal situacao e se tem produzido um mo-
vimento de racionalizacao industrial, em al-
guns casos operado por fechamento expon-
taneo de estabelecimentos e em outros oriun-
dc da realizacio de convénios entre indus- .
triais, com intervencao da autoridade econéo-
mica nacional, como occrreu com o acérdo cha-
mado de racionalizacdo, subscrito em 195
que logo nao pode concretizar-se em todos os
seus aspectos. .y

O processo de racionalizacao da indus-
tria destinadc a completar a sua capacidade.
de producado as exigéncias na demanda en:-'-?i-s'
frenta dificuldades importantes, cuja consi-
deracao nao podemos omitir. Por outro lado,
o problema social cria o desaparecimento de
estabelecimentos, principalmente no caso da
nossa industria que tem radicadas as suas
fabricas nas zonas rurais. Acrescentem-se a
isso as aspirac6es das provincias em manter
as cuas industrias em plena atividade e que
resistem a idéia de sofrer uma racionalizacao
dentro do seu territorio. -'

As limitacoes do mercado mundial e 0
excesso de capacidade industrial cignificam
que estamos em presenca de uma industria
anti-econémica Pode-se afirmar que nao. E
muito importante o que se pcde fazer na or-
dem interna para melhorar os custos de pro-
ducao e nos mercados externos para levantar
0s niveis de colocacao do produto. 18

Estes dois objetivos que deixamos assina-
lados devem ser as preocupacoes da politica
economica e comercial da industria do extra-
to de quebracho, politica de cuja programacao
devem participar as autoridades economicas e
os produtores, politica que deve concretizar-se
pela unidade e a continuidade. .

O exame das medidas que se tém adotado
através dos anos para o progresso industrial
e comercial do extrato de quebracho poe de
manifesto que em muitas circunstancias nao
tem havido, por imprevisao ou por outro mo-
tivo, uma verdadeira politica e, ademais, que

-
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quando se tem intentado, tem-se tropecado
na falta de unidade e imediatamente na au-
séncia de continuidade.

Desde muitos ancs as autoridades econo-
micas sentiram a necessidade de ocupar-se
dos problemas do extrato de quebracho. Faz
precisamente 25 anos, em 1933, o Poder Exe-
cutivo criava a Comissao Nacional da Indus-
tria do Extrato de Quabracho e desde entio
as medidas se sucederam a umas e a outras,
mas se sucederam demasiadamente em parte
porque as medidas anteriores nuneca haviam
sido suficientemente estudadas e também por-
que a sucessao de funcionarios levava os novos
a empreender estudos e propiciar solucoes com
orientacoes diferentes das do passado.

Nao faltaram, tao pouco, ao extrato de
quebracho, como é natural, nem as dificul-
dades gerais da eronomia argentina, princi-
palmente sob o aspecto monetario, nem as
censequéncias de algumas formas de politica
econdmica, como a comercializacio pelo Es-
tado, que se traduziram em disposicoes que
perturbaram as normas habituais para a de-
terminacao de precos, condicozs de venda, etc.

Os fatos econémiccs do mercado mundial,
as circunstanciac e dificuldades economicas
de nosso pais e a falta de unidade e conti-
nuidade da politica comercial seguida com
o extrato de quebracho tém criado condicoes
dificeis para a atuacac de nosso produto no
mercado mundial. Essas condicoes devem ser
fuperadas se quisermos manter o lugar pre-
ronderante gue nos corresponde no msarcado
internacional de tanantes e se quisermos,
como nac pode ser de outra maneira, o afian-
camento de uma industria que é fonte de
trabalho para uma regidao do pais e fonte de
recursos permanentes para a nos-a balanca
ds pagamentos internacionais.

A politica a szguir-se com o extrato de
guebracho deve ser adaptada as verdadeiras
condicoes do mercado mundial, isto é, realis-
ticamente, e deve fundamentar-se na melho-
ria das condicoes econgmicas internas da in-
dustria, se se aspira éxito verdadeiro.

A melhoria da:c condicoes internas para
ronsclidar econdmicamente a industria deve
ter em ccnta os seguintes fatos:

1.2) Os custos do extrato de quebracho
devem ter em conta as circunstancias com-
petitivas do mercado mundial; para isso é
indispensavel que a racionalizac2o da produ-
¢20 e a melhoria dos procedimentos fabris se-
iam acompanhados de um efetivo desagravo
da industria. Neste momento, ao redor de
20%, o custo comercial do extrato esta cons-
tituido por taxas e impostos, naturalmente
sem contar os gravames aos beneficios ordina-
rics e extraordinarios das empreésas.

29) As cxrloracoes florestais devem or-
genar-sz de tal maneira que constituam um
fator de apoio economico a industria extra-
fiva. - As exploracoes florestais provedoras de
madeira para a indastria devem ser assisti-
das técnica e crediticialmente para que pro-
duzam nas melhores condicoes possiveis. Tem
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havido as vézes uma certa desarticulacao en-
tre as normas florestais e og interésses indus-
triais. Tal oposicio deve desaparecer,

3.°) Devem facilitar-se as condicoes mo-
netarias e crediticias mais convenientes para
que os processos de producao, tanto do ponto
de vista do aperfeiccamento mecanico até ao
menos importante, da manutencao da produ-
cao, possam facilitar na medida do possivel
a racionalizacao dos custos.

4.°) Os servicos de transporte do Estado,
ferroviarios e fluviais, ndo devem continuar
subordinados ao extrato de quebracho como
uma espécie de metal precioso, capaz de
aguentar qualquer frete, senao adquirir cons-
ciéncia de que se trata de um produto que
deve competir nas melhores condicoes possi-
veis no mercado da concorréncia.

5.2) As normas de exportacao nao devem
supor que o usuario do estrangeiro esta in-
quietc por adquirir nosso produto e que por
isso podemos exigir-lhe que nos antecipe o
seu pagamento, mas devem compreender que
ésse usuario recebe ofertas de outros produto-
res de extratos competivos do nosso, que lhe
outorgam facilidades para o pagamento das
suas compras.

Assim, poderiamos continuar enumerando
aquelas condicoes de carater interno, que se
tcrnam necessario remover. Precisamos dizer,
ccm toda franqueza, alguma palavra sobre os
tipos de cambio de exportacdao. O exportador
de extrato de quebracho vende em divisas,
mas cobra em pesos e nao cobra tanto como
0s que corresponderiam se estivéssemos num
regime de mercado livre, senao cobra aqué-
les que lhe determinam o tipo de cambio vi-
gente. E por isso que para obter uma quan-
tidade determinada de pesos, o exportador de
extrato de quebracho, que € geralmente o
produtor, se vé obrigado a vender a um preco
superior ao que poderia pedir no caso em que
vivéssemos, como diziamos, num regime de
mercado livre. Nao se trata de assinalar aqui
a transcedéncia que no aspecto comercial tem
esta situacao que sofrem todas as industrias
que destinam os seus produtos a exportacao.

Volvamo-nos, uma vez mas, ao mercado
mundial. Ja temos visto que sao suficientes as
condicoes economicas internas do produto e
temos frisado as linhas principais para obter
a sua melhoria. O gue se passa no mercado
internacional e que podemos fazer para pro-
mcever nele as vendas do nosse produto?

Diante de quem pensa que o extrato de
quebracho estd em plena decadéncia, quero
afirmar que o limite atual de colocagOes do
produto no mercado mundial me parece O
limite minimo. E muito dificil que ccloquemos
menos do que atualmente colocamos. Se efe-
tuarmos uma analise circunstanciada dos mer-
cados, veriamos que éste nos compram a quan-
tidade oue necessitam, indispensavelm'en.te.
Este limite minimo é anti-econémico e e In-
dispensavel que levantemos as nossas coloca-
coes. Isso é possivel, no seu entender, se se
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tomam algumas medidas, que fundamental-
mente sao as seguintes: -

1.°) Como ja assinalamos, que as nor-
mas de exportacao sejam em si mesmas pro-
motoras em virtude das facilidades que acor-
dem ao comprador estrangeiro.

2.°) Que nossa politica de precos nao
esteja influenciada pelas deficientes condi-
coes monetarias internas.

3.°) Que investiguemos os mercados e
achemos nos mesmos a promocao diversa que
cada um exige.

4°) Que realizemos um programa de
propaganda e relacoes publicas para o pro-
duto e de assisténcia técnica para os usua-
rios.

5.2) Que a politica econémica geral do
Estado se incline para a celebracao de acordos
comerciais de outro carater, como os inter-
bancarios como os paises com o0s quais nao
temos relacoes diplomaticas, a fim de criar
as condicOes para que o extrato de quebracho
possa colocar-se em todos os mercados onde
é reclamado pelas industrias locais.

Temos ditc que a politica comercial deve
ser adaptada, isto é, realista. Nao se trata de
querer indiscriminadamente colocar mais ex-
trato de quebracho. Trata-se de criar as con-
dicoes especiais, em cada caso, para que o0s
aumentos de colocacao sejam possiveis neste
ou naquele mercado, com éste ou aquéle meio
e com éste ou aquéle procedimento comercial.
Temos sugerido, no correr desta expo-
sicao, e agora o explicaremos: os extra-
tos tanantes vegetais tém em comum a con-
corréncia da industria de materiais sintéti-
cos. A medida que o0 homem usa mais cal-
cado e que aumentam as populacdes que aban-
donam o pé-no-chao, diminue a porcentagem
de calcado no qual se usa a sola de couro.
A razao € muito simples: a massa de couros
dispcnivel nio aumenta na mesma proporc¢ao
que as exigéncias do consumo e cada dia se
destinam mais pecas de couro a elaboracéo
de curtidos supérfluos, e no caso do calcado
a elaboracdo de remendos e menos pecas de
couro, ou no melhor dos casos se estabiliza o
numero destas, com destino a confeccao de
solas. Tem acontecido que a técnica tem pre-
visto materiais suficientemente bons para
prcduzir colas que se combinam logo com
remendos de couro e se fazem, assim, mais e

ma@s milhares de pares de calcado para uma
malor procura mundial.

Os tanantes vegetais devem, conjunta-
mente, defender a sola de couro, promover o
Séu uso de desenvolver os procdimentos tée-
nicos que permitam a realizacio de curtidos
de couro supérfluos com os nossos produtos,
€0mo pode perfeitamente fazer-se, de acordo
com a experiéncia de muitos curtidores. B in-
teressante que lancemos, para examinar outro
ponto de vista, uma olhada panoramica ao0s
diferentes mercados mundiais, naturalmente
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as areas mais importantes, para precim

que ¢ que se pode fazer para aumentar as co-
locacoes do nosso produto. .

Ha pouco nos referimos a que as atuais co-
locacoes constituem um limite minimo para
nossa industria. Nosso produto é bem conhe-
cido e estimado pelos curtidores e seu uso
nac admite complementos em muitas formu-
las de curtido e nas praticas de muitos cur-
tidores. Esta € uma verdade muito facil de
demonstrar nos prinecipais mercados. Chama-
mos principais mercados aquéles que até o
presente o foram, mas € possivel que no fu-
turo possamos desenvolver-nos noutras areas.

Do ponto de vista das colocacdes de ex-
trato de quebracho, parece-me possivel divi-
dir o mundo nas seguintes regides: 1.°) Amé-
rica Latina; 2.°) Estados Unidos e Canada;
3.°) Europa Ocidental; 4.°) Europa Oriental;
5.°) Paises afro-asiaticos. 1

A América Latina é um mercado natural
do extrato de quebracho. Sem computar na-
turalmente a Argentina — o México, a América
Central e a Ameérica do Sul consomem cérca
de 20.000 toneladas anuais de extrato de que-
bracho. Este volume pode elevar-se, por algu-
ma medida, mediante uma melhor organizacao
comercial e numa medida mais importante
pelo crescimento economico-social dos paises
latino-americanos .No futuro, a América La-
tina sera um mais amplo e melhor mercado
de muitos produtos ja que nestes anos tem
comecado o seu desenvolvimento sob muitos
aspectos e nossos paises sao paises do futuro.
Nao se deve descuidar da area latino-ameri-
cana e € éste campo onde é particularmente
recomendavel a propaganda direta, a assis-
téncia técnica e o estudo de planos de cola-
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boracao. Tal conduta estara sustentada pela
consciéncia ja imperante nos paises latinos
da Ameérica, dos quais é indispensavel a inte-
gracao economeca com vistas ao progresso so-
cial e a afirmacao politica. Algumas presen-
cas da mimosa e do castanheiro nos paises
latino-americanos podem explicar-se por ra-
zoes teécnicas, mas nao deve admitir-se que
nenhum dos nossos mercados seja abastecido
por algum désses produtos. Na base dos curtu-
mes latino-americana deve estar o produto
da Argentina e do Paraguai. ,.

Alguns paises da América Latina nao tém
capacidade de pagamento com respeito a Ar-
gentina e, entao, sera necessario cria-la. Ou- -
tros paises estao acostumados ao crédito que
Ilhes possam proporcionar os comerciantes
europeus. Nos teremos de desenvolver prati-
cas semelhantes. -

A América do Norte integra o ambito na-
tural de expansao do quebracho e é o seu
principal mercado, no qual se efetuam colo-
cacoes muito importantes. Por exemplo: no
decénio 1946/55 se colccaram extratos argen-
tinos e paraguaics em cérca de 100.000 tone-
ladas anuais. Os ultimos anos assinalam um
decréscimo, porque nos mesmos nao influem
as medidas dispcstas para a constituicao de
“stock-pilings” com fins militares. Devemos
convencer o©0s nossos poderosos vizinhos do
Norte de que o extrato de quebracho esta em
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condicoes de atender as suas demandas em
qualquer circunstancia. Temos lido num in-
forme do Departamento de Comércio dos Es-
tados Unidos que nesce pais se gastam impor-
tantes somas na investigacdo de tanantes
substitutos do extrato de quebracho com vista
ao abastecimento em casos de emergéncia.
Uma adequada politica de boa vizinhanca e
0s interesses efetivos — politicos e econémicos
— do Continente deve assegurar o mercado
americano para o extrato de quebracho., Uma
certa proporcao de extratos de mimosa e cas-
tanheiro e também de outros produtos serio
sempre importados pelos Estados Unidos, sao
necessarios em virtude das férmulas de curti-
mento e, ademais, porque nao podemos es-
quecer que uma enfermidade dizimou as flo-
restas de castanheiro que provinham, num
passado recente, de uma tonelagem bastante
considerada os curtumes americanos.

Neste mercado dos Estados Unidos qual-
quer tentativa da mimosa ou do castanheiro
para incrementar as suas colocacdes pode
ser qualificada de uma verdadeira intrusio.
Nao € mercado natural déstes produtos e
nele somente poderao ter éxito em razao das
vantagens de carater comercial ou finan-
ceiro.

Na Europa Ocidental o problema é muito
mais complexo. Na Inglaterra e nos paises que
estao de fato associados a sua economia, as
colocacoes de extrato de mimosa estio sus-
tentadas pelas influéncias naturais dos intereés-
ses comerciais do Reino Unido. Nao podemos
esquecer que sao capitais britanicos os que
tém desenvolvido as plantacdes e a industria
da mimosa na Africa. E assim que na Ingla-
terra e nos paises nordicos o extrato de que-
bracho hoje cumpre o papel completamentar
que pode fazer a mimosa nos Estados Unidos,
por exemplo, e 0 que sera muito dificil ao
nosso produto melhorar sensivelmente as suas
colocacg0oses, senao no caso de um enérgico pro-
gresso dos curtumes.

Outres palses europeus, principalmente a
Franca e Italia, sdo os produtores de casta-
nheiro e, naturalmente, neles dito extrato é
0 que responde pelos abastecimentos princi-
pais e a presenca do extrato de quebracho é
a conseguéncia de exigéncias técnicas ou dos
procedimentos de curtidos. Noutros paises deve
impedir-se mediante a concorréncia os avan-
cos gue podem ser excessivos da mimosa, pro-
duto que tem efetuado nestes mercados em
particular um deslocamento do nosso extrato.
Referimo-nos a Alemanha, Holanda e Bélgica,
por exemplo. Ja veremos a incidéncia que tem
tido o preco neste processo.

O que hoje se conhece como Europa Ori-
ental, isto é, os paises que vivem dentro da
orbita da influéncia politica do comunismo
e que se tém organizado como democracias
populares, sao um conjunto de nacoes que no
passado foram importantes compradores de
extrato de quebracho. No apods-guerra, a sua
peculiar orgnizacao politica, as idéias eco-
nomicas vigentes nas ditas nacdes e o empo-
brecimento produzido pela guerra e pelas re-
volucoes nacionais tém diminuido a sua im-
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portancia como consumidores de extrato de
quebracho. Creio que a coisa pode comecar
a mudar e que éstes paises estejam em con-
dicoes de fazer-nos importantes compras de
extrato de quebracho. Algumas operacoes es-
peciais celebradas com a Rumania e a Polo-
nia evidenciam esta linha e no curso do ano
passado temos anotado vendas a Russia, de-
pois de muito tempo que nao se haviam feito
operacoes com ela.

Seria muito recomendavel encontrar as
formulas adequadas para incrementar as nos-
sas colocacoes de extrato de quebracho nos
paises da Europa Oriental e o tema tem sido
objeto de comentarios diversos em conferén-
cias de carater economico e de carater poli-
tico. Os paises da Asia e Africa estao apare-
cendo no cenario mundial com uma forga se-
melhante a de nossos paises latino-america-
nos, mas com a diferenca de contar com
enormes populacoes, de nivel de vida muito
baixo, o que significa a necessidade de gran-
des quantidades de produtos de qualquer pro-
gresso que neles se opera. Nos temos sido
grandes fornecedores de extrato de quebracho
no passado a China, ao Japao e também a
India. Hoje, a nossa posicao nesses paises e
as velhas e novas entidades politicas que
tém surgido na Africa e na Asia sao fatores
secundarios. Neste mundo, por seu tamanho e
suas caracteristicas, a mimosa tem avancado
cOomo em campo proprio, nuns casos abrindo
mercados novos, e noutros deslocando o nosso
produto. Iguais progressos revelam as coloca-
coes da mimosa na sua propria patria e na
Oceania.

Compreendemos que éste progresso da
mimosa nesta regido corresponde as exigén-
cias geograficas. Os produtores de mimosa
estao melhor situados que nés, para operar
nesses mercados, mas também poem de ma-
nifesto que o extrato de quebracho nio tem
podido operar com a sutileza comercial sufi-
cilente para manter seus mercados habituais
e penetrar noutros mercados, onde poderia
té-los feito. Nos povos afro-asiaticos o extrato
de quebracho deve contar com uma politica
comercial audaz, que lhe permita dispor de
precos aptes para a penetracao, recursos pu-
blicitarios e técnicos para estar em contacto
com os Governos e as industrias locais, pro-
movendc-se acordos de nosso pais com aqué-
les paises, de carater comercial e financeiro.
Em particular, no caso da Republica Chinésa,
€ conveniente que cheguemos a um acgrdo
interbancario, ja que nao temos relacao di-
plomatica, semelhante a que se tem efetuado
com a Alemanha Oriental.

Dito isto ,afirmemos para levantar o nosso
otimismo que no que vai déste ano e nos
ultimos meses de 1957 se tem notado uma leve
reacao nas aquisicoes de extrato de quebra-
cho. Parece-me que podemos assegurar que
em 1958 poderemos vender umas 10.000 tone-
ladas mais do que em 1957, com o que alcan-
cariamos 130.000 toneladas de extrato de
quebracho argentino. Como se sabe, os pro-
dutores argentinos e paraguaios tém estado
competindo entre si no mercado mundial e
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isto tem significado que se produziram bai-
xas, muitas vézes arbitrarias ,de precos. Os
curtidores, diante de tal situacao, tém efe-
tuado as compras indispensaves para as suas
necessidades sem constituir nenl_luma forma
de estoque, & espera de novas baixas de pre-
cos. Isso noderia indicar que £e nao houvesse
existido a concorréncia inconveniente que.te-
mcs assinalado, nossas colccacoes pqdenam
ter sidc maiores. De uma ou outra colsa po-
demos esperar que o ano de 1958 marque (0]
coméco de um progresso nas colocacozs do
extrato de quebracho.

No momento dizemos que além das con-
dicoes internas, as quais nos temos referido,
e as normas de comeércio exterior que temos
esbocado, sao importantes também para a acao
do extrato de quebracho os térmos economi-
cos da sua comercializacdo. Teremos que falar
de precos. O tema é muito dificil e ha em
torno do mesmo uma viva polémica. Creio que
o preco do extratc de quebracho, como o0 Preco
do castanheiro ou da mimosa, influi no animo
do usuario, mas nao esta muito claro, toda-
via, em qual proporcao. Ha quem rense que
os diferentes extratos tanantes tém um modo
diverso de atuar nos processos de curtimento
e que esta distincdo exerce mais influéncia
do que os precos da tonelada metrica comer-
cial. Contudo, o tema merece uma conside-
rac2o muito especial. Em 1938 os precos do
quebracho, da mimosa e do castanheiro eram
em numeros indices 100 e nosso produto s2
elevou a 366,6 em fins de 1958, a mimosa a
2800 e o castanheirc a 125,8. Em qual pro-
porcao o maior incremento de precos do qus-
bracho tem influido em nossa diminuicao
de colocacoes e na retracac de muitcs mer-
cados? A pergunta fica aberta.

Queremos, sim, assinalar que em 1948, ja
tcmada a comercializacao do extrato de que-
bracho pelo Instituto Argentino de Promo-
cao de Intercambio, se elevaram oS seus pre-
cos de modo tao extraordinario que isso per-
mitiu ao extrato de mimosa, com uma ele-
vacéo menor, afirmar as suas proprias utili-
dades e aparecer numa atitude mais cemer-
cial em todo: os mercados. A industria do
extrato de quebracho tem sustentado um dos
encontros internacionais que manteve com o0s
produtores de mimosa e castanheiro nas cha-
madas Confzréncias de Paris e Buenos Aires,
destinadas a promocao das industrias dos ta-
nantes vegetais e do ccuro, que a justica
economica e a ordem dos mercados exigiam
avancar até a equiparacao de precos dos pro-
dutores de extrato de quebracho e é a que
eu sustento.

Por outro lado. ja que o temos dito, ven-
demos nosso produto a um numero que pode-
riamos chamar “rabioso”, ou mais, ss cabe,
porquanto exigimc: do importador estran-
geiro que nos abra o crédito respectivo antes
de receber o extrato. Esta modalidade de
venda € naturalmente muito incoveniente
para a industria de curtumes que padece di-
ferentes dificuldades economicas e financeiras.
Acérca disto, em seu tempo se tem proposto
a aceitacao de obrigacoes de certo prazo que
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se desloquem & atual transferén ia telegra-

fica de fundos. . o

Nao podemos deixar de assinalar a im-
portancia que tem o mercado interno na in-
dustria do extrato de guebracho. Na Argen-
tina se cclocam nos ultimos anos cérca da
26.000 toneladas anuais de extrato de quebra-
cho, cifra que somente foi superada nos anos
de 1944, 1945 e 1946, noc quais se fizeram gran-
des tonelagens de courcs curtidos com des-
tino ao mercads internacional. A industria
do extrato de quebracho esta muito interes-
sada na progresso dos curtumes locais e ja
tem abastecidc ecom os seus melhores pro-
dutos, a precos de fomento inferiores aqueéles
que regiam no mercado internacional e esta
disposta a participar dos planos de propa-
canda e relacOes publicas em favor do couro
gque possam organizar-se mo2diante a colabo-
racao do- diferentes setores interessados. As-
sim mesmo, mediante o concurso de técnizos
de algumas das suas emprésas, a industria do
extrato de quebracho colabora com a solu-
cdo dos problemas industriais do curtido e €
de se desejar que num futuro préximo tenha-
mos mais possibilidades de uma estreita cola-
boracdo com o progresso da industria curti-
dcra. '

Os industriais do extrato de quebracho
estao também preocupados com a melhoria
do artigo e com verdadeiro otimismo se tém
empenhadc em diferentes iniciativas progres-
sistas. Em primeiro lugar quero destacar aue
somente circunstancias de carater geral tém
impedido o desenvolvimento da iniciativa que
se propunha para a criacdo de um Instituto
de Investigacdoes Tecnologicas, cuja contri-
buicio ao mais amplo e melhor uso do ex-
trato de quebracho seria muito importante,
assim como a sua colaboracdao com o aperfei-
ccamento do curtume e a busca de formulas
de curtimento que permitirao uma amplitude -
dos atuais usos do nosso produto. Este mesmo
Instituto se. proporia a achar novas aplica-
coes para o extrato de auebracho. Nao sera
estranho que no mundo de amanha, onde 0S
plasticos terao tanta importancia, o ex1:ra..1';'_0j:fa;:l
de quebracho seja uma matéria prima da
induastria que os produza. Assim mesmo e bus-
cando o aperfeicoamento do artigo, no curso
déste ano, tem-se instalado em trés fabricas
de extrato de quebracho plantas elaboradoras
de extrato soluvel atomizado. nova forma de
producdao e apresentacao exigida pelos pro-
gressos dos curtumes. A industria esta dis-
posta a novos e sucessivos avancos. Para isso
é indispensavel que as normas florestais, mo-
netarias e crediticias lhe prestem um apoi0
adequado. g

Nao é necessario assinalar aqui, para con-
cluir a minha exposicao, que podemos ter ob-
soluta confianca nas qualidades do produto.
O extrato de quebracho nao é somente o ta-
nino que se vende em maior quantidade e em
mais paises do mundo, senido também é um
nroduto nobre que colabora com outras in-
dustrias, na paz e nas emergéncias dos con=.
flitos humanos, na elaboracio de mais e me-
Ihcres artigos todos os dias. Nada mais.
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Interésse das Secretarias de Agricultura
pela campanha de melhoria do couro

As Secretarias de Agricultura dos Es-
tados de Pernambuco e de Santa Catarina
se dirigiram ao Centro das Industrias de
Curtumes do Brasil solicitando concurso
para exposi¢coes de animais e produtos de-
rivados mediante instalacao de “stands” re-
ferentes a Campanha de Melhoria do Cou-
ro, a exemplo do que foi feity por ocasido
da XXV Exposicao de Animais e Produtos
Derivados de Sao Paulo. Foi nessa oportu-
nidade, alids, que o Sr. Eutychio B. C.
Filho, diretor do Departamento da Produ-
cao Animal da Secretaria de Agricultura,
Industria e Comércio de Pernambuco, man-
teve entendimentos com o secretirio-exe-
cutivo do C.I.C.B. a fim de tornar reali-
dade aquela providéncia. O Sr. Eutychio B.
C. Filho agora enviuu a entidade um oficio,
anunciando que no Recife serd levada a
efeito a XVIII Exposicao Nordestina de Ani-
mais e Produtos Derivados, de 16 a 23 de
novembro préximo, pleiteando os ‘‘stands”
elucidativos dcs prejuizos sofridos pela eco-
nomia do couro decorrentes de abuso de
marcas a fogo, arranhoes, bernes, carrapa-
tos, furos por arame farpado, etc.

O Secretirio de Agricultura de Santa
Catarina, Sr. Celso Ivan Costa, e o diretor

do Departamento de Producdao Animal, dés-
se Estado, interessados também na mostra
do C.I.C.B. na exposicao de animais e pro-
dutos derivados a inaugurar-se no dia 15
de novembro em Lajes, estiveram no Rio
pedindo a instalacio dos mesmos “stands”
nesse certame. Desejando conhecer de perto
o problema, aquelas autoridades visitaram
demoradamente a nossa associada S.A.
Curtume Carioca, verificando os defeitos nos
couros oriundos de Santa Catarina.

Evidencia-se assim a repercussio favo-
ravel que vem obtendo a campanha movida
pelo C.I.C.B., j& agora ampliada com a
atitude de 6rgaos oficiais de dois grandes
Estadus.

A presenca do Secretario de Agricul-
tura e do diretor do Departamento da Pro-
ducdo An'mal de Santa Catarina, no Rio,
pcr sua vez, confirma ainda mais aquéle
interésse. O Sr. Celso Ivan Costa, fazendei-
ro e conhecedor da realidade do problema,
prometeu-nos cooperar na difusao d= todos
¢s ensinamentus que o C.I.C.B. venha a
ministrar aos criadores, pcis entende que
a campanha tem, sobretudo, um cunho edu-
cativo mevecendo o apoio do Poder Publico.

B e o e ot e e e e e e e  a a  aa ae e e e e e ety N N N P
Precos para importagdo de produtos quimicos

EXTRATO DE QUEBRACHO

Soluvel a frio, FOB — Buenos Aires ............coeeeeeueenann.. Arg $205 p/tonelada
BE R TR R0 S SANTO8, 02 0 i baliiinie oo s50 s W e b e S8 114 Arg $230 A
Sehivel arquente, FOB — Buenos AIXes ......cisa.beeie. oo Arg $185 &
SRBIG S b I OIS BN EOSH: 05 il L e Nkerore o «s ofacd SISl Te ot o s e o hora Arg $210 2

CIF — Ric, Santos Jap $289 p,tonelada

.............................................

B R = ) S BTN O i e 50000 v e b s 1 Al d et iate oie\¥7s 5 s 0, Sstel ainia o e1a/aca wraTe Pol $300 ”
IR ——iRonSantos, ngles, JAleman . .o cvasmen s o slomsisess o ACL 8315
US $315 .

CIF — USA .

---------------------------------------------

Acl $126 — CIF p/tonelada
$490 — CIF g
$485 — CIF

-----------------------------------

Sulfito de so6dio anidro
Dioxido de titanio italiano
Tdem, idem, alemao

................................

...........
............................

PRECOS NACIONAIS

Extrato de Acacia em po, 68/69% ........covuivniinn. Cr$ 2450 p/k, p/P.Alegre

Extrato de Acacia soélido, 63/64% ........cccoinvennn Cr$ 21,00 ”’ s :
Exttato de’ auebr8eho . ...ui e dndlds cbicsie o vsbsinsi Cr$ 19,50 ” p/P. Murtinho
e SRR OB . o R e e e e Cr$ 32,00 °’ p;gloPCI?ro
A R Cr$ 6,00 ” p/S. Paulo
e Cr$ 10,50 ” p/S. Paulo

------------------------------
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Chamado as urnas a 3 de outubro ultimo, o
povo gaticho em pleito memoravel elegeu seu Go-
vernador o engenheiro Leonel de Moura Brizzola,
atual pref:ito de Porto Alegre. Registrou-se, en-
tao, a menor abstencao, com a meédia de 48%, o
que demonstra o estado de maturidade politica no
Rio Grande do Sul.

Independéndia do Gaiicho

Cumpre, nesta oporiunidade, salientar um fa-
tor interessante na coletividade daquele Estado:
a independéncia do gatcho. Povo de tradicional fir-
meza de carater, caldeado na sucessao de lutas ar-
duas, de batalhas que enchem de glérias as pagi-
nas da Historia do Brasil, o gaicho manteve, so-
bretudo, o sentido de humanidade na sua vida
ccmum. Dedicado ao trabalho, hoje representa um
contingente de vigoroso poder na producao nacio-
nel. E, assim, compreende perfeitamente a respon-
sabilidade do seu pronunciamento, na cscolha dos
seus dirigentes, a quem confia a orientacao segu-
ra do seu esforco, em quem depositam esperan-
¢es de abrir novos caminhos para guiar, ainda
mais, o curso das suas atividades, bascadas numa
grancdeza cconomica que nao pode sofrer maiore;
zbalos.

Educacao

A voz das urnas representou com clareza a
decisao do gatcho, destinando ao seu Govérno Es-
tadual o sr. Leonel Brizzola, que ja a frente do
Executivo da Capital realizou um programa no-
tavel no setor da educacao, criando mais de du-
zentas escolas primarias em dois anos apenas.

. 'O problema da educacao ptiblica interessa, sem
davida, diretamente a produgao, pois um consumi-
dor esclarecido exerce decisiva influénecia na me-
lhoria industrial, exigindo bens de consumo de
qualidade superior. Esta tem sido, alids, uma cons-
tante nas campanhas movidas pela indtstria de
curtumes do pafs, em relacdo ao uso de manufatu-
ras de couro e outros sucedineos.
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RUmos Sequros |

Desenvolvimento

|
1

O Rio Grande do Sul é considerado um celeirg
do Brasil, na producgao agro-pecuaria. Tem, con-
tudo, a producao gaucha se defrontado com di-
versos entraves, notadamente no que se refere a
escassez de energia elétrica. E sabido que a in-
dustrializacao intensiva exige uma demanda equi-
valente de energia elétrica, fator determinante do
custo da producao. Pela situagao geografica deo
Rio Grande, distanciado dos grandes mercados con-
sumideres, o problema dos fretes e do custo da
produciao é preponderante para o futuro daquele
Estado, como poténcia industrial. A industria gai-
cha nao dispoe de energia elétrica em abundan-
cia e nas condicoes favoraveis verificadas em Sao
Paulo e Minas Gerais. E désse problema o novo
Governador tem pleno conhecimento, pois quando
secretéario de Viacao e Obras Publicas, ativou os
trabalhos da Comissao Estadual de Energia Elf',-tri-
ca, emprésa estatal responsavel pela producao e
distribuicao.

No seu programa de desenvolvimento econd-
mico, a producao de energia elétrica deve figurar
em posicao de relévo, pois necessita a industria
gatcha produzir bens de consumo dez por cento
mais barato do que Sao Paulo e Rio, para com-
penser as diferencas de fretes. Além da energia
elétrica, outros fatores de agravamento esirangu-
lam a economia do importante Estado. Vemos, por
exemplo, na industrializacao da carne uma das
grandes riquezas dos campos sulinos ser operada
de forma anti-econémica. Nao se concebs que a
pecuaria do Rio Grande do Sul, apresentando in-
dices tao elevados da criacio de gado das mais
famosas racas européias, transforme, nas xarquea-
das e nas cooperativas, ésse precioso alimento em
xarque, ou carne salgada. O rebanho bovino do
Rio Grande do Sul deve ser, pela sua exploragio
industrial, em bases racionais, destinado a produ-
cao de carnes frias e congeladas a serem colocadas,
em maior parte, nos mercados externos, carreando
para o pais consideraveis contingentes de divisas.
E um crime — e isto merecera sem duavida a aten-
cao do ilustre governador gaticho — fazer xarque
de carne de primeira, para concorrer com similares
de gados das racas zebus, do Brasil Central, onde,
realmente, reside o futuro da pecuaria nacional.
Nao faltara ao novo Governador do Rio Grande,
oportunidade para a aplicacdo do seu espirito téc-
nico, com subsidios fornecidos pelo préprio Insti=-
tuto de Carnes daquele Estado.
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d valorizacao da

Jecuaria gaic

Com um plano de educacdo e desenvolvimento, o novo
Governador do R. G. do Sul, Engenheiro Leonel Brizzola, poder&
garantir uma sélida posicdo econdmica para o seu Estado.

— Aspectos da industrializacdo da came e dos seus sub-

produtos. — Onde a técnica serd fator decisivo.

Um boi abatido, no Brasil Central e transformado
em xarque, pode chegar ao mercado consumidor —
Rio, Sao Paulo ou Norte — em menos de trinta
dias, enquanto o xarque gatcho deverd esperar
trés meses de preparacao nas cooperativas e xar-
queadas, mais trés meses aguardando frete nas
estacoes de embarque e mais sessenta dias para
distribuicao aos mercados do Norte, resultando dai
que o giro do capital do fazendeiro gaticho, inver-
tido na criacao e industrializacdao do boi, efetua-se
com quase um ano para retorno.

Os produtores, no Rio Grande do Sul, sao or-
ganizados, notadamente os fazendeiros, que para
fugir a imposicao dos precos ao boi, advinda das
emprésas frigorificas, constituiram as suas coope-
rativag proprias de producao de xarque. Com ésse
imenso saldo de crédito publico e com a sua in-
discutivel capacidade de trabalho, nao seria dificil
ao ilustre Governador Brizzola, através do Insti-
tuto Sul-Riograndense de Carnes, modificar a es-
trutura sécio-econdmica da exploracdo da carne
no seu FEstado. Tédas as cooperativas de producao
de xarque poderiam ser convertidas em estabele-
cimentos frigorificos, produzindo carnes conge-
ladas e resfriadas da melhor qualidade.

Reflexos ma Economia do Couro

Com o aumento substancial de rendimento de-
corrente dessa medida, ndo havera duvida de que
os sub-produtos animais seriam heneficiados quan-
to aos precos. Atualmente, 120 industrias explo-
ram toda a producao de couros dos mais variados
tipos, désse Estado. E é certo, também, que a in-
distria de curtumes gaticha vive, praticamente, es-
trangulada pelo preco do couro. Para o fazendeiro,
trés ou quatro cruzeiros no quilo do couro repre-
senta um indice percentual muito elevado na for-
macao do preco do boi, exatamente porque a carne
transformada em xarque confere-lhe rendimento
muito baixo. Nenhum curtume do Centro ou do
Norte adquire, como outrora, a producdo de cou-
ros do Rio Grande do Sul. Este ano, talvez menos
de cinco por cento sbbre o total da produgdo de
couros — um milhdo e duzentas mil unidades —
seiam carreados para as indistrias de curtumes
estabelecidas em outros Estados.

Devem o Govérno e os préprios fazendeiros,
diante de tal panorama, de comum acordo, buscar
solucbes adequadas, tornando, pela introdugdo de
novos processos na industrializacdo das carnes, mais
alto o rendimento econémico da pecuéria galcha.
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' A' transformacao das cooperativas de carne em
frigorificos podera ser operada sem maiores entra-
Ves, uma vez que essas entidades dispoem de re-
cursos financeiros préprios e sido, geralmente, di-
rigidas por fazendeiros associados, com alto espi-
rito de iniciativa. A prépria carne congelada ex-
portada para o estrangeiro forneceria as divisas ne-
cessarias a importacao do equipamento industrial
exigido para montagem de cAmaras frias.

, Em sucessivas reunides, temos reiterado aos
lideres da pecuaria que a sobrevivéncia da inds-
tria de curtumes do Rio Grande do Sul estd su-
bordinada diretamente ao preco do couro cru, pro-
duzido naquele Estado. Se porventura essa indiis-
tria viesse a debilitar-se econémica e financeira-
mente, os primeiros reflexos seriam dirigidos a
pecuaria. A producao de couros crus do Brasil Cen-
tral e a técnica de curtimento adotada pelos cur-
tumes de Sao Paulo, Rio e Minas Gerais, ajustada
a matéria prima que recebe, nao estabelecem con-
dicoes competivas ao couro do Rio Grande.

Apoio da Indistria de Curtumes

As 120 industrias de curtumes do Rio Grande
do Sul apoiarao, sem duvida alguma, os planos de
desenvolvimento que venham a ser elaborados pe-
lo engenheiro Leonel Brizzola. O gaucho conhece
muito bem o homem que escolheu para dirigir os
destinos do seu Estado, nos proximos quatro anos.
Depois de tanto tempo de predominio politico, o
Rio Grande via-se paulatinamente afastado dessa
posicao de lideranca, contribuindo para o isolada-
mento em que hoje se encontra o Estado, a defi-
ciéncia da formacao de novos lideres com menta-
lidade ajustada ao progresso da técnica e da cul-
tura.

Homem moco, idealista, de origem humilde,
formado na escola do trabalho e aproveitando os
ensinamentos advindos da prépria experiéncia, o
sr. Leonel Brizzola por certo sabera distinguir as
reais necessidades do Estado que lhe é agora con-
fiado e imprimir-lhes uma solucdo légica, equidis-
tante dos interésses de grupos. A sua passagem pe-
la Prefeitura de Porto Alegre deu-lhe o lastro
principal para ser elevado ao Govérno Estadual,
e sera ai, por conseguinte, um lugar de onde, com
a sua inteligéncia e capacidade de acao, podex:a
modificar a economia regional, garantindo ao Rio
Grande do Sul o destaque que merece no plano

nacional,
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Duos  Instruces

modificaram o pohﬁco cambial

Integra das Instrucées 166 e 167, com algumas
declaracées do Ministro da Fazenda. ,

No dia 4 de outubro, zo fim da tarde, a
SUMOC beixou duas Instrugoes — de numeros
166 e 167 —, dispondo sobre a fixacao de novo
cus.o de cAmtio para importacao de varios arti-
gos em Cr$ 80,00 e colocando no mercado d:> taxa
livre varios produtes classificados na 4% categoria
de exportacao.

Ao dar a publico ésses atos, o Minist-o da Fa-
zeada, Sr. Lucas Lopes, féz algumas consideracoes.
que a seguir reproduzimos:

ESTABILIZACAO MONETARTA

_ Essas medidas — afirmou — te enguadram,
também, no programa de «stabilizacao monetaria
que sera submetido dentro de breves dias pelo
Prezidente da Republica a consideragao do Con-
gresso Nacional. Sao todas elas — disce — me-
didas gue t:ndem a eliminacdo de subsidios a cer-
tos tipos de importacées ou a cbrir novas possibi-
lidades de exportacao a produtos que nao tém fi-
gwrado, de forma substancial, nas ectatisticas do
nosco comeércio exterior.

E diz, a seguir o ministro Lucas Lopes:

Nao se ignora cue o Pais vem lutando contra
uma balanca externa de pagam:intos aque, dezde o
ano passado, lhe é adversa. Corrigir es:a csituacao
tem sido nosso maior objetivo. Dentro das atuais
possibilidades tudo estamos fazendo no centido de
aumentar nossa receita cembial pelo fomen!o a
exportacao.

COMERCIO CAFEEIRO

Tranquilizado que esta o mercado cafzeiro,
nao quer isso dizer estejam solucionados todos os
nossos problemas de comércio exterior. Exportar,
e exportar cada vez mais, deve ser nosso lema.
Prosseguem nossos esforgcos para desburocratizar o
mecanismo da exportagdo e, a par disso, voltamos
nos:as vistas em busca de novos produtos que pos-
sam se transformar em fonte supridora de divisas.

A deliberacao hoje adotada pelo Conselho da
Superintendéncia da Moeda e do Crédito, atribuin-
do a de'erminados itens da producio nacional taxas
cambieis de niveis estimulantes a sua exportacao
com a venda de suas divicas no mercado livre,
confirma o empenho nesse sentido tanto mais que,
sendo facultada a Carteira de Cimbio a compra
dessas cambiais, haverd sempre a possibilidade de
carrear parte dessa receita, ou mesmo o total, para
os leildes normais de importacdo, aumentando as
ofer'tas aos importadores, com tendéncia a reduzir
Os agios da categoria geral,
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INCENTIVO .

Ainda cue os frutos d-ssa medida nao possam
ser colhidos de imediato é inegavel o incentivo que
ela proporcionara a producao capaz de ser expor-
tada, principalmente das regioes menos desenvol-
vidas do Pais, além do cstimulo a criacao de novos
mercados p-ra a nossa industria, permitindo me-
lhor wutilizacao de investimentos.

Conforme ja declarei repetidamente, nao con-
sidero desejavel ou po:sivel efctuar a reforma cam- i
bial, a despeito da vantagem tedrica inerente a uni-
ficacdo de taxas e simplificagdo do sistema cambial.
Uma reforma voderia ser op.rada com éxito se dis-
puséssemos de rezervas cambiais de razoavel mag-
nitude, para ocorrer a fluluagées excessivas da taxa
de cambio, e se j& estivéssemos mais avancados na
cstabilizacao monetaria interna. Na auséncia dessas
condicoes, seria inconveniente edotarmos atitude
drastica no tocants ao sistema de cambio. Isso nao
impede, entretanto, que facamos ainda, dentro do
atual sistema um esférco maior ce diversificagdo
das ¢xportacoes e de correcao de certas distorgoes
oriundss do subsidio cambial dado a determinados
bens de importacao. K

Paralelamente a ésse impulso para a diversifi-
caciao de exportacoes, torna-se também necessario
desestimular as importacoes subsidiadas. .

CORRECAO

A correcao dos saldos ncgativos do nosso co-
mércio externo exige necessariamente uma conten-
cao do dispéndio global com bens importados. Esse

cacrificio, entretanto, nao deve recair inteirament>
sobre os importadores normais de matérias-primas,
pecas de reposicao, equipamentos e outros bens in-
dispensaveis a nossa cconomia, gue tem de licitar
as poucas divisas lancadas em leilao. Logica e nor-

mal se apresenta, também, a adogao de maior aus-
teridade nos gastos cambiais do Govérno e na im-

portacao de produtos que ainda gozam de taxas
cambiais favorecidas. '

AUMENTO DE PRECOS

Revela notar cue t nderdao a aumentar apenas
os precos diretos désses bens e servicos, mas I
o seu custo global para o Pais, pois éste ja vinha
sendo pago de qualauer forma. Em cutras palavras,
a reducao da subvencao cambial apenas revela um
custo que ja existia, porédm que vinha sendo ine-
quitativamente distribuido, pois cue os consumi=
dores diretos dés:es bens pagavam um prego infe-
rior ao seu custo real, transferindo a diferen¢a
producao destinada a exportacdo ou go Tesouro
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Nacional. Bste ultimo, por sua vez, sc via obrigado
a aumentar s suas emissoes de papel-moeda, com
o resultado contraditorio de que, para se impedir a
alta de alguns pregos se elevava o nivel g.ral de
pregos, decorréncia inevitavel das emissoes de pa-
pel-moeda,

A extensa gama de produtos de importacao
subv ncionada e a importincia de alguns déles na
atividade econdmica diaria tornam impossivel a eli-
minacao abrupta do subsidio cambial, sendo neces-
cario um processo de gradueal ajustamento, tal como
fe prevé numa das instrucoes hoje aprovadas pela
SUMOC, aue apenas reduz a margem de subvengao
cambial, sem, entretanto, elimina-la,

Urge, porém, nao criarmos novas taxcs de favor
que perpetuem e alarguem essas distorsoes. Com
ésse obj.tivo, nessa mesma Instrucao, regulamen-
ta-te o inciso “e”’ do artigo 50 da Lei de Tarifas,
a fim de limitar a concessao de taxas favorecidas
exclusivamente a setores absolutamente vitais, co-
mo produgao de energia « létrica, cujos precos sdo
controlados pelo Poder Publico, produgiao de car-
vao mineral e, finalmente, fabricacao de equipa-
mentos pzara fins agricolas e extrativos, a qual, ao
contrario de outros setores industriais, ainda nio
atingiu indices satisfatorios de dezenvolvimento.

SUBVENCOES A PETROLEO E TRIGO

Parece curial que um pais que depende pesa-
damente da importacao de ambos ésses produtos e
que enfrenta séria escassez dec divisas nio lhes de-
verin estimular a importacdo, pois que esta, cem
gualquer subvencae, ja-tende a subir acelerada-
mente em virtud. do préprio crescimento da eco-
nomia.

No caso do petréleo importado, a taxa cambial
favorecida nao tem apenas o efeito de estimular o
gasto de divisas. Redunda, também, num cresci-
mento mais lento da receita do Imposto nico s6bre
Combustiveis, que constitui a fonte principal de
recursos para o0s programas rodoviarios federais,
estcduais e municipais, para a Petrobra:, =, em
menor proporcao, para a Réde Ferroviaria Naczio-
nal. Constitui, porianto, um inc ntivo a importa-
cao sem adecuada expansao dos recursos dicponi-
veis para investimento, cuando precisamente o con-
trario deveria ocorrer num pais que deseja ace erar
0 seu cr.scimento.

TRANSPORTE

No setor de transporte rodoviario, verifica-ce
gue outros itens de custo, notadamente a conducao,
conservacao e manutencao de veiculos, oneram os
custos mais fortementz que os combustiveis e lubri-
ficantes. Na medida em que a elevacao da taxa
cambial para combustiveis aumente a receita dis-
ponivel para pavimentacao e construgao de estra-
das, os bencficios resultantes sao tais que, ao fim
de pouco tempo, o custo do transporte tende a bai-
xar, gracas nao s6 a diminuicao do volume de com-
bustivel consumido por unidade de transporte, co-
mo também ao prolongamento da vida 1util do vei-
culo e reducdao de despesas dec conservagao.

De outro lado, o inecremento das receitas para
a Petrobris apressardi o momento em que nos li-
bertaremos da importacao de combustiveis, p-rmi-
tindo gque o nosso escasso suprimento de divisas
se torne disponivel para outros usos ligados a ex-
pansao industrial do pais.

No caso do trigo, nao sao menores as distor-
coes causadas por taxas artificiais de cambio. Es-
timula-se demasiado o consumo de um bem im-
portado, A produgdo nacional se torna artificial-
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mente gravosa, por nao poder coacorrer com 03
precos do trigo estrangeiro. Para preservar o esti-
mulo a producao nacional, o Tesouro Nacional tem
que arcar com a, diferenga do custo, através d.
subvengdes muito superiores as que serizm neces-
sarias se o trigo fésse importado a taxas cambiais
realistas. Paralelamente as medidas tomadas sera
climinada a subvencao direta do Tesouro ao trigo
consumido,

Como disse de inicio as deliberacoes hoje to-
madas pelo Conselho da SUMOC fazem parte de
um amplo programa de e:tabilizagdo monetaria que
vem sendo elaborado sob a orientacao dircta do
presidente Juscelino Kukitschek, com o objetivo de
deter o aumento do custo de vida e fortalecer o
cruzeiro no mcrcado monetario.

Ainda que reprecentem pascos dificeis, a que
somos levados em consequéncia da precaridade da
posicao de nossos produtos no mercado internacio-
nal as medidas tomadas 40 destinadas ao resultado
cirto de fortalecimento de nossa economia.

INSTRUCAO 166

E o seguinte o texto da Instruciao 166 que,
alem de estabelecer novo cimbio de custo para a
importacao de combustiveis, trigo, papel e material
de Impren:za, fertilizantes e inseticidas, equipamse
tos para a prospeccao e producac de peirdleo ete.,
etc.,, na base de Cr$ 80,00, fixa normas para im-
portacao de equipamentos considerados essenciais
ao d. senvolvimento economico do pais. “A Supe-
rintendéncia da Moeda e do Crédito, na forma da
deliberacao do Conselho, em sessao de 4 de outu-
bro de 1958, tendo em vista o disposto nos arts. 3.9,
alinea “h”, e 6.2, do Decreto-lei n© 7.293, de 2-2-
45, ¢ no artigo 100 do Decreto n.© 42.820, de 16-12-
57, e Considerando:

— que, em face da alinea “e’”’, § 1.° do art. 50,
da Lei n© 3.244, de 14-8-57, cumpre estabelecer
critérios para selecao dos investimentos considera-
dos cssenciais ao processo de desenvolvimento eco-
némico do pais;

— que, a siluacao atual impoée, dada a notdria
escassez de disponibilidades cambiais, ainda maior
austeridade no gasto de divisas;

— que, por outro lado, as metas previstas nos
planos governamentais ou se acham substancial-
mente atendidas, por ja tercm sido autorizados os
registros dos respectivos financiamentos ou, quando
ainda carentes de estimulos especiais, constituem
objeio de legislacao propria, como se v<rifica, por
exemplo, com a industria automobilistica (Decreto
n.% 39.412, de 16-6-56), a indastria de construgao
naval (Decreto n.© 44.031, de 9-7-58), o programa
de mecanizzcdo da agricultura (Decreto n.° 40.260,
de 1-11-56) e de importacao de maquinas rodo-
viarias (Decreto n.° 41.097, de 7-3-57);

— que a concessao de sub:idios, nos casos em
que for julgado absolutamente necessario, devera
ser autorizada através dos orcamentos fed:ral, es-
tadual ou municipal, permitindo-se, assim, aue o
custo real da importacao seja devidamente regis-
trado;

— que, todavia, ainda nao atingiu indices sa-
tisfatérios de desenvolvimento, nic obstante sua in-
discutivel significacio para a e onomia nacional, a
fabricacdo de equipamentos para [ins agricolas e ex-
trativos, o que indica a conveniéncia de maiores es-
forcos e estimulos nésse setor, inclusive para f_ms de
obtencdo de maior receita cambial atraves do incre-
mento a exportagao;

— que, finalmente, o Conselho Nacional de Eco-
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mentos essenciais ao pais, ao r_nani_festar-se sﬁbx_'e
térios e diretrizes para determinagao do§ investl.-
nomia, 6rgiao incumbido por lei de sugerir os cri-
o assunto em Parecer de 19-12-1957, _dmgxdo ao
FExmo. Sr. Ministro da Fazenda, ja reafirmava tese
idéntica, o que cumpre ser observado:

Resolve tornar publico que:

I) — As importacoes de equipamentos, pecas e
sobressalentes que 0s acompanhar_n: sem similar na-
cional, serao consideradas essenciais ao processo de
desenvolvimento econdmico do pais, quando repre-
sentarem investimentos destinados:

a) — a fabricacdo de maquinas agricolas de in-
discutivel utilidade para o palis;

b) — a instalacdo de silos e frigorificos, éstes
quando plenamente justificados pela exploragao do
frio industrial;

¢) — a fabricacdo de fertilizantes, inseticidas e
semelhantes de aplicagdo exclusiva nas atividades
agropecuarias;

d) — a produgdo, transmissao e distribuicao de
energia elétrica por entidades concessionarias de
servicos publicos enquanto as receitas previstas
nio sejam reajustadas por determinagdo do poder
concedente, de maneira que se torne dispcnsavel
o subsidio cambial; e

e) — a producgdo de carvao mineral.

II — Os casos nao atendidos por legislacao es-
pecifica ou nao compreendidos nos critérios acima,
mas que possam rccomendar tratamento especial,
por se revestirem de caracteristicas de indiscutivel
releviancia — sobretudo quando se tratar de em-
preendimento em regioes menos desenvolvidas do
Pais, como tal entendidas as mencionadas no art.
34 da Lei 2.973, de 26-11-56 — serao objeto de
consulta prévia pelo Conselho da Superintendéncia
da Moeda e do Crédito ao Conselho Nacional d-
Economia.

III — Relativamente as importacoes de equi-
pamentos de interésse da seguranca nacional. le-
var-se-ao em conta, no exame dos casos c¢specificos,
as informagoes dos érgaos militares competentes.

IV — Para fins de subsidio cambial, as opera-
goes de que tratam os itens I, IT e III desta Instru-
¢ao se equiparam as scguintes, ja reguladas como
excecoes as regras dos artigos 50 e 51, da Lei n.©
3.244, de 14 de agdsto de 1957:

a) — importacio de papel de imprensa e de
papel importado pelas emprésos editoras ou im-
pressoras de livros, destinado & confeccio déstes
observado o disposto no art. 50, § 3.2, da Lei n®°
3.244, de 14-8-57;

b) — importacao de fertilizantes, inseticidas e
semelhantes de aplicacao cxclusiva nas atividades
agropecuarias, excetuados os adubos compostos e
complexos, granulados ou néo:

¢) — importacdo de trigo e de petréleo e deri-
vados, a que se ref.re a Lei n® 2.975, de 27-11-56;
d) — importacdo de equipamentos, pecas e so-

bressalentes, sem similar nacional registrado, desti-
nados & pesquisa e produgiao de petréleo bruto e a
refinacao, oleodutos e transporte moritimo de pe-
troleo e derivados:

€) — Importacao de equipamentos, pecas e so-
b_ressalex}tes, sem similar nacional registrado, des-
tl.nadosf. as empresas jornalisticas, mediante audién-
cla previa do respectivo 6rgao sindical, preenchidas
as condigoes cstabelecidas na Lei n° 1.386, de 18
de junho de 1951; '
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f) — importacao de equipamentos, pegas e
bressalentes, sem similar nacional registrado,
tinados as emprésas editoras de livros;

g) — importacao de mapas, livros, jornais,
vistas e publicacbes similares, que tratem de
téria técnica, cientifica, didatica ou literaria,
gidos em lingua estrangeira, assim como obras
pressas em Portugal, em portugués, e livros i
giosos escritos em qualquer idioma e de qualque.
procedéncia;

h) — pagamento de compromissos financ:®
da Uniao, dos Estados, do Distrito Federal e dos
Municipios, assim considerados os encargos assu-
midos em moeda estrangcira para com pesso:s fi
cas ou juridicas residentes ou sediadas no exteri
quando ndo envolverem, direta ou indiretament
cobertura ou financiamento de importagoes;

i) — amortizagdo e juros em empréstimos, cré-
ditos e financiamentos registrados com prioridade
cambial, nos térmos da legislagao, respectiva;

j) — pagamentos de servicos relativos as aﬁg}
vidades de pesquisa e producgao de petrdleo br

V — Os pagamentos em divisas que se efetua-
rem a partir desta data, relativos as operagoes be-
neficiarias de subvencao cambial a que se referem
os itens I, II, IIT e IV desta Instrugao, ficam sujei-
tos ao recolhimento de uma sobretaxa cambial ar-
bitrada, até nova deliberagao, em Cr$ 61,18 (sessen-
ta e um cruzeiro e dezoito centavos) por délar ou
equivalente em outras moedas. g

VI — As operacdes financiadas relativas a |
equipamentos nao compreendidos nos itens I, II,
III e IV desta Instrucdo, mas cuja importacao tam-
bém consulte o interésse nacional, poderdo ser re-
gistradas na forma do Capitulo IV do Decreto n.°
42.820, de 16-12-57, para amortizacao de acordo com
o artigo 7.9, inciso II, do mesmo diploma, o

A presente Instrucdo cancela a de n.° 158,
10 de junho de 1958". N

INSTRUCAO 167

Eis o texto da Instrucao n.° 167 que coloca
varios produtos classificados na 4.2 categoria de
exportacao, com as devidas exclusoes de diversos
artigos, no mercado de taxa livre:

“A Superintendéncia da Moeda e do Crédito,
na forma da deliberacio do Conselho, em sessao
de 4 de outubro de 1958, em conformidade com o
disposto nos arts. 3.9, alinea “h”, e 6.° do Dcecrefo-
lei n.° 7.293, de 2 de fevereiro de 1945, e tendo ain-
da em vista as disposigoes do art. 100 do Decreto
n.0 42,820, de 16 de dezcmbro de 1957, e do art. 3.%
inciso I, da Lei n° 1.807, de 7 de janeiro de 1953,
e por outro lado Considerando: :

— a necessidade de promover-se a exportacao
de produtos nacionais aue nunca figuraram em
nossa pauta de exportacao;

— o estimulo que cabe ser dispensado a expor-
tacao de produtos cujas vendas ao exterior, nos
ultimos trés anos, tenham apresentado volume re-
duzido, rcgistrando as respectivas estatisticas valo-
res meramente simbélicos; .

— a conveniéncia de revigorar-se a exportag:
de produtos que ja contribuiram para nossa rec
cambial com totais apreciaveis e que, por cire
tancias de caratcr excepcional, ficaram reduzides a
valores diminutos; .

— a necessidade de congquistar novos mercados:
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para a industria manufatureira nacional, consolidan-
do o movimento de industrializacao e permitindo
melhor utilizacao dos investimentos;

Resolve autorizar a negociacao das divisas rc-
sultantes da exportagao de mercadorias compreen-
didas na 4.% categoria da Instrugao n.2 157, de 10
de junho de 1958, no mercado de taxa livre, a que
alude o art. 2.° da Lci n.® 1.807, de 7 de janeiro
de 1953, observadas as demais disposicoes legais,
especialmente a alinea “b’’, do art. 39, do Decreto
n' 42.820, de 16 de dezembro de 1958.

Para os cfeitos desta Instrugao entende-se por
divisas as moedas estrangeiras de curso amplo, res-
trito ou inconversivel que, tendo cotagao nos mer-
cados internacionais, sao normalmente negociadas no
mercado cambial brasileiro, assim como as moedas
de convenios bilaterais que comportem um sistema
de transferéncias de saldos.

Nao se aplicam eswas disposicées as exporta-
coes dos produtos a seguir relacionados, para os
quals continuam ou passam a prevalecer as honi-
ficagoes referidas na 4.2 categoria da ja mencio-
nada Instrucao n.° 157:

— acgucar;

— algodao em rama ou em pluma;

— amendoim com e sem c2sca;

— babacu (ameéndoas);

— carnes frescas, frigorificadas, congeladas ou
resfriadas; sécas, salgadas, defumadas ou preparadas;
preparacoes de carnes; intestinos (tripas), visceras,
miudos, glandulas e extratos; subprodutos, em geral;

— castanha do Para com e sem casca;

— cerdas de porco;

— couros e peles, crus, de animais domésticos!

— dormentes;

— ferro guza;

— feijao préto e de cores;

— feijao soja;

— fumo em félha;

— juta (fibra — em bruto ou bcneficiada);

— la suja ou lavada;

— linters de algodao e seus residuos;

— madeiras outras que nao o pinho (em toros
serradas e pegas simplesmente aplainadas);

— mentol;

— oOleos de:

— caroco de algodao:

— hortcla-pimenta;

— linhaca (inclusive semente);

— mamona;

— oiticica;

— tungue (inclusive semente);

— ¢leo eru mineral;

— residuos de beneficiamento de algodao; re-
siduos de fiagdo c tecelagem, em geral (algodao,
la, séda, raion e semelhanles); retalhos, aparas,
trapos e desperdicios de tecelagem e fiacdao, em
geral; -

— sisal (fibra e bucha);

— tortas oleaginosas (exclusive a de cacau).

]

Ficam mantidas as determinacoes da Instrucao
n.2 157, de 10 de junho de 1958, aue nao colidam
com as da presente, bem como a esta incorporadas
as determinacoes da Instrucao n.° 156, de 10 de
junho de 1958.

A presente Instrucao entrara em vigor na data
de sua publicacao”.

“DULCOTAN"” em p6, atomizado

Precos dos extrafos de castanheiro marca “ANCORR

EXTRATO DE CASTANHEIRO solido, em blocos, DD
Contetido garantido de tanino, minimo 67% M.F.

EXTRATO DE CASTANHEIRO em p6, moido, DD
Contetudo garantide de tanino, minimo 71% M.F.

EXTRATO DE CASTANHEIRO em po, atomizado, DD
Contetido garantidc de tanino, minimo 78% M.F.

¥ EXTRATO DE CASTANHEIRO DULCIFICADO Marca

Contetido garantido de tanino, minimo 73% M.F.

US$ 189,00

......................

USS$S 200,20

......................

.......................

USS 219,00

USS 205,80

-----------------------

PESO do embarque, bruto por liguido.

DD — duplamente descolorado.
M.F. — Método do Filtro.

PRECOS por 1.000 quilos, CIF porto brasileiro.
(Precos FOB porto italiano, menos USS$S 25,00 por 1.000 kgs.)

EMBALAGEM em sacos de cérca de 50 quilos.

— Extrato sélido, em sacos de juta duplos.
— Extratos em po6, em sacos de juta betumados, forrados com papel crespo.

PAGAMENTO por carta de crédito confirmado e irrevogavel, junto a um Banco de Milao.
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,

Na dltima reuniao da
C.I.C.B., conforme mnoticiamos em mNOSSO
nimero anterior, o Vice-Presidente Augus-
to Cantiisio e o diretor Mdrio Rubens Costa

apresentaram duas interessantes propostas,

Diretoria do

que foram devidamente apreciadas e apro-
vadas. Hoje damos, a seguir, a integra das
sugestoes contidas nas referidas propostas.

PROPOSTA DO VICE-PRESIDENTE
AUGUSTO CANTUSIO

O Vice-Presidente Augusto Cantusio
trouxe a apreciacao da Diretoria valiosas
proposi¢oes, que abaixo reproduzimos. O
Sr. Augusto Cantusio, como ja assinala-
mos em outras oportunidades, € um en-
tusiasta da cultura da acacia negra pelos
proprios curtumes e homem que tem es-
uumulado o desenvolvimento da Campa-
nha de Defesa do Couro. A exemplo, es-
timariamos que outros associados também
oferecessem ao C.I.C.B. sugestoes sobre
0os assuntos que ora preocupam a classe.
k1s a proposta:

1. — 10.* Conferéncia sobre curti-
mento quimico e tecnologia do couro —
Destacados especialistas do mundo inteiro
participarao desta conferéncia, a realizar-
se em 2 e 6 de setembro, em Viena, por
iniciativa da VOLT (Associacao Austria-
ca dos Técnicos de Couro). Serao apresen-
tados nessa conferéncia os resultados dos
progressos alcangados nos ultimos dez
anos, dentre outros, nos seguintes setores:
analises quimicas; pesquisas sobre protei-
nas; couros crus (aperfeicoamento nos mé-
todos de obtengao e conservacio), curti-
mento ao cromo; curtimento vegetal; tani-
nos sintéticos; curtimento mineral (outros
métodos além do cromo); matérias pri-
mas auxiliares (0leos, graxas, detergen-
tes); corantes; maquinas para curtumes;
prevencao de acidentes em curtumes; e
etc. Sugestao — Acho de toda a conveni-
éncia o Centro obter, através da via mais
facil ao seu alcance, a completa stimula
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apresentaram sugestoes

désses trabalhos, e, posteriormente, publi-
car em seu boletim, a fim de que os Cur-
tidores nacionais tomem conhecimento
désses progressos para que possamos, tam-
bém, num futuro préximo, adotar essas
atitudes em nosso ramo de atividade.

2. — Expedicao de boletins — A fim
de diminuirmos as despesas, sugerimos
que a expedicdo seja em porte simples e
nao Registrado. O porte simples é garan-

tido na sua entrega, e é como fazem todas

as revistas e jornais.

37 — Taninos — A falta de tanino em
nosso pais constitui um sério problema.
No entanto, o mesmo poderia ser solu-

clonaao ou minorado pelos Curtidores, s.

esses procurassem plantar ou pelo menos
incentivar o plantio de arvores taniferas.
A nosso ver, pelo seu ciclo produtivo re-
latwvamente curto, sua facilidade em dire-
rences regioes e pela sua grande riqueza
tanica, a ACACIA NEGRA é das mais 1n-
dicadas. O Centro deveria tomar, imedia-
tamente, uma iniciativa, difundindo e in-
centivando sua cultura. A difusao podera
ser feita atrravés de artigos em revistas
agricolas, tais como: “Chacaras e Quin-
tais”, “Mundo Agricola”, “Sitios e Fazen-
das”, etc., bem como, em seccdes especia-
lizadas de jornais Os artigos sobre os quais
nos referimos acima devem ser elaborados
por agronomos, para um maior cunho téc-
nico. O incentive consistiria na distribui-
¢ao gratuita de semente, folhetos expli-
cativos (soObre as maneiras de plantio, nas
vantagens econoémicas, pois, além da ven-
da das cascas, existem, também, os moi-
roes e a lenha, que por sinal é de 6tima
qualidade), e na ajuda ao plantador, ga-
rantindo-lhe um minimo de preco na épo-
ca do corte, e talvés, durante o plantio. —
NOTA — Sugerimos a ACACIA NEGRA,;
isto, no entanto, nao impede a divulgacao
e o incentivo de outras arvores taniferas.
Sobre éste mesmo assunto tivemos opor-
tunidade de lhes remeter, tempos atras
um prospecto ilustrado, distribuido pela
TANAC S.A. Consideramos ésse, um
veiculo de grande alcance.

O CURTUME
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Couro legitimo, prazer verdadeiro

Traduzimos hoje do “Lender-und Haeutemarlc”,

da Alemanha, um

artigo de real oportunidade para a indiistria de couros no Brasil. Vé-se pelos
conceitos emitidos que hd uma necessidade imperiosa de se imprimirem novos
tumos as atividades do ramo, temdo em wvista as circunstdncias préprias da
época em que vivemos, de transformacées subitas e de tio fortes reflexos na

producio humana.

Altamente impressionante — para nio
dizer assustadora — é para o curtidor a ob-
servacao do répido progresso no campo da
maquinaria para fabricacdo de sapatos. A
indistria destas maquinas j4 obteve um
grande impulso na 1.2 Feira de Pirmasens.
Dizem que, em parte, ainda agora estao em-
penhados na entrega de encomendas rece-
bidas em 1956.

A industria das maquinas declara que o
espaco de dois anos entre as feiras de Pir-
masens nao € suficiente para executar novi-
dades. Por éste motivo a industria tentar
conseguir que a feira se realize sOmente de
3 em 3 anos. A isto tem direito, como tam-
bém tem o direito de fabricar maquinas
sempre mais rapidas, méquinas que resol-
vem djversos processos manuais com um
simples aCionar de um interruptor,

MMNWWW\’\M

PROPOSTA DO DIRETOR MARIO
RUBENS COSTA

O diretor Mario Rubens Costa reme-
teu interessante proposta a entidade, s6-
bre o reajustamento proporcional ao capi-
tal das firmas associadas para as suas
mensalidades ao C.I.C.B.. Para melhor
compreensao das suas bases, transcreve-
mos a seguir a integra da aludida pro-
posta:

1. Reajustar proporcionalmente ao ca-
pital das firmas a contribuicao men-

sal.
Tabela:
— Cr$ 2.000,00 ateé 5.000.000,00

— Cr$ 5.000,00 de 5 a
— Cr$ 10.000,00 ” 10 a
— Cr$ 15.000,00 ” 40 a  50.000.000,00
5 — Cr$ 20.000,00 ” 50 a 100.000.000,00
6 — Cr$ 30.000,00 acima de 100.000.000,00

2. Pedir a contribuicdo mensal dentro
das bases acima, no que se relacio-
na as importancias, aos fornecedo-

10.000.000,00
40.000.000,00

=N =
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Quem se d4 ao trabalho — e isto todo
curtidor deveria fazer — de examinar as
Inimeras maquinas para fabricacio de sapa-
tos, paradas ou em plena funcdo, quais as
exigéncias por elas feitas ao material,
chegard a conclusio de que a industria de
courcs esta sendo sobrecarregada mais de
dia para dia. O que o couro, uma matéria
prima, organica natural, pode suportar che-
gou ao ponto maximo. O cabedal é esticado,
martelado, aquecido, passado a ferro, amo-
lecido, colado — enfim, é virtualmente mal-
tratado quimica e maquinalmente, Porém
exige que o acabamento do sapato seja bo-
nito, lustroso e elegante, mantendo tddas as
qualidades fundamentais que o material pos-
suila quando féra entregue a fibrica. Espe-
cialistas no ramo, quando interpelados, res-
ponderam de maneiras diferentes, e talvez
o autor déste relatério vé demasiadamente
sério o desenrolar déste assunto. Porém o
fato permanece de pé, que os esforcos da
fabricacao de maquinas para sapatos evi-
dentemente ndo faz jus as possibilidades do
fabrico de couro, isto é, o couro propria-
mente dito. Aqui se faz sentir a neCessidade
imperativa de trabalho em conjunto. A me-
lhor, mais rapida, e mais racicnal maquina

nao obtém resultados se o material por ela
PN P NS NN NI NSNS NN PN NN NSNS NI NN NI NN

res de matérias primas para curtu-
me, tais como: Frigorificos, Xar-
queadas, Produtos Quimicos, Tanan-
tes, e demais interessados no desen-
volvimento da industria nacional de
couros e derivados.

3. Com os recursos obtidos pelo Cen-
tro dentro do esquema acima, efe-
tuar o mesmo a campanha proé-cou-
ro, de ambito nacional e da manei-
ra que melhor consultar aos inte-
résses dos associados. Melhorar o
aspecto artistico da propaganda,
bem como individualizar no C.I.
C.B. a promocao da mesma.
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processado nio possui toédas as qualidades
de que necessita para suportar éste procesgo.

Nio se pode dizer que também a inds-
tria de couros se encontra em evolugao con-
tinua, e assim possa fazer frente as eleva-
das exigéncias feitas pelas cada vez mais
complicadas méquinas para o fabrico de
sapatos. Aqui existem limites tracados pela
estrutura natural da pele animal. Esta ape-
nas permite o demorado procCessamento de
limpesa, curtimento, esticagem, borificag§0:
secagem, etc. etc., até um certo grau. Aqui
nao se deveria exigir demasiadamente, pelo
menos nao deveriamos construir maquinas
cuja exigéncia para com o couro ultrapas-
sam os limites do possivel. Frizamos, expres-
samente. nao se trata de uma critica a in-
distria de maquinas para sapatos. Pelo con-
trario, merece o maior respeito porque deu
provas de extraordinaria realizacao. Este
apélo ao trabalho em conjunto entre a men-
cionada industria e os curtumes nos parece
muito n ecessario depois das observacoes
feitas na Feira de Pirmasens.

Nao falemcs aaui sébre as altas exigén-
cias feitas pela moda a industria de couros.
Isto é outro assunto. Porém, a industria de
couros, nacional como internacional, deu o
que tinha de melhor na Feira de Pirmasens
e prova que nao lhe falta boa vontade para
o trabalho em conjunto com as outras indus-
trias do ramo.

Depois que, como ja anunciamos, a in-
dustria de vestimentos de couro e a indts-
tria de luvas de couro concordaram que
também contribuirias voluntariamente com
dinheiro para o movimento “Couro Legiti-
mo” e passos idénticos seriam dados na in-
dustria de artefatos de couro e mercado de
couro, a Junta da Associacio Alema da
Industria de Couros nos pediu a publicacéo
das seguintes noticias:

O contentamento pela contribuicio vo-
luntaria para o movimento “Couro Legiti-

e Y S S . 7, Y, O U O N

Prorogado o trafado de Comércio e Navesacio enire o Brasil e rgent

No dia 1.° déste més foi assinado, em
Buenos Aires, o ato de prorrogacao do
Tratado de Comércio e Navegacao entre
0 Brasil e a Argentina. Por ésse instru-
mento podera a industria de curtumes do
nosso Pais continuar importando extrato
de quebracho argentino, sem o gravame
da aliquota de cingiienta por cento pre-
vista na Lei 8.244. O prazo de prorroga-
¢ao é de seis meses, com mais trés para
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mo” é geval. Nido apenas nas fabricas est;
atitude foi recebida favordvelmente, Tam
bém os proprios fabricantes expressaram
contentamento & Associacio que de
em diante a propaganda seri feita em con
junto. Neste interim, tédas as firmas ¢
Junta de Propaganda receberam cartas neste
sentido, e chegou talvez o momento de apre-
sentar um relatério minucioso sébre o plang
de propaganda para 1958 que se estd desen-
rolando no momento. Brevemente também
o mercado de courcs cumprird sua promessa
de contribuicao e a indtstria de vestimen-
tos de couro provavelmente ainda éste ano
tomara resolucdo idéntica. b
A soma global com que a propaganda
“Couro Legitimo” opera éste ano é de meio
milhdo de marcos alemaes (DM). O novo
“slogan” “Couro Legitimo — Prazer Ver-

dadeiro”, que substituiu o antigo de “Couro
q

Legitimo” chegou a ser uma expressdo co-
mum, e, porque “Couro Legitimo” abrange
realmente tudo, a sola, o sapato, a mala, 0
cinto, a luva, e muitas coisas mais, foi aceito
pelo ptublico em geral como nenhum outro.
Nenhuma outra palavra presta-se tdo bem
como “acionador” parva todo um ramo. Te-
riamos que gastar milhGes se quiséssemos
mesmo apenas cunhar novos “slogans” para
todas as possibilidades de emprégo ou manu-
faturacdo do material. Nao é por nada que
também cutros pa?ses adotaram nossas mar-
cas e nossas designacoes. :
Agora, como serd mnosso trabalho em
19582
O ponto alto é formado por nossos antin-
cios: “Couro Legitimo — Prazer Verda-
deiro”. Encontramos durante éste ano uma
nova modalidade, e a maioria do publico
ia teve oportunidade de ver éstes antincios .
nas revistas “Der Stern”, Constanze”, e
“Kristall”, que nos permite juntar muitos
predutos sob uma idéia comum e ao mesmo
tempo apelar para o sentimento do leitor.

Ml
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o desenvolvimento das negociacoes finais.
0 que quer dizer, com expiracio do Tra-
tado em 12 de junho de 1959. Pelo referi-
do ato ficam constituidas comissoes que
estudardao, no periodo previsto, o acérdo
conclusivo. J

Quando se discutiu a prorrogacdo do
Tratado, em Buenos Aires, contamos com
a inteira colaboracio da Camara Argen- .
tino-Paraguaia de Produtores de Extrato

O CURTUME



de Quebracho, gesto que esperamos ter

repetido uma vez que os interésses da in- -

dustria de taninos portenha e a industria
de curtumes do Brasil sdo reciprocos.

Para melhor conhecimento dos senho-
res industriais, transcrevemos, a seguir, a
integra do Tratado de Comeércio e Nave-
gagao.

“A Sua Exceléncia o Senhor Doutor
Carlos A. Florit, - -

Ministro das Relacoes Exteriores e

Culto.
Senhor Ministro,

Com referéncia aos entendimentos
realizados entre representantes brasileiros
e argentinos sobre o tratamento aduanei-
ro e comercial aplicavel ao intercambic
entre os dois paises, em vista da denun-
cia do Tratado de Comércio e Navegacao
de 1940 e notas complementares, tenho a
honra de comunicar a vossa Excia. que
o Govérno dos Estados Unidos do Brasil
concorda com as seguintes disposi¢oes:

I — As negociacoes do novo Trata-
do de Comeércio e Navegacao continuarao
a realizar-se em Buenos Aires até o en-
cerramento da presente reuniao da Comis-
sao Mista e, se necessario, prosseguirac
imediatamente apos no Rio de Janeiro.

. II — Os Govérnos dos Estados Uni-
dos do Brasil e da Republica Argentina
continuarao a aplicar, pelo prazo de seis
meses, a contar de 13 de setembro de 1958,
as disposicoes do Tratado de Comeércio e
Navegacao de 23 de janeiro de 1940 e das
notas de 23 de julho de 1942 e 22 de ja-
neiro de 1943, denunciados em 12 de se-
tembro de 1957.

IIT — Caso nao possam os dois Gover-
nos concluir, até 12 de marco de 1959, as
negociagoes de que trata o item I, desta
nota, os Govérnos dos Estados Unidos do
Brasil e da Republica Argentina continua-
rao a aplicar as disposi¢oes do Tratado de
Comércio e Navegacao de 23 de janeiro de

1940 e notas complementares, pelo prazc

adicional de trés meses, até 12 de junho
de 1959, data em que deverao estar defi-
nitivamente concluidas as referidas nego-
ciacoes.

IV — Os Govérnos dos Estados Uni-
dos do Brasil e da Republica Argentina
continuarao, igualmente, a aplicar, a par-

tir de 1.° de setembro de 1958 e até 12 de

marco de 1959, no que for pertinente, as
disposicoes do Ajuste de Comércio de 23
de marco de 1953, modificado em 25 de
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junho de 1954. Durante ésse prazo, devera
ser concluido novo Ajuste de Comércio
que melhor atenda as atuais condicées de
intercambio.

V — Caso nao possam os dois Govér-
nos concluir, até 12 de marco de 1959, no-
vo Ajuste de Comércio, os Govérnos dos
Estados Unidos do Brasil e da Republica
Argentina continuardo a aplicar as dispo-
sicoes do Ajuste de Comeércio referido no
item IV desta nota pelo prazo adicio
de trés meses, até 12 de junho de 1959,
data em que deverao estar definitivamen-
te concluidas as respectivas negociacoes

VI — Durante as negociacoes do no-
vo Tratado de Comeércio e Navegacao, os
Govérnos dos Estados Unidos do Brasil e
da Republica Argentina adotarao as me-
didas a seu alcance para que possa ser in-
tensificado ao maximo o intercambio en-
tre os dois paises. Para tal efeito, conce-
derao todas as facilidades que, de confor-
midade com os respectivos regimes de
comeércio exterior, sdo hoje aplicaveis, ou
que possam outorgar no futuro, a impor-
tacao dos produtos que cada pais esteja
em condicoes de exportar para o outro.
Com ésse proposito, cada Govérno conce-
dera sempre aos produtos originarios do
outro pais a possibilidade de participar das
importacoes de produtos semelhantes que
venham a ser realizadas de terceiros pais.

Fica entendido que o sistema vigente
para o intercambio de frutas até 31 de
agosto de 1958 sera substituado pelo regi-
me estabelecido no Ajuste sobre a ma-
téria concluido nesta data.

VII — Os Govérnos dos Estados Uni-
dos do Brasil e da Republica Argentina,
durante as negociacoes do novo Tratado
de Comércio e Navegacao, examinarao as
concessoes que se poderao outorgar no
tocante a controles de natureza adminis-
trativa, quantitativa e cambial, com o obje-
tivo de estabelecer uma adequada equi-
valéncia entre as concessoes tarifarias ou
nao, que cada pais, de conform;idgc}e com
a respectiva legislacao, esteja habilitado a
fazer, contribuindo, désse modo, para fa-
cilitar ao maximo o intercambio reciproco.

A presente nota e a dg Vossa Exce-
léncia, desta data e de idéntico teor, cons-
tituem acordo entre nossos dois Governos.

Aproveito a oportunidade para reno-
var a Vossa Exceléncia os protestos da
minha mais alta consideracao.

Mario Gibson Barboza o
Encarregado de Negécios a.i. do Brasil’
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RESENHA do Mercado de Couros

U.S.A. — O mercado em geral um pouco mais ativo, exceto dos “Packer Chicago Natiy
heavy steers” que atualmente estao sendo cotados a 12% — 13'% cents contra 11% g _)J,.‘
cents do més p. Passado. As cotagoes de outros tipos de couros sao praticamente inalte~
radas. As matancas continuam regulares.

Em relacao aos primeiros sete meses do ano em curso em comparacao com g
mesmo periodo do ano p. passado, temos:

EXPORTACAO 1958 1957

Couros vacuns ...... 3.323.000 3.940.000 .
Caliskins . . ... .... 1.630.000 1.142.000 "
Kipsties 2t 0, o L deers 432.000 662.000

IMPORTACAO

Couros vacunsg ...... 169.000 73.000

Caliskins ".- %' ... 238.000 690.000

Kapsih . B8 S0k ok b 223.000 138.000

Peles de cabra ...... 11.856.000 12.033.000

Carneirasi .\ . Cel el 15.703.000 14.802.000 A
Cabretfas! - . 1NN 1.481.000 847.000

ol

vk

ARGENTINA — Sobre as novas instrugoes do Banco Central Argentino a respeito do
cambio para exportacao, nao temos ainda orientacao exata e a porcentagem do cambio
a taxa oficial ou livre varia conforme artigos. Em peles de carneiras, por exemplo, do
tipo Chubut é de US$ 550. Nabase do cambio oficial de 18 pesos por US délar sdo
vendidos 3.58 dolares e os restantes 1,92 dolares do cambio livre. '

A cotacdo de Frigorifico “heavy ox” na bolsa de Liverpool subiu de 13%d por
lbs C&F para 15-5/16d. Entretanto, a alta dos precos em péso, ou seja, para os curtu-
mes locais, é bem maior, varia de 30 a 49,5%. Os couros novilhos “reject” que custa-
ram m$n 5,75 subiram para m$n 8,60 e os couros de vacas dos frigorificos de m$n 7,10
para m$n 9,30.

Os negocios de couros sao regulares, compradores para curtumes locais sao ativos
e para o exterior, os paises da Cortina de Ferro sao os principais compradores. Na
ultima semana de setembro foram vendidos 500.000 couros em total para Rissia, Po-
[onia, Tchecoslovaquia e Rumania.

URUGUAI — Mercado sem novidades de importancia. Os “first heavy ox” subiram de
14Y% para 14-5/8d. C&F.

BRASIL — Com a instrucao da SUMOC n.° 167, publicada no principio do més de
outubro, espera-se uma certa normalizagdo do mercado, uma vez que houve muita
especulacao. Os frigorificos paulistanos subiram os precos para Cr$ 16,50/17,00, As ma-
tancas kastante diminutas, alidss como em todos os anos anteriores na mesma época €
ainda constante elevacao do prego do gado em pé, pode contribuir em parte para
maior elevagdo dos couros, mas somente de qualidade boa, enquanto que os couros de
qualidade inferior mantém-se nas mesmas bases.

PE;LE}S DE CABRA — Sio as seguintes as cotacdes no mercado de Nova York dos
principais tipos de peles de cabra:

17.10.58 ) o7 B O3

india — Amritsars . . . . . 104 10
Daccas . " . . . 4 12,75 12,00

Africa — Nigerians . ., . . . 97 92

Brasil — Pernambuco . . . . 834 78




Em 1758 surge uma das mais antigas emprésas quimicas do mundo,
na cidade de Basiléia (Suica), com o fim de comerciar produtos qui-
micos, corantes e drogas. Johann Rudolf Geigy foi o seu fundador.

Hoje em dia, passados duzentos anos, J. R. GEIGY S. A. celebra
seu segundo centendrio, e a esta comemoragdo se associam as
organizacoes GEIGY do mundo inteiro. Nesses dois séculos, a pe-
quena emprésa inicial transformou-se numa sociedade que atua em
muitos paises.

As atividades das sociedades GEIGY estendem-se, atualmente, aos
dominios dos corantes e taninos, dos produtos industriais e plastifi-
cantes, das especialidades farmacéuticas e dos produtos antipara-
sitarios, como o DDT. A marca GEIGY distingue os produtos
quimicos 'organicos da mais alta qualidade,

J. R. GEIGY S. A. - Basiléia (Svica)

Representantes exclusivos no Brasil :

GEIGY DO BRASIL S. A. Produtos Quimicos
Matriz: Rio de Janeiro — Filiais: SGo Paulo e Pdrto Alegre
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