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BOLETIM MENSAL INFORMATIVO

Gostariamos que os prezados curtidores atentassem para o

significado de trés matérias de cunho informativo, inseridas néste

numeros: la.) a noticia sébre a iminéncia da c.)xpor\tagc’io de
couros curtidos para a Russta; 2a.) uma anadlise .de aspectos
varios da Zona de Livre Comércio, feita por destacado membro
da Camara Grem:al de Curtidores, da Argentina; ¢ 3a.) o me-
morial -aue o Sindieato da Industria de Cal¢cados no Estado
de Sao Pau!ﬁ enviou ao Presidente [anio Quadros, solicitando

Grupo de Trabalho bHara exame de sérios problemas.

Queremos, particularmonte, destacar cssa ultima como uma
das matérias interessantes ao debate. na atualidade, de questoes
decisivas para a estabilidade da respeitavel industria de calgados.
E auc o Sindicato paulista, sob a presidéncia do Sr. Luiz Sargo
¢ vice-presidéncia do Sr. Joao Rodrigues Lara Filho, sceretariado
pelo Sr. Sebastiao Burbulham, foi susscinto na exposigao do
assunto, focalizando-o pa:alclamente aquilo que o CICB tem
externado, isto ¢, de que se deve livrar a importante categonia
fabril de onus pesados sem que éstes onus se transfiram apenas
de lugar, mas conservando a sua for¢a de emitir reflexos na
mesma orbita do cowro.

Cabe, pois, esperar que o Pre stdente da Republica acolha
o attlo do Smd cato _f:(gl'(,! corrioir a sttuacéo tributdria de uma

vez por todes, de imencua a proporcionar uma sensag¢do d
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Flagrante colhido por ocasido do encontro.

Iminente a Colocacao
de Couros Curtidos no
Mercado Soviético
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Novo contato com delegados russes
abre perspectivas animadoras. Embai-

xador Joao Dantas estimula empenh

do CICB.




Novo passo, e éste com maior ob-
jetividade, foi dado para o estabeleci-
mento de vendas de couros curtidos a
Uniao Soviética. Desta vez, promovido
pelo Centro das Industrias de Curtu-
mes do Brasil, tendo a frente o seu
presidente em exercicio, Sr. José Ba-
nifacio da Silveira, vindo do Rio
Grande do Sul especialmente com ésse
proposito, uma comissao de curtidores
estéve em contato direto com membros
da Missao Comercial Russa, no Hotel
Gléria. O encontro se deu na manha do
dia 11 altimo.

MOSTRUARIO E
DISPONIBILIDADES

A comissao de curtidores estava
composta, além do Sr. José Bonifacio
da Silveira, dos Srs. Aires Noronha
Adures (do Conselho Fiscal do CICB
e industrial do R. G. do Sul); Fernan-
do Camilo Monteiro e Hermann Kam-
ber (Curtume Carioca); Lourenco
Podboi (Podboi S. A., Industria e Co-
meércio, S. Paulo); Armin Bernhardt
(Rio de Janeiro); e Mauricio Dejanir
Hernandorena (secretario executivo

do CICB).
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O Curtume Carioca preparou um
completo mostruario de couros curti-
dos, fazendo-o acampanhar de precos
para cada tipo e disponibilidades para
exportacao. Esse mostruario foi entre-
gue, na ocasiao, ao Sr. Victor Nicolae-
vitch Azov, chefe da Missao Soviética,
que tinha ao lado outro membro da
Missao, Sr. Alesander Mahailovich
Arinichev, secretariados pela Sra.
Inna Sergeevna Efimova. Atuou como

intérprete a Sra. Fernanda Messere
Lacerda, do CICB.

ENVIO A MOSCOU

Os russos admiraram as pecas
constantes do mostruario e as cotacoes.
Asseguraram, entao, que imediata-
mente os enviariam a Moscou, a fim
de ser estudado devidamente pelo
Raznoexport, que é o orgao incumbido
de resolver toda e qualquer transacao
comercial de couros com o exterior.

Dentro de quinze dias, informou
o Sr. Azov, espera, no Rio de Janeiro,
ter a resposta definitiva sobre o inte-
résse ou nao de o seu pais estabelecer
negocios efetivos para a aquisicao dos
curtidos brasileiros. A resposta sera
logo encaminhada ao Centro das In-
dustrias de Curtumes do Brasil.

JA COMPRARAM COUROS CRUS

O Sr. Victor Nicolaevitch Azov
disse que a Russia importa hoje couros
curtidos de mais de vinte paises e, de
principio, nao via dificuldades em in-
cluir o Brasil no rol daqueles fornece-
dores.

— Dependera muito do preco —
ponderou.

Prosseguiu o Sr. Azov esclarecen-
do que, agora mesmo, ja adquiriram
em nosso pais vinte mil couros crus,



confirmando, alias, prognosticos feitos
pelos préprios curtidores, interessados
em modificar o quadro exportador
para a categoria industrial.

COTACOES E CALCULOS
~ As cotacoes elaboradas pelo Ca-
rioca e anexadas ao mostruario, para
os diversos tipos de couro curtido, fo-
ram calculadas partindo desta base: os
precos vigentes no mercado interng,
mais dez por cento (10% ).

O Centro das Industrias de Curtu-
mes do brasil se colocou na posicao de
ceniralizador das negociacoes com a
uniao dovietica, visando a fixar nor-
mas rigidas para nao s6 manter, desde
0 1nicio, disciplina na qualidade e par-
ticularidades das mercadorias, assegu-
rando assim um futuro mais amplo em
relacao ao mercado soviético, mas para
interessar o maior niumero possivel de
empreésas fornecedoras, que para tanto
se mostrem capacitadas a incrementayr
0S negocios.

CONTRIBUICAO ESPECIiFICA

Procurando estruturar um regime
estavel para as transacoes, o CICB
apela para os associados que efetuarem
vendas a Uniao Soviética no sentido
de reservarem, para contribuicao a en-
tidade, uma quota de 3% sobre o va-
Jor total do volume vendido. Essa
quota se destina a alimentar intensa
publicidade em favor da industria cur-
tidora brasileira, evidenciando-a como
setor capaz de elevar as divisas do
pais. |

Trata-se, por conseguinte, de um
programa serio, a exemplo do que se
verifica em outros paises.

VALOR DE INTERCAMBIO

Durante o encontro, o Sr. José Bo-

nifacio da Silveira féz ver aos delega-
dos russos que os curtidores brasilei-
ros conhecem perfeitamente os esfor-
cos que na Uniao Soviética se estao de-
senvolvendo para expandir a sua pro-
ducao de calcados. Dentro da mais ri-
gorosa etica comercial — salientou o
presidente em exercicio do CICB —,
pretendem os curtidores brasileiros
fornecer bom couro curtido a Rissia,
contando para tanto com capacidade
(atualmente com uma parcela ociosa
de 409% ) e recursos técnicos dignos de
cencorrer com qualquer produto equi-
valente de outros paises.

Com as transacoes em vista, cal-
cula-se que o valor total do intercam-
bio Brasilo-Soviético possa elevar-se a
35 ou 40 milhoes de délares por ano.

EMBAIXADOR ORIENTA

Os negocios dos curiidores com a
Missao Comercial Russa estao sendo
orientados pelo Embaixador Joao Dan-
tas. S. Excia., que tanto empenho vem
fazendo para abrir novos horizontes
para a colocacao dos nossos produtos
em areas antes afastadas, tem propor-
cionado ao CICB valiosissimo estimzlo
e levara ao Presidente Janio Quadros,
para solucao imediata, quaisquer pro-
blemas que porventura surjam 10
curso dos entendimentos.

CIRCULAR AOS ASSOCIADOS

O Centro das Industrias de Curtu-
mes do Brasil vai enviar uma circular
a todos os associados, no caso da efeti-
vacao de qualquer negécio com a Rus-
sia. Nessa circular se farao claras con-
dicoes de vendas, informes a respeito
do sistema de transacao, e, ainda. in-
cluir-se-a a tabela preparada pelo Cur-
tume Carioca e fornecida a Missao Co-
mercial Soviética de maneira a possi-
bilitar aos curtidores brasileiros uma
base para os seus préprios caleulos.

0 CURTUME



PERSPECTIVAS

Esta, portanto, esbocada uma nova
fase para a industria curtidora nacio-
nal. Os nossos esforcos, repetidos e ali-
cercados na evolucao da classe, che-
gam, assim a um térmo capaz de de-
cidir sobre novos mercados.

A troca de opiniges foi objetiva.

O CURTUME

Além disso, paralelamente ha-de

se acentuar uma indiscutivel vanta-

gem para o pais: passamos, realmente,
da condicao de simples fonte de maté-
ria-prima, que caracteriza uma nacao
subdesenvolvida, para fornecedores de
produtos acabados e semi-acabados.




Os alunos e professores do Curso de Curtimento.

Curso de Curtimento
Positivou seu Valor

Cada curtume podera aumentar

producao em Cr$ 2.500.000,00.

Particularidades de grande inicia-
tiva do ITERS,

0 CURTUME



Resultou em grande aproveita-
mento, como se previa, o Curso Livre
de Curtimento, ministrado éste ano
pelo Instituto Tecnologico do Rio
Grande do Sul, do qual é diretor o Dr.
Danilo Coelho Smith. O Curso teve
como orientador o professor Lecn
Anusz e como patrocinadores o Con-
selho Nacional de Pesquisas e Uni-
versidade do Rio Grande do Sul. O
seu inicio se deu a 17 de abril e a
conclusao a 9 de junho ultimo.

Os Inscritos

No periodo de 1961 inscreveramni-
se os seguintes alunos, procedentes ce
diversos pontos do Pais.

Aiglon Fasolo (Curtume Fasolo,
S. A., Bento Goncalves, R. G. do Sul);
Albano- Corréa (Departamento da
Producao Animal, S. Paulo); Alcido
Sait (Curtume Sto. Angelense, Santo
Angelo, R. G. do Sul); Caio Bitten-
court (CIBA, Produtos Quimicos,
Porto Alegre); Caio Foccessi (Curtu-
me Firmino Costa, Campinas, S.
Paulo); Carlos Carvalho (Curtume
Santa Helena, Belo Horizonte); qui-

mico Ismael C. Brandido (Curtume

Carnautba Brandao & Cia., Vicosa
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Alagoas); Joaquim Pedro do Canto
(Curtume Irmaos Andrade Silveira,
Novo Hamburgo); quimico Jandyr
Speranza (Curtume Berger; Cacador,
Sta. Catarina); Ruby Berghan (Cur-
tume Boa Vista, S. Sebastiao do Cai,
R. G. do Sul); Ruby Stumpf (Curtu-
me A. P. Miiller, S. Sebastiao do Cai);
Urbano Morais (Divisao de Portos e
Canais, Porto Alegre); e Wamilton
Ferreira (Curtume Firmino Costa,
Campinas, S. Paulo).

Aulas Teoricas

O numero de aulas teoricas tota-
lizou 120 horas, das quais foram im-
pressas apostilas para distribuicac
aos alunos. Além das aulas regula-
mentares, contou-se com as prelecoes
do professor Eugénio Belawski sobre
curtimento moderno e as do professor
Roberto Oettinger, sObre secagem
drastica em plantas modernas.

Aulas Praticas

Foram realizadas mais de 160
horas de aulas praticas, quando se fi-
zeram exercicios de curtimento em
escala piloto. Todos os couros curti-
dos foram beneficiados e sofreram
acabamento. tendo servido para  a
confeccao de caderno de relatorio,
de que cada aluno foi portador.

Visitas

Durante o Curso foram realiza-
das diversas visitas a curtumes locali-
zados na capital (Porto Alegre) e no
interior do Estado. Eis os estabeleci-
mentos visitados: Curtumes Renner,
Gomes & Silva, Julio Jadler, Irmaos
Thompson, Yurgel, Irmaos Andrade
Silveira, Engel, Sao Jorge, Boa Vista,
A. P. Miiller, Fasolo e Berger. Tam-
bém foram visitados os estabelecimen-
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tos de industrias correlatas, como Ma-
quinas Seico, Maquinas Enko, Oleo
Sulfonado Indoliex; Tintas Renner &
Natal,

S. A. e plantacoes de acacia negra.

Herrmann, Taninos Tanac

Para a visita.ao Curtume Berger,
em Cacador (Sta. Catarina), a empre-
sa concorreu gentilmente com trans-

porte e um dia de estada naquela ci-
dade.

Nessas visitas foi possivel aos aiu-
nos conhecer instalacoes velhas e an-
tiquadas, bem como instalagoes novas
e modernizadas, de alto valor técnico,
onde as maquinas e equipamentos de
elevado rendimento industrial e eco-
ndmico sao utilizados. Foram, ainda,
no mesmo periodo, promovidas discus-
soes abertas sobre “lay-out” das fa-
bricas anfitrias, quando se debateram
todas’ as plantas de alto rendimento,
bem como focalizaram aspectos de
partes de baixo valor econdémico.

Salientou-se no Relatério do Ori-
entador do Curso que, as conseqlien-
cias destas discussoes foi a grande de-
senvoltura adquirida pelos participan-
tes do Curso, tendo-se observado que
todas as fabricas onde predominam a
ordem e a limpeza sao sempre organi-
zacoes progressistas.

Provas

Além dos trabalhos teoricos e
praticos, os alunos prestaram provi
escrita, tendo-se conferido notas de
acordo com o aproveitamento indivi-
dual. Em funcdo dos trabalhos prati-

cos, prova e assiduidade as aulas, foi
conferido um Certificado de Aprovei-
tamento a cada aluno.

Colaboracao

O Curso funcionou utilizando
material de consumo (couros vacuns
adquiridos na praca) e produtos qui-
micos de uso corrente .O material em-
pregado no decorrer do Curso foi ofe-
recido como colaboracao de firmas
aue, neste como em anos anteriores,
destinaram ao ITERS amostras de
drogas e produtos quimicos modernos.
consumidos na técnica do curtimenio.

Foram contribuintes: Bayer do
Brasil, Sandoz S. A., Geigy do Brasil,
Irmaos Singer S: A., Indoliex, M.
Hammers, Tanac S. A., Industrias
Quimicas do Brasil, Tintas Renner
Herrmann S. A., Industrias Quimicas
Star Ltda. e Ciba Produtos Quimicos
S A

Valor do Curso

Para gue se tenha uma idéia me-
lhor do valor pratico do Curso vale
informar aue dentre os catorze alunos
in-critos dez dirigem os proprios €x-
tabelecimentos. e fazem de 50 a 400
couros vacuns por dia. “Cada Curtume
— frisa-se no Relatério —, valorizan-
do pela melhoria dos seus processos
um minimo de 1 eruzeiros, apds eéste
Curso terda em média um acréscimen-
to de 2.500 pés quadrados de couro,
ou sejam Cr$ 2.500.000,00 por ano.
por curtume”.

“Além do aumento da riqueza
particular pela elevacao das taxas no
aumento da diferenca do lucro, deve-
mos considerar o aumento da riqueza
da Nacao, o que justifica o custeio do
Curso de aprimoramento da produ¢ao,
como ¢ste que ministramos’.

O CURTUME
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Zona de Livre Comeércio

A Indastria Curtidora e a

Tona de Livre Comercio

Y]

Trazemos hoje aos curtidores bra-
sileiros um profundo estudo da Zona
de Livre Comércio, elaborado pelo Sr.
Manuel J. Lorenzo, secretario da Ca-
mara Gremial de Curtidores (Argen-
tina), e de cujo boletim oficial a colhe-
mos, animados pelo valor das suas con-
clusdes. Queremos crer na importancia
que a sua leitura e interpretacao
poderao aclarar o assunto, agora em
campo concreto.

i 0 CURTUME
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O antigo

V. ndo perde tempo em quebrar o tanino. Extrato
de Acacia Negra Atomizado nao causa dano aos
couros ou peles quando jogados diretamente dentro
dos tanques de curtimento. Extrato de Acacia
Negra Atomizado se dissolve rapidamente, propor-
cionando uma mistura pura e uniforme. Extrato de

70175 %/,
| WEIBULL]

ATOMIZADO

4'[1\'

¥ Mais facil

de carregar

X Mais barato

de transportar

Acacia Negra Atomizado tem um teor de tanino ¥ Mais facil

de 70/73% FM e somente 4/5% de umidade.

de dissolver

Extrato de Acacia Negra Atomizado marca
“MIMOSA WATTLE WEIBULL® € um produto TANAC

Quanto melhor
o extrato

- melhor o

curtimento | INDUSTRIA DE TANINO

TANAC s.A.

MONTENEGRO — RS.

revarcur 60-37 4



Manuel J. Lorenzo

Secretario da Camara Gremial
de Curtidores (Argentina)

A industria curtidora é produtora
de matérias-primas para outras indus-
trias, tais como a de calcado, malas,
arreios, carteiras, luvas, cintos, forros
para moveis, automoveis, veiculos de
transporte de passageiros, etc.

De longe, os seus principais clien-
tes sao as fabricas de calcados, que
utilizam total ou parcialmente couro
para fazer sapatos.

Os trés paises de mailor consumio
da Zona de Livre Comeércio utilizaram,
em 1959, 1455 milhoes de pares de
calcados. No Brasil, 70 milhoes; Mé-
xico, 40; e nosso pais (Argentina),
36,5. Os demais paises da Zona tém
uma populacdo de 25 milhoes de ha-
bitamtes, e se considerarmos para
tanto uma média de consumo de um
par por habitante, devemos acrescen-

tar mais 25 milhoes de pares, ou. seja,.
um consumo total da Zona de mais ou

menos 170 milhoes de pares.

Comparemos esta cifra com o con-

sumo dos Estados Unidos, que alcan-
cou, no mesmo ano de 1959, 630 mi-
lhoes de pares de calcados confeccio-
nados total ou parcialmente com
couro. De modo que o consumo da
Zona é pouco mais do que a quarta
parte do consumo dos americanos.
Para produzir 170 milhoes de pa-
res de calcado se requerem ao redor
de 12 milhoes de couros vacuns. A in-
dustria curtidora argentina elabora,
anualmente, perto de 4 milhoes de
couros vacuns, dos quais utiliza a in-
dastria de calcados cérca de 2.750.000,
Comparando estas cifras, pode-
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mos deduzir que as necessidades atuais
do couros vacuns curtidos na zona sao
de mais ou menos 18 milhoes de pecas.

Ademais, deve-se ter em conta.
que até agora a Zona abarca 149 mi-
lhoes de habitantes, mas a populacaoc
total da América Latina, meta final do
mercado comum, é de 192 milhdes, e
dado o seu alto indice de crescimento
demografico — 2,69% anual — supoes
se que essa populagao alcangara em
1975, isto é, dentro de 14 anos, quase
300 milhoes.

Ha que se ter em conta, ainda,
que a criacao da Zona de Livre Co-
mércio tende nao apenas a evitar o
empobrecimento das condicoes de vida
dos paises integrantes, como tami€ém
pretende que o intercambio deniro
dela promova um acréscimo de produ- -
cao, devido ao maior consumo origi-
nado pelo melhor “standard” de vida
que ésse acréscimo trara junto.

De maneira que, produzindo-se
tais previsoes, um mercado de tao
baixo consumo como o latino-ameri-
cano oferece todas as perspectivas de
um mercado potencial de muita consi-
deracao. Neste sentido e seguindo com

_as cifras de consumo de calcado, apon-
‘taremos que enquanto os Estados Uni-
. dos mostram que ‘cada americano com-

pra uma média de 3,9 ‘pares por ano,

na Argentina essa média é de 1,9,ino

México de 1,3 e no Brasil de 1,1.

O motivo principal da considera-
cao dessas cifras é o de comparar 0O
nosso atual mercado nmancional com 0
latino-americano e éste com o norte-
americano, que é onde a industria al-
cancou um grau de desenvolvimento
extraordinario.

Veremos mais adiante que a in-
dustria curtidora latino-americana la-
mentavelmente nao sera das primeiras
a aproveitar as perspeetivas que ofe-
rece ésse grande mercado, ja que to-

.dos os paisés tém a sua propria indus-

]
\
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tria curtidora e as protecoes locais ha-

verao de conspirar contra a sua incor-
poragdo imediata nesse imenso mer-
cado, que com uma visdao ampla segu-
ramente ha-de beneficiar todos e nao
prejudicar ninguém.

As cifras comentadas anterior-
mente tém fundamental importancia,
porque como ja temos dito, nos situam
@ nos permitem valorizar a importan-
cia dessa emprésa colossal de cujo
éxito depende a tranqtilidade e o pro-
gresso desta parte do mundo.

Colocadas as coisas nesta forma,
estard o curtidor melhor preparado
para entrar na matéria, ja que as ci-
fras que citamos acima, por ser da sua
especializacao, servir-lhe-ao para iden-
tificar a importancia désse mercado,
com mais facilidade do que o numero
de habhitantes da Zona, quilometros de
superficie que abarca, montante das
importacoes e exportacoes em dodlares
que realiza, etc.

Divulgacao

Tem-se dito, e com razao, que
“entre as deficiéncias que poderao
comprometer o éxito do Tratado da
Associacao Latino-Americana de Livre
Comeércio é a falta de preparacao psi-
colégica necessaria para que o grande
publico entenda aue se trata de algo
benéfico para a América Latina. Um
trabalho intenso de propaganda e di-
vulgacao devera preceder a sua aplica-
cdo. para que todos tenham uma idéia
definitiva sdbre o mesmo e conside-
rem-no um progresso ao qual nao se
deve renunciar. Todos devem estar
preparados para aceitar a parte de sa-
crificio e rentncia que as exigéncias
do novo mercado trara juntas para &
adaptacdao a éle que deverao fazer as
economias nacionais”.

Devemos acrescentar que as for-
cas vivas de cada pais interessado, se-
jam produtores, industriais, comerci-

0O CURTUME

antes, grandes ou pequenos, nao estao
ainda suficientemente interiorizados
no alecance do Tratado de Montevidéu.

O presente trabalho visa a contri-
buir para essa divulgacao entre os in-
dustriais curtidores, reproduzindo
conceitos que embora repetidos ten-
dem ao maior conhecimento do motivo
da criacao da Zona de Livre Comércio
¢ o seu funcionamento e de cujo éxito
tera de depender em boa medida o
progresso futuro da Ameérica Latina.

Mercado Comum, Uniao Aduaneira
e Zona de Livre Comeércio

Comecaremos éste capitulo for-
mulando as seguintes perguntas: Po-
dera esta parte do Novo Mundo per-
manecer indefinidamente distanciada
da realidade? Podera a América La-
tina progredir sem o vinculo de uniao
do que a sua comunidade de origem,
de ideais, os seus lacos historicos, etc.,
permanecendo entretanto a margem
das formas de producao e comereiali-
zacao atuais? A resposta a estas e ou-
tras muitas perguntas que possam for-
mular-se é terminante: Nao. E neces-
sario, é urgente organizarmo-nos cor-
venientemente. A criacao do Mercado
Comum Latino-Americano nao deve
ser uma ilusdo, senao uma realidade e
quanto antes se concretizar essa reali-
dade ,tanto antes podera falar-se de
progresso, de melhor padrao de vida,
de menos miséria, etc.

Um estudo da CEPAL manifesta,
entre outras coisas, o seguinte: “Na
atualidade ndo ha na Ameérica Latina
nenhum pais que conte com um mer-
cado interno suficientemente amplo
para permitir-lhe aproveitar plena-
mente as vantagens que oferecem as
técnicas modernas de producao em
grande escala, embora seja indubitavel
que muitos déles oferecam condigoes
em determinados setores da atividade
econOmica. O mercado nacional maior
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da America Latina tem um‘poder de
compra anual de cérca de 13.200 mi-
1hoes de dolares por ano. Para fazer-se
uma idéia da magnitude dessa cifra
basta mencionar que o mercado de
automoveis representa por si SO nos
Estados Unidos um poder de compra
de cérca de 7.200 milhoes de dolares.
Na América Latina, unicamente trés
paises tém um poder de compra total
que exceda essa ultima cifra. O mer-
cado nacional de outros quatro paises
tem um poder de compra que oscila
entre 2.000 e 5.000 milhoes de délares
por ano e outros quatro mais contam
com um mercado superior a 900 mi-
lhoes, mas inferior a 2.000 milhoes.
Todos os demais estao sob 500 milhoes
de dolares por ano’.

Relacionemos estas cifras do con-
sumo latino-americano com os 95.000
milhoes de doélares que durante o ano
de 1959 gastaram em calcado os Esta-
dos Unidos e teremos uma idéia mais
aproximada sObre as conclusoes a que

deseja chegar o referido comentario da
CEPAL.

Chegamos, assim, a conclusao de
que o estabelecimento de um mercado
comumn latino-americano serd uma so-
lucao de inegéavel valor para ésses po-
vos. Se isto é assim, estamos hoje emn:
condicoes de estabelecer um mercadc
comum désse tipo? Antes de respon-
der a esta pergunta, procuraremos es-
clarecer o que entendemos por mer-
cado comum do ponto de vista da sua
realizacao concreta,
~ " Devemos dizer que o mercado co-
mum entre varios paises supde nac
apenas a supressao das barreiras adua-
~heiras, mas também a ado¢ao de po-
‘liticas uniformes quanto a crédito,
- moeda, remuneracoes, leis sociais, etc.
‘De imediato surge a resposta: tais con-
" digoes estdao longe de dar-se agora na
~América Latina e é por isso que numa
primeira ‘etdpa” ndo s6 nao se crera
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conveniente o estabelecimento de urn
mercado comum, senao que tampouco
se adotara o sistema de uniao adua-
neira, que constitui um passo adiante
para o mercado comum.

A Uniao Aduaneira supoe a eli-
minacao completa dos direitos adua-
neiros entre os paises associados, o es-
tabelecimento de uma tarifa aduaneira
uniforme sobre as importacées de fora
da Uniao e posterior distribuicao das
recaudacoes de acordo com 0 que se
houvesse convencionado.

Chega-se, portanto, a uma solucao
que sem ser total, oferece muitas van-
tagens para a realizacao da primeira
etapa de um mercado comum latino-
americano, dado que a maioria désses
paises desejam sem duvida proceder de
maneira cautelosa, alterando o menos
possivel as suas formas de comeércio
atual com o resto do mundo, enquanto
obtenham um entendimento que aclare
as mudancas aue provavelmente origi-
nara o mercado comum.

A revista “Panorama Econdmico”,
de Santiago do Chile, em editorial in-
titulado ‘“Antecedentes e razao de ser
da integracdo econdmica regional’.
disse: “A rota até a integracdo regional
dista muito de ser uma avenida am-
pla. reta e iluminada. Mas bem se nes
aficura como uma passagem monta-
nhosa. estreita. 4spera, arriscada, mas
~ue pode conduzir ao vale fértil e de
horizonte longinquo.

“Quaisquer que sejam a opiniao,
davidas ou objecées que suscite, ha
algo macico que nao se pode discutir:
existe o desafio e a conjuntura, por umn!
lado: e de outro, a absoluta falta de um
destino a longo prazo na condicao de
parcelas isoladas, débeis e que no me-
Jhor dos casos podem aspirar a ser sa-
télites de uma constelagao distante.

‘“Basta colocar o problema para
compreender a responsabilidade des-
sas generalizagdes. De sua visao, ou de
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sua miopia; de Sua, audacia, ou de sua
inéreia; de sua imaginacao, ou de um
rotineirsmo, d_ependera irrevogavel-
mente a sorte da América Latina nos
proximos 50 anos, pelo menos”.

De todo o exposto, chegaremos &

conclusdo de que a solugao escolhida,
Zona de Livre Comércio, é transitoria
e constituil o passo inicial para chegar-
se & Uniao Aduaneira e como meta fi-
nal ao Mercado Comum Latino-Ame-
ricano.

Antes do estabelecimento do Mer-
cado Comum Europeu, suscitaram-se
duvidas sobre a possibilidade do seu
funcionamento. A realidade nao ape-
nas superou essas duvidas, como os re-
sultados ultrapassaram os calculos
mais otimistas e nao faz muito a Co-
missao Economica Européia propos re-
duzir mais rapidamente os direitos
alfandegarios e as quotas, resolvendo
iniciar ante o previsto no Tratado a
estruturacao de um aranzel exterior
comum.

Também existem déste lado céti-
cos que vaticinam, ainda, para essa so-
lucdo transacional que € a Zona de Li-
vre Comeércio, o seu fracasso. Sao as
mesmas opinioes gue nao faz muito
consideravam impossivel e apenas fan-
tasia a assinatura de um Tratado como
o que focalizamos, e apenas vém o que
se relaciona com a sua aplicacao os
inumeraveis inconvenientes que sera
mistér salvar.

Outras Integracoes Regionais

O Mercado Comum Europeu, as-
sim eomo outros acordos regionais ao
tomar certas medidas, ameacam pro-
duzir certos efeitos sébre o comeércio
dos paises latino-americanos, que éstes
somente poderao neutralizar mediante
a sua reuniao em organismos do tipo
que estamos estudando.

Com efeito, a OET, num estude,
afirma que o estabelecimento da Co-
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munidade Economica Européia afetari
a Amérlca Latina em diversos aspectus
e que o impacto desfavoravel se sentira
na regiao de forma lenta e gradual. O
informe declara que a eliminacao esca-
lonada das quotas de importacéo entre
0os membros do Mercado Comum Euro-
peu e os acordos alfandegarios dos
mesmos resultarao prejudiciais, para
as exportacoes latino-americanas, &
medida em que gerar um aumento na
quantidade e qualidade das exporta-
coes dos territérios de ultramar, que
competem com as matérias-primas la-
tino-americanas.

O estabelecimento de uma politica
agricola comum por parte dos mem-
bros do Mercado Comum Europeu aca-
bara prejudicial para as exportacoes
latino-americanas. As medidas diseri-
minatorias a adotar-se entre os produ-
tores de fora da area tera como resul-
tado que os produtos latino-america-
nos nao apenas percam a ocasiao de
ampliar as suas vendas a KEuropa, como
é provavel perderem os seus atuais
mercados.

Tais perigos, cdue nao sao uma
fantasia mas algo concreto aue pode
ser vislumbrado a muito curto prazo.
aclararao a necessidade de asrupar-se.
e esta necessidade unida a vma maior
compreensao do pvroblema. segura-
mente influira para acelerar o nrazo
fixado nara esta nrimeira experiéncia
chamada Zona de Livre Comércio e
nara a oue se tenha fixado um prazo
de 12 anos.

O Mercado Latine-Americano

A populacao da Ameérica Latina
se estima em 192 milhoes de habitan-
tes e supoe-se que essa populacao al-
cancara em 1975 um aumento de 100
milhoes, dos quais se calcula que 39
milhoes aumentarao a forca de traba-
lho. Segundo a atual taxa de cresci-
mento econdomico, em 15 anons, ou
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seja em 1975, apenas se tera criado tra-
balho para 5 milhoes, pelo que ficarao
.nativos 33 milhoes, isto é, mais desen-
prégo e mais miseria. A tecnificacao
da agricultura e das minas nao consti-
tuem uma solucao para éste problema,
ficando entao uma soO saida, a indus-
trializacao.

O acordo foi celebrado entre
8 paises que reunem uma extensao
aproximada de 17 milhoes de quilome-
tros quadrados e 150 milhoes de habi-
tantes. isto é. a maior parte da Ame-
rica Latina. Esse enorme mercado po-
tencial realiza, atualmente, um comer-
cio exterior de 9.000 milhoes de dola-
res anuais.

A protecao as industrias nacionais,
que é o caminho seguido até agora,
nao constitui em si uma solucao do pro-
blema da verdadeira industrializacac
do pais, com possibilidades de um
abastecimento interno a precos satisfa-
torios e a sua possivel expansao a mer-
cados do exterior.

A produtividade alcancada pelos
orandes estados industriais nao € ape-
nas produto dos seus recursos huma-
nos, técnicos e financeiros, mas tam-
b2m se deve a existéncia de um mer-
cado que por razoes do seu proprio ta-
manho ou de possibilidades de expor-
tacao pode realizar uma producao
“massiva’”, unica solucao para o apro-
veitamento racional dos diferentes se-
tores que intervém na producao.

Os paises latino-americanos trope-
cam sempre com ésse fator, visto que
em sua maioria se trata de mercados
individualmente reduzidos e com ca-
pacidade de compra igualmente redu-
zida. Com boa vontade pode conside-
rar-se gue apenas escapam a esta regra
trés paises: Argentina, Brasil e Mé-
xico, que contam com um mercado in-
terno de alguma importancia, assegu-
rando a certas industrias a possibili-
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dade de contar com base para uma ex-
pansao.

De todas as maneiras, nao se pode
olvidar que a Zona de Livre-Comeércio
ha-de chegar a seus fins, mediante a
ampliacao do mercado, pelas melhores
condicoes que gere, ja que de outra
forma umas nacoes melhorariam as
suas possibilidades, reduzindo as de
outras.

Segundo estudos da CEPAL, no
qlingliénio 1953/58, os precos das
producoes basicas que constituem as
exportacoes da Ameérica Latina baixa-
ram em media 7%, enquanto que os
produtos manufaturados que impor-
tam aumentaram nesse mesmo periodo
49, quer dizer que estas nacoes sofre-
ram uma perda da ordem de 12%, ou
seja, cada vez necessitam de fazer
maior volume de exportacoes para ob-
ter 0 mesmo volume de importacgoes.

Tratado de Montevideu

A 8 de fevereiro de 1960, sete pai-
ses da Ameérica Latina firmaram um
Tratado multilateral, para estabelecer
uma Zona de Livre Comércio e cons-
tituirao, assim. a Associacao Latino-
Americana de Livre Comeércio, que se
denominou Tratado de Montevidéu.

Subscreveram o mesmo 0s seguin-
tes paises: Argentina, Brasil, Chile,
Meéxico, Paraguai, Peru e Uruguai.
Ademais, acordou-se um prazo de qua-
tro meses que logo foi prorrogado a 31
de dezembro de 1960, ao Govérno da
Bolivia, para que subscrevesse tambeém
o referido Tratado, na qualidade de
Estado Signatario.

Iisse Tratado fica aberto a adesao
dos outros paises latino-americancs.
coisa que nao apenas € de esperar pela
importancia que um maior numero de
adesoes ha-de se dar, mas que as mes-
mas deverao ser feitas quanto antes,
ja que o Tratado estabelece para as na-
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coes que aderirem depois o ajuste dos
respectivos indices de desagravo, de-
vendo cumprir-se com 0S compromis-

sos acumulados ja oferecidos por ou--

tros paises no segundo, terceiro ou se-
guintes anos de vigéncia.

Com data de 10 de dezembro ui-
timo, Colombia, Equador e Venezuela
fizeram a Declaracao Final da Ter-
ceira Reuniao de Consulta sébre Poli-
tica Comercial. Nela, os Governos de
Colombia e Equador declararam qug
darao os passos necessarios para for-
rmalizar quanto antes o seu ingresso na
Associacao Latino-Americana de Li-
vre Comeércio, enquanto o Govérno de
Venezuela declara que se bem reco-
nhece no mesmo um instrumento ade-
quado para um maior e equilibrado
desenvolvimento econdmico da Amé-
rica Latina, reserva-se para uma fu-
tura ocasiao qualquer declaracao
acerca do seu pgssivel ingresso na As-
sociagao.

A Zona de Livre Comércio se pro-
cessara gradualmente através de doze
anos, passados os quais a parte princi-
pal do intercambio entre os seus pai-
ses ficara liberada, mediante a elimi-
nacao dos respectivos gravames, en-
tendendo-se como tais os direitos adua-
neiros e quaisquer outros encargos de
efeitos equivalentes, sejam de carater
fiscal, monetario ou cambial, que inci-
dam sbébre as importacoes.

Principios e Objetivos Basicos

Os principios e okjetivos basicos
do Tratado surgem no seu preambulo,
no qual se expressa que os governos
signatarios nao apenas buscam a solu-
cao pratica para os problemas imedia-
tos de ordem comercial, mas também
desejam forjar um incremento dind-
mico e capaz de contribuir para a re-
mocao dos obstaculos ao desenvolvi-
mento econdmico e, conseguintemente,
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a melhoria do nivel de vida dos seus
povos.

A ampliacao dos mercados, resul-
tante da liberacao do comeércio entre
os paises membros, impulsionara o me-
lhor aproveitamento dos fatéres de
producao disponiveis e permitira por
em jO6go outros novos, com proveito
para a economia das inversoes e o au-
mento das oportunidades de emprégo.

Contudo, ha que se ter em conta
as diferencas existentes entre as estru-
turas e o grau de desenvolvimento das
economias dos paises participantes,
pelo que é necessario adotarem-se me-
didas flexiveis que se baseiam nos se-
guintes principios fundamentais: a)
processo de liberacao por etapas; b)
reciprocidade nas concessoes; e ¢) tra-
tamento incondicional e ilimitado da
nacao mais favorecida.

Ha também outras clausulas rela-
tivas a expansao e diversificacao do
intercambio e complementacao eco-
nomica, como também se estabelecem
medidas a favor de paises de menor
desenvolvimento econdomico relativo
(Bolivia e Paraguai).

Gradualidade

A eliminacao dos gravames se le-
vara a cabo por meio de negociacoes
periodicas, no curso de 12 anos. De
maneira que duas sao as caracteristi-
cas da eliminacao dos gravames: &)
gradualmente, através de 12 anos, ©
b) por meio de negociacoes periodicas.

Essas negociacoes periodicas sao de
maior importancia e constituem uma
das grandes diferencas com o Mercado
Comum, ja que nos tratados deésse tipo
as rebaixas sao automaticas e portanto
nao sujeitas a negociacoes. Entretanto,
hé quem sustente que tal disposicao €
de carater negativo, posto que as in-
dustrias novas nao podem basear os
seus programas de base em modifica-
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coes alfandegarias sujeitas a negocia-
coes, porquanto para estabelecer os
seus planos devem contar com situa-
coes definidas e antecipadas. Devido a
estrutura atual. pode chegar-se a um
acordo sobre esta base, de maneira que
as rebaixas se estabelecam por nego-
ciacGes, podendo assim cada pais pon-
derar as vantagens e sacrificios e criar
o indispensavel espirito de cooperacao.

Nao existe para nenhum pais
obrigacao de outorgar rebaixas pare
todos os para alguns dos rumos de im-
portacao, de maneira pre-estabelecida.
Cada pais outorgara essas vantagens
aos demais apenas como resultado fi-
nal de negociacoes.

Reciprocidade

O Tratado estabelece o principio
da reciprocidade em forma basica e
essencial. Nenhuma das partes podera
obter maiores beneficios do que as que
outorga, e se as suas aspiracoes nao
chegam a materializar-se, estabelecem
os meios de correcao para obter assim
o equilibrio de conveniéncias.

A reciprocidade se refere as con-
cessoes, isto €, que se a Argentina pede
8% de rebaixas, deve conceder tam-
bém 8%, sem que isso signifique que
essa igualdade deva refletir-se nas ci-
fras do intercambio. '

O tratado relaciona a reciproci-
dade com as expectativas de aumento
das correntes de comeércio entre cada
pais e o conjunto da zona, respeito dos
produtos que figuram no programa de
liberacao e os que se incorporem pos-
teriormente.

Clausula da Nacao Mais Favorecida

Constitui esta clausula outro dos
principios basicos do Tratado. Pela
mesma, toda vantagem que uma parte
conceda a qualquer outra, pertenca ou
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nao a Zona, se estendera automatica-
mente a todos os demais membros.
Este tratamento tem de ser conside-
rado no sentido mais amplo possivel e
compreende toda wvantagem, favor,
franquia, imunidade ou privilégio,-
qualquer que seja a natureza e ori-
gem. Incluem-se nele os beneficios de
ordem aduaneira e administrativa,
tanto os de tipo fiscal como os mone-
tarios e cambiais.

Esta clausula permite ao mesmo
tempo simplificar as  negociacoes
anuais, ja que aquelas podem fazer-se
por pares de paises ou seja aquéles que
tenham maior interésse em cada pro-
duto e os resultados a que cheguem se
estenderao a todos, de forma automa-
tica.

As Listas de Produtos

As negociacoes periodicas condu-
zirao a formacao de dois tipos de listas
de produtos: as listas nacionais e a
lista comum.

As listas nacionais formadas pe-
los produtos para o que cada pais lnes
outorga concessoes para ser importa-
dos pelos demais paises da Zona. A
lista comum, que compreendera aque-
les produtos que todas as partes con-
tratantes se comprometem liberar ao-
cabo de 12 anos da vigéncia do Tra-
tado.

As Listas Nacionais

Todos os anos cada pais outorgara
concessoes diretas a outros paises para
a importacao de determinados produ-
tos, os quais passarao a formar a res-
pectiva lista nacional. Portanto, cada
pais terd a sua propria lista nacional.
Ademais, esta implicito que pela clau-
sula da nacdo mais favorecida ditas
vantagens se estendem a todos os Es-
tados membros.

G CURTUME



A quantidade de produtos que
cada pais devera incluir na sua lista
nacional, dependera da reducao de
gravames, 0s quais em média deverao
ser de 8% pelo menos da média pon-
derada dos gravames vigentes para
terceiros paises.

Esta medida ponderada é cal-
culada sobre a base da incidéncia dos
gravames que aplicaria para terceiros
paises, o respectivo pais membro, a
importacao total, no triénio imediata-
mente anteriores a negociagao dos pro-
dutos que figurarao na lista de impor-
tagoes procedentes dos demais paises
da Zona, mais as importacoes dos mes-
mos produtos procedentes de paises de
fora da Zona, assim como também
aquéles produtos que nao apareciamn:
nessa lista e que hajam sido matéria
de vantagens na respectiva negociacao.

Em principio, as concessoes sao
irreversiveis, apesar da pretensao de
introduzir um tator de maior flexibi-
lidade nas negociacoes, no caso das
listas nacionais, permitindo-se a reti-
rada de uma vantagem substituida por
outra equivalente, desde que por acor-
do das partes contratantes e nao ape-
nas entre os paises que originaria-
mente a convencionaram.

A base de 8% nas reducoes cons-
titui um minimo, de maneira que pode
ser ultrapassada, e nesse caso a per-
centagem maior pode ser compensada
em anos posteriores por outros me-
nores.

A Lista Comum

A Lista Comum estara formada
por todos aquéles produtos que ficarao
totalmente liberados de gravames e
outras restricoes ao fim de 12 anos, eni
cujo momento gozarao de livre circula-
¢ao dentro da Zona.

Ao finalizar o primeiro triunfo,
os produtos incluidos na Lista Comumnt
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devem representar um volume nao in-
ferior a 259 do comércio da Zona, aos
seis anos 90%, aos nove anos 75% e
durante o curso do quarto triénio, isto
2, até aos 12 anos, devera atingir o es-
sencial do intercambio, cuja magni-
tude sera determinada pelas partes
contratantes e que se estima em 807,
dando-se tempo, assim, para que as in-
dustrias existentes se vao adaptando
a nova situacao.

Disposicoes Sobre a Agricultura

O Tratado tem um capitulo dedi-
cado a Agricultura. Autoriza-se agos
paises que tenham uma producao defi-
citaria para que estabelecam uma es-
pécie de quota, que devera cobrir ape-
nas o ‘deticit’” do seu intercambio, e
uma vez o mesmo haja sido coberto,
permite-se-lhe estabelecer precos mi-
nimos para evitar a concorréncia do
exterior, mais barata do que a sua pro-
pria producao. Por exemplo, o caso do
Brasil que importa trigo da Argentina,
ja que consome mais do que produz
e, portanto deve importar o saldo,
Ja que deve supor-se que as quantida-
des que o superem concorrerao com a
prodiicao brasileira mais cara. De ma-
neira que o preco de importacao do
trigo pelo Brasil, uma vez coberto ¢
“deficit”, tem que estar determinado
pelo preco de custo brasiliero.

Também estabelece-se que os pal-
ses do Tratado comprarao com prefe-
réncia a producao agricola da Zona em
condicoes normais de concorréncia.
Visa essa disposicao a evifar os pre-
juizos de disposicoes de paises fora da
Z.ona, como ocorre com a Lei 480 norte-
americana, que autoriza a colocacaoc
dos seus excedentes agricolas a precos
baixos, longo prazo e moeda do pais
importador, causando com isso uma
concorréncia ruinosa.



Importancia Pratica do Tratado

Sem duvida alguma o Tratado
trara um resultado diferente segundo
se trate da producao primaria, as in-
dustrias leves em geral ou ainda as
industrias pesadas.

No primeiro grupo se encontrani
a agricultura e a mineracao, que tém
amparado sempre os produtos tradi-
cionais do comeércio latino-americano;
no segundo grupo se encontram aque-
las industrias produtoras de artigos de
consumo e no terceiro grupo as indus-
trias consideradas dinamicas, que pro-
duzem especialmente equipamentos e
magquinas, veiculos e outros artigos
duradouros e prcdutos intermediarios
ou semi-acabados.

As industrias manufatureiras da
América Latina se encontram na sua
quase totalidade dentro do segundo
grupo, havendo sido instaladas a custo
de sacrificios e enormes esforcos e nao
aceitarao com facilidade a abertura
dos seus proprios mercados a concor-
réncia de industrias similares da re-
giao, e é devido a esta situacao que o
Tratado tropecara seguramente em
maiores dificuldades. Apesar disso, ha
que se ter em conta que devera estimu-
lar o progresso econdomico desta Zona
subdesenvolvida antes de se fomentar
a concorréncia entre industrias que sao
muito novas.

Iispera-se que logo ap6s dez anos,
mais ou menos, de aplicacao do Tra-
tado, a reducao dos direitos aduanei-
ros e outros gravames sera menos im-
portante para os artigos de consumo
nao duradouros do que para os bens
de capital e produtos intermediarios.

A industria argentina se acha, em
sua quase totalidade, incluida no se-
gundo grupo, vale dizer, entre aquéle
conjunto de industrias que oferecera
possivelmente maiores
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dificuldades

para a aplicacao da primeira parte do
Tratado.

Conta a industria argentina com
certas vantagens ante a similar de ou-
tros paises da Zona e entre essas van-
tagens merece destacar-se a existéncia
de um consideravel mercado interno,
como também mao-de-obra com maior
preparo para a industria manufaturei-
ra. Por outro lado, apresenta, em mui-
tos casos face a mesma concorréncia,
certas desvantagens oriundas princi-
palmente dos seus equipamentos enve-
lhecidos, dificuldade nos transportes,
fretes caros, exagerados impostos e al-
tos gravames de importacao.

Cabe, contudo, deixar claro que ha
entre os industriais grande interéésse
pelo mercado comum, ja que o mesmo,
tambam, apresenta possibilidades con-
cretas, como o pronunciaram a Camara
de Especialidades Medicinais e outras.

Possibilidades da Industria
Curtidora

As industrias curtidoras e as que
elaboram artigos de couros se acham
compreendidas no grupo de industrias
de consumo. Existem curtumes em to-
dos os paises da Zona, de maneira que
cada um tera de tratar de proteger a
sua propria emprésa. Assim como a Ar-
gentina tratara de nao oferecer van-
tagens para a importacao dessas ma-
nufaturas, para proteger a sua indus-
tria nacional, igual comportamento
terdo de adotar os demais paises da
Zona. Ha, ao mesmo tempo, alguns
paises que importam nao apenas cou-
ros curtidos, mas ainda artigos manu-
faturados com couro, ora porque nao
produzem certos tipos ou qualidades,
ora porque tém insuficiéncia de pro-
ducao local.

Nao ha que se esquecer, ademais,
que a aplicacao do Tratado tem um
carater dinimico, de maneira que nao
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apenas ter-se-ao que olhar as coisas tal
como se nos apresentam na atualidade,
sendo que é mister ter em conta que &
medida que transcorrer os anos, deve-
rao incrementar-se as Listas Nacionais
e € provavel que o facam com os arti-
gos de que nos estamos ocupando. Da
propria atividade nesse sentido, muito
pode depender a conquista de outros
mercados, ainda que seja de imediato,
pelo menos num futuro préximo.

Cada pais tratara de determinar a
sua conveniéncia, obtendo dos demais
paises que incluam nas suas listas na-
cionais aqueéles produtos que realmen-
te podera exportar. Os paises que acor-
dem vantagens aos artigos que o nosso
solicite, pedirao em troca vantagens
compensatorias sobre outros artigos
que déles deveremos importar e pela
clausula de a nacao mais favorecida
umas e outras se estenderao a todos os
paises da Zona.

Quer dizer isto que se a Argentina
gestiona e obtem, por exemplo, do
Peru a inclusao de couros curtidos na
sua Lista Nacional, acertando uma re-
ducao de dbices que possibilite a ex-
portacao de curtidos para o Peru, a
Argentina devera conceder vantagens
equivalentes ao Peru em outros arti-
gos. A situacao nesse caso é a seguinte:
as reducoes alfandegarias que o Peru
concedeu a Argentina para couros cusi-
tidos se fazem extensivas aos demais
paises da Zona — México, por exem-
plo — e se éste pais, mediante as redu-

ALGUNS DADOS ESTATISTICOS

coes alfandegarias que o Peru conce-
deu aArgentina se encontrara em con-
di¢oes de vender os seus couros curti-
dos ao Peru, porque produz mais ba-
rato que nods, o México aproveitaria as
vantagens que em troca outorgaria a
Argentina. Igual caso zoderia produ-
zir-se de modo inverso e entiao sera
nosso pais o beneficiado.

De todas as maneiras, ao fazer es-
tas consideracoes, nao havemos de per-
der de vista o seguinte: a Zona ha de
dar-nos beneficios pela intensificacio
do comeércio dentro dela mais do que
pela concorréncia.

A industria curtidora, de antiga
tradicao no pais e de reconhecida capa-
cidade, tanto quantitativa como quali-
tativa, deve preparar-se para atender
com preferéncia a éste grande merca-
do atual e maior ainda em poténcia,
competindo com produtos melhores ¢
mais baratos, tanto noutros paises,
como no proprio, no caso de possivel
importacao proveniente dos outros
paises da Zona. Além disso, vale acen-
tuar que a ampliacao consideravel do
mercado poderia especializar a produ-
cao macica dos estabelecimentos com
o barateamento conseqtiente.

Estendemos estas considercoes
industria de calcado, tao ligada
nossa, como também a todas aquelas
manufaturas de couro, cujos produtes
sempre tém merecido a preferéncia
dos turistas que visitam o pais.

a
a

SOBRE COUROS CURTIDOS E A

ZONA DE LIVRE COMERCIO

Brasil

Importacdo: Ano 1958, bezerro ao cro-

mo, 5.820 ks: US$ 28.033; nove

O CURTIIME

meses de 1958, box calf. 40.255
ks; US 399.954.
Exportacao: Anos 1957/58: nao houve.
Numero de estabelecimentos: 600.



Producao: Vacuns, 5/6.000.000 de cou-
ros.

Valor da Producao: 5 mil milhoes de
Ccruzeiros.

Paises de onde importa: Alemanha, Ar-
gentina, Austria, Dinamarca, Es-
panha, Estados Unidos, Finlandia,
Franca, Gra-Bretanha, Holanda,
Hungria, Iugoslavia, Noruega,
Suécia, Uruguai e Benelux.

Couros que importa: ovino, bovino
(preferentemente box calf e bu-
falo).

Encargo cambial e direitos aduaneiros:
o box calf nao tem encargo cam-
bial e paga 60% de direito adua-
neiro. Qualquer outro tipo de
couro paga um dolar em categoria
especial (dobro do mercado livre,
isto é, 200 cruzeiros o dolar, como
cambio) e 100% de direito adua-
neiro.

Precos: Maio, 1960: solas em metades,
por kg, 100/180 Grs; grupons, por
kg, 120/220 cruzeiros; vaquetas,
pé 2, 40/80 Crs.

Chile

Importacao: Nao é significativa em ra-
zao do seu pouco volume.

Exportacao: nao exporta.

Paises de onde importa: o pouco que
importa vem da Argentina e dos
Estados Unidos.

Encargos cambiais e direitos aduanei-
ros: ha um depoésito prévio de
1.500% (proibitivo) e um direito
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aduaneiro de 20 pesos ouro por
quilo, mais um direito “ad-valo-
rem’ de 60% do valor CIF. No
caso da Argentina, para aquéles
artigos em que se haja fixado um
deposito prévio de 1.000%, nao
pagam.

Pregos: Maio, 1960: box calf la., $600

o pé2; vaquetas de la., Cr$ 800 o
pé2; bezerro (terneiro), 7/8 p.,
$1.400 o pé?; sola de la., $1.300
o kg.

Paraguai

Importacao: importa principalmente
da Argentina.

Encargo cambial e deposito prévio:
nao existe, quando a mercadoria
provém da Argentina.

Direito aduaneiro “ad valorem’: por
quilo bruto, bezerro 2,86 mais
11% guaranis; bezerro Russia,
3,82 mais 11%; cabra, 3,32 mais
11%; cabra e cabrito, exceto luva,
515 mais 11%; capivara, 0,95
mais 11% ; vaca (sola), 1,43 mais
119; vaqueta, 2,86 mais 11 %:;
cordeiro, 5.15 mais 11%.

Producdo: anos 1958 e 1959: sola séca,
516-550 toneladas; porco, 245.1350
e 249.800 pés quadrados; sola,
1.130.800/1.340.550 p2 Toda
esta producdo €& absorvida pelo
consumo local.

Exportacao: exporta em pouca quanti-
dade para zonas fronteirigas, tais
como Clorinda, Formosa, Posa-

das, ete.
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Peru

Importagcao: encargo de 200%. Va-

cuns curtidos, exceto bezerros, 15
soles por quilo; bezerros e cabras,
20 soles por quilo; camurcas, 25
soies por quilo; couros da Russia,
e couros em geral prensados, la-
vrados ou decorados para tapeca-
ria, encadernacao, carteiras, ma-
las, etc., 30 soles por quilo; cou-
ros recortados completos ou in-
completos, para a fabricacdo de

calcados, 40 soles por quilo.

Exportacao: nao ha.

Importacao: a importacao é feita da

Argentina e do México em sua
maior parte e também um pouco
da Venezuela.

Uruguai

Exportacdo a Ameérica Latina, em

1960 (em mil délares):

US$

Para Costa Rica:

Couros vacuns curtidos .. 124.3

Raspas de couros vacuns . 0,4
Para o Chile:

Carteiras de couro ...... 0.2

I A 0,5
Para El Salvador:

Couros vacuns curtidos . . 90,3

O CURTUME

Para Guatemala:

Couros vacuns curtidos . . 6,4

Para Haiti:

Couros vacuns curtidos . 4 4

Para Honduras:

Couros vacuns curtidos .. 90,4

Para Nicaragua:

Couros vacuns curtidos .. 34.5

Para Republica Dominicana:

Couros vacuns curtidos . . 24,3

Para Venezuela:

Couros vacuns curtidos .. 10,7

México

Lista mexicana: produtos de interésse

para a nossa industria que o Go-
vérno do México incluiu nas lis-
tas de produtos que deseja expor-
tar:

-— Argentina: nenhum.

— Brasil: calcado de couro para
senhoras, cavalheiros e cri-

ancas.
-— Paraguai: artigos para viagem
-— Uruguai: nenhum.

-— Peru: calgcado de couro para
senhoras, cavalheiros e eri-

ancas.
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Pasting ou

Entre as ultimas descobertas no
ramo de fabricacao de couros surge
uma que, sem duvida, podera revolu-
cionar a producao e mudar completa-
mente o proprio aspecto do curtume.
Trata-se da secagem dos couros colo-
cados em chapas de vidro — “Pasting”
— ou nos quadros de aco inoxidavel —
“Secaterm” —.

O Pasting ja nao constitul novi-
dade, pois Karl Schmit falava désse
processo desde o ano de 1913. E assim
que desde 30 anos a esta parte ésse me-
todo de secagem vem tendo larga e
franca aceitacao nos K. U.A., e isto
porque oferece maultiplas vantagens
em relacao aos processos até entao
aplicados na industrializacao do couro.
Os curtidores tinham, entretanto,
grandes dificuldades para realizar o
acabamento dos couros colados, acres-
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Secaterm?

E. Belavsky — H. Zimmermann

Curtume Renner — Porto Alegre

cendo, ainda, que os sapateiros encon-
travam nao menos dificuldades para a
montagem de seus calcados, fabrica-
dos com éstes couros. Resultou dai que
tal método de secagem levou algum
tempo para ser adotado e desenvoi-
ver-se.

Atualmente ,com os modernos
processos de acabamento, manipulados
com resinas sintéticas acrilicas e vini-
licas, éste método de secagem vem se
tornando de grande utilidade, bastando
salientar que nos E. U. A., 90% das
vaquetas ao cromo, para calcados, sao
coladas. Lentamente, porém com se-
guranca, éste método vem penetran-
do, também, nos curtumes europeus,
curtumes, alias ,sabidamente conser-
vadores.

De nossa parte, ja de ha dez anos
passados vimos aconselhando aos nos-
sos curtidores a darem atengao ao

G CURTUME
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sistema. (Calcados e Couros 1951.18
— E. Belavsky — T. Termignoni).
O outro meétodo de secagem a
que nos referimos acima “Secaterm”
é. comparavelmente, bem mais novo
(5 a 6 anos) e pode perfeitamente
concorrer com o primeiro ja que é de
custo menor e também mais simples.
Para melhor compreensao do lei-
tor, necessario se faz rever algo so-
bre a teoria da secagem do couro, ten-
do-se em vista as trés principais es-
pécies de umidade neles contidas e
que poderao ser assim distribuidas:

1) agua das cavidades entrefi-
brosas.

2) agua capilar.

3) agua da substincia dérmica.

A superficie do couro contém
apenas uma parcela minima de agua.

A secagem do couro se verifica
pelos seguintes processos:

a) evaporacao de umidade da

superficie.
b) movimentacdo interna da
agua. cumprindo, esta, a

funcéao de compensar a eva-
poracao da superficie.

Quando a superficie do couro &,
ainda, umida, no decorrer do proces-
o0 de secagem, a temperatura déste
é igual a do termdmetro Umido do
psicrometro, porém menor do que a
temperatura do ar no secador.

Vamos explicar melhor.

O grau de umidade relativa é de-
terminado pelo anarélho denominadn
psicrometro de ‘“Augusto”. o qual é
constituido por dois termometros —
um séco e um umido.

A umidade relativa é determi-
nada pela diferenca entre éstes dois
termometros. Se a umidade relativa ¢
de 65% e a temveratura do ar 68° C,
a temperatura do termometro umido

) CT'RTUINT,

serd de 63° C e a do couro sera, tam-
bém, de 63° C, verificando-se que hé
uma diferenca de 5° C. Nesta pri-
meira fase de secagem, a velocidade
déste depende da temperatura, de
umidade relativa do ar e da veloci-
dade do movimento déste, que tera
um ponto critico e que é verificado
quando a parte umida interna do cou-
ro ja nao pode mais alimentar, com
certa presteza a superficie e assim
compensar as perdas da agua evapo-
rada pela superficie. E, entao, que a
superficie de evaporacao transfere-se
para o interior do couro, significando,
por sua vez, que a superficie déste ia
se encontra séca.

Aqui comeca, entdao, a segunda
fase da secagem e que pode, igualmen-
te, ser dividida em duas partes. A pri-
meira perdura enquanto o couro man-
tém agua capilar. (Como anteriormen-
te, a velocidade de secagem depende da
umidade relativa, da velocidade do
movimento e da temparatura do ar).

A segunda fase ja compreende a
secagem da substancia molecular, a
aual é orientada pelos principios qui-
micos e fisicos conhecidos, da secagem
de “asua gel’.

Neste momento a velocidade da
secagem ja nao mais depende do grau
de umidade relativa mas, tao somente,
da temperatura e da espessura do
couro. t

A quantidade de agua contida no
couroc depois das diversas operacoes
mecanicas é muito variavel.

Os couros, depois de tingidos e en-
graxados. deverao permanecer por
cérca de 12 a 24 horas sObre os cava-
letes a fim de escorrerem o excesso de
dgua e descansarem. E nesse lapso de
tempo, alias, que se verificam a liga-
cao e a fixacao das substancias graxas.
Nestas condicoes, os couros deverao
conter aproximadamente T70% de
agua,

o
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Depois de passados pela maquina
de enxugar e de esticar (quando esta
é de boa qualidade), essa quantidade
de agua devera reduzir-se, aproxima-
damente, até os 50%. E neste ponto
que os couros se encontram em condi-
coes de se submeterem a operacao de
secagem.

Vejamos, no entanto e mais deta-
lhadamente, o0 que se passa com a agua
contida nesses couros e que pode ser
assim discriminada:

1) agua dos espacos grandes e
agua superficial.

2) agua absorvida pelos capila-
res.

3) agua de hidratacao ou agua
molecular.

A agua do primeiro tipo pode ser,
em sua maior porcao, eliminada pelas
operacoes mecanicas, ou seja pela acao
da maquina de estirar e enxugar ou.
tambéem, pela acao da maquina de cen-
trifugar. As outras espécies de agua a
que nos referimos s6 poderao ser eli-
minadas pela acao de secagem.

A agua absorvida pelos capilares
grossos seca muito facilmente. Ja a
agua dos capilares finos tem a sua li-
gacao com éstes muito mais forte. Por

. Relacao entre o contetdo de a4gua
VAQUETA AO CROMO.
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exemplo, a 4gua entra nos capilares de
tamanho menor do que 1.600 A
(1.6.10- cm), somente quando a umi-
dade relativa ultrapassa de 97%. Esta
agua esta, ainda, ligada com os capila-
res tanto mais firmemente quanto me-
nor for o diametro déstes capilares; no
entretanto, esta ligacao da 4gua é sem-
pre menor do que a da agua molecular,
visto como, nestes casos, as moléculas
da agua estao colocadas ao derredor
dos grupamentos polares da molécula
do polipeptido.

No caso em que a umidade rela-
tiva do ar nao seja superior a 40%, sé
tera agua a condensar-se entre os ele-
mentos da estrutura do couro.

O conteudo de agua ne couro de-
pende dos seguintes fatores:

1) da umidade relativa do ar.
2) da temperatura.

3) da microestrutura do couro.
4) do tipo de curtimento e en-

graxamento

‘O conteudo de agua no couro, sen-

do os demais fatores constantes, de-
pendera exclusivamente da umidade
relativa do ar. Kste fato podera ser
constatado pelo diagrama que segue:

no couro e a umidade relativa do ar.

— — e e ==

60 70 80 90 100

‘fmidade relativa

(Diagrama 1)
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Convém salientar que nem sem-
pre determinado grau de umidade re-
lativa corresponde a determinado con-
teido de agua. Esses principios servem
somente para determinado processo de
absorcao ou desorcao dependendo de
como tal conteudo de agua foi determi-
nado, se pela secagem ou pela umidi-
ficacao do couro. .

Este fenémeno podera ser expli-
cado tomando-se, para exemplo, duas
amostras de couro, uma secada com-
pletamente sobre acido sulfurico e a
outra umedecida sObre a agua até o
equilibrio. Coloquem-se, agora, estas
duas amostras em um ambiente com
umidade relativa de 75% até que atin-

jam o péso constante. O resultado da
experiéncia demonstrara que estas
duas amostras nao apresentam contet-
do igual; a amostra umedecida contémn;
maior percentagem de agua do que a
amostra secada.

De acordo com esta demonstracao,:
poderemos, desde logo, construir cur-
vas para diferentes graus de umiaads
relativa, segundo fica a seguir indi-
cado. A curva superior se refere a de-
sorcao e a inferior demonstra a absor-
cao.

Este fendmeno, designado pela ci-
éncia com o nome de ‘“Histeresis”, &
de grande importancia dado o alcance
que tem na caracterizacdo dos couros

Diagrama — HYSTERESIS.
A superficie do couro depende da

umidade relativa.

VAQUETAS AO CROMO.
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(Diagrama 2)

27



secados pelos sistemas ‘‘Pasting” e
“Secaterm”. Sobre éste assunto iremos
nos deter a seguir.

As teorias que vimos de expor aci-
ma visam fornecer elementos para me-
lhor esclarecer os fatos relacionados
com éstes novos processos, seja 0
“Pasting” como o “Secaterm”, ja que
por intermeédio das aludidas teorias
demos as indicacoes que se faziam ne-
cessarias sobre a maneira de se dirigi-
rem os processos para o fabrico de cou-
rcs de melhor qualidade.

Os couros ao cromo, destinados &
fabricacao de vaquetas, uma vez pre-
parados para a secagem, bem enxutos
e estirados tém, aproximadamente, 50
a 52% de agua.

Este conteudo poderd ser assim
distribuido:

Agua molecular — 8 — 10%
Agua capilar — 15 — 20%
Agua de molhagem di-

reta ) S o

Iremos, principalmente, tratar s¢-
bre o processo ‘“Pasting”.
O problemria, neste caso, estd em

becagem da vaqueta — PASTING

secar 0 couro umido, sem perda de
ternpo ,e de modo a que, secando ou-
tros tipos de agua, nao ocorra o mesmo
em relacao a agua molecular e a 4duua
absorvida pelos capilares finos, meno-
res do que 1.600 A. Esta agua, segundo
ja frisamos, tem importancia capital,
particularmente no que se refere as
qualidades plasticas do couro. Confor-
me ja aduzimos, a determinado grau
de umidade relativa do ar correspon-
de, durante a secagem, certo conteudo
de &gua no couro. Désse modo, secan-
do com um grau de umidade relativa
do ar entre 70 — 75%, sempre havera
no couro 20% de umidade o que ga-
rantird o objetivo desejado.

Para a secagem da agua molecular
ou de hidratacao a temperatura nao
poderéa ultrapassar os 50 — 55°C; sen-
do esta, mais elevada, podera causar,
em conseqiiéncia, o inicio da elimina-
cao da agua molecular.

A duracao da secagem devera ser
de 6 — 8 horas, com movimento de ar
a 0,5 m/seg. Veja-se o diagrama que
segue.

Umidade relativa 75% — Movimento do ar 0,5m/seg.
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A secagem dos couros ao Seca-
term nao oferece possibilidade de re-
gular o grau de umidade relativa bem
como o conteudo de agua que resta no
couro, como no caso de secagem ao
“Pasting”.

A temperatura de secagem ultra-
passa, habitualmente, de 70°C quando
a agua do “Secaterm” é aquecida pelo
vapor. Desta forma, a unica maneira

de controlar a secagem bem como o
conteudo de agua restante no couro
sera a diminuicao, ao maximo, do tem-
po para a secagem, providéncia com a
qual evitar-se-a a eliminacao das aguas
molecular e dos capilares finos.
Secando, a vaqueta, durante o pe-

riodo de 0,5 hora, ainda conservara

cérca de 14 — 169 de agua, ficando o
couro mais ou menos séco. Observe-se
o diagrama que segue:

Secagem da vaqueta — SECATERM
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(Diagrama 4)

Cumpre salientar que atingindo
16 %, a quantidade de agua contida no
couro, é de todo necessario utilizar un:
tipo de cola adequado, isto €, que dei-
xe cair o couro. E, também, necessario
instalar varas no ‘“Secaterm” para que
o0 couro nao toque no piso. Colocados os
couros nos varais, deverao ai permane-
cer por algum tempo a fim de que se-
quem convenientemente.

Interessante é notar que os couros
ao cromo, secados pelo “Pasting” ou o
“Secaterm”, tém o “Hysteresis” muito
pequeno, comparado com O mesmo,
sendo os couros trabalhados pelo sis-
tema antigo de fabricacao, isto €, seca-
dos ao ar livre, reverdecidos na serra-
gem timida e estocados. Os couros tra-
balhados ao tanino tém, como no caso
anterior, igualmente pequeno “Hyste-
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resis”. J4 o couro para pelica, com
purga forte, nao apresenta o “Hyste-
resis’’.

Esse fenomeno vem demonstrar-
nos que o couro secado pelo sistema de
colagem apresenta a superficie estabi-
zada, mudando muito pouco quando
héa alteracao no grau de umidade rela-
tiva do ar. Esta caracteristica €&, alias,
de grande importancia tanto no que se
refere 4 estocagem dos couros, ainda,
no concernente a fabricacdo de calca-
dos, j4 que a forma déstes conservam
as suas caracteristicas inalteraveis.
Vamos demonstrar, ainda, que a su-
perficie do couro colado altera-se mui-
to menos do que a dos couros de fabri-
cacio antiga. Computem-se os dados
que seguem com os quais ficam de-
monstradas as alteragoes verificadas

0 CURTUNME
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nos couros armazenados, segundo o
grau de umidade relativa do ar.

Tomemos, para demonstracao,
duas amostras:
Umidade relativa.
Percentagem 80 75 . b4

— ————

Amostra I (c2) 400 400 398

Amostra II (c2) 400 400 390

Como se pode verificar pelo de-
-monstrativo acima, o couro secado no
“Secaterm’” tem a metragem mais es-
tabilizada. '

. Apo6s a secagem dos couros, quer
ao ‘Pasting” como ao “Secaterm’, ne-
cessario se torna deixa-los descansar
-por alguns dias a fim de que a umi-
dade se ; distribua harmoniosamente
por tdda a superficie e espessura.

G-

Os couros, entretanto, secados no
“Secaterm”,
déncia muito mais do que os que 0 s@o

pelo “Pasting”, ja que o tempo de se- "

cagem daquéles é muito mais rapido..

Seria melhor realizar esta operacao. .

em camaras Umidas, as quais deverao
ser especialmente . construidas para

este fim.

4 Nestas camaras os couros deverao

receber o grau de umidade adequado,

capaz de receber e suportar a operacéo
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necessitam dessa provi- 4

Amostra I — Couro secado- no Seca-

term.
Amostra II — Couro de fabricacao
antiga.
i Y TR S e
398 400 400 396 396 398 400
302 398 395 392 390 398 400

que se devera seguir a sovagerﬁ. (Re:
vejam-se as nossas anteriores publica:
coes — Calcados e couros 1. 952 18.
E. Belavsky e T. Termignoni),

~ O grau de umidade 1dea1 sera (
~de 28 a 30%. | '

£ necessario, ainda, 'lembrar- qu
as fibras secadas com o angulo de‘tor
cimento forcado (secagem no ' estadt
tmido) deverao receber o tempo sufi
ciente para que éste angulo se orient:
para a sua posicao normal.

Pelas microfotografias aqul es
tampadas, um trabalho realizado po:
Wilson, vé-se claramente a necessida
de do contrdle automatico da secagen
e da umidificagao dos couros. Por ela
se poderao verificar, sejam as fibra
quebradas quando a secagem se fa:
sem’ contrdle, como as fibras bem con
servadas e orientadas quando o con
trole é feito rlgorosamente

O CURTUMI



(Microfotografias referidas no texto: contréle automdtico da secagem e da modificacio
dos couros).




O diagrama que segue demonstra
as curvas de absorcao e desorcao do

couro ao Cromao.
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(Diagrama 9)

A absorcao de umidade na camara
umida e fria se processa muito lenta-
mente, sendo que para um grau de

umidificacao ideal serao necessarios
de 4 a 5 dias.

I R

Baseados em trabalhos realizados
por cientistas russos, chegamos a con-
clusao de que o tempo necessario para
o condicionamento dos couros secados
pelo sistema de colagem podera ser re-
duzido. Para tanto usar-se-a a camara
umida nao fria, porém com 30 a 40°C
de temperatura.

Os parametros desta camara de-
verao ter a seguinte orientacgao;
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Umidade relativa acima de 97%

Movimento do ar 0,5 h/sec
Temperatura 40°C
Duracao de 4 a 6 horas

Esta camara s6 funciona satisfato-

riamente com regulagem automatica

de temperatura e de umidade relativa.
(A. Tchernov. Tecnologia koge-
vennago dela 1957.253 | Moskva.

Queremos, ao finalizar 0 nosso
trabalho, chamar a aten¢ao dos nossos
leitores para a qualidade da cola des-
tinada aos processos de secagem, se]a
ao “Pasting” como ao “Secaterm’.



.y
Este ingrediente devera apresentar as
seguintes qualidades basicas:

1) O couro devera aderir logo e
ser colado até o grau de seca-
gem que seja desejado;

2) A cola, apés a secagem, de-
vera permanecer mais no vi-
dro ou no aco inoxidavel do
que no couro;

3) A cola nao devera conter
muita quantidade de solidos,
facilitando, assim, a formacao
de pelicula fina e que seja
facilmente removivel pela
agua;

4) que nao obstrua com muita
facilidade o papel da lixa-
deira.

5) O preparo da cola devera ser
simples e econémico.

Em nosso pais usam-se, na elabo-
racao de cola, preparados especiais,
nao raro ostentando nomes exoticos,
geralmente muito caros.

E aqui vai uma sugestao:

1) Carboximetelcelulose (trata-

se de um bom engrossante);

2) Polvilho (adere com facilida-
de ao vidro);

3) Caseina (bom adesivo do
couro) ;

4) Tapioca (muito usada nos
E. U. A.);

5) Oleo sulforicinado;

6) Detergentes;

7) Conservantes.

Combinadas estas substancias ter-
se-a um produto de 6tima qualidade,
capaz de aderir ao vidro ou ao couro,
segundo convenha.

REFERENCIAS

Eugen Belavsky — Vantaggi del colla-
gio dei cuoi su planche di vetro.
(Bolletini delle estazione Speri-
mentalli per e Industria delle
pelle e delle Matérie concianti.
Napoli, XXVII Decembre 1951.

Eugen Belavsky e Tito Termignoni
(As novas idéias na Industria dos
Couros. — III Secagem. Revista
de Quimica Industrial — 1954,
262. 14.

Sindicato de Calcados pede Grupo de

Trabalho :

Pelo Sindicato da Industria de
Calcados no Estado de Sao Paulo foi
enviado o seguinte memorial ao sr. Ja-
nio Quadros, presidente da Republica:
“Excelentissimo Senhor
Doutor Janio da Silva Quadros
D. D. Presidente da Republica
Brasilia — D, F,

O CURTUME

a6rios Problemas

Senhor Presidente

O SINDICATO DA INDUSTRIA
DE CALCADOS NO ESTADO DE
SAO PAULO dirige-se respeitosa-
mente a Vossa Exceléncia, para expor
e data vénia pleitear o seguinte:



Confianca no atual govérno

Nao estivessem convictos e con-
vencidos os signatarios déste, do ele-
vado grau de honestidade, patriotismo
e do bom senso que norteia o governo
de Vossa Exceléncia, jamais cuidariam
de se dirigir ao primeiro Magistrado da
Nacao, nao para pleitear favores ou
privilégios, mas apenas justo tratamen-
to fiscal a um setor da producao na-
cional tao importante como o da ali-
mentacao.

Fomos buscar la. ..

Nos govérnos passados, quando
se procurou as autoridades competen-
tes no sentido da melhoria e da simpli-
ficacao da incidéncia do impodsto de
consumo sObre calcados, face ao con-
tra-argumento de que algumas lojas
de calcados no Rio de Janeiro, osten-
tavam opuléncia em suas instalacoes,
majorou-se o tributo ou melhor, uni-
ficou-se a aliquota em DOZE POR
CENTO — aumentando-se a taxa -—
por paradoxal que pareca — de 8 para
12 por cento para os calcados baratos
e reduzindo de QUINZE para dove
por cento para os calcados de luxo!
Isto jamais aconteceria no govérno
honrado e justo de Vossa Exceléncia.
Eis os motivos por que s6 agora bate-
mos as portas de auem nos possa re-
ceber com dignidade. O Brasil nao e
s6 Rio de Janeiro ou Sao Paulo.

Tratamento injusto

No grupo da industria do vestua-
rio, 6 o cal¢cado é tributado, e de que
forma! Aquela utilidade que preser-
varia a saude, que evitaria inumeras
endemias que dizimam milhares de
irmaos brasileiros que ainda andam
descalcos, paga — senhor Presidente
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— 24 veézes mais imposto do que a
“cachaca’”, ruina e desgraca de inime-
ros lares! Que ironia, Senhor Presi-
dente, aquilo que resguarda a satde
do povo e que € indice de civilizacao
tem um tratamento fiscal tao injusto
e brutalmente desigual daquilo que é
um atestado de incivilidade e nefasto
ao desnutrido homem do trabalho. A
excessiva carga tributaria que incide
sobre o calcado impede que se comer-
cialize o produto, nao para outros pai-
ses, mas para regioes longinquas do
nosso proprio Pais, como Norte, Nor-
deste, Mato Grosso e Goias. A multi-
pla incidéncia tributéaria é responsavel
ainda pela industrializacao e comer-
cializacdo, circunscritas quase que sé
aos grandes centros de Capitais dos
Estados, desestimulando a procura de
mercados em distantes regioes do nos-
so proprio Pais, onde a incidéncia do
“pé descalco” chega a ser simples-
mente gritante e desumana! Mais da
metade da populacdo brasileira anda
descalca!

Opinioes insuspeitas

Seriamos suspeitos se fossemos
nés que proclaméissemos a pesada e
injusta carga tributaria que onera o
ralcado. O Centro das Industrias de
Curtumes do Brasil, em memorial en-
viado a Vossa Exceléncia em 14 de
abril do corrente ano. sugeriu a redu-
cao de 12 para 6 por cento do imposto
de consumo sobre calcados. Os técni-
cos do Ministério da Fazenda podem
tamb?m dar o seu testemunho basea-
dos nos ensinamentos da pratica. Nao
h4 quem nao reconheca que o cal¢ado
estd sobrecarregado de impostos
(12% ) enquanto inumeros outros ar-
tigos de uso supérfluo e até nocivos,
sao contemplados com menor taxa.

0 CURTUME,



Isencoes

Existe lei que isenta determina-
dos tipos de calgados populares do im-
posto de consumo, porém nao sO as
discriminacoes privilegiadas contidas,
como as bases para a venda no varejo
'sao anacronicas. Isencao devia ser be-
neficio e mao privilégio. Somente de-
terminadas fabricas estavam em con-
dicoes de produzir o artigo. Somente
determinados tipos, com determina-
das solas gozam da isencao. Nao foi
o calcado mais econdmico, mais bara-
to, o beneficiado pela isencao: até pa-
rece que o isento féra sermao enco-
mendado.

Sonegacao e estatistica

A elevada aliquota representa
um desafio aos honestos, que vém sus-
tentando renhida batalha no campo
dos negoécios, lutando com armas de-
siguais. Aos desonestos, um convite,
uma tentacao permanente a sonega-
cao, nao s6 de impostos, como tam-
bém de dados estatisticos capazes de
proporcionarem fontes informativas
para estudos futuros. Carecemos de
dados estatisticos seguros e positivos.
Em que pese a elevada taxa do im-
posto de consumo sobre calcados, a
rubrica respectiva, no entanto, repre-
senta pequena fracao no orcamento da
Uniao, donde concluimos que o pre-
tendido nao afetara o Tesouro Nacio-
nal. Calcados nao deveriam pagar im-
posto de consumo, ja que tdodas as ma-
térias-primas que entram na sua com-
posicdo pagam impdsto.

Conclusao

Concluindo, Senhor Presidente,
apelamos para o espirito de Justica de
Vossa Exceléncia, no sentido de:

O CURTUME

a) Constituir novo grupo de
trabalho, com a participacao
de representantes da indus-
tria objetivando enquadrar
a sistematica tributaria ao
desenvolvimento industrial,
agricola e comercial do nosso
Pais. Ja nao somos mais um
Pais essencialmente agricola.
Somos um grande Pais de
pés descalcos. . .

b) Nova lei que propicie o de-
senvolvimento da industria
de calcados, em condicoes de
suprir as necessidades rela-
cionadas com a seguranca do
trabalho na industria e no
campo.

c) Ampliar a area de consumo,
permitindo, antes de se pen-
sar na exportacao para ou-
tros paises, exportar primei-
ramente para 0 nosso proprio
Pais, isentando o calcado,
pelo menos o essencial, do
1mposto de consumo.

d) Criar condicoes para a gra-
dativa e rapida substituicao
da obsoleta maquinaria atual
do ramo, pelo que existe de
mais moderno no mercado
mundial, de vez que .tanto na
técnica como na mao de obra,
estamos em condicoes de
competir.

Na certeza de que o honrado go-
vérno de Vossa Exceléncia levara em
conta o anseio e o apélo de tdda a clas-
se, de que acreditamos ser fiéis intér-
pretes, queira aceitar os protestos de
nossa elevada estima e distinto apréco.

SINDICATO DA INDUSTRIA DE

CALCADOS NO ESTADO DE SAQ
PAULO”.



Mercado de

Couros Crus

!
\

U. S. A. — Devido ao agravamento das tensoes internacionais, a
procura nesse mercado intensificou-se acentuadamente durante a
segunda quinzena de julho e a primeira metade de agosto e os pre-
cos atingiram uma nova altura maxima. Mas conforme as ultimas
noticias dos EE. UU. parece que o teto foi atingido e que dentro

dos proximos dias os primeiros afrouxamentos nos precos apa-

recerao.

Damos abaixo as quantidades da exportacao de couros dcs
EE. UU. durante os primeiros seis meses do ano em curso compa-

rados com o mesmo periodo do ano passado:

(Em 1.000 pecas)

1961 1960 Aumento
Couros grandes . . . . . . . 3.812 2.973 28,2%
o L T T S, e s A 831 49,3 %
A e S SRREE | M 179 48,6 %
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R native SLeers’ . 1, . o w174 /18 . 15,84 8

Heavy Texas steers . . . . . . . . .. . 15 12.95
g matt Branded steers . . . . . . il 16 13.38
nghl: RELIVE COWS 10 v s a0 o A0 14/991/4 20.78
Country hides. (todos os pesos) SO 14Y5/AT | 13,168
Calfukms TR Bl | SRR S e R 2 62 34

ARGENTINA — Mais uma vez a maior parte dos couros exporta-

‘dos foi tomada pelos paises da “cortina de ferro”, ou seja, princi-

0O CURTUME

palmente pela Polonia, Hungria e Tchecoslovaquia. No més em
curso os negocios foram bastante moderados e os frigorificos nao

conseguiram realizar as suas intencoes de forcar os precos em
conformidade com o mercado norte-americano. Registramos so-
mente pequenos aumentos na base maxima de 5%, especialmente

nos tipos mais leves.

Cotacoes na Argentina
(Em US Cents por quilo FOB)

Standard packer steers . . . . . oy LR e RRNE S A 37/371%4
Standard packer steers rejects: . . ii . . v o w e w5030
Standard packer.light-steers . . . . . . . .. . . ... 43
Btinidard packer COWS .0t . 5 . b ob e e wiate el 30
Piandard packer extremes .o At e DL Sl T 6214
Tipo frigorifico light steers . . . . . . . . S i s RS

Campos vacas . 2914

Em Liverpool os couros frigorificos procedentes da Argen-
tina durante as ultimas duas semanas melhoraram na base de ld
por libra, séndo frigorifico “first heavy ox” cotados no dia 16/8
a 1614d por libra.
URUGUAI — Cérca de 20.000 couros foram vendidos em paises
nio identificados aos precos de 364 cents por quilo de couro, tanto
de boi como de vaca. No momento, praticamente nao existem es-
toques e as negociacoes sao bastante restritas.
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Na bolsa de Liverpool, frigorifico “first heavy ox” oriundos
désse Pais sao cotados atualmente a 15%d por libra.
BRASIL — Enquanto o mercado dos couros frigorificos de Sao
Paulo durante o més de julho apresentou-se bastante desanimado
e as vendas so atingiram uma altura razoavel devido as compras
da Polonia e da Tchecoslovaquia de 22.000 couros, no més em
curso registra-se muito mais atividade. Até o dia 22/8 ja 48.000
couros para a industria nacional e 20.000 para a Tchecoslovaquia,

perfazendo u mtotal de 68.000 couros, foram vendidos.

No dia 22 os frigorificos, em consequéncia do aumento do
cambio do dolar convénio e, tomando por base as ultimas vendas

para a Tchecoslovaquia a 39 cents por quilo FOB, estabeleceram

uin novo preco para os curtumes nacionais em Cr$ 90,00 por quilo
FOR Plant.

No interior de Sao Paulo e no centro, por enquanto os pre-
cos continuam estaveis.

No Estado do Rio Grande do Sul destacou-se a venda de
30.000 couros para a Russia, realizada no inicio do més em curso

por uma firma exportadora de Poérto Alegre.

Nos Estados do Nordeste notamos ultimamente uma ten-
déncia um pouco mais firme.

Peles — cabras segundo cotacoes de New York:
Indians
Amritsars .

........ Group 5 Nominal

Africans
ey e R S US$0.85
Brazilians

el (s R T R e US$0.92




GRAFICO DEMONSTRA OSCILACOES DOS PRECOS DO COURO
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Encontramo-nos, os curtidores, num
ponto de maxima significacao para os
nossos destinos. A atuacao da classe atra-
vés da sua entidade ja produz efeitos
dignos de consideracao especial. Mas ha
muita coisa ainda a fazer, nesta hora
marcante para o progresso industrial. Eis
por que precisamos consolidar as nos-
sas forcas. E o meio € simples: unir-nos
sempre mais. Dai o apelo que formulamos
a todos os associados do C.1.C.B.: seja
cada um o coordenador de mais socios,
na sua regiao. Os beneficios se reverterao

em prol da classe.



