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Fale com Bayer

Quer na nossa secao de couros quer no seu curtume, sempre teremos o prazer de dar conselhos sdbre os
processos para a fabricagao de couros brancos.

As nossas marcas de Tanigan supra LH, e Baykanol HLX permitem conseguir couros brancos resistentes a
luz, de flor fina, de toque cheio e de uma brancura excelente.

FABRICANTES:

BAYER DO BRASIL INDUSTRIAS QUIMICAS S/A

RIO DE JANEIRO — CAIXA POSTAL 1800 — ZC-O0
Agentes de vendas: Alianca Comercial de Anilinas S/A — Rio
de Janeiro: Caixa Postal 650. Sao Paulo: Caixa Postal 959.
Porto Alegre: Caixa Postal 1656, Recife: Caixa Postal 942.
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Urgéncia

Pedimos aos curtidores wma atencao especial a matéria
déste numero. Destacamos a referente ao GEITEC. Trata-se
de uma drastica tomada de atitude do Govérno, no sentido de
definir os problemas do couro a luz de dados reais, corretos, a
fim de apressar as solugoes que tanto reclamamos. A criacdo
do GEITEC decorreu — e disso nos sentimos algo euféricos —
da gestdo do CICB junto a autoridades, principalmente pelas
justificativas formuladas pelo vice-presidente Fernando Ca-
milo Monteiro, que tem acompanhado assiduamente todas as
demarches, desde o GEICAL.

Observem os curtidores que, agora, se tornam indispensd-
veis as estatisticas tantas vézes relevadas em téda oportunidade
em que se discutiram questoes econdmicas. Assim, urge a sua
apresentacao, para que com elas sejam abertas as portas dos
orgaos competentes e responsdveis pela concessio de uma nova
politica para a industria do couro.

Também, éste nimero apresenta um panorama simplifi-
cado da ALALC e ainda de trabalhos da ALAIC, buscando es-
clarecer quais os riscos que a febre aftosa pode atribuir ao
couro. Sdo assuntos palpitantes, dignos de apreciagdo, como
de apreciagiao merecem os exemplos que estamos divulgando,
de associados que expontdneamente aumentamn as suas con-
tribuigdes, para dilatar a drea de agdo do CICB, agora deli-
neando novos rumos a base de acuradas sugestoes.
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| - Outros ; :
8xent-plos @mt{zn,uam quatro associados amplia-
ram o exemplo dos Curtumes Santa

Helena, de Belo Horizonte; Winck, Ely
& Cia. Lida, de Portao, R. G. do Sul; e
Guilherme Fasolo S. A., de Bento Gon-
calves, também désse Estado, aumen-

B
tando expontaneamente as suas men-
salidades para que o CICB possa de-
senvolver um programa de maior ex-

pressao, nesta época em que todos os
custos subiram.

Agora foram os Curtumes Firmi-
no Costa, de Campinas, S. Paulo; Ame-
ricano, de Belém do Para: Irati, de Ira-
ti, Parana; e Sousa, Irmaos, de Carua-
ru, Pernambuco.

u
A Diretoria dessas emprésas com-
preendeu que o reforco material para
a sua Entidade representa um minimo

em relacio ao simples ordenado de con-
tinuo, e que os problemas que o Cen-
tro vem solucionando, no interésse de
todos, evitaram que a classe sofresse
maiores crises.

Os sete associados que ja assumi-
ram a atitude expontanea de aumentar
as suas mensalidades concorrem, as
sim, para que se renovem esperancas
no sentido de uma a¢do mais ampla.

O exemplo traz, no seu bdjo, um
convite aos demais, que sabem da im-
portancia de um érgdo representativo
nos dias atuais e reconhecem o esfor-
co desinteressado dos homens que ar-

cam com a responsabilidade de exer-
cer os cargos diretivos sem ouiro ob-
jetivo que o de elevar o conceito de 16-

ta uma categoria industrial.
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Urgente: GEITEC Quer
Definir Toda Situacao do Couro

Como informamos em nosso niu-
mero anterior, todos os problemas do
couro estao, agora, sendo estudados por
um novo orgao, o GEITEC. Este, como
os demais Grupos Executivos, para
quaisquer ramos industriais, se subor-
dinam a Comissdo de Desenvolvimento
Industrial.

Para se ter uma idéia da envergadu-
ra das atribuicées do GEITEC e da

0 Apélo

Prezado Colega:

Como j4 deve ser do seu conheci-
mento, o Govérno Federal criou a Co-
missao do Desenvolvimento Industrial,
no Ministério da Industria e do Comér-
cio, “com a finalidade de promover e
orientar a expansao do parque industrial
do Pais” e a qual se tornam subordina-
dos todos os Grupos Executivos que es-
tudam e definem os problemas de cada
setor da producao, bem como apontam
as solugoes adequadas. Um désses Gru-
pos ¢ o GEITEC, a que ficaram afetos
os assuntos relacionados com curtumes,
frigorificos, calcados e artefatos de cou-
Iro €, para cuja criagao, o Centro das In-
dastrias de Curtumes do Brasil teve em-
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CDI, reproduzimos. hoje, os respectivos
decretos que os criaram, bem como 0
expediente que o Centro das Indistrias
de Curtumes do Brasil encaminhcu aos
Sindicatos e Associacoes de classe, soli-
citando-lhes remessa de dados efetivos
para instruir o processamento de um
estudo, pelo qual o Govérno se baseard
na concessio de toda e qualquer poli-
tica favoravel ao couro.

o Centro

pregado esforco decisivo e bem compre-
endido pelas autoridades que anularam
o Grupo anterior, o GEICAL.

O programa de trabalho do GEI-
TEC envolve tudo aquilo que importa
ao desenvolvimento dos curtumes bra-
sileiros, isto é:

1) — Investimentos (equipamento
e reequipamento );

2) — Financiamento (crédito a
curto prazo);

4) — Mercado interno (aspectos

fiscais ).

Para cumprir ésse programa, o
GEITEC exige de cada setor industrial

3



da sua jurisdicio o fornecimento de
dados reais, objetivos, certos — e sobre-
tudo urgentes.

LLogo na sua primeira reuniao,
pode o CICB apresentar um ligeiro e
conciso apanhado da situagao, apesar
da falta imediata de maiores elementos.
O GEITEC, entretanto, concedeu a cur-
tumes, frigorificos, fabricas de calcados
e artefatos um prazo de quinze dias
para que lhe sejam levadas respostas de
acordo com o questionario seguinte:

ITEM I

a) Numero de curtumes;

b) Capital de reservas (copia do
balangco de cada emprésa,
equipamentos, bens moveis e
imoveis (valor contabil) e va-
lor da producao;

c) Numero de operarios — linha
de fabricacao (solas, vaquetas,
peles, artefatos);

d) Necessidade de maquinaria
(quantidade e tipos);

e) Valor do faturamento de 1963
— Valor dos estoques;

f) Numero de couros ou peles
consumidos pela industria em

1963.

ITEM II

Custos diretos e indiretos na fabri-
cacao: despesas diretas e despesas
indiretas com amostragem.

ITEM III
Exportacao e seus incentivos.

Convém assinalar que o GEITEC
deseja dados referentes a cada emprésa,
a fim de deliberar sdbre o computo ob-
tido. Assim, apressamo-nos em dirigir
ao Colega um apélo para promover as
indispenséaveis gestoes, na sua area, quer

4

por reunioes ou por meio que achar
mais rapido e eficiente, visando a co-
lhér os elementos destinados a instruir
o processamento de estudos de tamanha
importancia para a nossa classe. A par
dos dados especificados, podera ainda
juntar outros, bem como sugestdes, tudo,
em sumo, capaz de contribuir para me-
lhor esquematizacdo da nova politica
que o Govérno se propoe a conferir ao
couro, no Pais.

Queremos observar que em outros
setores, como o dos tecidos, ja se ofere-
ceu ao respectivo Grupo um estudo
completo e profundo, o que possibilita
ao ramo uma vantagem na formulagao
dos beneficios. Sem a posse de tais da-
dos, apesar da escassez de tempo per-
mitido as mnossas consultas, nenhuma
medida favordvel poderd sair com o
amparo da GEITEC, que tem como Se-
cretario Executivo um economista de
gabarito, Sr. Juvenille José Fernandes
Pereira, empregando incansavelmente
todo esforco visando a recuperar tempo
e bases para proporcionar a industria
do couro um transito desimpedido nas
esferas oficiais.

Eis por que encarecemos ao distin-
to Colega, como, alids, estamos encare-
cendo aos demais Sindicatos, a neces-
sidade de nos remeter, com a maior bre-
vidade, o resultado do levantamento
que ai se fizer, de maneira a que éste
Centro das Indtstrias de Curtumes do
Brasil possa, na exigiidade do prazo
concedido, colocar junto ao GEITEC
um espélho fiel das emprésas curtido-
ras no Pais.

Para melhor ilustracao do caso,
anexamos & presente copias do rapido
trabalho j4 encaminhado pelo CICB,
com dados elementares e evidentemente
estimativos, e do Decreto que criou o
GEITEC (e outros Grupos).

Aguardando, pois, o ponto pronun-
ciamento désse conceituado Sindicato,
colocamo-nos a sua disposi¢do para

O CURTUME
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quaisquer gestoes junto ao GEITEC,
de que participamos assiduamente, con-
fiantes em que, com o apoio de todos os
colegas, possamos remover velhos e
evitar novos obstaculos para a nossa
classe.

Atenciosamente.

Fernando Camilo Monteiro
(Vice-presidente )

Juan Henrique Arieta
(1.° Tesoureiro)

Exportacao e Incentivos

O Brasil situa-se entre os paises de
maior populacao vacum do mundo, con-
tando com um rebanho bovino que teve
a seguinte evolucao:

............ 51,3 milhoes
0550 St et e i D6 i
OB N o AN 61,4 i~
B0 r s = 74.0 |
169102 IR S ¢ 65,0 ¥

Os abates de gado bovino, nos anos
acima, tiveram a seguinte progressao:

POARI SR b e 5,9 milhoes
§13)5% e el s g 7,0 -
j e 15 T i S S 7,0 v
§ 1125, 1)1 o S el S 8,2 ¥
LOBB . x5 0. 55 i 8,0 v

A exportacao de couros “in natura”
nos anos acima enunciados, foi de:

bl

JOAS it = i 2.6 milhoes
JOBE 1t e T b 3,0 %
1984 . albel s b, 1,6 i
19605 d3e talmlller s o 1,6 P
1968 .. .. ke 500 mil

Como se depreende déstes ntime-
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ros, existe um contingente de couros ex-
portaveis que, em vista do crescimento
de consumo interno, vem decrescendo
anualmente. Os térmos percentuais da
exportacao tiveram a seguinte evolucao:

ROAR I as el < T v 44.1%
TOB L, it b ol 42,9%
FODA e Al el 22,9%
RGO s ke 19,5%
LOBR IR s e 6,25%

Os compradores désses excedentes
exportaveis tém sido os paises denomi-
nados da “Cortina de Ferro”, principal-
mente a Tchecoslovaquia, Polonia e Ru-
ménia, que vém cotando precos em do-
lares acima da paridade internacional
désse produto de exportagdo, o que
causa graves distor¢oes nos precos do
mercado interno.

Os precos considerados internacio-
nais sao as cotacoes dos mercados de
Chicago — B. Aires — Liverpool e Ro-
terdam.

Achamos, pois, que nas transagoes
com paises estrangeiros, principalmente
daquéles que ocasionam distor¢oes nos
precos, deva existir pelo menos uma
correspondente exportagdo de couros
curtidos.

Essa medida justifica-se, pois, en-
tre outras vantagens, destacamos:

a) maior aproveitamento do par-
que industrial de curtumes,
hoje com 30% de capacidade
ociosa;

b) maior consumo de produtos
quimicos e tanantes vegetais
nacionais;

c) aproveitamento em maior es-
cala de mao-de-obra;

d) aumento da arrecadacao dos
tributos federais, estaduais e
municipais;

e) aumento das disponibilidades
de divisas, pois um couro cur-
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tido representa de duas a duas
e meia vézes o valor do mesmo
couro in natura’ .

A industria de curtumes, com apro-
ximadamente 600 estabelecimentos fa-
bris, tém condigoes técnicas para se lan-
car ao mercado de exportacao, especial-
mente os curtumes de porte médio a
grande, que representam o maior volu-
me de producao, caso lhes seja assegu-
rada a paridade internacional nos custos
de sua principal matéria-prima.

Achamos ainda necessario:

a) facilidades administrativas e
portudrias — remessas de
amostras;

b) Draw back e seus aspectos.

MERCADO INTERNO (aspectos
fiscais)

Conforme exposto no item refe-
rente & “exportacao e seus incentivos’,
existe atualmente uma capacidade ocio-
sa de, aproximadamente 30% na in-
dustria.

Um dos motivos que desejamos
abordar é o que se refere aos impostos
que gravam os calcados e artefatos de
couros. Achamos a incidéncia de 12%
de imposto de consumo que grava os
calcados e de 8%, os artefatos indus-
triais, elevada, principalmente o refe-
rente a calcados, uma vez que o indice
de consumo “per capita” anual nao al-
canca a um par.

Este indice, que, comparado com
os de outros paises, inclusive os latino-
americanos, consideramos muito baixo,

Curtidor: examine bem como estao
sofrendo profundas alteracoes os pro-
blemas do couro, tanto no ambito in-
terno como no externo.

deve ser estudado com profundidade
pelo Grupo Executivo, pois parece-nos
haver distorcoes na comercializacao, o
que limita, cada vez mais, a possibilida-
de aquisitiva dos consumidores.

FINANCIAMENTO (Capital de giro)

A — CURTO PRAZO

Facilidades nas operagoes de des-
contos nos Bancos Oficiais, uma vez que
o custo das operacoes financeiras com
os bancos particulares e Cias. de Inves-
timento oneram em demasia o custo
operativo.

Seria necessaria uma revisao do sis-
tema cadastral do Banco do Brasil, na
Carteira de Crédito Geral, pois os limi-
tes de descontos sao estabelecidos prin-
cipalmente em funcao do capital social,
nao sendo levadas em conta as reavalia-
coes de ativos.

B — PRAZO MEDIO

Necessidade de atualizacoes de va-
lores na CREAI, sempre dentro das nor-
mas cadastrais.

INVESTIMENTOS (Equipamentos e
reequipamentos )

A indéstria curtidora necessita de
reequipar-se. Para isso, precisa de um
financiamento a longe prazo, em condi-
coes favoraveis. As incidéncias a que
estdo sujeitas as operagdes normais de-
vem ser retiradas ou diminuidas.

Sobre éste aspecto a industria de
curtumes julga pontos preponderantes
os seguintes:

a) depdsito compulsorio;

b) similar nacional;

¢) facilidades de importagao de
maquinario a longo prazo.

O CURTUME



Politica de Desenvolvimento
tem Outros
Grupos Executivos

O Presidente da Republica assinou,
na Pasta da Industria e do Comércio,
decreto que complementa o artigo 8.9
do Decreto 53.898, que criou a Comis-
sao de Desenvolvimento Industrial. O
decreto revigora oS diversos grupos exe-
cutivos destinados a expansao indus-
trial, aléem de reunir aqueéles de objeti-
vo similar, criando dois novos grupos:
O GEITEL (Grupo Executivo da In-
dustria de Material Eletronico e Teleco-
municagoes) e o GEIPAL (Grupo Exe-
cutivo da Indtstria de Produtos Alimen-
tares ).

Os dois novos grupos, tal como os
anteriores, terao como objetivo principal
promover e orientar a expansao das in-
dustrias a que se referem a sua integra-
¢ao nos planos da CDI, bem como fo-
mentar a exposi¢do de seus produtos.
Atuardo, portanto, em perfeito entrosa-
mento com a Comissao de Desenvolvi-
mento Industrial, como agentes executo-

lée]s:) ;1-21 politica de expansao tracada pela

O DECRETO

}:Zis, na integra, o decreto:

Art. 1.° — Para os fins do disposto
no art. 8.2, § 1.° do Decreto n.° 53898
de 2?) de abril de 1964, ficam criados 01;
revigorados os seguintes grupos Exe-
cutivos:

a) Grupo Executivo das Indus-
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trias Mecéanicas (GEIMEC), que ab-
sorve os grupos executivos da industria
automobi%istica (GEIA), da indtstria
de maquinas a&rico]as e rodoviarias
(GEIMAR) e da indastria mecanica
pesada (GEIMAPE), criados, respec-
tivamente, pelos decretos n.? 39.412, de
16 de junho de 1956, 50.519, de 2 de
maio de 1961, e 50.522, de 3 de maio de
1961.

b) Grupo Executivo da Indastria
Metaltrgica (GEIMET), criado pelo
decreto n.° 50.521, de 3 de maio de
1961.

¢) Grupo Executivo das Indus-
trias de Tecidos, Couros e seus Artefa-
tos (GEITEC), que absorve os grupos
executivos da industria téxtil (GETEC)
e da industria de calcados (GEICAL ),
criados, respectivamente, pelos decretos
n.° 53.385. de 21 de fevereiro de 1964,
e 53.586, da mesma data.

d) Grupo Executivo da Industria
Quimica (GEIQUIM), que absorve os
grupos executivos da industria farma-
céutica (GEIFAR), e da industria de
fertilizantes (GEIFERC), criados, res-
pectivamente, pelos decretos n.® 52.471,
de 13 de setembro de 1963, e 52.732,
de 23 de outubro de 1963.

e) Grupo Executivo da Industria
Cinematografica (GEICINE), -criado
pelo decreto n.° 50.278, de 17 de feve-
reiro de 1961.

f) Grupo Executivo da Industria
de Material Eletronico e Telecomunica-
coes (GEITEL). |

g) Grupo Executivo da Industria
de Produtos Alimentares (GEIPAL).

Art. 2.° — Além das fungoes previs-
tas nos decretos referidos nas letras “a”,
“b”, “c”, “d” e “e” do artigo anterior, e
das que lhes forem atribuidas pelo pre-
sidente da Comissao do Desenvolvimen-
to Industrial (CDI) os grupos executi-
vos terao como finalidade geral promo-
ver e orientar a expansao e integracao

7



das industrias do respectivo setor, assim
como fomentar a exposi¢ao de seus pro-
dutos.

Art. 3.° — A CDI fixara quais os
setores industriais que ficam CcOmpro-
metidos no Ambito das atribuicoes de
cada grupo executivo.

Paragrafo tinico: Para melhor exe-
cucao de seus trabalhos, os grupos exe-
cutivos poderao desdobrar-se em sub-
grupos.

Art. 4° — Os grupos executivos
mencionados no art. 1.° serdao dirigidos
por secretarios executivos designados
pelo ministro da Industria e do Comer-
cio e serao integrados por um represen-
tante do ministro extraordinario para o
Planejamento e Coordenacao Economi-
ca de cada um dos seguintes 6rgaos:
Banco Nacional do Desenvolvimento
Economico, Conselhe de Politica Adua-
neira, Superintendéncia da Moeda e do
Crédito, Carteira de Comércio Exterior
do Banco do Brasil S. A., Carteira de
Cambio do Banco do Brasil S. A., Car-
teira de Crédito Agricola e Industrial
do Banco do Brasil S. A.

§ 1.° — Integrarao ainda os grupos
executivos ou seus subgrupos represen-
tantes dos demais 6rgaos oficiais a que
se referem os decretos mencionados no
arty A,

§ 2.° — Mediante proposta dos res-
pectivos secretarios-executivos, aprova-
da pelo CDI, integrardo também os
grupos executivos ou seus subgrupos re-
presentantes de outros 6rgéios ou enti-
dades oficiais, assim como de sindicatos,
associacoes e outras entidades de classe
do setor industrial correspondente.

Art. 5.° — O regime interno da Co-
missao de Desenvolvimento Industrial
estabelecera as normas de trabalho dos
grupos executivos, visando ao seu per-
feito entrosamento com as atribuicoes
de comissao.

Art. 6.° — Para o exercicio das atri-
bui¢es conferidas aos grupos executi-
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vos, fica o ministro da Indtstria e Co-
mércio autorizado a fixar a remuneragao
de servicos especializados, de natureza
técnico-administrativa, nos limites dos
recursos postos a disposicao da CDI, ve-
dada a admissao de pessoal com o cara-
ter de servidor publico.

Art. 7.9 — Passarao a ser movimen-
tadas pelo ministro da Industria e Co-
mércio, nos termos do art. 7.2, inciso “d”,
do decreto n.° 53 .898, de 29 de abril de
1964, as verbas constantes do orcamen-
to para o corrente exercicio, destinadas
a ocorrer as despesas com a instalacao
e o funcionamento dos grupos executi-
vos que, na forma do art. 1.° déste de-
creto, passaram a subordinacao da CDI.

Art. 8.9 — Os o6rgaos da Adminis-
tracao Publica, assim como as entidades
de emprésas privadas, deverao prestar
aos grupos executivos a cooperacao que
Jhes for solicitada, bem como fornecer-
Jhes as informacoes e dados estatisticos
indispensiveis ao cumprimento de suas
atribuicoes.

Art. 9. — O responsavel pela Se-
cretaria Executiva das Comissoes de
Desenvolvimento Industrial e de Co-
mércio Exterior, a que se refere o art.

4.° dos decretos n.° 53.898 e 53.899,
ambos de 29 de abril de 1964, passara
a ter a denominacio de Secretaria Geral.

Art. 10.° — Passarao a integrar a
Comissao de Comércio Exterior e a Co-
missao de Desenvolvimento Industrial,
respectivamente, um representante do
ministro extraordindrio para o Planeja-
mento e Coordenacio Economica e o
diretor da Carteira de Cambio do Ban-
co do Brasil S. A.

Art. 11.° — Ficam mantidas as dis-
posicoes dos decretos anteriores, mem-
cionados no art. 1.° déste decreto, no
que nao colidirem com o presente.

Art. 12.°© — Este decreto entrara em
vigor na data de sua publicagdo, revoga-
das as disposi¢des em contrario”.
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CDI é Supervisora
e Promovera

Aplicacao de Recursos

Para a disciplinagao da expansao in-
dustrial do Pais, bem assim para estabelecer
os critérios para a concessao dos incentivos
que o Govérno proporciona a industrializa-
¢do, sob a forma de financiamentos, foi cria-
da pelo Decreto n.° 53.898 a Comissao de
Desenvolvimento Industrial.

As finalidades e objetivos désse novo
érgdo sao perfeitamente cabiveis e necessa-
rias mesmo. E isto porquanto sendo o Brasil
pais em pleno processo de desenvolvimento
econdmico que, como é sabido, abrange
também o desenvolvimento industrial, mis-
ter se faz sejam orientados os estimulos que
o govérno destina ao fomento das atividades
désse setor da produgdo, bdsico para a
nacgao.

E’ preciso que se reconheca que o nos-
so magnifico crescimento industrial que tor-
nou o Brasil a Nacdo mais industrial da
América Latina, nao pode continuar a se
realizar sem observancia de certas normas
orientadoras. H& setores fabris que ja atin-
giram pleno desenvolvimento. Outros, im-
portantes, como os da industria de base, ca-
recem de ser ampliados e aprimorados.
Justo, portamto, que os de maior interésse
para a economia do pais seiam os melhor
aquinhoados pelos estimulos governamen-
tais que o Governo concede, sob a forma de
financiamento e outras modalidades. A Co-
miss&o de Desenvolvimento Industrial cabe,
assim, segundo o Decreto que a insiituiu,
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tragar as normas para a concessao desses
estimulos, ao mesmo tempo que orientar o
desenvolvimento do parque industrial brasi-
leiro. O Decreto n.° 53.898, que a criou, de-
termina que seja presidida pelo ministro da
Industria e do Comeércio, dispondo, fambém,
sobre os seus membros. Seu texto, na inte-
gra, € o que inserimos a seguir :

DECRETO N. 53.898 — DE 29 DE
ABRIL DE 1964

Dispoe sobre a criacdo da Comissdo de
Desenvolvimento Industrial e dd outrce
Providencias.

O Presidente da Republica usando da
atribuicao que lhe confere ¢ artigo 87, iter
I, da Constituicdo Federal, e tendo em vis
ta o disposto no art. 2.°, da Lei n.° 4.048S.
de 29 de dezembro de 1961, decreta:

Art. 1.° — Fica criada, no Ministéric
da Industria e do Comércio, a Comissao de
Desenvolvimento Industrial (C. D. I1.),
com a finalidade de promover e orientar
a expansao do parque industrial do pais,
incumbindo-lhe especialmente:

a) formular os critérios gerais quc
deverao presidir a concessio de estimulos
governamentais, em matéria de investi-
mentos industriais, respeitadas as compe-
tencias especificas atribuidas, por lei, aos
demais 6rgaos da administracio;

b) promover a aplicacio coordenada
désses estimulos, objetivando acelerar o
processo de integragcao e complementacio
ao parque industrial do pais; e

c) incumbir-se, no Aambito de sua
competéncia, das demais tarefas que fo-
rem atribuidas, pelo respectivo President=

Paragrafo Unico — No exercicio de
suas atribuicoes, a C.D.I. devera orientar
suas decisoes em consonancia com as dire-
trizes da politica de desenvolvimento e de
politica financeira do Govérno.

Art. 2° — A C.D.I. sera presidida
pelo Ministro de Estado da Indudstria e do



Comeércio e, nos seus impedimentos, pelo
Ministro Extraordinario para o Planeja-
mento e Coordenacao Economica.

Art. 3.° — Sao ainda membros da
@46 P b (o .

Presidente do Banco Nacional de De-
senvolvimento Economico

Presidente do Conselho de Politica
Aduaneira :

Diretor Executivo da Superintendén-
cia da Moeda ‘e do Creédito

Diretor da Carteira de Comércio Ex-
terior do Banco do Brasil S.A.

Diretor da Carteira de Crédito Indus-
trial do Banco do Brasil S.A.

Paragrafo unico — O Regimento In-
terno da C.D.I. dispora sobre a colabora-
cao das entidades representativas das ca-
tegorias econdmicas e sociais nos trabalhos
da Comissao.

Art. 4° — A C.D.I. tera uma Secre-
taria Executiva que sera dirigida por Se-
cretario designado pelo Presidente da Co-
missao.

Art. 5.° — Os membros da C.D.I. que
sejam titulares dos respectivos 6rgaos pc
derao designar representantes para substi-
tui-los em seus impedimentos.

Art. 6.° — Os orgaos representados na
C.D.I. prestarao toda a colaboragao que
se fizer necessaria a realizacao dos objeti-
vos da Comissao e complementares, no
ambito de suas atribuicoes especificas, os
servicos da respectiva Secretaria Execu-
tiva.

Art. 7.° — Sao atribuicoes do Presi-
cente.

a) presidir as reunides da Comissaoc;

b) representar a Comissao em suas
relacoes externas;

c) criar, por proposta da Comissao,
sub-comissdes ou grupos de trabalhos ne-
cessarios ao cumprimento de suas atribui-
coes;

d) autorizar a aplicagao dos recursos
postos a disposi¢do da Comissao e fixar a
retribuicdo por servigos técnicos e admi-
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nistrativos prestados aos seus oOrgaos;

e) aceitar e promover a colaboracao
ce institui¢coes puablicas e privadas de in-
terésse para os trabalhos da Comissédo, po-
dendo, para tal fim, celebrar acoérdos e
convenios; e

f) praticar os demais atos que se fi-
zerem necessarios ao fiel cumprimento dcs
objetivos da Comissao.

Art. 8.° — Ficam subordinados a
C.D.I. ¢s Grupos Executivos constituidos
por Decreto do Govérno Federal para a
implantacao e expansao de setores indus-
triais.

Paragrafo tinico — O Presidente da
C.D.I. estabelecerd a forma de coordena-
cao désses grupos com a Comissao e res-
pectiva Secretaria Executiva.

Art. 9.° — O presente decreto entrara
em vigor na data de sua publicacgao, fican-
do revogadas as disposi¢oes em contrario,

Brasilia, 29 de abril de 1964; 143.° da
Independéncia e 76.° da Republica.

H. CASTELLO BRANCO

Daniel Faraco — Roberto Campos —
Octavio Gouveia de Bulhoes.

(D.O.U., 29-4-64, pag. 3793, 1.* e 2°
colunas).

CURTUMES TEM HISTORIA

Por absoluta falta de espa-
co deixamos, hoje, de estam-
par a historia de mais um
curtume. No préximo nime-
ro, eniretanto, focalizaremos
o Cantisio S.A., de Cam-
pinas.

A proposito, reiteramos
apélo as emprésas que ainda
nio nos remeteram dados
sobre a sua evolugao que o
facam com a brevidade pos-
sivel, de modo a evitar inter-
rupg¢oes na série.

g e e
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Glucose Industrial da ao couro a textura e a flexibilidade desejaveis, proporcionando lucros que
pesam na balanga. Utilize Glucose Industrial no seu curtume, tanto no curtimento como no
acabamento e obtenha um produto com flor lisa, suave, de tato fino e brilho especial,
O couro conserva téda a sua elasticidade e tenacidade sem ter a ‘substancia pele' atacada.
Glucose Industrial é um derivado de milho, fabricado e garantido por Refinagdes de Milho, Brazil.

GLUCOSE', ' GLUCOSE’, ‘GLUCOSE
ACME. . " "ARGO. | ' BUFFALO

/—____—_-_-_--—_-____-_-—_—-I

/ Remeta éste cupom para

/ REFINACOES DE MILHO, BRAZIL i
I DIVISAO DE PRODUTOS INDUSTRIAIS l
Rua Formosa, 367 — 8. = Cx, P. 8151 — Tel. 34-7131 — Sao Paulo
' Solicito maiores esclarecimentos $obre GLUCOSE INDUSTRIAL ' l
i Nome LN - 32.AAA i

Romo de Megécio iy _\,_ L
I Rua_____ = S B e S e i S ol '
' CIoad s == IERT " Estado —



A930CIAD0S INDICAM RUMOS
PARD DINAMIZAR ENTIDADE

Foi surpreendente o numero de
respostas ja enviadas ao CICB, sobre a
conveniéncia de se estabelecerem, como
pontos basicos de um programa de ati-
‘vidades, os seguintes:

1 — Campanha ‘de melhoria de cou-
ros crus.
Campanha de propaganda dc
couro curtido. _
Assisténcia aos associados, me-
diante informes bancarios.
Assisténcia juridico-fiscal.
— Assisténcia técnica, por meio de
traducoes e trabalhos de reco-
nhecidas autoridades a serem
publicados em O CURTUME.
Encaminhamento de processos
para importacao de maquinas e
equipamentos, com os favores

da Lei.

Ja em Execugdo

Foi esclarecido, em circular, que
alguns dos problemas consubstanciados
em itens acima ja estavam sendo cuida-
dos pelo Centro, mas julgou-se reitera-
los de modo a se obter confirmacao ou
modificacdo pelos curtidores.

As respostas, remetidas em tempo
realmente curto, e por isso animadoras,
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em maioria sugerem a continuidade da
acao do Centro visando a oferecer solu-
coes a todos os pontos.

Destaque

Pela expressao de certas sugestoes,
achamos conveniente reproduzi-las em
destaque, procurando com isso desper-
tar maior interésse no exame dos traba-
lhos propostos. Sao algumas opinices a
margem dos itens constantes do questio-
nario e que apontam novos rumos para
o programa, de acordo com as exigen-
cias do momento e que demonstra a
necessidade de a classe dar ao CICB
todo recurso e apoio indispensaveis a
sua execucao.

Os Que Vieram

Até o instante em que era prepara-
da esta edicio de O CURTUME, ha-
viam chegado ao Centro respostas dos
seguintes associados:

DEATLAGOAS — €Cia: Agro-Mercantil
Pedro Carnatba.
DO CEARA — Curtume Belém Ltda.

DA GUANABARA — S. A. Curtume

Carioca.
DE MINAS GERAIS — Curtume Sete
O CURTUME



Lagoas, Curtume Montes Claros S. A.
DO PARA — Curtume Americano S. A.
DO PARANA — Albano Boutin & Cia.

Ltda., Curtume Portao.

DO RIO GRANDE DO SUL — Curtu-
me Boa Vista, Curtume Silveira, R.
Affonso Augustin S. A., Geiss S. A.
Guilherme Fasolo S. A., Curtume
Bage.

DE SANTA CATARINA — Curtume
Oswaldo Otte S. A., Berger & Cia.
Ltda.

DE SAO PAULO — Curtume Coquei-
ros S. A., Curtume Ararense, Curtu-
me Canttsio S. A., Curtume Progres-
so S. A., Podboi S. A. Ind. e Comér-
cio, Curtume Firmino Costa S. A.,
S. A. Inca, Curtidora Leal Figuei-
redo Ltda.

Mudanca de Atitudes
Negativas  Facilitara
Campanha Publicitaria
do Couro Curtido

Curtume Firmino Costa S. A. en-
viou-nos respostas comentadas, que mui-
to instruem o proposito de dinamizar os
servicos que o CICB podera prestar.
Eis a colaboragio daquela emprésa:

1. Campanha de Melhoria de
Couros Crus — Julgamos das atitudes
mais necessarias por parte de nossa en-
tidade. Além da divulgacio de folhe-
tos, como ja feita no passado, seria da

O CURTUME

maior eficiéncia nosso contato com as
autoridades do Ministério da Agricultu-
ra e Induastria e Comércio, bem como
com elementos do Ponto IV (Embaixa-
da Norte-Americana ).

2. Campanha de Propaganda do
Couro Curtido — Em vista da necessi-
dade de grandes recursos financeiros
para execugao désse servigo e tendo em
vista a falta de disposicao dos interes-
sados em promoverem eésses recursos,
consideramos qualquer discussdao do as-
sunto meramente académica. O proble-
ma s6 poderd ser enfrentado quando
houver uma mudanca das atitudes ne-

gativas.
3. Assisténcia aos Associados Me-
diante Informes Bancérios — Servico

essencial, que no entanto requer um
cadastro completo dos consumidores.
Apoiariamos qualquer medida para a
criacao désse Servico.

4. Assisténcia Juridico - Social —
Inicialmente, com a publicacio no Bo-
letim de matéria especifica sobre o as-
sunto e, posteriormente, com atendi-
mento de consultas por meio de uma as-
sessoria parece-nos a solucido indicada.

5. Assisténcia Técnica — Por
meio de tradugoes e trabalhos de reco-
nhecidas autoridades a serem publica-
das em O CURTUME. Esse servico que
ja vem sendo feito deve ser ampliado ao
maximo. A nosso ver, é de facil reali-
zagdo e de proveitos imponderaveis.

6. Encaminhamento de Proces-
sos Para Importacdo de Maquinas e
Equipamentos, com os Favores da Lei
— Importante servico prestado por ésse
Centro, que deve ser complementado
com outras gestoes junto aos 6rgaos do
Goveérno sediados na Guanabara, a se-
rem realizados mediante solicitacao dos
interessados. Essas gestdes seriam de
ordem administrativa e como que um
prolongamento dos trabalhos ja executa-
dos junto aquelas autoridades em nome
da coletividade curtidora.
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Couros Crus Devem

Merecer Prioridade
em Programa de Acao

Guilherme Fasolo S. A. co-
mentou o item “Campanha de
Melhoria dos Couros Crus” e,
pelos conceitos oferecidos,
vale a pena a sua transcricao:

“E lamentavel o descaso
existente em quase todos os
setores responsaveis pela pro-
ducao de couros crus, princi-

palmente por parte dos cria-

dores e invernadores. Seja no
Norte, Centro ou Sul do pais,
de ano para ano se acentua a
negligéncia no que concerne a
cuidados para melhoria do
couro. |

No Norte, deveriam ser
combatidas pelo menos as
marcas ‘a fogo, aplicadas in-
discriminadamente em qual-
quer parte das rézes. Temos
constatado até seis marcas
num SO couro, em tama-
nho desmedidamente grande,
o que o deprecia sensivelmen-
te. Outros defeitos sao ma
tiragem, furos, cortes e riscos.

No Centro e Sul do pais,
com raras excecoes, prevale-
cem 0S couros com bernes,
carrapatos, marcas a fogo ex-

cessivamente grandes, ma ti-
il | 5
ragem e péssima conservacao.
Mesmo os couros fronteiricos
do R. G. do Sul, em sua maio-
ria de gado de racas euro-
péias, a nao ser em dois ou
trés Municipios, tém-se acen-
tuado de ano para ano a inci-
déncia de carrapatos, com o
que desvaloriza em cérca de
35% o preco dos couros, além
de ficarmos impossibilitados
em atender a demanda de
peles limpas, por parte dos fa-

bricantes de ca'cados, os quais

se vim na contingéncia de re-
correr a importacio de cou-
ros curtides limpos do exte-
rior.

Nem ¢ bom falar nos couros
crus oriundos de pequenos
matadouros de outras proce-
déncias (Parana, Santa Cata-
rina e grande parte do R. G.
do Sul), onde parece que os
produtores, tanto no campo
como nos matadouros, cons-
piram para entregar a pior
matéria-prima do mundo.

Por éstes e outros motivos,
achamos que se deva dar prio-
ridade a Campanha de Melho-
ria do Couro Cru.”

Brusius & Cia. Ltda., do
Curtume Bagé, também co-
mentaram a questao da me-
lhoria do couro cru, achando,
porém, que uma campanha
sO teria eéxito se fosse feita
através de Associacoes Ru-
rais, incidindo na fonte da
matéria-prima.
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Curtumes~— Podem~ Seguir

Exgeriéncia — Positiva
da Indistria  Automobilistica

A Curtidora Leal Figueiredo Ltds.
discorreu detalhadamente a respeito dos
itens do questionario. Para ciéncia geral,
aqui vao transcritos os seus pontos de
vista:

1. Campanha de Melhoria de Couros
Crus — Este item, dos mais importantes,
deve ser observado visando a atingir di-
retamente os frigorificos, matadouros,
charqueadas, etc., visando a elucidar so6-
bre os requisitos essenciais reclamados pe-
los curtumes, para um ideal aproveitamen-
to daquela matéria-prima. Tal campanha,
além de procurar um aprimoramento na
‘industrializacdo, podera também alcancar
cs altos propositos de educar a fonte de
producao, proporcionando aqueles melho-
res resultados econémicos.

2. Campanha de Propaganda do
Couro Curtido — Quando se fala em pro-
paganda de couro, tem-se como principal
objetivo atingir o consumidor de calcados.
Reconhece-se como ponto pacifico éste
cbjetivo. E ésse consumidor, afinal, a me-
ta fetal. Mas, deve-se cuidar com carinho
e com mais profundidade da industria con-
sumidora da matéria-prima couro. Ela es-
ta situada num “intermezzo” do qual a
industria curtidora tem que tirar maior
proveito. Difundir o couro, promover,
apresentar progressos de qualidade, de
aproveitamento, de aparéncia, devem ser
pontos de preferéncia numa campanha
para a indiustria. A nossa meta deve ser a
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indGstria manipuladora do couro, ficando
o consumidor de calgado, ndo relegado, no
ponto de vista publicitario, mas para uma
segunda meta, que bem podera ser enfren-
tada de comum acérdo com a proépria in
dastria de calgados. E um exemplo vivo
dessa promogdo -direta junto a industria
consumidora sao os inumeros boletins, re-
vistas, publicacoes diversas que nos che-
gam as maos diariamente, editados por
conta da industria quimica, petroquimica,
etc... Veja-se, para exemplo, o trabalho
de divulgacdo que a industria do plastico
desenvolve. ..

3. Assisténcia Técnica — Se o tema
proposto é dos mais felizes, por que nao
encara-lo de maneira mais audaciosa? Va-
mos vislumbrar a possibilidade de se criar
uma “escola para curtidores”! O desenvol-
vimento técnico do parque manufatureiro,
¢ exigéncia do mercado consumidor, cha-
ma a atencao e reclama o aprimorament)
da producdo. Como conseguir isso, cada
um, isoladamente? Temos exemplos recen-
tes na industria automobilistica que, in-
troduzida a “toque de caixa”, careceu de
cobertura da mao-de-obra especializada.
O que se féz, entdo, foi um trabalho pio-
neiro. Criou-se o operario especializado,
através de oficinas-padrao, de cursos in-
tensivos e periddicos, obtendo-se um re-
sultado auspicioso. A pujanca da industria
curtidora tem condigoes para seguir aqué-
le exemplo. E salvg melhor raciocinio,
poder-se-ia progressivamente promover a
instalacdo de um curtume de ensaio, e,
com éle, os cursos de aperfeicoamento,
para os mais variados ramos de curticao.
Um convénio, junto as industria quimicas,
de maquinas e equipamentos, poderia tra-
zer condicoes para a concretizacao desse
plano. Os novos produtos que agora sao
lancados tdao a miado, as novas maquinas
e 0os novos equipamentos também precisam
de promocao, e onde melhor se promove-
riam do que num centro de aperfeicoamen-
to técnico?



Estatistica  Fator
de Todo Exito e
Necessaria Verdade
la Producao

Destacamos das respostas
da S. A. Inca as seguintes su-
gestoes:

Organizar estatisticas atuali-
zadas sobre:

a) Rebanhos nos diversos
Estados e animais diversos. b)
Exportacao e importagao de
couros no Brasil: cru, em es-
pécie e curtido, em espécie.
c) Cotacao do couro cru nos
diversos mercados nacionais e
internacionais. d) Producao
de couros curtidos no Brasil.

Baseados nas estatisticas
referentes ao abate e producao
de couros, fazer-se estimativa
dos prejuizos acarretados pe-
los danos por bernes, carrapa-
tos, arame farpado, marcas a
fogo, ma tiragem, riscos e fu-
ros de facas, ma conservacao,
excesso de carne e gordura
nos couros, acondicionamento
inadequado para estocagem e
transporte. Reunidos todos
ésses dados, fazer estimativa

Cadastro Para
Informar

Sobre Clientes

Podboi S. A. sugere um outro item:
a formacao de um cadastro destinado a
prestar todas as informagoes sobre cli-
entes, atendendo ao interésse dos as-
sociados.

Como as demais, a sugestao em
foco passou a compor o rol a ser sub-
metido a discussio pela Diretoria.

em moeda corrente e provocar
por parte do Govérno acdo
enérgica e saneadora, talvez
através do Ministério da Agri-
cultura, regularizando na pe-
cuaria e nos matadouros a ob-
servancia dos pontos acima.
Estar sempre presente nas
expomgoes de pecudria, com
o apoio do Ministério da Agri-
cultura, para orientar os cria-
dores, fazendeiros e demais
elementos correlaciona-
dos com o couro, sobre os
prejuizos no tratamento ina-
dequado dos animais e cou-
ros, aproveitando o material
do “stand” na II Feira Nacio-
nal de Artefatos de Couros.
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Mais de meto século
a servico dos
curtumes do Brasil

M. HAMERS

COMPANHIA DE PRODUCTOS CHIMICOS INDUSTRIAES

MATRIZ: RIO DE JANEIRO - GB

Av. Rio Branco, 20 - 140 - {6° e 17° andares .
Caixa Postal 2104 - ZC.00 - Fone: 23-8240 | Ampla linha de produtos

End. Telegrafico - “Sorniel” P&Z?’d curtumes. e uma
FILIAL SAO PAULO - SAO PAULO . FTL /
RianloaonKonké s 18 equipe de técnicos especia-

Caixa Postal 845 - Fone: 32-5263 : \ . + ~
End. Telegrafico - #Sorniel” lZZﬂdOJ. a dﬁPOﬂWO
FILIAL PORTO ALEGRE - R. G. DO suL R dos curtidores

Praca Rui Barboza, 220 - salas 35/6
Caixa Postal 2361 - Fone: 8333
End. Telegrafico - «Sorniel"

FILIAL RECIFE - PERNAMBUCO

Av, Barbosa Lima, 149 - sala 410
Caixa Postal = 731 - Fone: 4-5028
E=nd. Telegrafico - «Sorniel”

FABRICAS
Estado da Guanabara - Catumb:
Rua Navarro, 16 - Insc. 116.057

Estado do Rio de Janeiro - Nildpolis
R. José Couto Guimaraes, 1502
Insc, 892

FABRICANTES DA AMPLA LINHA DE

PRODUTOS QUIMICOS MH

FABRICANTES DOS AFAMADOS PRODUTOS DA

BADISCHE ANILIN & SODA FABRIK AG

ALEMANHA - LUDWIGSHAFEN S/RENO

DISTRIBUIDORES DOS PRODUTOS PARA CURTUMES DA

COMFPANHIA DE PRODUTOS QUIMICOS “IDRONGAL"

GUARATINGUETA - ESTADO DE SAO PAULO




ALAITC
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Relacao

Nftosa-Couro
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O presidente da ALAIC, Sr. Mério
Rubens Costa, entrou em contato com
a Organizacio Mundial de Satde, atra-
vés do Centro Panamericano de Febre
Aftosa, 6rgao vinculado a Organizacao
dos Estados Americanos, para obter es-
clarecimento decisivo sobre a influéncia
do virus da febre aftosa nos couros sal-
gados.

Oferecendo um resultado dos tra-
balhos cientificos ja etetuados a respei-
to, o diretor do Centro, Sr. M. Hender-
son, assim respondeu:

“Desejamos referir-nos a consulta
que essa entidade dirigiu a Organizacao
Mundial da Satde, a respeito da possi-
bilidade de que os couros salgados se-
jam portadores de virus aftoso e, nesse
caso, quais seriam as medidas a se to-
marem para evitar a transmissao do
virus através dos couros, nessas condi-
coes. Prende-se dita consulta a que cer-
tos paises integrantes dessa Associacao
nao aceitariam ésse tipo de couro pro-
cedente de paises onde haja febre attosa.

A sobrevivéncia do virus em couros
salgados foi estudada na Gra-Bretanha e
seus resultados foram publicados no “4.°
Progress Report of the Foot-and-Mouth
Disease Research Committee, Great
Britain, 1931".

Extrairam-se os couros de trés bo-
vinos, sacrificados no ponto culminante
da infeccao com virus de aftosa, sendo
logo salgados e armazenados a tempe-
ratura ambiente. Para verificar a pre-
senca de virus alimentaram-se com cou-
ro infectado um grupo de seis porcos e
num caso foi isolado o virus, aos 46 dias,
sendo negativa a repeti¢ao aos 81 dias.

Ha que se considerar que a eviden-
cia citada de supervivéncia do virus foi
obtida com um couro fresco salgado, ex-
traido de um bovino sacrificado duran-
te o perfodo mais perigoso da enfermi-
dade, do ponto de vista de infeccdo.
Isso implica a necessidade de evitar-se
o trabalho de gado infectado e, em con-
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seqiiéncia, O Iisco que supoe a impor-
tagao de couros de um pais infectado
esta relacionado com a eficiacia da ins-
pecao de animais nessas condicoes.

Os paises integrantes do OIRSA
(Organismo Internacional Regional de
Sanidade Agropecuaria), México, Amé-
rica Central e Panama, que estao livres
da enfermidade, em atenciao as condi-
coes que regem na zona tém proibido
a importacao de couros e peles, segun-
do o estabelece o “Guia para a Impor-
tacao de Produtos e Subprodutos de
Paises Afetados pela Febre Aftosa”, ano
de 1960.

O Departamento de Agricultura
dos Estados Unidos da América do
Norte inclui em seus regulamentos o
seguinte item, com referéncia a entra-
da ndo restringida de couros sem tra-
tamento:

“c) Couros ou peles extraidos de ani-
mais sacrificados em matadouros
sob a inspecao nacional num pais
e num matadouro, no qual se
mantém um servico adequado da
inspecao, determinado pela Secre-
taria de Agricultura dos Estados
Unidos, a fim de assegurar-se que
foram reunidos de animais encon-
tados livres de antrax, febre aftosa
e peste bovina na hora do sacri-
ficio, e assegurar também a iden-
tidade de tais materiais até seu
embarque nos navios em que se-
rao transportados’ — “éstes pro-
dutos podem ser importados sem
nenhuma outra restri¢do, sempre
e quando forem acompanhados de
um certificado com o timbre do
Departamento competente do Go-
verno nacional e firmado por um
inspetor veterinario oficial do re-
ferido pais, indicando que os cou-
ros ou peles descritos no mesmo
foram extraidos de animais sacri-
ficados no matadouro especifico e
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encontrados livres de antrey, febre?
aftosa e peste bovina.” %

A Inglaterra estabelece nos regula-
mentos respectivos a exigéncia de que
os couros procedentes de qualquer pais
poderdao ser sempre importados sempre
que tenham sido salgados por um pe-
riodo nao inferior a 14 dias.

Técnicamente poderia aceitar-se a
importa¢do de couros frescos salgados e
couros secos salgados de paises ameri-
canos afetados com febre aftosa, quan-
do estiverem acompanhados por um do-
cumento da reparticao competente do
Govérno respectivo, firmado por um
veterinario oficial, certificando que os
couros foram extraidos de animais isen-
tos de febre aftosa no momento do sa-
crificio efetuado em matadouros deter-
minados, com adequada inspecao vete-
rindria, e quando o pais importador dis-
ponha, por sua vez, de um rigoroso e
eficiente servico de controle sanitario
das importacoes.

Naturalmente que os detalhes re-
ferentes a ésses aspectos devem ser es-
tabelecidos pelas autoridades sanitarias
dos paises que intervenham na opera-
cao.

Para o caso em que nao se possam
reunir-se as condicoes citadas preceden-
temente, os couros poderiam ser impor-
tados, se for possivel, mantidos em ca-
minhoes fechados desde o porto de che-
gada até um estabelecimento aprovado
para a desinfeccao, estando tédas as
operacoes sujeitas ao devido controle
sanitario.

Essa desinfeccdo poderia ser feita
de acordo com o procedimento indica-

do na publica¢io do Departamento de

Agricultura dos Estados Unidos, cuja
fotocopia anexamos A presente — sub-
metendo-se os couros a uma imersiao de
pelo menos 24 horas, numa solucdo de
I por 10 000 de bifluoruro de soédio: por
aquecimento ao ponto de ebulicio ou
tratamento com cloro, em quantidade
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Livie Comércio Latino-Americano
a0 Alcance de Todos

A prdtica estd conduzindo os negocios
do livre comércio latino-americano a um
plano de integragdo. Ndo restam mais dii-
vidas sobre a marcha dos entendimentos
e a sua correspondéncia aos principios qu:
nortearam a criagGo do organismo incum-
bido de executar o Tratado de Montevidér.

O CURTUME tem a satisfacao de re-
produzir, hoje, excertos de um trabalho de
autoria do Dr. Benedito de Santis Pi-
res de Almeida, assessor da Associagao
Latino-Americana da Indistria de Curtu
me — ALAIC, para assuntos da ALALC.
Refere-se aos pontos capitais dessa Enti-
dade é*a. importincia daquilo que ja se
realiza na esfera operacional desta partec
do Continente.

M

suficiente para a desinfecgdo, segundo
detalhe.

Também a referida desinfecgao
poderia consistir em submergi-los numa
solucio de carbonato de sodio a 4%, que
nao alteraria as condicoes dos cou-
ros para sua posterior industrializa-
cdo. A imersio pelo prazo de uma hora,
a temperatura ambiente, seria suficien-
te para eliminar os virus que pudessem
encontrar-se em ambos os lados do cou-
ro. Quanto aos virus que pudessem per-
sistir no interior dos tecidos, estima-se
que o processo do curtimento — em si
mesmo e pelos produtos utilizados no
caso — impediria a existéncia de risco
posterior.

Esperando haver dado satisfacao a
solicitacao recebida, fago propicia esta
oportunidade para sauda-lo com distin-
ta consideracdo, atenciosamente, (As)
Wm. M. Henderson, diretor.”
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O periodo “post guerra” foi muito
favoravel 4 economia da América Lati-
na, desde que os seus produtos prima-
rios encontraram mercados favoraveis
nos paises atingidos pela conflagracao
mundial. Em curto prazo, entretanto,
os grandes paises europeus reordenaraiil
suas economias e, gracas ao apoio mate-
rial recebido dos Estados Unidos, recoi-
solidaram a sua posi¢ao e recuperaram
sua industria e agricultura.

Esse fomento, como nao poderia
deixar de acontecer, alterou substancial-
mente as perspectivas das exportagfjes
da América Latina, cujas disponibilida-
des de divisas se viram sériamente afe
tadas dada a disparidade dos pregos de
suas importagoes e dos de suas expor-
tacoes, assim como pelo fechamento
dos mercados externos.

Visando o encontro de solucoes
para corregio no 4mbito interno dessa
realidade econdmica, a maioria dos
paises latino-americanos iniciaram 2
transformacdo dos seus regimes cam-
biarios e de comércio exterior, procu-
rando estabelecer um sistema de contro-
les diretos e “transformacio dos direi-
tos aduaneiros na missao de regular as
importacoes de acordo com a necessida-
de de cada pais. O efeito dessas medi-
das é certamente benéfica para as eco
nomias das nacgoes pelo ordenamento
fiscal, monetario e financeiro que elas
trazem consigo; entretanto, por si SOS €
individualmente aplicadas, sao insulfi-
cientes para a solugao integral dos pro-
blemas expostos.

Num relatério da Secretaria da
ALALC, esta assinalado com grande
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énfase que a América Latina conta com
uma das mais altas taxas de crescimento
demografico, 2,6% anual. Estima-se que
a atual populacio de 192 milhoes de
essoas devera aumentar até 1975 em
100 milhoes, dos quais 38 milhoes in-
crementariam a forca de trabalho da
drea. Pois bem, se nao melhorar o rit-
mo de sua atual taxa de crescimento
econdmico, dentro de 15 anos, segundo
o calculo da CEPAL, na América La-
tina somente havera ocupacao para
5 milhoes de novos trabalhadores, fi-
cando 33 milhoes de inativos.

As cifras precedentes indicam que
os paises da Ameérica Latina se vera,
frente a um grave problema de deso-
cupacdo e miséria, com perigosas con-
seqiiéncias econdmicas, sociais e poli-
ticas.

Era, em conseqiiéncia dessa situa-
cao, indispensavel que os governos
criassem as fontes de trabalho capazes
de absorver ésses excedentes de mao-
de-obra.

O exame consciente da situacao hi
pouco descrita e a criacao de blocos eco-
némicos em todo o mundo é que deu
origem as idéias que levaram algumas
nacoes latino-americanas a firmar o
Tratado de Montevidéu, instituindo o
Associacao Latino-Americana de Livre
Comeércio, cuja sigla é ALALC.

Compoem a ALALC os seguintes
paises: Argentina, Brasil, Chile, Colom-
bia, Equador, Paraguai, Peru, México e
Uruguai.

O Tratado de Montevidéu, assinado
a 18 de fevereiro de 1960, em Monte-
vidéu, busca assegurar nao somente
uma solugdo pratica para os problemas
imediatos de ordem comercial, como
mais um instrumento dindmico, capaz
de provocar a remocao dos obstaculos
ao desenvolvimento econémico e, con-
seqiientemente, ao melhoramento do
nivel dos povos dos paises signatérios
do mesmo.

O CURTUME

PRINCIPIOS

Em que pesem as diferencas exis-
tentes entre as estruturas e grau de de-
senvolvimento da economia dos paises
participantes, o programa de liberagao
previsto pelo Tratado de Montevidén
foi elaborado sobre bases flexiveis, em
cuja preparagao se deu importdncia a
trés principios fundamentais:

a) a gradualidade no processo de
liberagao;

b) a reciprocidade nas conces-
soes e

c) o tratamento incondicional e
ilimitado de nag¢do mais favo-
recida.

Estabeleceram-se, também, outras
clausulas como as relativas a expansao
e diversificacao do intercimbio e com-
plementacio econémica e as medidas
em favor de paises de menor desenvol-
vimento econdmico relativo.- Tais dis-
posicoes deverao vigorar juntamente
com o programa de liberacao e consti-
tuirao valiosos elementos para elevar a
niveis mais altos as economias dos paises
interessados.

O Tratado de Montevidéu, foi con-
cebido nao-somente para dar solugoes
locais a problemas que afligem todos os
paises signatarios, mas para estabelecer
os fundamentos de uma efetiva “com-
slementacao e integracdo de suas eco-
nomias”, com base em principios ja con-
sagrados por todos os paises latino-ame-
ricanos e de seu total conhecimento. L
porisso que todas as demais nagoes da
América Latina podem dar a sua adesac
1 ésse documento, para que, em igual-
dade de direitos e condicoes, somem os
seus esfor¢os para atingir essas aspira-
¢oes tao pretensiosas.

Passando a analise dos principios
basicos do Tratado, registremos que o
da Gradualidade esta consagrado nos ar-
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tigos 4.°, 5.° e 7.° do Tratado de Monte-
vidéu, ao dispor que a eliminag¢do de
obstaculos ao comércio reciproco se efe-
tivara por meio de negociagoes periodi-
cas, durante 12 anos.

Convencionou-se que éste regime
de negociagoes constitui o meio mais
efetivo para atingir as finalidades que o
Tratado objetiva, ja que permite uma
adequada analise ou apreciacao no pla-
no multilateral das vantagens e sacrifi.
cios de cada pais, assim como estabele-
cer o indispensavel espirito de coopera-
cao entre as Partes, sem o que nao sera
possivel alcancar os beneficios pre-
vistos.

Nao existe, consequicntemente, para
nenhum pais, a obrigacdo de outorgar
reducoes tarifarias ou concessoes de
outra indole para todos ou para deter-
minados itens de importacao, de uma
maneira preestabelecida e com rigidez.
Cada parte outorgara essas vantagens
3s demais como resultado final de nego-
ciagoes co-etivas, dentro do ritmo assi-
nalado pelo programa de liberagao.

Até o momento ja foram realizadas
trés negociagoes, NOS anos de 1961,
1962 e 1963.

O Segundo principio € o da recipro-
cidade, que é basico e essencial. :

Segundo éle, nenhuma das “Partes
Contratantes” pode pretender maiores
beneficios do que os que conceda; as-
sim mesmo, se suas aspiragoes nao che-
gam a Cumprir-se, sao previstos me@os
de correcao, indispensaveis para atin-
gir-se o devido e indispensavel equili-
brio.

Desta maneira, as negociacoes
anuais de reducdo de gravames deverao
realizar-se obedecida a norma de qae,
para se obterem determinadas vanta-
gens, indispensavel se torna a conces-
sio de franquias equivalentes. :

O ‘principio da reciprocidade nao
se refere a equivaléncia das vantagens
mutuamente convencionadas, mas sim
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ao efeito posterior no comercio dos pro-
dutos favorecidos, isto é, na materiali-
zacao das perspectivas que os negocia-
dores objetivavam quando da nego-
ciacao.

E em virtude desta idéia que o ar-
tigo 13 do Tratado relaciona a recipro-
cidade com as expectativas de aumento
das correntes de comércio entre cada
pais e o conjunto da Zona, relativamen-
te aos produtos que figurem no progra-
ma de liberacao e os que sejam poste-
riormente incluidos.

Se tais expectativas nao forem sa-
tisfeitas, o pais atingido podera solici-
tar que nas negociacoes posteriores sc
lhes proporcionem vantagens adequa-
das para restabelecer a reciprocidade.

O terceiro e fundamental principio
do Tratado, tao importante como o da
reciprocidade de concessoes, é o trata-
mento geral de nagdo mais favorecida,
de aplicacao imediata e incondicional
Segundo éste principio toda a vantagem
que uma Parte Contratante conceda a
qualquer pais, alheio ou nao a Zona, se
estendera, automaticamente, a todos os
demais membros da Associacao.

O tratamento previsto nesse ins-
trumento é de maior amplitude. Seu
enunciado cobre toda vantagem, favor-
franquias, imunidade ou privilégio,
qualquer que seja sua natureza ou ori-
gem. Estao compreendidos nele, em
conseqiiéncia, os beneficios, tanto de
ordem aduaneira como administrativa,
assim como as de ordem fiscal, mone-
taria e cambiaria. Igualmente se aplica
aos capitais publicos e privados proce-
dentes da Zona, os quais nao deverao
receber um tratamento nao menos fa-
voravel ao concedido aos provenientes
de terceiros paises.

A “clausula de nagdo mais favore:
cida” permite simplificar as negocia-
¢oes que devem realizar-se anualmente
dentro da Zona, pois que, desenvolven-
do-se entre dois paises, certamente 0s

O CURTUME



M O
VRN

)
70/75% ¢/,

( WEIBULL

ATOMIZADO
4 2%

41'1\'

TANAC S. A. - INDUSTRIA*DE TANINO

CAIXA POSTAL 19 - FONE 200 - END. TEL, "TANAC" - MONTENEGRO - R, G. DO SUL




mais interessados, os seus resultados se
estenderao
mais membros da Associa¢io de forma
automatica. Assim se evitara a forma
complicada e lenta de negociacao en-
tre os paises, 0 que tornaria quase que
impossivel obter o equilibrio indispen-
savel e exigido pelo principio da reci-

procidade.
LLISTAS NACIONAIS E COMUNS

Analisados os principios basicos do
Tratado, podemos passar a cuidar das
negociagdes anuais, que levam a for-
macao de dois tipos de listas: a “Lista
Nacional’, na qual cada pais inscrevera
os produtos para os quais tenha outor-
gado concessoes para importagao da
Zona, e a “Lista Comum’, que devera
consignar uma relagdo dos produtos
para os quais as Partes Contratantes se
comprometam a liberar, totalmente, seu
comércio, ao final de doze anos.

Através de negociagbes anuais, cada

pais devera oferecer concessoes diretas‘

aos outros paises membros da ALALC.
Qualquer membro da Zona, que tenha
interésse nos produtos que sejam obje-
to de negociacdes por parte de qualquer
dos paises, tera o direito de participar
das negociagoes que éstes realizem re-
lativamente a ésses artigos. Uma vez
formalizadas as concessoes, estas serao
inscritas na ‘Lista Nacional” de cada

pais que as conceda e entdo, pelo j6go
da clausula de nacao mais favorecida,
se estendera automaticamente aos de-

mais membros da Zona.

Do exposto se depreende que cada
pais tera sua Lista Nacional.

Apés cada mnegociagdo anual, as
Listas Nacionais deverdo conter produ-
tos para os quais se haja outorgado re-

baixas de gravames que, em média, se-

jam equivalentes como minimo a 8 por
cento da média ponderada dos grava-
mes vigentes para terceiros paises.
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multilateralmente aos de-

Conseqiientemente, é indispensa-
vel calcular a média ponderada: uma
para os terceiros paises e outra estabe-
lecer a incidéncia de gravames para a
Zona, resultantes de cada negociac¢ao
anual.

Para o calculo das médias pondera-
das sao levados em consideracao:

a) os produtos que figuram no
triénio anterior, na lista de importacoes
procedentes dos demais paises da Zona
e os novos produtos em relacio aos
quais se decida conceder concessoes,
objetivando a sua introdugao na Zona:

b) o valor global da importacio
de todos, incluida na Zona, de cada um
dos produtos a que se refira o item an-
terior, no triénio anterior a cada nego-
ciagao;

c) os gravames para terceiros
paises vigentes a 31 de dezembro do
ano imediatamente anterior e os grava-
mes para dentro da Zona, negociados
para que entrem em vigor a partir do
ano seguinte.

O mecanismo fqi idealizado de for-
ma a assegurar ampla flexibilidade na
reducdo dos gravames. Os paises mem-
bros, em lugar de comprometerem-se a
um programa rijo, préviamente estabc-
lecido, tém grande poder na escolha da-
quilo que desejam negociar anualmen-
te, assim como também no total das re-
ducoes que poderao conceder a cada um
dos produtos. Cada pais pode, assim,
atender a situacao de vulnerabilidade
que possam ter alguns dos seus produ-
tos em face da concorréncia dos simila-
res da Zona, dada as diferencas de grau
de produtividace.

E oportuno registrar-se que O0s
compromissos de reducao dos grava-
mes, assumidos pelos paises, sio com-
promissos minimos, o que nao impede
que, para que se possa acelerar o pro-
grama de libera¢ao relativamente a de-
terminados produtos, sejam adotadas
normas especiais.
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Esta observacao é especialmente
valida nestes primeiros anos de nego-
ciacao, quandc estao sendo incorpora-
dos ao programa de liberacao numero
sas preferéncias existentes hoje na Zona,
as quais, por si s0, permitiram avangar
varias etapas no processo de desgrava-
¢ao. Podemos registrar que as negocia-
coes havidas nos dois primeiros anos
atingiram 30% do intercAmbio em geral,
Em todo o caso, cada Parte Contratante,
que exceda o cumprimento désses com-
promissos minimos, outorgando uma
margem maior de reducio, terd o direi-
to a que se lhe compute a favor nas ne-
gociacoes posteriores.

Por exemplo: se haja baixado grava-
mes em 12% em um determinado ano, a
sobra de 4% sobre o COMPromisso mini-
mo de 8% lhe sera creditado para o ano
seguinte, no qual serao limitadas suas
reducao a 4%. O Equador deu conces-
soes em numero muito superior ao que
esteve obrigado. Nos anos de 63 e 64
nao sera obrigados oferecer novas con-
cessoes.

E dever das Partes Contratantes
incluir, progressivamente, novos produ-
tos em suas Listas N acionais, ainda que
nao tenhalp sido objeto de comércio en-
tre elas. Este aspecto é de maior inte-
résse, pois que a diversificacio do inter-
cambio é de certa maneira fundamental
para o aperfeicoamento de uma “Zona
de Livre Comércio’, que nao deveria
abranger somente og produtos tradicio-
nais no comércio de dentro da Zona.

Podemos agora assinalar que, como
norma geral, o Tratado estabelece que
toda concessao € irreversivel pois, em
caso’ contrario, se criariam incertezas nos;
negocios de importacao e exportacao de
cadg Pais, o que ndo estimularia as ne-
gocna(_iées. Nao obstante, existe uma
€xcecao quanto as Listas Nacionais, que
se ’iu'lgou conveniente prever, por razjes
prahcgs € para dar mais flexibilidade as
niegociagoes. Assim, pode ocorrer que
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uma Parte haja incluido determinado
produto em sua Lista Nacional e que,
em ano posterior, se veja forcada a so-
licitar sua retirada. Isso pode também
ocorrer as outras Partes por nio ter dado
a concessao os frutos que esperavam o
exista interésse em sua permuta por ou-
tros artigos que oferecam maiores van-
tagens.

A elimina¢ao de um produto da Lis-
ta Nacional, entretanto, deverd ser ob-
jeto de negociagao entre as Partes Con-
tratantes e a parte que retirar a conces-
sao dada devera substitui-la por outra
ou outras, da maneira que a situacao de
reciprocidade preexistente seja restabe-
lecida, relativamente aos paises direta
ou indiretamente afetados.

LISTA COMUM

A Lista Comum deve conter a rela-
cao de produtos para os quais, até ju-
nho de 1978, isto é, no final de 12 anos,
deverao estar totalmente liberados de
gravames e outras restricoes, isto é, go-
zar de livre circulacao no ambito da
Zona.

No final do primeiro, segundo e ter-
ceiro triénio, os produtos incluidos na
Lista Comum devem representar uma
percentagam sobre o valor global do
comércio da Zona nao inferior a 25, 50 e
75%, respectivamente. No curso do
quarto triénio, essa porcentagem devera
cobrir o essencial do intercdmbio, cuja
expressao sera definida pelas Partes
Contratantes no momento oportuno.

Em nenhum caso serd possivel re-
tirarem-se produtos da Lista Comum.

Esta lista se diferencia das Listas
Nacionais; nela sé se registra o compro-
misso coletivo dos Estados-membros de
liberar o essencial do intercambio, sem
estabelecer, como aquelas, o tipo e mon-
tante das concessdes outorgadas para
tal efeito.

Ainda que as Listas Nacionais e a
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Comum sejam independentes entre si,
seu funcionamento coordenado assegura
o melhor cumprimento do programa de
liberacao.

CLAUSULAS ESPECIAIS

Além das liberagoes previstas nas
Listas Nacionais e Lista Comum, prevé
o Tratado de Montevidéu a possibilida-
de de as Partes Contratantes celebrarem
entre si acordos de complementacio por
setores industriais (artigos 16 e 17),
objetivando obter um melhor aproveita-
mento dos fatores de producao sébre
bases claramente definidas. Tais acor-
dos, tendentes a intensificar a integra-
cao e a complementacao das economias
nacionais, se caracterizam (artigo 17.°)
por estabelecer um programa especifico
e autonomo de liberacao aplicavel a de-
terminados grupos ou linhas de produ-
tos industriais e que, por isso, nao est4
sujeito ao disposto no artigo 5.° quanto
a gradualidade da eliminacio dos gra-
vames. Desta maneira, os acordos seto-
riais proporcionam um mecanismo au-
xiliar adequado para acelerar o progra-
ma de liberacao zonal, ja que, diferen-
temente do procedimento estipulado
para a formacio das Listas Nacionais,
permitem que em uma unica negocia-
cdo se estabeleca o programa de libe
racao aplicivel a um conjunto de pro-
dutos compreendidos no ramo industrial
que oferecam possibilidades para ense-
jar a complementacio econdmica. Nio
obstante, ambos os caminhos conduzem
ao mesmo objetivo, isto é, o cumprimen-
to final do programa de liberacio me-
diante a inclusao de produtos na Lista
Comum, até atingir, como minimo, a
porcentagem de comércio intrazonal
correspondente ao essencial do mesmo.

Para superar distor¢oes que possain
afetar as condicdes equitativas de con-
corréncia, 0 mesmo artigo 17 citado ex-
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pressa que os acordos de complementa-
¢ao pojeréio contar, entre outras “clau-
sulas destinadas a harmonizar os trata-
mentos que se aplicardo as matérias-
primas e as partes complementarias em-
pregadas na fabricacao de tais pro-
dutos”.

Quanto a negociacdo dos acordos
com o objetivo de preservar os interésses
de cada uma das Partes Contratantes,
estabeleceu-se que os entendimentos es-
tarao abertos a participacao de qualquer
delas e que seus resultados, instrumenta-
dos em protocolos, somente entrarao em
vigor depois que as Partes Contratantes
tenham admitido a sua compatibilidade
com os principios e objetivos gerais do
Tratado.

Em resumo, podemos afirmar que
os acordos setoriais, valendo-se de um
elemento pratico para acelerar o proces
so e ampliar o campo de liberacao co-
mercial, hao-de contribuir para a acele-
racao do desenvolvimento harmonico
das economias dos paises-membros, ja
que a fixacao de um programa definido
de liberacao setorial e a harmonizacao,
tanto de normas administrativas como de
planos industriais, oferecem fortes esti-
mulos para a utilizacao eficiente de no-
vas inversoes destinadas a proporcionar
uma maior complementacao das econo-
mias da Zona.

CLAUSULAS DE SALVAGUARDA

Para atender as caracteristicas es-
truturais das economias dos paises-mem-
bros e os diferentes graus de produtivi-
dade de seus setores econdomicos, con-
siderou-se indispensavel incluir no Tra
tado disposicoes de excecao que podem
ser adotadas de forma nao discrimina-
toria e com carater transitorio, para o
nao cumprimento das obrigacoes con-
traidas.
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A primeira dessas clausulas de sal-
vaguarda estabelece que uma das Par-
tes Contratantes pode ser autorizada pe-
Jlas demais a aplicar restri¢oes a impor-
tacao de produtos que hajam sido obje-
to de concessdes quando, como conse-
qiiéncia das mesmas, tal importagao

a,
cause Ou ameace causar prejuizos gra-
ves a sua economia.

Uma segunda disposicao estipula
que se podera autorizar a um pais-mem-
bro da Zona, que haja adotado medidas
restritivas para corrigir o desequilibrio
de sua balanca de pagamentos com todo
o mundo, a aplica-las dentro da Zona,
de preferéncia ao comércio de produtos
nao incorporados ao programa de libe-
racao.

Ainda que a norma geral seja a dc
que as medidas de salvaguarda s6 po-
dem por-se em vigéncia apds prévia
anuencia das Partes Contratantes, se
qualquer uma das duas situagoes ha
pouco referidas apresentar-se com ca-
racteristicas de emergéncia e, portanto,
exija uma imediata correcao, o pais afe-
tado podera impor unilateralmente as
medidas previstas no capitulo, sujeitas,
entretanto, a aprovacao posterior por
parte dos demais Membros da Zona.

Em principio, o Tratado limita =
um ano a duracao das medidas autori-
zadas pelas clausulas de salvaguarda.
Transcorrido ésse lapso, deverio reali-
zar-se negociacoes tendentes a reexami-
nar o caso e procurar eliminar as restri-
coes impostas.

DISPOSICOES GERAIS SOBRE A
AGRICULTURA

[ulgamos oportuno destacar a im-
portancia que tem dentro da Zona a
agricultura, produciao basica essencial
em alguns dos paises-membros. Tendo
em conta essa circunstancia, o Tratado
contém normas especiais de aplicacio
exclusiva ao intercimbio de produtos

O CURTUME

agropecuarios,

Durante as trés conferéncias ja rea-
lizadas, também foram tratados aspec-
tos de magna importancia para o as-
sunto.

O capitulo correspondente prevé o
propésito das Partes Contratantes de co-
ordenar os seus esforcos em favor do de-
senvolvimento da agricultura e do co-
mércio, através de acordos especiais
destinados a cobrir os déficits de produ-
cao interna.

Enquanto nao se logra essa coorde-
nacio e essa expansio, o Tratado preve
0s meios necessarios para dar uma ade-
quada protecdo a agricultura, durante o
periodo da formacao da Zona de Livre

Comeércio.

As medidas autorizadas podem
aplicar-se no sentido de limitar as im-
portacoes ao necessario, para cobrir 0s
déficits de producio interna, através de
restricoes quantitativas  diretas, tais
como o permisso prévio, contingencia-
mento etc. Assim mesmo, podem diri-
gir-se a nivelar os precos do produto
importado com os do produto nacional
mediante sistemas de tributacio movel
ou de direitos compensatorios, etc.

As restricdes mas importacoes de
produtos agropecuarios poderao ser im-
postas unilateralmente pelo pais inte-
ressado. mas deverao dar conhecimento
prévio as Partes Contratantes. Se uma
destas tltimas julgar-se prejudicada em
suas importacoes, seja pela reducao do
consumo habitual ou pelo incremento
de producgdo antieconomica, podera re-
correr aos orgaos da Associacao para
aue, se for o caso, formule recomen-
dacoes necessarias para corrigir as des-
vantagens derivadas dessa situacao.

MEDIDAS EM FAVOR DE PAIS DL
MENOR DESENVOLVIMENTO
ECONOMICO

Constitui éste assunto mateéria de
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especial preocupacao dos signatarios do
Tratado de Montevidéu, pois desde logo
sobressaiu-se o problema da necessida-
de de se outorgar aos paises menos de-
senvolvidos da Zona um tratamento
mais favoravel, que lhes permitisse fa-
zer frente aos compromissos derivados
do programa de liberac¢io sem dano al-
gum para a sua economia e que lhes fa-
cilitasse os meios para incrementar o
seu desenvolvimento.

Para atender a estas circunstancias,
incluin-se no Tratado um capitulo es-
pecial de medidas em favor désses
paises, tendo em conta o fato de que um
tratamento igualitario para todos os
paises da area seria injusto e ainda obs-
taria a incorporacao de alguns déles a
Associacao.

Em sintese, as medidas previstas —
que deverao ser autorizadas em cada
caso pelas Partes Contratantes — com-
preendem a outorga de vantagens exclu-
sivas destinadas a estimular a promocio
de determinadas atividades produtivas;
condi¢oes mais favoraveis para cumprir
o programa de reductes de gravames e
outras restricoes; aplicacio de medidas
adequadas para corrigir eventuais dese-
quilibrios em suas balangas de pagamen-
to; meios para proteger a producio na-
cional de produtos incorporados ao pro-
grama de liberagdo que sejam de im-
portancia basica para o desenvolvimen-
to economico; e apoio e promogao pelas
demais partes contratantes da Assistén-
cia financeira e técnica, dentro e fora da
Zona, para a expansao de suas ativida-
des produtivas e para elevar os meios
de produtividade de determinados se-
tores.

Essas medidas de excecdo, se bem
que scjam de carater transitdrio, deve-
rao necessariamente ter maior perma-
néncia do que as derivadas das clausu-
las de salvaguarda, ficando sua perma-
néncia sujeita s6 a continuidade das
causas que determinarido sua autoriza-

28

¢ao e as condicoes em que estas foram
outorgadas.

As disposi¢oes do capitulo VII, ha
pouco expostas, somente serao aplica-
veis a quem as Partes Contratantes ha-
jam reconhecido como nacao de menor
desenvolvimento relativo.

ORGAOS DA ASSOCIACAO

Para administrar o Tratado e vigiar
a marcha da Associacao Latino-Ameri-
cana de Livre Comércio, foram criados
os seguintes Orgdos: Conferéncia das
Partes Contratantes e Comité Executi-
vo Permanente.

A Conferéncia e o 0rgao supremo
da Associacio e que pode ser compara-
do 4 Assembléia Geral de uma socieda-
de. A ela cabe tracar as linhas mestras
e politicas da Zona, examinar a forma
como vem sendo executado o Tratado e
adotar as medidas que julgar adequa-
das para um melhor aperfeicoamento
das medidas de integracao.

Entre as suas atribuicoes cabe des-
tacar a realizacdo de negociacoes anuais
para o cumprimento do programa de
desgravacao, assim como apreciar o re-
sultado dessas negociacoes com o fim de
verificar se estao sendo satisfatorias na
pratica.

A Conferéncia é formada por dele-
gacoes dos paises-membros e deve reu-
nir-se normalmente uma vez por ano,
em sessao ordinaria, na data e local
combinados na sessao anterior. Podem
ser realizadas sessdes extraordinarias,
desde que haja motivos determinantes.

O Comité pode ser comparado a di-
retoria de uma sociedade. Sua princi-
nal atribuicao é zelar pela correta apli-
racao das disposicoes do Trabalho e
realizar os estudos necessarios para a
marcha da Associacao. Entre as suas
suas atribuicoes se destacam as seguin-
tes: tomar as decisoes e executar as ta-
refas que lhe tenham sido atribuidas
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esporadicas viagens a freguesia.

Janeiro, GB).

oelo Comité; representar a Associacao
a0 ambito internacional e nos contratos
e demais atos juridicos; realizar estu-
dos, sugerir providéncias ou recomenda-
coes a Conferéncia; preparar o progra-
ma anual de trabalhos e orcamento da
Associacao.

O Comité funciona de forma per-
manente em Montevidéu, local de sua
sede e é formado de um delegado de

cada pais.

O Mercado Regional Latino-Ameri-
cano ou a Zona de Livre Comeércio, ou a
ALALC, nao interessa qual seja a deno-
minacao, se apresenta para o nosso Con-
tinente como uma tentativa séria no

C CURTUME

Tecnico em Couroes

Importante emprésa indusirial e comercial procura assistente
técnico em couros. Necessario conhecimentos tedricos e praticos de

processos de fabricacdo e acabamento no ramo, e disposicao para

Conhecimento do idioma alemao é vantajoso, mas nao impres-
cindivel. Cartas com “curriculum vitae” indicando preiensao aos
cuidados de O CURTUME (Rua México, 111, Grupo 1701, Rio de

sentido de promover a integracao de
nossas economias.

Se niao houver a participagao efe-
tiva dos homens de emprésa, tudo o que

esta previsto no Tratado de Montevi-
déu ficara no campo das idéias e o obje-
tivo principal da ALALC, que € a inte-
gracao e complementacao das econo-
mias, nao se concretizara.

A participa¢ao da economia priva-
da é, pois, indispensavel a consecugao
daqueles objetivos. Nao devem os ho-
mens de emprésa, entretanto, se limi-
tarem a defesa de seu setor industrial,
mas partir decidida e sériamente para
realizar aquilo que o Govérno nunca
sera capaz de fazé-lo.
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Resenha do Mercado

de Couros Crus

30

U S A. — Também durante a semana de 15 a 19 de junho e ate essa
data, apesar das matancas ainda em nivel “record”, os “packers” en-
contraram bastante aceitacao para todos os seus couros disponiveis.
Os precos continuam prﬁticamente inalterados na base das cotagoes

estabelecidas pela Armour na semana anterior.

Cotacdes de couros de U. S. packers :

(Em US Cents por libra)

Hi Native SteeIS: e sl oiofess s sie s
Butt Br. StEEIS . ...veonseesssososons
H.: 'Texas BEEEIS: «lshvui-sue s sqoioishivioross +lales
L. Native COWS . .:cosvnvensnosesens

COURIIIES. 7 2 sisie o slohs o 2idhivrs v s s viorais @
Calfskins 9,5 lbs. ......cuvivevveen

Atual

10/10,25
8
8
12|14
7|7,50
33,50

1 semana
atras

10,25(10,75
8
8
12,50(14,50
7|7,50

35

1 més 1 ano
atras atras
10 10,5‘[11

8 9,5
7,25 9,5
12,5/14,5 11,5[13

7,25]7,75 15
40 30
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ARGENTINA — No principio do més em curso o Govérno baixou no-
VOS decretgs estabelecendo novas taxas para a exportacao de carne
dfa precos tixos, para a carne bovina no mercado doméstico. Foi proi-
bida a matanca nas 2.3s e 3.3s-feiras e nos mesmos dias ndo podem
oferecer carne bovina nos restaurantes, Animais abaixo de 200 quilos
e vacas prenhes nao podem ser abatidos.

Esses decretos provocaram imediatamente um névo declinio nas
matangas. Alguns frigorificos da Provincia de Buenos Aires chegaram
ate a suspender por completo o seu abate e outros reduziram dristica-
mente a sua produciao, demitindo grande ntimero de seus operarios.

A producao de couros, principalmente de vaquilhonas e vacas,

durante os proximos meses ser4 muito reduzida.

As exportacoes de couros em geral provavelmente cairao mais
ainda até o fim do ano, uma vez que os curtumes locais estio com pro-
dugdo boa, absorvendo cada vez mais dos couros disponiveis.

Em conseqiiéncia do acima exposto, 0s precos argentinos, apesar
de uma tendéncia ligeiramente mais fraca nos outros centros do mer-

cado mundial, firmaram-se bastante no decorrer das wltimas duas
semanas.

As cotagoes para exportacao, que damos a seguir, na maior parte
sao apenas nominais :

Cotagoes na Argentina :
(Em US Cents por quilo FOB)

Engorifico: standard  movilos s i in i e e e L 33
Erigorificolistandard " vacasiss! ERsianes et e I S 34
Frigorifico standard vaquilhonas 14/16 ks. .................... 47
{ipa} frigorificol novilhos e St S s B s SR I ) R o 30
fliposifrigorificol vacas o s i Se b S SO s S I O B 31
‘Fipo frigorifico  vaquilhonas ld /16 ke s E e 42
CamDOS VACHS! | 11510758 e orallne e torNele Lt e yarielaie JPSUDR PN IS A el D 25

URUGUAI — Continua calmo o mercado com um movimento bastante
limitado. Os precos sao nominais.

Cotagoes em Montevidéu :
(Em US Cents por quilo FOB)

Brigorifico’ movilhos 18t R e e 31-1/2
Frigopifico VACAS - 1% vunin's s b e et thlor o Ie i Ratp 31-1/2

EUROPA — Nos principais leiloes da Europa continua durante o més
de junho a tendéncia mais fraca.
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BRASIL — O mercado dos frigorificos “standard”™ de Sao Paulo se
apresenta muito calmo. Registramos durante o més em curso algumas
vendas do mercado doméstico a precos reduzidos. Os compradores do
exterior continuam desinteressados e nao houve novos negocios para
exportagao.

As matancgas nos frigorificos do interior mantém-se ainda relati-
vamente altas e alguns estabelecimentos estao encontrando dificulda-
des na venda dos couros.

Nos demais Estados do Centro do Pais ja se acumularam maiores
estoques especialmente em couros de qualidade inferior e os precos
mostram uma tendéncia extremamente fraca.

No Rio Grande do Sul a safra désse ano esta chegando ao fim.
As charqueadas e frigorificos que produzem uma qualidade melhor
ja venderam todos os seus couros, enquanto os demais, localizados em
zona de gado inferior encontram grandes dificuldades na liquidacao
dos couros dessa safra. Essa situacao se reflete naturalmente também
nos precos, sendo que as cotagoes dos couros especiais, isentos ou com
poucos carrapatos, sdo muito firmes, enquanto os precos dos demais
sao fracos.

Na Bahia o mercado continua fraco.

No Nordeste e Norte nio registramos modificagoes notaveis.

Mercado de Peles

Em vista da producao de peles muito reduzida em todo o Nor-
deste, a forte procura por parte dos compradores para exportacao con-
tinua, apesar das cotacdes mais baixas do exterior, especialmente dos
E.U. A.

Os pregos em cruzeiros para as peles de cabra mantiveram-se
apenas estiveis durante o més de junho. Quanto ao preco para 0s
carneiros, registramos ligeiros aumentos.

Em geral constatamos que o mercado de peles no Nordeste se
apresentou durante os Gltimos dois meses com muito menos aceitagao
10S precos e com as cotacoes praticamente estaveis.

Atualmente estdo vigorando nas principais pragas de compra os
precos de Cr$ 850/1.000,00 por pele de cabra e Cr$ 1.250/1.500,00

por pele de carneiro.
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SANDOZ BRASIL S/A

Rua Barao de Campinas., 3355
Caixa Postai, 4419

SAO PAULO
Filiais: Rio de Janeiro, Recife,

Belo Horizonte, Curitiba,
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PRASITLX-POLIMER

INDUSTRIAS QUIMICAS 8

Rua Marconi, 124 - 4.0 and. Fébricas: Rua Baraldi, 390-414
Fone 37-7195 - Teleg.: SABRASITEX Rua Sdo Jorge, 230
C. Postal, 8108 - SGo Paulo Sdo Caetano do Sul

Especialidades para cortumes

PURGAS

TANINOS SINTETICOS

OLEQOS ESPECIAIS

RESINAS ACRILICAS

Polycos
®

TINTAS POLYCO

Suspensoes de pigmentos
em Resinas Sintéticas

TINTAS DE
ACABAMENTO

A base de dgua e nitro-
celulose, Lacas, Thinners.

LUSTROS

Aqualac,
Polyco Top
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