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Calcular com exatidao

empregar sempre o produto correto trabalhando pelo
processo Baycrom no curtimento ao cromo. Basta uma
unica adicao de Baycrom e o curtimento decorre
automaticamente. Dispensam-se a neutralizacao e 0
controle do processo. Aproveite-se destas vantagens
curtindo ‘““da noite para o dia"”’ com Baycrom. Nossos
tecnicos o aconselharao de bom grado em todos 0S
assuntos desta natureza.

Fabricantes:

Bayer do Brasil IndGstrias Quimicas S. A.
Rio de Janeiro, Caixa Postal 1500-ZC-00
Agentes de venda:

Alianga Comercial de Anilinas S. A.

Rio de Janeiro, Caixa Postal 650-Rio-ZC-00
Sdo Paulo, Caixa Postal 959

Porto Alegre, Caixa Postal 1656
Recife Caixa Pactal Q49




Curtume
Santa Genoveva S. A.

Aguai - Linha Mogiana - S. P. [OSCAR68

DA ACCADEMIA INTERNALIONALE DELLA

Telefones: 2bl - 252 - 253 CALLATURA € DEV MAESTRI PELLETTIER
End. Telegrafico “Genoveva”

Linha Feminina
Sedamate Novo
Napa Francésa
Dama Calf
Romantic Novo ¥
Verniz Renna
Verniz Napa
Verniz Moda
Anil Rococo
Isabella Calf
Velur Caschmir
Box para Bolsas

—_— —— —— = —==r—

Linha Masculina
Tartarugao
. Lama Calf
Box Romano Novo
Anfibio P.S/6
Sedamate Jacaranda
Vaqueta Box
Golf Box
Jacaranda
Romantic Novo
Sedamate Caschmir
Monarca Anilin

DEFPOSITO SAO PAULO
Rua Oiapok, 67 — Bras
Telefones: 92-1084 e 92-4106
Representacoes e Vendas
DEFPOSITO DE FRANCA — SP
Rua do Comércio, 416 — Tel. 2413
Repr. José Magri e Mauro C. Dias
-~ Interior do Est. 8. Paulo.

ZONAS -— Paulista, Média Mogiana,

RIO DE JANEIRO — GB

IRua Bela, 106-B, S. Cristovéao,
Tel. 48-8203
Repr. Representacoes Sasson Litda,

ESTADO DE MINAS GERAIS
REPRES. Mauricio Dias - Rua Aaran, 542
Telefone 22-7896 - Belo Horizonte
RIO GRANDE DO SUL
ARMANDO CLOSS — Rua Santos Pe-

Noroeste, Araraquarense, Sorocabana. droso, 180 — Caixa Postal, 399 —
REPRES. — José Magri - Av. Azevedo Fone 2107 — Telegr. «Arclos» — Névo
Marques, 321 - Tel. 311 — Aguali. Hamburgo.

ZONA — Baixa Mogiana; COLA E GELATINA INDUSTRIAL
REPRES. RAJKO NAGLER — Rua Rua’ Oiapock, 67 — Tels. 92-1084 e
Almirante Tamandaré 701 — Tel. 251 02-410¢8,

— Agual, REPRES. Z. Rodstein.

e ———————————————————

Dama Calf
cor 1970
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PRODUTORES DE COUROS DA MAIS
ALTA QUALIDADE, TAIS COMO:

CULATRAS ANIL FLOR - G e GG — Flor in-
gral, anilina, em cores proprias para cal-
cados esporte para homens.

CULATRAS LISAS RIO ANIL - M e G —
Acabamento em anilina, em cores mo-
dernas para calcados finos de homens e
senhoras, bem como, para bolsas e ar-
tefatos finos.

CULATRAS LISAS IMPERIAL - Fe M — Va-
quetas de qualidade, nas cores clas-
sicas, para calcados de crianc¢as, senho-
ras e homens, e, também, para bolsas e
artefatos em geral.

CULATRAS LISAS RIO - M e G — Vaquetas
nas cores atuais, servindo para a fabri-
cagcao de calcados para rapazes e ho-
mens.

CULATRAS VERNIZ - F e M — Vernizes

de 6tima qualidade para a fabricacéao

de calcados finos de senhoras e tam-
bém de homens. Produzidos nos tipos:
Diamant, Guanabara, Sierra e Crocodilo.

CULATRAS NAPA VERNIZ - LISO e “WET
LOOK” - FF — Otimo para confeccoes
e tabricacao de botas para senhoras.

CULATRAS NAPA EXCELSIOR - FF — Ideal
para a confecgcao de vestuarios, botas,
etc.

CULATRAS RIO VELUX (tipo Huting) - M
e G — Em cores alegres, para calcados
de homens e senhoras.

CABECAS ANIL FLOR - M — Flor integral
para calcados esporte de senhoras,

CABECAS NAPA ROYAL - F — Flor inte-
gral, anilina, especial para calcados fe-
mininos.

RASPA CAMURCAO VELUX - G — Camur-
cao para calcados, confeccoes e arte-
fatos.

RASPA CROMO ENGRAXADA - M — Pa-
ra a fabricacao de luvas industriais e
aventais de protecao.

GELATINA COMESTIVEL EM PO OU EM
TABLETES,, NATURAL ' QU. . GOLQRIDA.
. GOLA INDUSTRIAL DE NEBVOS YU EM
TABLETES. < i

Industria de Couros

Atlantical
S. A.

ESCRITORIO CENTRAL:

Rua da Alfandega N.° 84 — Bras .
Fones: 35-1984 e 35-2583 - Cx. Postal 3840
Sao Paulo — Capital s

=) —-
CORTUME

Rua da Estacao N.° 80 - Vila Galvao
Telefones: 49-0314 e 49-0315
Guarulhos — Est. de Sao Paulo

—00—
DEPOSITO NO RIO DE JANEIRO

Rua Santana, 73 - loja E, fds.
Telefone 23-9673
Rio de Janeiro — Est. da Guanabara

e
DEPOSITO NA MOOCA

Rua Jaboticabal, 208 - Modca
Telefone: 92-7206
Sao Paulo — Capital
—t )
DEPOSITO EM NOVO HAMBURGO

Rua 25 de Julho, 455
Noévo Hamburgo — Est. Rio Grande do Sul |

e
DEPOSITO EM FRANCA

Rua Voluntarios da Franca, 903
Q Telefone 4285
Franca — Est. de Sao Paula

Hed s

O¥€ 1Y 100
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SAO PAULQO

O QUE SE VIVEU,
O QUE SE VIVERA

Palavras de otilmismo nao adiantam, face
ao imprevisivel da vida brasileira — esta mes-
ma colocada sob reflexos da instabilidade ex-
terna. Mas, na proporcao direta, ndao se jus-
tificam palavras de pessimismo.

E o que, entao, servira agora?

O que serve é procurar, 0 maximo atin-
givel, um denominador comum, sob a verdade
econdmica. Caminhamos por um rumo onde
velhos habitos serdo fator de colapso de ca-
da empreésa.

O que serve €, em suma, adaptar-se de-
pressa aos minimos estagios decorrentes da
evolucao industrializadora.

Vale ressaltar que, para tanto, ja e ja,
sugere-se a cada emprésa aparelhar-se de re-
cursos que vao desde a maquina até as re-
lacbes publicas, envolvendo aplicacao de
metodos visando a maior produtividade e
equilibrio social interno — para que o ambi-
to externo nao ofereca quaisquer rejeicoes.

Percebe-se que a emprésa moderna, ago-
ra, adiantou-se ,a sua propria categoria, ao
seu proprio tipo. Fabrique o que fabricar, no
todo ha-de dispor de recursos idénticos aos
de outras, de outras categorias, de outros
portes. Sao pecas de um sé dinamo, sem as
quais retarda-se o andamento da producao e
dos costumes funcionais.

O que se vive serve, suficientemente, pa-
ra equacionar o que se vivera.




CICB

A esta altura da vida do Centro das In-
dastrias de Curtumes do Brasil ja se pode
sentir o quanto tem agido em favor da clas-
se que representa.

Criado para somar forcas e aplica-las na
defesa dos interésses comuns, vem, desde 0
fim da década de 50, agindo com desassom-
bro e, além de vencer as dificuldades ineren-
tes dos problemas enfrentados, pode contor-
nar os obstaculos resultantes dos parcos re-
cursos de que dispoe.

Mas as Diretorias — todas — de sua his-
toria, felizmente, dedicaram o maximo de te-
nacidade, mobilizando reservas e orientando
uma politica firme.

Se mais nao se alcancou, isto n3o decor-
reu de falta de empenho. Deveu-se aos natu-
rais fendmenos politico-econdmicos.

Hoje, porém, o complexo socio-politico-
economico brasileiro se altera rapidamente.
Envolvemo-nos num processo de desenvolvi-

acompanha
evolucao
econdémica

mento drastico, muitas vézes sem coordena-
¢ao, e quando ordenado, sujeito aos abalos
de leis inesperadas e de duracao efémera.

E necessario compreender que de tudo
emanam crises. Estas, todavia, tem sido su-
peradas cada vez que se manifestam, tal a{r-'l

presteza com que se age.

-

>

Embora ndo possamos sustentar um cli-
ma de equilibrios, nem porisso podemos afas-
tar a consideracao de ter a Entidade dos Cur-
tidores avancado no exercicio de suas acoes.

Necessita-se, isto sim, de mais e mais
unido. De maior apdio. De uma mobilizacao
macica de classe, cada emprésa associada
trazendo outra para o convivio comum.

Porque, no futuro que se desenha, nenhu-
ma voz isolada sera ouvida. O Brasil esta as-
sumindo lugar de Pais desenvolvido e, assim,
cobraréa de cada classe pontos-de-vistas qué
correspondem aos interésses gerais.

Fortalecer, pois, o CICB, é a politica irre-
corrivel, certa, exata.




Preparam-se novos
dados para melhor
composicao de custos

Durante varias horas a Diretoria do Cen-
tro das Industrias de Curtumes do Brasil
estéve reunida, dia 22 ualtimo, na sede do Sin-
dicato das Industrias de Curtimento de Cou-
ros e Peles no Estado de Sao Paulo, no Pa-
lacio Maua, na capital bandeirante, debatendo
diversos problemas da classe.

TRABALHO SETORIAL

O Presidente do CICB, Sr. Paulo Rotsen
de Melo, teceu detalhados comentarios sobre
o Trabalho Setorial, ha pouco apresentado pe-
la entidade ao Conselho Interamericano de
Precos e, a respeito, o Sr. Fuad Maluf infor-
mou que o Sindicato das Industrias de Cur-
timento de Couros e Peles no Estado de Sao
Paulo esta igualmente empenhado na elabo-
racao de estudo, visando a fornecer melhores
dados aos futuros levantamentos indispensa-
veis a composicao de custos.

Os Srs. Mario Rubens Costa e Fernando
da Cunha Andrade solicitaram, a propodsito,
maior divulgacao de todos os assuntos rela-
cionados com o referido trabalho setorial, in-
clusive através de circulares, de maneira a
colocar, sempre, os associados a par dos es-
forcos empreendidos e seus resultados.

MERCADO DE COUROS CRUS

A questao do mercado de couros crus
foi, entdao, posta em debate pelo Sr. Nery Ne-

ves de Oliveira Marques. Disse, a titulo de
ilustracao, que sua emprésa, no Rio Grande

do Sul, a fim de ter um faturamento com-
pativel com as despesas, foi compelida até
mesmo a exportar crus, em volume exceden-
te. Lastimou, entretanto, que o Govérno nao
tenha revigorado a Instrucao n.o 42, do Ban-
co Central, tnico instrumento capaz de incen-
tivar a exportacao de couros curtidos.

— Espero — acrescentou — que o CICB
continui a pleitear o revigoramento da Ins-
trucao n.o 42.

SITUACAO FINANCEIRA

Por iniciativa da Presidéncia, foram apre-
ciados varios aspectos da situacao financei-
ra do Centro das Indistrias de Curtumes do
Brasil. O Sr. Fuad Maluf, em adendo, féz ex-
posicao a respeito das despesas efetuadas
com o levantamento de dados que serviu ao
Trabalho Setorial de Custos. Aprovou-se, as-
sim, um rateio das despesas entre os cur-
tumes participantes e, sdbre a receita da En-
tidade, o Sr. Méario Rubens Costa propds co-
branca de uma taxa sobre o faturamento men-
sal de cada emprésa associada, tomando-se
por base o més de julho de 1969. A nova
modalidade de cobranca seria, por conse-
guinte, de 3 por 10 mil, com teto maximo de
NCr$ 500,00 mensais. Essa proposta foi apro-
vada, bem como sugestao do Sr. Ronaldo No-
brega para que se cobrasse o quarto trimes-
tre do ano em curso antecipadamente.



EXTINCAO DO iP|

Ficou também assentado que a entidade
apoie qualquer movimento para se extinguir
0 Imposto Sébre Produtos Industrializados,
acolhendo-se sugestao do Sr. Enio Fasolo.

FEIRA E MARCA A FOGO

O Sr. Presidente convidou, nessa altura,
para a sala de reuniao, o Sr. Freitas, diretor
da Feira do Couro, organizada pela firma Al-
cantara Machado Comércio e Empreendimen-
tos Limitada. O Sr. Freitas reportou-se, entao,
aos reflexos do certame no ambito promo-
cional do couro, inclusive servindo a moda,
em vestuario.

O representante da Alcantara Machado
enalteceu, assim, a importancia das Feiras do
Couro no lbirapuera, e sua gradativa reper-
cussao tanto nacional como internscional.

Em seguida, os diretores presentes to-

maram conhecimento do texto do anteproje-
to de nova lei disciplinando a marcacao, a fo-
go, de gado bovino, trabalho resultante de es-
tudos por comissao mista, no Ministério da
Agricultura, da qual o CICB participou por in-

termédio dos Srs. Fernando Camilo Montei
ro, Fuad Maluf e do secretario executive
Edsel Monasa Reils.

VOTO DE PESAR

Além de outros assuntos de interésse
interno do CICB, sua diretoria ao iniciar gs
trabalhos da reuniao do dia 22, aprovou voto
de pesar pelo falecimento dos Srs. Roberto
Cantiisio e Manuel da Cunha Andrade, pais,
respectivamente, dos companheiros Roberto
Felipe Cantlsio e Fernando da Cunha An-

drade.

COMPARECERAM

Participaram do encontro do dia 22, alem
do Presidente Paulo Rotsen de Melo, os Srs.
Fernando Camilo Monteiro, Nery Neves de
Cliveira Marques, Mario Rubens Costa, Dal-
ton Marcos Boutin, Luiz Podboy, Roberto F.
Cantusio, Fernando da Cunha Andrade, Fuad
B. Maluf, Mario Rubens Costa, Enio Fasolo,
Roberto Zietman, Jodao Ronaldo da Nobrega,
Hilario Augustin, Pedro Ldsi, Brandalise (Per-
digao S.A.) e o secretario executivo Edsel
Monasa Reis.

Tenha animo. O que € mau po-dérié ser pior.

Mas o que é bom sera muito melhor se voce
endireitar o busto, erguer a fronte

e se dispuser a ag



Da Imprensa

Calcado:
SO
excesso
deve ser
vendido
no Exterior

— Nao existe obsoletismo na maquina-
ria da indastria brasileira de calcados, mas
apenas necessidade de um melhor aproveita-
mento das pecas que podem ser adicionadas
ao conjunto dessa maquinaria. Em sua quase
totalidade, as emprésas trabalham com ele-
vado espirito idustrial, embora usando meéto-
dos de producao ja superados nos paises eu-
ropeus.

Esta declaracao a O GLOBO é do técnico
francés Robert Bergut, que frisou: “Antes de
pensar em exportar os seus produtos, a in-
dustria deveria atingir o mercado de 50% de
brasileiros situados na faixa popular, envian-
do somente o remanescente desta producao
pPara o mercado internacional.”

CONHECIMENTO

O Sr. Robert Bergut encontra-se no Brasil
a convite do Centro Nacional de Produtivida-
de na Inddstria (Confederacao Nacional da In-

dustria), a fim de fazer um diagnéstico da
industria brasileira de calcados, ja tendo vi-
sitado as principais fabricas do Pais. E chefe
do Departamento de Estudos e Método do
Centro de Produtividade da Indistria de Cal-
cados na Franca.

— Quando deixei a Franca, a minha im-
pressao era a de encontrar no Brasil a induds-
tria de calcados usando apenas o sistema ar-
tesanal. Entretanto, tive a grata satisfacao de
verificar que, em sua quase totalidade, as fa-
bricas trabalham com elevado espirito indus-
trial. Das 15 industrias que visitei, compreen-
dendo a capital de Sao Paulo, Franca, a re-
giao dos Vales dos Sinos (N6vo Hamburgo)
e Guanabara, colhi elementos que ja me per-
mitem fazer um diagnostico désse ramo de
producao.

Salientou que apesar do esférco do em-
presario, os meétodos de producao adotados
€M nosso pais ja estao bastante superados
em relacao aos que se usam na Europa. Em
NOsSsoO pais, a industria de calcados se dedi-
ca em excesso a fabricacao dos tipos “bla-
queado’ e “mocassim”, quando, na Franca,
éles se encontram inteiramente fora de uso.
E 0 que € mais grave: a porcentagem désse
sistema atinge o nivel de 50% da producao
total. E preciso, salientou, uma melhor utili-
zacao dos modernos métodos de producao.

— Em minha passagem pelos Estados
Unidos, somente no Museu de Tecnologia de
Chicago € que encontrei referéncia a ésse
processo de fabricacdo, tao em uso no Brasil.

O Sr. Robert Bergut disse a reportagem
de O GLOBO que a maquinaria da industria
brasileira de calcados atende plenamente as
exigéncias désse ramo, nao havendo qualquer
obsoletismo. E necessario, porém, um melhor
aproveitamento das pecas que podem ser adi-
cionadas ao conjunto dessa maquinaria.

Disse, porém, que a ma qualidade do
couro é “incontestavel”, bem como os defei-
tos no produto acabado. Para eliminar ésses
problemas, torna-se imprescindivel um con-
trole agressivo, principalmente nos artigos de
luxo. Quanto a embalagem, acentuou, deixa
muito a desejar.

— Se no Brasil quiser competir no mer-
cado internacional, tera de baixar em 20% o
artigo de luxo, que se torna carissimo em fa-
ce da sua mao-de-obra, praticamente arte-
sanal.



EXPORTACAO

Prosseguindo, revelou o sr. Robert Ber-
gut, que antes de exportar os seus produtos,
a industria brasileira de calcados deveria atin-
gir o grande mercado de 50% de brasileiros
situados na area popular, enviando ao exte-
rior apenas o remanescente desta producgao.
Este € um problema vital para a industria,

— A meu ver, a industria nacional se
preocupa muito em produzir sapatos para as
classes de maior poder aquisitivo, quando, ao
contrario, deveria atingir o mercado popular,
mais amplo e que oferece possibilidades de
baratear os custos de producao.

Disse ainda o técnico francés que, em
relacao ao Japao, a Franca vende o sapato
tipo popular mais caro de 30 a 40%. E o Bra-
sil deve vender ésse mesmo sapato mais caro
de 10 a 20% em relacao a Franca, com a agra-
vante de que o produto brasileiro € mais infe-
rior ao frances.

Para o exterior — prosseguiu o sr. Ro-
bert Bergut —, o Brasil poderia enviar os ti-
pos “blaqueado” e “mocassin”. Entretanto, te-
ria que adotar duas providéncias basicas: pri-
meiro. baixar o seu custo; segundo, adotar
um melhor acabamento. Até mesmo nos Es-
tados Unidos, ésse tipo de sapato brasileiro
é adquirido nao pelo seu acabamento, mas
pelo trabalho artesanal que ja nao encontra
mais razao de ser nos paises de industria
mais evoluida.

PERSONALIDADE

O sr. Robert Bergut mostrou-se tambem
surpréso com a falta de originalidade da in-
dlustria de calcados em nosso pais:

— Eu nao compreendo porque um povo
que construiu Brasilia; que tem conquistado
prémios internacionais nos campos das artes,
da ciéncia, da tecnologia e das letras; que
possui uma arquitetura admiravel, vive a co-
piar modelos do estrangeiro. Em minhas Vi-
sitas ao Museu do indio, Museu de Belas-Ar-
tes e outros, encontrei grandes idéias de con-
cepcao. No entanto, a industria de calcados
vai buscar no exterior os modelos para os
seus produtos. Quando os envia para 0 mer-
cado internacional, ésses modelos ja estao in-
teiramente superados. E compreensivel que a
moda na Franca venha a sofrer alguma in-
fluéncia de Portugal e da Espanha, nunca do
Brasil. Neste particular, a indistria brasilei-
ra tem que afirmar a sua propria personali-

dade.

Aduziu o técnico francés, que é funda-
mental uma acao coordenada entre o Centro
Nacional de Produtividade na Indidstria, sindi-
catos dos calcados, e associacoes comerciais
para a execucdo de um programa em favor
da melhoria dos métodos de producéo e
administracao da indastria de calcados.

Esse programa, a meédio prazo, poderia
abranger as areas de administracao, detendo-
se principalmente nos aspectos economico
tecnolégico, organizacional e metodoldgico,
E a prazo médio, envolvendo a melhor con-
cepcao do produto, maquinaria, processo de
fabricacao e departamentos de métodos.

Finalizando, disse que € urgente uma re-
visao do sistema salarial, adotando-se o pa-
gamento por unidade ou tarefa ,ao invés do pa-
gamento mensal. Essa providéncia contribui-
ria para um maior aproveitamento da ma-
téria-prima, aumentaria o indice de producao
e baixaria os custos.

(O Globo, agosto, 1969)

Trabalho
Setorial
Sobre
Custos

No numero anterior, publicando na in-
tegra o trabalho elaborado pelo CICB e
apresentado ao Conselho Interministerial de
Precos, por um lamentavel lapso, na apresen-
tacao do mesmo deixamos de mencionar 0S
nomes dos srs. Mario Rubens Costa, diretor-
presidente do Curtume Firmino Costa, e Car-
los Ernesto Gaglianoni, economista e diretor
da Podboi S. A., ambos de Sao Paulo, que,
juntamente com o diretor-secretario do CICB,
muito fizeram para que tal levantamento de
custos representasse, integralmente, a verda-
de econdbmica no ramo couro.



Banco do Brasil
apela para maior
exportacao

de manufaturados

Por intermédio do Centro Industrial do
Rio de Janeiro, do qual é associado, o CICB
recebeu copia do oficio pelo qual o Presiden-
te do Banco do Brasil formula apélo para a
indastria intesificar esforcos no sentido de
ampliar a pauta de exportacoes, especialmen-
te de manufaturados. Eis a integra désse ofi-
cio e das facilidades que oferece:

“Tenho o prazer de dirigir-me a V, Sa. pa-
ra focalizar o interésse nacional no sentido
de se estimular a exportacao brasileira, es-
pecialmente a de produtos manufaturados.

‘2. As Autoridades Monetarias, sobre-
tudo nos ualtimos anos, vém emprestando
maior énfase a colocacdo de nossos produ-
tos industrializados nos mercados externos,
mediante a adocao de uma politica de cam-
bio realista e de uma série de instrumentos
crediticios e administrativos favorecidos, os
quais tém propiciado incrementos considera-
veis tanto no valor quanto na diversificacao
dos artigos vendidos e dos mercados con-
quistados.

3. A instituicao de mecanismos desti-
nados a garantir o sucesso désse setor de
nosso comércio internacional e, portanto, nos-
sa preocupacao constante. O financiamento
das exportacoes ja representa, na atualidade
brasileira embora ainda modestas as suas Ci-
fras em relacdo ao global de nossas vendas
— valioso instrumento de apoio, complemen-
tado por outras medidas de natureza seme-

lhante, como a do prefinanciamento da produ-
cao exportavel, consubstanciada na Resolu-
cao n.° 71, do Banco Central do Brasil, o adian-
tamento sobre contratos de cambio; o finan-
ciamento das vendas em consignacao, além
de outras modalidades de amparo especifico.

4. Nesta oportunidade, todavia, quero
referir-me mais especificamente a linha de
crédito concedida ao Banco do Brasil pelo
Banco Interamericano de Desenvolvimento
(BID), dentro do programa de crédito as ex-
portacoes latino-americanas. Esses recursos
destinam-se a cobertura dos financiamentos
realizados pela nossa Carteira de Comércio
Exterior — CACEX, em amparo as exporta-
coes de bens de capital e de consumo du-
ravel, complementando, destarte, as disponi-
bilidades postas a disposisdo da CACEX pelo
govérno Federal, através do Fundo do Finan-
ciamento as exportacoes. — FINEX.

5. Devo frisar que a CACEX é dotada
de flexibilidade bastante ampla, podendo
adaptar as condicoes de cada operacao as
exigéncias das partes intervenientes: os pra-
zos podem oscilar em funcao dos materiais
negociados; as garantias podem ser represen-
tadas de diversas formas, como aval banca-
rio, ou de outra emprésa, ou de Diretores da
financiada, penho mercantil, caucao de titu-
los etc.; e os juros sao os do mercado inter-
nacional, variando apenas em razao das ga-
rantias oferecidas. No campo administrativo,

foram simplificadas ao maximo as formali-
dades.

6. Nossa carteira especializada esta,
assim, em condicoes — e tera nisto o maior
prazer — de prestar a todos os informes ne-
cessarios sdbre o financiamento do esquema,
no empenho de ampliar e diversitficar, quan-
to possivel, a utilizacdo dos recursos ao seu
dispor, visando sempre elevar ao mais alto
nivel o volume, o valor e o conceito de nos-
sas transacoes comerciais com o exterior.

7. Realcando o alto significado da inte-
gral utilizacao désses fundos para aproveita-
mento da potencialidade dos diversos setores
industriais e consequente desenvolvimento
econdmico nacional agradeceria o obsequio-
so empenho de V. Sa. na mais ampla divul-
gacao da matéria entre os seus filiados, as-
ssim como junto ao comércio exportador dés-
te Estado, em geral.”




COURO TEM VEZ NA NA
INDUSTRIA AUTOMOBILISTICA

Carros de luxo estao voltando a oferecer
vantagem com forracao de couro. Melhoria no
Volkswagen, por exemplo, é indicada com és-
se material: o modélo 1600-L, anunciado re-
centemente, tera couro legitimo, sequndo par-
ticularizou noticia na imprensa.

BRASIL-PARAGUAI CONTRA AFTOSA

Os Governos do Brasil e do Paraguai ce-

lebraram convénio pelo qual se acordam me-
didas a combater a febre aftosa, dando-se es-
pecial énfase nas regioes limitrofes. O con-
vénio, além da coordenacao de providéncias
estabelece intercambio de colaboracdo técni-
ca nos aspectos relacionados com a organi-
zacao e execucao de campanhas de controle
de vacinas, diagnostico, investigacao e qual-
quer outro aspecto de interésse para a luta
antiaftosa e facilitar o adestramento de fun-
cionarios das campanhas antiaftosas, quando
necessario."

Deseja importar
couro curtido
do Brasil
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OS INTERESSADOS
DEVERAO SE DIRIGIR
DIRETAMENTE

AO IMPORTADOR

COURO

Nnao e basico

SO porque

calca os pés.

-

E basico

porque

compoe

um ramao

importante
e poderoso
da economia
' nacional.
Pense nisso.

Seja
metodico,
se possivel.
Se nao for
possivel,
esforce-se
para sé-lo.

(Patrocinio do Sindicato da
Inddstria de Coriimento de

| Couros ¢ Peles no Istado de

Sio Maule).



Vale dos Sinos

levanta realidade

de sua industria

Nenhuma atividade, hoje, pode prescin-
dir de uma pesquisa tanto quanto possivel
exata de sua infra-estrutura e da propria es-
trutura. Sobre isso, avancam os planejamen-
tos para vencer os fenomenos de mercado,
antes de quaisquer outros interésses.

Ha pouco, ainda, divulgamos o trabalho
que o CICB realizou na esfera curtidora, vi-
sando a obter dados para esquematizacao de

uma meédia de custos. Consistiu num passo
arrojado, que o futuro proximo contara de sua
vantagem.

Agora, temos o prazer de compulsar um
estudo sobre a indastria do calcado, no Vale
dos Sinos, R. G. do Sul, de autoria do Depar-
tamento de Estatistica, da Associacao Comer-
cial e Industrial de Névo Hamburgo, sob res-
ponsabilidade do coordenador Alberto Nunes
Cardiga e do
cintho.

revisor economista Luiz Ja-

ONDE ESTA

Comeca o estudo por localizar entre 0s
Estados de S. Paulo e Rio Grande do Sul a

de calcados

quase totalidade da industria de calcados, no
Brasil, seguindo-se em menor escala nos Es-
tados de Minas Gerais e da Guanabara.

S. Paulo contribui com 45% (predomi-
nancia de calcados para homem e galochas:
R. G. do Sul entra com 29% (mais calcados
para senhoras), enquanto Minas e Guanaba-
ra produzem 18%, deixando-se os restantes

8% para os demais Estados do Pais.

No caso, vale destacar que Novo Ham-
burgo produz cérca de 13 milhdoes de pares
por ano e emprega dez mil pessoas: S. Pauio
lanca 4 milhdes de pares anuais e tem pessoal
somando 4 mil empregados.

Em 1968, a producao brasileira de calca-
dos girou em térno de 80 milhoes de pares,
dos quais o R. G. do Sul participou com 24
milhoes de pares.

NO VALE DOS SINOS

Respondendo por mais de 50% da pro-
ducao gaucha de calcados, Novo Hamburgo,
em 1968, fabricou 12.676.211 pares, com 365
emprésas cadastradas na Associacao Comer-
cial e Industrial.



Nesse total se incluem calgados para se-
nhoras (7.419.039 pares), para homens
(2.258.680 pares), para criangas (1.239.153),
para adolescentes (878.885) e, finalmente,
assandaliados (880.354). O valor, menos 90
firmas nao declarantes, foi de NCr%........
131.105.351,00.

No Vale dos Sinos, 182 emprésas s pro-
duzem sapatos femininos, 11 s6 para homens,
13 s6 para adolescentes, 5 s6 para criancas
e 3 se dedicam a sandalias, exclusivamente.
Acrescentam-se mais 61 emprésas, com pro-
ducao mista, ficando 90 sem especificacoes
precisas.

MAO-DE-OBRA

Além de detalhar aspectos de municipio
para municipio, o estudo garante que “a in-
dustria de calcados se presta muito bem pa-
ra solucao dos problemas sociais de desem-
prégo. Facilmente absorve mao-de-obra nao
qualificada. Salvo uma ou outra emprésa, que
trabalha com artigos finos, a grande maioria
admite os empregados sem necessitar quali-
ficacao”. E observa, em contra-partida, ' que
isso “é uma faca de dois gumes: como fa-
cilmente soluciona problemas de desempré-
go, em momento de crise pode gerar desem-
prégo em massa. Mas o que temos visto —
pondera —, mesmo que a industria esteja em
situacao precéaria, é pouca a demissao, le-
vando-se em conta a queda percentual na
producao”.

Em 1968, o salario médio ali pago foi de
NCr$ 142,90. |

EXPORTACAO

Fixa o levantamento da Associagao de
Novo Hamburgo que aumentam as perspecti-

vas de exportacao. A par de incentivos oriun-
dos do Govérno, ha nitida, nova mentalidade
exportadora.

“Além dos Estados Unidos, Japao, al-
guns paises africanos e da América do Sul,
foram incluidos em 1968 o Canada e a Ingla-
terra” como mercados para os produtos bra-

sileiros. E alonga a lista: “Héa outros, desejo-
sos do mercado brasileiro, principalmente a
Tchecoslovaquia, no que tange a produtos fe-
mininos. Em 1968, o Brasil exportou 338 mil
pares de calcados, no valor de 450 mil do6-
lares. A galocha, que sempre ocupou lugar
de relevancia, continuou na lideranca: 276,7
mil pares. Foram ainda negociados 17,8 mil
pares de sandalias; 15,1 mil pares de calca-
dos de couro: 11,8 mil pares de calcados de
matérias texteis; 9,6 mil pares de matéria
plastica; 6 mil pares de botas; e 324 pares
de chinelos.

EQUIPAMENTO

Assinala-se que se constatou o indice de
70,40% para o equipamento nacional em
funcionamento nas fabricas de calcados no
Vale dos Sinos, em 1968. O estudo acusa:
“Os nossos equipamentos perdem para 0 es-
trangeiro somente nos itens seguranca peEs-
soal e rapidez operacional, proprio para a pro-
ducao em massa. A idade média das maquinas
utilizadas na indtstria de calcados do Vale
€ de 7,4 anos’.

PROBLEMAS FINANCEIROS

Na conclusao, fixa-se que “a rapida ex-
pansdo do setor e os investimentos havidos
tém absorvido totalmente o incremento de ca-
pital proprio em giro, face o que persiste a
dependéncia de recursos de terceiros.. Com
destaque, os recursos provenientes do des-
conto de duplicatas significam 40,04% do fa-
turamento mensal, em meédia”.
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- Falando-se de exportacao
de carne para se saber de couro

Nas transacoes de comeércio internacio-
nal de carnes, destacam-se como principais
exportadores a Nova Zelandia, a Argentina, a
Australia, os Paises Baixos, a Dinamarca e os

" EUA, que juntos perfazem cérca de 63% da

oferta. Do lado dos paises importadores ali-
nham-se o Reino Unido, a Alemanha Ociden-
tal, novamente os EUA, a Italia, a Franca e
a URSS, abrangendo 70% da demanda. Des-
tague-se que, como importador, o Reino Uni-

~ do absorve mais de 25% do volume total im-

portado.

Tratando-se de um produto alimentar so-

_ fistificado nos paises importadores, de modo

marcante nos mais desenvolvidos da Europa,
0 comercio internacional de carnes é altamen-
te seletivo e competitivo. A seletividade tra-

duz-se em padroes de qualidade sujeitos a
Inspecao rigorosa, havendo especial cuidado
com a sanidade, antes e apds 0os embarques
para os pontos de destino. A competicao bas-

tante sentida do lado dos exportadores, e con-
sequéncia do nivel de organizacao atingido
pelas grandes emprésas importadoras, que
Ihes impoem as condicoes de compra e ven-
da. Um terceiro requisito, também importan-
te, € a reqularidade da oferta.

A despeito dos aspectos negativos que
8€ poderia arrolar relativamente a pecuaria
nacional e a indastria nacional de carnes o
Brasil € apontado pelos organismos interna-

- Cionais como um dos que detém maior po-

tencial para transagcoes com o exterior. Tal

. Prognostico baseia-se na existéncia atual, no

ﬂ‘

Pais, de um dos maiores rebanhos do mun-

do, na disponibilidade de extensas ér;eas pa-
- Fa pastoreio e na progressiva melhoria géene-

tica do rebanho.

Figuram como aspectos negativos a si-
tuacao sanitaria; os custos ascendentes da
producao para o abate, com reflexos sobre
0S precos internos; a tendéncia da politica
governamental de carnes, de protecao do mer-
cado interno a custa das relacoes entre ex-
portadores e importadores; e, finalmente 2
auséncia da agressividade de exportador na
promocao do produto brasileiro.

Nao ha exportacoes diretas do Nordeste
para o exterior, mas a analise dos fluxos in-
ternos das boiadas destinadas ao abate per-

mite inferir que parte das exportacoes reali-
zadas pelos frigirificos da regido leste do Pais
e representada por bovinos provenientes do
sul da Bahia e norte de Minas Gerais.

Como etapa preparatoria ao estabeleci-
mento de relacoes comerciais diretas entre
0 Nordeste e o exterior, em torno da expor-
tacao de carne bovina, impoe-se a pecuaria

regional concretizar, nas zonas criadoras, as
metas basicas de aumento da taxa de repro-
ducao, maior producdao de carne por bovino
e diminuicao do tempo de preparo para o
abate.

Estas e outras informacoes sobre o as-
sunto poderao ser encontradas no relatorio

que o Departamento de Estudos Econdmicos
do BNB divulgara proximamente.

A margem dessa noticia, vale considerar
que, mesmo em se falando em carne, ha-de
estimular-se o saldo de couros e peles que fi-
cam para analises especificas.

E bom, pois, saber da carne para se cal-
cular o couro.



e S ——

SESI & CURTUME

Reducao de acidentes de trabalho, num
conhecido curtume potiguar, foi o motivo pe-
lo qual o SESI promoveu exposicao daquilo
de que se valeu para atingir ésse Objetivo.
O “Diéario de Natal”, em sua edicao de 8 de
julho ultimo, informou: “Uma projecao de
"sildes” de mais ou menos uma hora mostra-
ra, hoje a noite, no Clube Industrial, as au-
toridades, imprensa e aos industriais natalen-
ses o trabalho social realizado pelo SESI no
Curtume S. Francisco, da Emprésa J. Mota
Industria e Comércio S.A. A reunido sera
aberta as 20 horas, pelo Sr. Expedito Amo-
rim, superintendente do SESI, e apdés a pro-
jecao do “slides™ falara um representante da
firma J. Mota. O trabalho do SESI no Curtu-
me S. Francisco foi iniciado em 1960, com a
criacao da Comissao Interna de Prevencao de
Acidentes. 84 acidentes haviam sido registra-
dos naquele ano, na emprésa, e depois o nu-
mero veio diminunindo gradativamente. Este
ano, nao atingiu, no primeiro semestre, a 10
0 numero de acidentes. Somente depois de
1964, entretanto, foi que o servico intensifi-
cou-se, quando o SESI colocou um assistente
social para trabalhar diariamente na em-
présa.’

Conclui a nota observando que “a pro-
dutividade é uma consequéncia da integracao
do operario. Sem essa integracao, o desgaste
na producdo e no lucro da emprésa torna-se
mais provavel.”

NOVOS PIGMENTOS

Um informe interessante: a Sandoz-Bra-
sil lancou, éste ano, a linha “Recalsyn”, com-
posta de treze produtos, contendo pigmentos
transparentes de cobertura, aglutinantes a
base de albumina e penetrantes. Isentos de
caséina e de ligantes de resina a base de po-
limeros, ésses pigmentos sao apropriados
para acabamentos lustrosos e acetinados.
Misciveis entre si, tém boa compatibilidade
com varios corantes, dispersocs an Gnicas ou
nao-ionicas, emulsdes aquosas de laca de ce-
lulose e outros produtos.

Os pigmentos transparentes permitem
acabamento com maximo efeito de anilina,
sendo ideais para tingimento a pastel, préto
ou bicolor. Sao empregados sdbre couros, fi-

Flashes

bras artificiais a base de latex, poroméricos
artificiais e ainda em mistura com outros co-
rantes para tingimento de camurca uo camur-
cao. O “Recalsyn IMP”, ligante, é utilizado pa-
ra impregnacao de vaqueta curtida ou lixada,
ao passo que o tipo PNE auxilia a penetracao
dos corantes e agentes graxos, melhorando,
ainda, o lixamento de couros.

CALCADO BRASILEIRO PARA
PES NORTE-AMERICANOS

Cada vez mais se tém noticia do interés-
se do mercado norte-americano pelos calca-
cdos brasileiros. Ainda agora mesmo a CACEX
divulga ter a firma Strassburger & Cia. Ltda.,
de Campo Bom, R. G. do Sul, concluido a ven-
da de 1.250.000 pares de sandalias “Francis-
cano’, no valor aproximado de dois milhoes
de dolares, paraos Estados Unidos. Uma inde-
clinavel condicao para a receptividade: a ex-
portadora estudou, antes, as preferéncias dos
futuros compradores.

COURC EM TROCA

.. .¢ desde que muitos se esforcam para
experimentar o valor do couro, no exterior,
o comericiante francés Paul Pedrossim come-
cou uma transacao bem esquisita. Mandava
couro brasileiro para Paris e de |4 vinham, em
troca, nada menos do que... toxicos! A noti-
cia, divulgada por O GLOBO, do Rio, assegura
que Pedrossim estava até conseguindo, com
Cc negocio, salvar sua firma da faléncia. Mas
aconteceu que a Policia entrou na historia.
Prendendo o marginal Ariovaldo Batista do
Amaral, com mil tubos de uma droga, con-
tou que a obtivera do francés. Pronto. Puse-
ram-lhe maos ao pélo e Pedrossim deu todo
0 servico: adquiria, em S. Paulo( grandes par-
tidas de couro (certamente cru) e remetia-
as para seu pais, recebendo na volta, psico-
tropicos suficientes para abarrotar a praca e,
ainda, alimentar biscates no Uruguai. Por is-
so a Interpol também passou a agir.

OUTROS DADOS

E ainda s6bre o mercado norte-americano
para calcados: em 1967 para |la foram manda-
dos 233 milhoes de pares do exterior, perfa-
zendo a apreciavel cuantia de 290 milhdes de
adolares. No caso, os calcados provieram de
diversos paises e foram de tipos diferentes.



SEl ESCOLHER =~
MEUS AUXILIARES

Bactericida: DIAMOLL cohpoderosu antimofo e bactericida para couros

e peles. Preservador de tintas.

Depilatorios: IMPRAPELL para depilacio oxidativa de couros ¢ peles.

Elimina o uso de sulfureto e cal. Reduz o indice de deformacdo
permanente do couro e aumenta a elosticidade da flor; tornande-g
mais firme e resistente. Diminui em 85% o mao de

obra e em 95% o consumo da dgua.

Purga: BATAN paro o purgo de sequranca, sob condicoes tropicass
de todos os tipos de couro. |

l.iguntes: PLASTODERM ¢ MELUDERM‘Termopldstiws e nao-fermo-

.plasticos, contendo plastificantes internos incorporados quimicaments
por meio de polimerizacdo. Apresentam elevada solidez a luz
e ao envelhecimento. Para tedos os fins de acobamento de couros.

Engruxnntes: DERMINOl"gruxus e oleos sintéticos, solidos a luz, resistentes a
dcidos, bactérias e mofo. Impedem a exsudacdo de graxas naturais.

Pigmentos: MELUSTRAL Pigmentos resistentes a sublimacdo e solidas
a luz e ao calor. Em pasta fina, altamente concentrada, da
extraordindria vivacidade, para acabamento tipo aniling,
semianilina e vagqueta lixada.

Corantes: ACIDOS, DIRETOS, BASICOS, ZAPON e OUTROS

Sortimento de corantes que tingem uniformemente, com bom poder
de penetracdo e alto poder de cobertura e vivacidade.

Auxiliares: HOSTAPAL, REMOL, CORALON,
TANFIX: FELIDERM; TYLOSE e PREMENIT
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Centro das Industrias
de Curtumes do Brasil

RUA MEXICO, 111 — SALA 1701
ESTADO DA GUANABARA

BALANCETE REALIZADO EM 31 DE JULHO DE 1969

(compreerdendo os meses de janeiro a julho)

DEBITO CREDITO
e e———————————————————————

Caitai Bl L o et 95,14 Patrimonio Social . . . . . . 8.134,75

Bco. Est. Rio Gde. Sul ¢c/Mowv. 372,56 Fundo Depreciacao . . . . . . 83,60

Bco. Est. R. G. S .Camp. Couro 3,68 Contas a Pagar . . 12.233,48

Salario Familia a Receber-INPS 15,60 Depésitos - FGTS . . 2.35250

Mensalidades a Receber . . . 4.109,05 Mensalidades . . . . . . . 17.92588

"0 Curtume” - Public. arec. . 3.525,00 “O Curtume” - Publicidade . . 5.777,50

Moveis e Utensilios . . . . . 2.663,55 Receitas Eventuais . . 550,00

~ Bco. A. Arnaud - ¢/FGTS . . 2.352,50 Imp. Renda - Retencao fonte . 3,36
ANIGUBIS - & ol s 2.940,00
Conservacao e Limpeza . . . 189.40
Contribuicao - FGTS . 674,80
Desp. Camp. Palavra Couro. . 364,00
Desp. Cobranca Bancaria . 386,06
Desp. Condominio . . . . . . .011,50
Despesas Conducdo . . . . . . 217,70
Desp. Viagens e Estadas . . . 1.183,67
Desp. Exp. - Serv. para Assoc. 491,10
Donativos . i el 57,50
Honorarios Contabeis . . T 800,00
Impostos e Taxas . . . . . . 78,50
Juros Mora-INPS e FGTS . . . 171,87
Luz e Telefone . . . . . e T 0550
Material Expediente . . . . . 732,85
“O Curtume” - Imp. e Divulg. .528,40
Pequenas Despesas Escritorio 152,79
Portes e Telegramas . 967,74
Previdéncia Social . 1.013,94
Publicacoes e Revistas . 761.00
Salarios . I, 10.115,00
Salario-Familia . . . Sh S50 362,67
Serv. Mlmeog e Datllografia 18,00

47.061,07 47.061,07

W

Octavio C. Guimaraes
Técnico Contabilidade
CRC - GB 8383



0S MODELOS DEIXAMOS PARA OS ARTISTAS,
MAS A QUALIDADE DA SOLA E POR NOSSA CONTA

Pela qualidade das solas que fabricamos, além de contribuir para o belo
acabamento do produto, proporciona também um rendimento superior.

CANTUSIO, produz finissimas solas, tipo exportacao, exigidas na fabricacao

dos melhores calc¢ados.

Cortume Cantusio S.A.

FABRICANTES EXCLUSIVOS DE SOLAS

RUA DR. CARLOS DE CAMPOS, 1033 — CAMPINAS — S. P,
TEL.: PBX 8-5126 (Réde interna)

REPRESENTANTES

AFONSO ANGELO REPRESENT. LTDA.
Rua Liberato Barroso, 397 — s/ 313 —
Fone 1-02-26 — Caixa Postal, 525

End. Telegrafico — AFANGELO
FORTALEZA — CE

ANTIDIO PENA MARQUES

Rua Joao Pessoa, 299 — s/ 14
Caixa Posta, 112

ARACAJU — SE

ARLINDO CAVALHEIRA
Rua das Gracas, 91 — Fone 25-535
RECIFE — PE

CARLOS ALBERTO BACH & CIA. LTDA.
Avenida Pedro Adams Filho, 1559
Caixa Postal, 165

NOVO HAMBURGO — RS

C.C. SILVA & CIA. LTDA.

Rua Cardoso Vieira, 164 — s/loja
End. Telegrafico CACIL

CAMPINA GRANDE — PB

COM. REPRES. FANELLI LTDA, — coréfa
Rua Ruy Barbosa, 625 — Fone 6028
RIBEIRAO PRETO — SP

ELYSIO D. SILVA REPRESENTACOES

Rua Tte. Oliveira, 29 — 1.° andar — s/7
Caixa Posta, 457 — End. Telegr. COTON
FLORIANOPOLIS — SC

FRANCISCO RODRIGUES REMACHO
Rua Vitorio Ramalho, 93

Fone 295-0451 — Tatuapé

SAO PAULO — SP

JOSE LUCAS MARTINS FILHO
Rua Antonio Cesarino, 279 — Fone 9-6529
CAMPINAS — SP

ILIDIO QUEIROZ
Rua da Alfandega, 174 - 1.° - Fone 43-4517

RIO DE JANEIRO — GB

M. SOUZA DURAO REPRESENTACOES
Rua Miguel Calmon, 17 - 3.° andar - s/ 301
Fone 2-3620 — Caixa Postal, 174

End. Telegrafico DURAMELZA
SALVADOR — BA

OCARI - ORG. CARVALHO RIBEIRO LTDA.
Rua Liberato Barroso, 307 — Sala 306
Caixas Postais, 233 e 525 — Fone, 1-0226
End. Telegr. “OCARI”

FORTALEZA — CE

SALVADOR ARENA
Rua Amazonas s/n.° — Vila Sao Geraldo
TAUBATE — SP

SOC. CIVIL COMISSARIA ARGOS - socica
Rua Guarani, 388 — sala 110

Fones, 2-9973 e 2-8906 — Cx. Postal, 2112
End. Telegr. “SOCICA"

BELO HORIZONTE — MG




SEMPRE EM DIA COM A EVOLUCAO TECNICA

S/A Industria
e CO m é rC i 0 PRODUZIMOS A LINHA COMPLETA DE COUROS

PARA CALCADOS, ARTEFATOS E ESTOFAMENTOS

I Represenfantes:

TR T L) | F. EREMMER & CIA. LTDA. COMISSOES
{ .
}

E BEPRESENTACOES
R. Marechal Floriano Peixoto, 96 — 18¢

; and. — conj. 191
I | | Curitiba — Parana

SOIaS e SEBASTIAO XAVIER SIMANO

Ll Rua Tiradentes, 567
| Franca — SAO PAULO

vaquetas LOURIVAL LOPES DE OLIVEIRA

Rua Conselheiro Dantas, 31 — 3¢9 andar
— c¢onj. 35 — Cx. Postal, 171

CriSpadOS | Salvador — BAHIA

EZIO B. NASCIMENTO

| Av. Campos Sales, 1791 — Cx. FPostal,
napas
! Terezina — PIAUTZ

TUPA COM. E REPRES. LTDA.

R. Rio de Janeiro, 324 — 29 and. 8/19 —
Fone: 40561 — End. Teleg. VIODASE —
Cx. Postal 2322

| Belo Horizonte — MINAS GERAIS

serrados

DA também cobertura ao Estado do Es-
pirito Santo.

! M. L. VARELA & CIA.

'i Rua Gaspar Viana, 212 — Caixa Postal,
' 391 — Belém — PARA

REPRESENTACOES SERGIPE LTDA.

. il R. Laranjeiras, 151 — 8/215 — 29
ESCRITORIO, DEFOSITO DE VENDAS | and. — Caixa Postal, 37
o i Enderéco Telegr.: «kHUTEBA>»
Rua Gal. Couto Magalhaes, 444 . Edificlo Mayara — Telefone: 3487
< : Wt ARACAJU ERGIPE
End. Telegr. PODBOI | i TS
Telefones: 35-4691 — 36-6268 — | MOCAMBO REPRESENTACOES LTDA.
i oM . | | Av. Duque de Caxias, 1561 — End.
34-8279 e 37-0296 | Teleg. «MOCAMBO» Cx. Postal 826
Sao Paulo — SP ‘ | — Fortaleza — CEARA
NOSSO NOVO TELEFONE: 37-5621 | ‘ REPRESENTACOES INDUSTRIAIS
| IJTDA-
| | R. do Mercado, 45 — 1¢ and. — End.
NOVO DEPOSITO i Teleg. «<LEALDADEs — Cx. Postal,
1490/4ZC/00 — Rio de Janeiro -
GUANABARA

Rua Jilio de Castilhos |
? o de Ca “h? , 405 | ROTA REPRESENTACOES
Novo Hamburgo — Rio Grande do Sul ; E COMERCIO LTDA.

.: Av, 7 de Setembro, 851 — 1¢ and,
1 BB . — 8/ 1 — Caixa Postal, 549 —
CURTUME EM LEME ? { Manaus — AMAZONAS
| I | n 1
Av- 7 d.p_ Sete]nbr(]' 624 L 'l‘pl‘ 311:‘3 : .I ALMEIDA VIANA & CIA.
| Rua Castro Alves, 254 - Encruzilhada
|

Caixa Postal, 42 — SAO PAULO RECIFE — PERNAMBUCO
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Tipo 07705 P1 - Largura atil .500 mm
Tipo 07736 P1 - Largura util .800 mm

Velocidade de alimentacao e grade de amacia-
mento ajustavels,

Aplicavel para todas as classes de couros su-
periores
Seguranca absoluta

Elevado rendimento, de 250 peles por hora
aproximadamente

Patente tchecoslovaca

A maquina SVIT MOLLISA

Representa outro passo para a automatizagao
da industria de curtumes

FORNECEDOR

WL L
I 999

P STA Praga - P.0.B. 75 - Tchecoslovaquia
REPRESENTANTES NO BRASIL:

COMERCIAL TRILHO OTERO S.A.

RUA VOLUNTARIOS DA PATRIA, 572 — CX. POSTAL 1125 — PORTO ALEGRE — R. G. S.




SO Couro e couro. Personalissimo, inconfundivel, auténtico.
Nobre. Apesar disso, tem muita gente por ai tentando
imita-lo. Com algum sucesso, diga-se de passagem. Mas
nao adianta. Os curtumes brasileiros e de todo o mMmundo
Nao se amedrontam com estas coisas. Nem a TANAC S A,
que agora exporta seus produtos, carreando divisas
valiosissimas para o Brasil E a presenca da qualidade
INnternacional dos derivados do tanino da acacia negra
proauzidos pela [ANAC S A para o aperfeicoamento do
cCouro e daesenvolvimento dos curtumes.
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WATTLE WEIBULL - PURO NAO SULFITADO -




